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«...para evitar efectos trauméticos e
incongruencias, cualquier cambio referido a
la moneda debe hacerse con un enfoque
integral en el que se tengan en cuenta, entre
otros factores, porque todos estan muy
interrelacionados, el sistema salarial, los
precios minoristas, las gratuidades y los
millonarios  subsidios que actualmente
suponen numerosos servicios y productos
distribuidos de una forma igualitaria, como
los de la libreta de abastecimiento, que en
las actuales condiciones de nuestra
economia resultan irracionales e
insostenibles».!

Raul Castro Ruz

1 El subrayado es del autor. Discurso pronunciado el 24 de febrero de 2008.
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Resumen

Un aspecto medular para continuar con la implementacion de los Lineamientos
de la politica econémica y social del Partido Comunista de Cuba (PCC) y la
actualizacion del modelo econémico cubano, lo constituye la eliminacion de la

dualidad monetaria y la devaluacion del CUP en el sector empresarial.

La tasa de cambio existente no refleja la productividad real que hay en la
empresa. Los mayores problemas de la doble moneda estan asociados a la
sobrevaluacion del tipo de cambio, lo que indudablemente oculta los costos,
reflejando un estado financiero ficticio y exteriorizando en ocasiones ganancias

donde realmente existen pérdidas.

Se calculé el precio mayorista de cinco mercancias en el dia cero, a partir de lo
cual se pudo determinar los posibles efectos de la eliminacion de la dualidad
monetaria y la devaluacion del tipo de cambio en dicho calculo, teniendo como

referencia la Resolucién 20/2014 del Ministerio de Finanzas y Precios (MFP).

Los resultados de esta tesis se estructuran en un informe que consta de dos
capitulos, en el primero se abordan los principales elementos tedricos y
conceptuales asociados a la dualidad monetaria y el capital de trabajo
necesario. En el segundo capitulo metodolégico-practico, se presenta el calculo
de los precios mayoristas segun la nueva metodologia. Ademas se muestran
las variaciones de los precios mayoristas, reflejando asi el verdadero efecto de
la eliminacién de la dualidad monetaria y cambiaria en dicho calculo. Se

establecen las conclusiones y recomendaciones derivadas de la investigacion.



Abstract:

A key aspect to continue the implementation of the Guidelines for the economic
and social policy of the Communist Party of Cuba (PCC) and the updating of the
Cuban economic model, is the elimination of the dual currency and the
devaluation of the CuUP in the business sector.
The existing exchange rate does not reflect the actual productivity that exist in
the company. The biggest problems are associated with dual currency
overvaluation of the exchange rate, which undoubtedly hidden costs, reflecting
a fictitious financial statement and externalizing profits where sometimes there

really losses.

The prices required on day zero was calculated, from which it could determine
the possible effects of the elimination of the dual currency and the devaluation
of the exchange rate used in the calculation, with reference to the Resolution
20/ 2014 Ministry of Finance and Prices (MFP).

The results of this thesis are structured in a report consists of two chapters, the
first major theoretical and conceptual elements associated with the dual
currency and the prices are addressed. The price is presented in the second
chapter methodological and practical, according to the new methodology.
Further variations are shown in the prices, reflecting the true effect of the
elimination of monetary and exchange duality in the calculation. The

conclusions and recommendations arising from the investigation are set.
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Introduccion:

En el pleno del VI Congreso del Partido Comunista de Cuba fueron aprobados
el 18 de abril de 2011 los Lineamientos de la Politica Econémica y Social del
Partido y la Revolucion y desde entonces el pais se encuentra inmerso en un
amplio proceso para su implementacién. Dichos lineamientos son reflejo de la
preocupacion que en materia econdmica y social muestra la Revolucion en

aras de la construccion de un socialismo prospero y sostenible.

Un aspecto de gran importancia en la implementaciéon del nuevo modelo
econdmico cubano, lo constituye el tema de la dualidad monetaria y cambiaria,
lo que indudablemente afecta no solo a la familia sino también y en mayor

medida a la empresa socialista.

En el pais existe la voluntad por parte del gobierno y el partido de unificar las
dos monedas existentes hoy en la economia, el CUP y el CUC este ultimo
nacido en 1994 a consecuencia de la crisis econémica de los afios 90. El
problema fundamental de la eliminacion de la dualidad monetaria no esta en el
hecho de la eliminacion de una de estas monedas sino en el tipo de cambio

utilizado.

En la empresa es donde se refleja los verdaderos costos de la dualidad
monetaria. Al tener una tasa sobrevaluada, no se refleja la productividad real
de la empresa. Esta sobrevaluacion del tipo de cambio puede ocultar costos
excesivos, reflejando estados financieros ficticios y mostrando utilidades en

empresas donde realmente existen pérdidas.

Existen varias propuestas por parte de los estudiosos del tema de como
eliminar la dualidad monetaria y cambiaria en la economia cubana, aunque en
la presente investigacibn se acogerd a la metodologia expuesta en la
resolucion 19 del 2014 del Ministerio de Finanzas y Precios (MFP).

Desde la publicacién en la Gaceta Oficial de la resolucién 19 del 2014 del MFP,
aumentaron las expectativas por parte de los administradores y empresarios en
general sobre los efectos que traeria consigo esas modificaciones en el

ambito empresarial. Los equipos econdmicos de las empresas seran en
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definitiva los verdaderos protagonistas, al tener que asumir los cambios en el
registro contable y analisis de los hechos econémicos, desde el justo momento

en que se decrete la unificacion.

El dia que se concrete dicha unificacion se debera aplicar una nueva tasa de
cambio, el indice reformador de partidas monetarias y el indice reformador de
precios mayoristas exigidos por la resolucion 20 del 2014 y los estados
financieros tendran que ajustar sus datos de acuerdo a los resultados que se
muestren, evaluar futuros financiamientos, asi como necesidades de capacidad

productiva para su pleno funcionamiento y gestion.

Una de las empresas que mas contribuye a la productividad social del trabajo
en la provincia de Sancti Spiritus es la empresa pesquera PESCASPIR. Esta
se encuentra en Perfeccionamiento Empresarial desde el 20 de mayo del afio
2003 hasta la fecha, sin perder tal condicion. A nivel nacional es una empresa
distinguida por su liderazgo en la produccibn de especies acuicolas,
procesamiento industrial y comercializacion, mostrando niveles de excelencia.
Por la importancia que amerita se decidio realizar un estudio de caso a fin de
determinar el efecto provocado por la eliminacién de la dualidad monetaria y la
devaluacion del tipo de cambio en la formacién de precios mayoristas de la
empresa PESCASPIR.

Desde el punto de vista tedrico, los expertos tienen planificado como asumir
este gran cambio, sin embargo en la practica, aun no se sabe qué sucedera
realmente en la economia cubana, y particularmente en el sistema empresarial.
Partiendo de lo anterior se devela el siguiente problema cientifico: se
desconoce el posible efecto de la eliminacion de la dualidad monetaria y la
devaluacion del tipo de cambio en la formacién de precios mayoristas en la
empresa PESCASPIR.

El objeto de la investigacion es la politica monetaria y cambiaria.



El campo de accion es la determinacion del efecto de la eliminacion de la
dualidad monetaria y la devaluacién del tipo de cambio en los precios

mayoristas en la empresa PESCASPIR.

El objetivo de la investigaciéon es determinar el efecto de la eliminacién de la
dualidad monetaria y la devaluacion del tipo de cambio en los precios

mayoristas de la empresa PESCASPIR.

Para cumplir con el objetivo de la investigacion se definieron los siguientes
objetivos especificos:

1. Construir el marco tedrico referencial sobre el tema objeto de estudio,
con énfasis en el fendmeno de la dualidad monetaria y cambiaria y su
efecto sobre los precios mayoristas.

2. Caracterizar el estado econdémico-financiero de la empresa PESCASPIR.

3. Calcular las brechas de precios mayoristas de la empresa PESCASPIR
a partir de la metodologia exigida por el MFP en la resolucién 20 de
2014.

4. Comparar el efecto de la eliminacion de la dualidad monetaria y la
devaluacion del tipo de cambio en los precios mayoristas de la empresa
PESCASPIR.

Idea a defender: La eliminacion de la dualidad monetaria y la devaluacion del
tipo de cambio provocara efectos sobre los precios mayoristas de la empresa
PESCASPIR.

En el desarrollo de la presente investigacion se destaca la utilizacion de los
siguientes métodos:

Del nivel tedrico:

v Abstraccion: este es el método fundamental de la investigaciéon, debido a

que aporta el conjunto de procedimientos, medios y vias de conocer los
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fenomenos de la realidad tal como es, de conocer la realidad en su
desarrollo histérico, de determinar la esencia auténtica de lo conocido y
utilizado en la préactica social.

v Analisis-sintesis: En este caso particular para descubrir la esencia de las
relaciones monetarias en el contexto cubano actual y su impacto en la
formacién de precios mayoristas. Lo cual muestra sus regularidades,
proporciones, puntos comunes y permite evaluar su nivel de integracion al
estructurar las conexiones entre las categorias que los integran y la
relacion causal que se establece entre ellas.

v Histérico- légico: para estudiar la evolucion y desarrollo del objeto de
estudio y propiciar una concatenacion logica.

v Sistémico-estructural: para comprender las etapas que conforman el
procedimiento.

Del nivel empirico:

v La entrevista individual y revision documental: para obtener informacion
en la caracterizacion objeto de estudio.

Entre las técnicas empleadas se destacan: el trabajo en grupo, las
entrevistas, las técnicas de la Estadistica Matemética y de la Investigacion de
Operaciones. Para el procesamiento de la informacion estadistica se utilizo,
hojas de calculo Excel y una parte de la informacion fue procesada mediante el

paquete computacional Eview.

El aporte principal de esta investigacion radica en determinar el efecto de la
eliminacién de la dualidad monetaria y la devaluacién del tipo de cambio en la
formaciébn de precios mayoristas. Con estos nuevos datos que seran
recalculados a partir de la nueva metodologia propuesta por la direccion del

pais, los directivos de la empresa PESCASPIR podran ver reflejados de una



forma mas transparente los resultados de la contabilidad en dicha organizacion,

lo cual fundamenta el aporte practico e importancia de dicha investigacion

Esta tesis contribuye a la implementacion de los Lineamientos de la Politica
Econdmica y Social del Partido y la Revolucion, en particular los lineamientos
66 al 71, que concibe que se “avanzara hacia la unificacibn monetaria, teniendo
en cuenta la productividad del trabajo y la efectividad de los mecanismos
distributivos y redistributivos. Por su complejidad, este proceso exigira una

rigurosa preparacion y ejecucioén, tanto en el plano objetivo como subjetivo.”



CAPITULO I: Aspectos tedricos sobre la dualidad monetaria y cambiaria y los
métodos de formacion de precios mayoristas.

1.1 Dolarizacién y lo precios. Teoria.

La dolarizacion es un fenomeno que se ha manifestado a lo largo del tiempo en muchos
paises, principalmente como contrapartida a crisis econdémicas, siendo uno de los
fendmenos més controversiales de los ultimos tiempos. En la década de los 80 fue comun
en muchos paises de América Latina, producto de procesos hiperinflacionarios que se
dieron en la region. Cuba no quedo exenta de esto, aunque con sus particularidades que
seran abordadas mas adelante. Por la cantidad de paises que han sido participe de este
fenémeno y muchos de ellos en nuestra regién geografica hay mucha informacion de lo
que esto en si significa, por lo que se puede decir que dolarizacion en general es el
proceso durante el cual los residentes de un pais usan de forma masiva el dolar de los
Estados Unidos o cualquier otra moneda extranjera a la par o en sustitucion de la moneda
local, cumpliendo esta con todas o varias de las tres funciones del dinero, reserva de valor,
unidad de cuenta y como medio de pago y de cambio. Cabe aclarar que el término
Dolarizacion proviene del délar americano pero no necesariamente tiene que usarse esta
moneda para estar en presencia de una dolarizacion ya que esto se cumple siempre que
una moneda extranjera, mas fuerte por lo general, sustituye en todas o varias de las
funciones del dinero a la moneda local.

Existen varios tipos de dolarizacion, por lo que se puede citar, la dolarizacion extraoficial y
la dolarizacion oficial, la dolarizacion oficial es cuando el gobierno de un pais en el uso de
sus facultades soberanas decide utilizar la moneda extranjera como curso legal Unico o
predominante. La dolarizacion extraoficial es cuando los agentes econdmicos ya sean
personas naturales o juridicas deciden refugiarse en la seguridad que le brinda una
moneda extranjera fuerte ante procesos de devaluacion de la moneda local y pérdida de
confianza de la misma ante procesos hiperinflacionarios por lo general. En circunstancias
como esta donde la moneda local no cumple con las funciones del dinero los precios
comienzan a ser flotantes, comenzando a aumentar de forma descontrolada y es donde
los agentes econdmicos comienzan a adquirir la moneda extranjera como defensa ante
esta situacion.

La dolarizacion puede surgir de diferentes maneras y estas a su vez muy relacionadas con
los tipos de dolarizacién; una puede estar ocasionada por parte de la oferta, esta es
cuando el gobierno del pais decide dolarizar la economia por su propia voluntad y en sus

facultades soberanas. La otra causa de origen puede ser por el lugar de la demanda y es
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cuando los individuos de la nacidn ya sean personas naturales o juridicas deciden
refugiarse ante procesos sucesivos de devaluacion de la moneda local en una moneda
mas fuerte generalmente comenzando a utilizarse como reserva de valor.

El fendmeno de la dolarizaciéon en los momentos actuales es un tema econémico muy
importante a debatir en muchas regiones del mundo; muchos paises de los llamados en
via de desarrollo presentan en su economia cierto grado de dolarizacion, condicionado por
las circunstancias de economias de mercado que estos adoptan ; ademéas de que puede
significar en muchos casos una solucion real para salir a flote de crisis econdmicas
importantes.

1.1.1 Dolarizacién, América Latina y los precios.

En el epigrafe anterior se hizo mencién sobre la década de los ochenta como un momento
donde fue comun la adopcién del délar americano en paises latinoamericanos como
contrapartida a crisis economicas reflejadas en altos procesos hiperinflacionarios, producto
de la dependencia econdmica que tenia la regidén con los Estados Unidos y la inversién
extranjera que para algunos autores fue el motor de arranque para este problema
(Hernandez, 2003)

A continuacion se hara una breve resefia de algunos de estos paises latinoamericanos que
presentaron y en algunos casos aun presentan algun tipo de dolarizacion:

Panama

Panama se dolariza oficialmente en 1904, desde ese entonces se comienza a usar el dolar
Americano como moneda de curso legal. En la actualidad se usa el délar como circulante y
el Balboa, la moneda nacional, es una unidad de cuenta y solo existe en monedas
fraccionarias.

Ecuador

En Ecuador se comienza a debatir sobre la decision de dolarizar desde 1998, en
circunstancias donde el sucre se habia depreciado en un 335%.Pero no fue hasta el afio
2000 que se pone en marcha la dolarizacion oficial existiendo asi hasta la fecha.

Salvador

El Salvador adopta la doble moneda en el 2001 de esta forma a través de la Ley de
Integracion Monetaria se da curso legal al délar como unidad de cuenta y medio de
cambio, en un esquema bimonetario en el cual circularan el colén y el dolar pasando a ser
este Ultimo la unidad de cuenta del sistema financiero; y se otorga a los agentes

econdémicos la libertad para contratar en cualquier moneda, conjuntamente con la



obligacion de pagar en la moneda contratada. Poco tiempo después el dodlar fue
desplazando al colén por completo.
En América Latina han existido y existen varios paises parcialmente dolarizados, algunos
de ellos son Peru, Argentina Nicaragua y Costa Rica como ejemplo de este fendmeno.
1.1.2 Ventajas y desventaja de la dolarizacion
La dolarizacion oficial como se ha dicho anteriormente no es mas que cuando el ddlar se
deja de usar limitadamente y se comienza a emplear en todas las transacciones. El
objetivo principal de la plena dolarizacion es eliminar los riesgos por fuerte devaluacion o
repentina del tipo de cambio. De esta forma se convierte en moneda de uso nacional de
curso legal del pais que la adopta sustituyendo la moneda local.
Ventajas
e Estabilizacion y reduccion de la inflacion a niveles internacionales de un digito.
e Bajas tasas de interés y con ello mayor acceso a los capitales.
e Eliminacién de riesgo de emitir dinero sin respaldo lo que provocaba altos indices
inflacionarios.
e Se descarta cualquier influencia politica en el manejo monetario y fiscal del pais.
e Credibilidad en el esquema monetario y en consecuencia atraccion de capitales
extranjeros (Inversién directa).
e Mayor integracion a mercados internacionales, de capitales y valores atrayendo
inversion foranea de portafolio.
Esta medida no resuelve en si todos los problemas econémicos pero si le proporciona al
pais una estabilidad monetaria en el corto plazo donde la inflacion se reduce
significativamente a valores de un digito, tasas de interés bajas, y de la incertidumbre para
invertir. Al eliminarse el riesgo de devaluacidén se recupera el ahorro y el patrimonio. De
esta forma mejora la inversion extranjera y nacional de largo plazo por la estabilidad
monetaria y baja inflacion, y potenciara fuertemente la posibilidad de inversiones que son
necesarias para el restablecimiento de la economia.
Desventajas
e El Banco Central cede la posibilidad de emplear la politica monetaria para planificar
la economia del pais.
e Pérdida de ingresos para el Fisco por concepto de sefioreaje. (Ganancia por
emision de papel moneda)

e EIl Banco Central no podria auxiliar al sistema financiero en caso de una crisis.



e Es una decision casi irreversible.
La dolarizacidén no restablece toda la confianza en la economia ya que esta solo resuelve
la relacionada con los riesgos asociados al tipo de cambio .Al dolarizar el pais sede una
parte importante del manejo y establecimiento de politicas monetarias quedando
dependientes del pais que emite la moneda extranjera, ademas que se pierde todo tipo de
control sobre la masa monetaria en circulacion y la supuesta ventaja de actuar como muro
para la fuga de capitales no siempre es tan efectiva ya que estas pueden ocurrir siempre
que los individuos perciban cierto grado de mal manejo de las finanzas publicas asi como
notables amenazas de crisis bancarias.
Esta medida subordina todo tipo de manejo de las politicas monetarias al gobierno de los
Estados Unidos, como también el pais pierde todo tipo de capacidad de reaccion ante
agentes externos en los mercados que le permitan mantener la competitividad de sus
productos con estrategias de devaluacion como se hace comunmente, haciéndose
vulnerable a los shocks externos (Garcia, 2014).
1.2 Dolarizacion y dualidad monetaria y cambiaria en Cuba
La historia de la circulacion de mas de una moneda en la economia cubana se remonta a
tiempos de la colonia, donde no existia en el pais una moneda nacional, coexistiendo
varias monedas extranjeras a la vez. Hasta 1914 en Cuba circulaban el dolar
estadounidense, el centén espariol y el Luis francés, con diferentes tipos de cambio, USD
4,78/centén y USD 3,83/Luis, la existencia de tantos tipos de cambio complicaba las
relaciones comerciales con el exterior y daba lugar a un negocio muy lucrativo. En todas
estas circunstancias se daba la necesidad de parte de los comerciantes de que existiera
un régimen cambiario menos complicado apoyado por sentimientos nacionalista de tener
una moneda representativa. De acuerdo con la Ley de 29 de octubre de 1914 (Gaceta
Oficial, 7 de noviembre de 1914), se dispuso la creacion del peso cubano (CUP) con un
contenido oro igual al del USD y aunque precisamente uno de los problemas que se queria
eliminar con esta medida era la coexistencia de varias monedas, no fue posible ya que el
gobierno de Estados Unidos se opuso a abandonar sus operaciones comerciales en
dolares con la isla y el gobierno cubano no quiso enfrentarse abiertamente a esta
postulacion, que dio lugar a un régimen monetario dual, donde coexistian el dolar
estadounidense y la nueva moneda nacional a la vez.
A partir del triunfo de revolucion el primero de enero de 1959 se comienzan a dar los
primeros pasos para establecer una moneda Unica y ya un afio después queda plasmado
en la Resolucién No 140 de 1961, que ningun agente econémico podria poseer divisa sin
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la autorizacion previa de este organismo, de esta forma se elimina por fin la dualidad

monetaria en la isla (Hernandez Roque, Ramos Hernandez 2012).

1.2.1 Resurgimiento de la dualidad monetaria y cambiaria en Cuba

A partir de la década del 60 Cuba establece relaciones comerciales con el campo
socialista por medio del Consejo de Ayuda Mutua Econdmica (CAME), principalmente con
la URSS. Esto brind6 acceso a lineas de créditos en condiciones blandas, que permitieron
mercados seguros con mejores precios a nuestras exportaciones, asi como la obtencion
de materias primas y fuentes de energia a menores costos que en los mercados
internacionales.

Todo esto posibilitd pasar de una economia puramente de agroindustria a una con un
grado de desarrollo industrial medio, lo que trajo consigo que el 80% de las relaciones
comerciales se desarrollaban en esta area. De ahi que al desaparecer el blogue socialista
a mediados de los 80 se desatara una fuerte crisis, originada por la pérdida de los
principales socios comerciales, o que obliga ya a principios de los 90 a buscar estrategias
de insercion en los mercados internacionales. Hay que recordar que la economia decrecio
en este momento en un 35%, con una fuerte contraccion de la oferta de bienes y servicios
a la par de un déficit fiscal que en los momentos mas criticos de la crisis llega superar el
33% del PIB en contradiccion con el 3% aceptado internacionalmente.

A partir de este momento el estado comienza a monetizar este déficit y a pesar de la
abrupta caida en la actividad econdmica del pais, se preservaron el empleo y los salarios,
con la intencién de aminorar el costo social de la crisis. Sin embargo, fue imposible evitar
el crecimiento excesivo de la cantidad de dinero en manos de la poblacion entre los afios
1990 y1993, en momentos que la oferta de bienes y servicios se contraia como resultado
de las adversidades econdémicas ya sefialadas, aumentando los precios principalmente del
mercado negro que en muchos casos es donde Unico se podian encontrar gran cantidad
de los productos necesarios para la poblacion, de esta manera se comienza a perder la
confianza en la moneda nacional por causa de las recientes devaluaciones.

Paralelo a esto aumenté la entrada de divisas a la isla por medio de remesas y el turismo,
comenzando a utilizarse el dolar en gran escala para las transacciones informales entre la
poblacién, ademas de su utilizacion como reserva de valor por la pérdida del poder
adquisitivo de la moneda nacional y un ambiente de inestabilidad econémica.

En estas circunstancias era inevitable la dolarizacion parcial de la economia y ya a partir

de 1993 se despenaliza el délar a la par de otras medidas como la autorizacién de abrir
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cuentas de ahorro en délares; la puesta en funcionamiento de una red de casas de cambio
(CADECA) a lo largo de todo el pais que posibilita la convertibilidad interna de la moneda
nacional para la poblaciéon y la puesta en funcionamiento de una red de comercio minorista
en délares, con la funcion de recaudar divisas, resurgiendo asi la dualidad monetaria en
Cuba (Rodriguez, 2013; Infante, 2014).

1.2.2 Inflacién y precios en los 90

Las tendencias inflacionarias que se desarrollaron en este periodo fueron decisivas para
que la poblacion se refugiara en el délar estadounidense; es valido hacer referencia a este
tema asi como repasar las condiciones y causas donde se desarroll6. Como causa
fundamental del periodo inflacionario se reconoce que fueron problemas monetario -
fiscales, y los efectos debidos a las caracteristicas de la estructura de la economia, pero
hay autores que exponen que habian otras causas y es la relacionada con la inflacion
reprimida precedente, encubierta por el sistema de controles sobre los precios, debida al
caracter de los mecanismos de distribucion y fijacion

de precios antes del shock externo y otro de inflacion abierta, atribuible a las
circunstancias que se produjeron a partir de 1989(Sanchez, 2002). Es decir, a las
consecuencias del impacto sobre la economia cubana de la pérdida de casi la totalidad de
sus socios comerciales, ademas de la tendencia al aumento del déficit fiscal a partir de
1988 que ya venia creando distorsiones.

Lo que se refiere a inflacion reprimida precedente esta relacionado con el caracter
centralizado de la economia para calcular los precios, en estos afios la mayor parte de la
canasta basica de las personas era adquirida en los mercados en moneda nacional, los
precios de estos productos eran fijos, asi que cada aumento en los salarios de los
trabajadores como en otros gastos sociales sin una contrapartida de aumento en la
productividad, no tenian efecto alguno sobre los precios y repercutia directamente en
exceso de liquidez en la poblacion, ademas ya desde este entonces el método utilizado
para calcular los precios era el método de gastos, este método trae consigo que no
importaba el costo al que se fabricara el producto, este siempre iba a tener una ganancia
agregada; el propio método de calcular los precios para los productos que no formaban
parte de esta canasta basica favorecia a las empresas ineficientes a no adaptarse a las
condiciones en las que se encontraba el pais y buscar soluciones para lograr la
productividad, provocando esto una tendencia inflacionaria. Ademas de esto con la
creacion de las tiendas recaudadoras de divisas muchos de los productos de primera

necesidad que antes se ofertaban en los mercados en moneda nacional, fueron pasando a

11



este tipo de tiendas que tenian el objetivo de recaudar divisas pero muchos de estos
productos tenian una ganancia por encima de sus costos de hasta el 250%, y no se
encontraban en ningun otro lugar, al no ser en los mercados negros con una pequefia
disminucién en sus precios, los que lo convertia en precios monopodlicos, fijados por el
propio estado e incitando al desvio de recursos y las ilegalidades.

Algunos datos relacionados con este periodo inflacionario reflejan que en los afios mas
crudos de la crisis, la tasa de cambio del peso cubano con respecto al délar aumento6 de 5
pesos a 100 en el mercado informal, ademas se estima que la inflacién de los precios en
este mismo sector alcanzo el 150% en el afio 91 y el 200% en el 93 (Vidal 2007,2008).

1.3 Desdolarizacion institucional

Los primeros pasos para la desdolarizacion se comenzaron a dar, 10 afios después de la
despenalizacion del ddlar, ya en este entonces la economia habia alcanzado cierto grado
de estabilidad y se podia comenzar a revertir la situacién. Cabe recordar que como la
dolarizacion fue parcial el peso cubano siguio circulando en muchas areas de la economia,
cumpliendo como medio de pago y reserva de valor; lo que dolarizacion en aquel
momento fue igual a dualidad monetaria. En el afio 2003 el estado comenzo6 a implementar
un grupo de medidas en primer lugar, desdolarizd las cuentas corrientes y las
transacciones entre las empresas estatales cubanas, y seguidamente la red de tiendas
minoristas y gran parte de las cuentas de ahorro de la poblacion.

En ese instante si el dilar hubiese sido remplazado por el peso cubano, la desdolarizacién
hubiese significado el fin de la dualidad monetaria, pero no ocurrié de esta manera, el dolar
fue sustituido por el peso convertible (CUC) moneda que fue emitida por primera vez en
1994 (Vidal 2013) y de esta forma llegamos a la situacion que tenemos hoy de dualidad
monetaria y cambiaria, coexistiendo dos monedas nacionales con diferentes tipos de
cambio, donde un peso convertible (CUC) es igual a un peso cubano (CUP) para la
empresa y 1 (CUC) = 24 (CUP) para la poblacion. En la actualidad uno de los objetivos
fundamentales del gobierno cubano es revertir esta situacion, ya que estas distorsiones en
los mecanismos cambiarios, como son la presencia de dos tasas de cambio para la
relacion peso cubano-peso convertible y la no convertibilidad del peso cubano en el
segmento empresarial que hemos arrastrado desde los afios noventa, crean ciertos
problemas graves para la gestion empresarial.

1.4 Ventajas y desventajas de la dualidad monetaria para Cuba

En epigrafes anteriores nos hemos referido a la dualidad monetaria como una medida casi

inevitable que tomo el gobierno para hacer frente a la crisis econ6mica de los 90, y

12



decimos inevitable porque en esos momentos ya la dolarizacién era una realidad, aunque
esta era parcial, se tiene referencia de paises latinoamericanos que trataron de eliminar
este fendmeno por la fuerza en circunstancias similares y fallaron en sus intentos. Lo que
fue dolarizacion parcial en un momento, que se traduce también en dualidad monetaria, lo
arrastramos hasta este momento, aunque no circula el dolar estadounidense directamente,
todavia existe dualidad monetaria producto de este fendmeno, lo que trajo sin duda varios
beneficios, y costos que se manifiestan hasta nuestros dias. Como parte de la medidas de
ajuste economico, el gobierno cubano siempre tuvo como objetivo principal minimizar los
costos sociales que se derivaban de ellas por lo que entre la decision de dolarizar
totalmente o parcialmente se tomo la segunda ya que este le daba cierta flexibilidad para
la actuacion de la politica econdmica y hay espacios para mecanismos compensatorios
destinados a minimizar costos sociales asociados a la crisis econémica en contradiccion
con la primera que subordina todas estos mecanismos a agentes internacionales lo que sin
duda hubiese sido fatal para la poblacién y el empleo en particular.

Al dolarizar parcialmente la economia, esta se dividié en dos, a lo que también se le llama
segmentacion de mercados, por una parte se mantenia el sector tradicional de la
economia socialista y otro totalmente emergente formado por los mercados internos en
divisas y el turismo principalmente. En resumen, esta medida constituyé una reforma
monetaria parcial equivalente a un cambio de moneda en un sector de la economia.

Como ventaja fundamental de esta segmentacion de mercados, se tiene que el pais
estaba muy necesitado de financiamiento externo y en circunstancias de crisis y
desequilibrios hubiera sido muy dificil asegurar la confianza en la moneda nacional,
mientras que la dolarizacion eliminaba, de facto, el riesgo cambiario en el sector
emergente de la economia, y asi podia ser un incentivo para la inversion extranjera.
La segmentacion de sectores y mercados, como se deriva de lo explicado anteriormente,
se convirtid en una de las principales caracteristicas del modelo dual, esta se convirtié en
medida de ajuste ante la crisis de divisa y como alternativa al ajuste de precios via
devaluacion.

De esta forma permiti6 aislar al sector emergente de los desequilibrios monetarios internos
y crear condiciones para el mismo, en su insercion en el nuevo escenario internacional;
proteger al sector tradicional de un ajuste indiscriminado resultado de la crisis econdmica
con altos costos en términos de empleo; establecer un sistema donde los beneficios

asociados a este sector se transmitieran a los programas sociales prioritarios y lograr el
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reacomodo gradual de la  economia en las nuevas condiciones.

Ventajas de la dualidad monetaria y la segmentacion de mercados.

Permitié la institucionalizaciéon de una mayor disciplina financiera en la economia
que se reflejé tanto en las cuentas fiscales como en las cuentas externas. El déficit
fiscal evolucioné muy favorablemente, manteniéndose a partir de 1996 entre un 2%
y un 3% con relacién al PIB.

A través del dolar se conectd la economia nacional con sus referentes
internacionales de precios y costos, permitiendo desarrollar los mercados del sector
emergente.

Al existir mercados internos en divisas, esto incentivd a las empresas del sector
tradicional a buscar alternativas para capturar doélares, ya que producto de la crisis
las importaciones se contrajeron notablemente, lo que la asignacion del
presupuesto en divisa fue mucho menor, por consiguiente esto les permitio buscar
otras fuentes de financiamiento; parte de las empresas del sector tradicional
desviaron sus producciones hacia los mercados en dolares elevando sus niveles de

competitividad.

En resumen todo lo expuesto, ademas del incremento de los ingresos en divisas,

provenientes del sector emergente y de la recaudacion producto de las remesas familiares,

sirvi6 como motor de arranque para la reactivacion econdémica de los Ultimos afios y

ademas permitié sostener los programas sociales prioritarios asi como el peso del sector

tradicional menos eficiente.

Desventajas

Aunque sin duda la dualidad monetaria proporcion6é varios beneficios, también trajo

consigo problemas politicos y costos para la economia. Dentro de los costos para la

economia se pueden identificar varios como.

La sobrevaloracién del tipo de cambio encubre costos.

La tasa de cambio existente no refleja la productividad real de la empresa.

Se emiten estados financieros que no permiten la adecuada toma de decisiones.

La dualidad monetaria separ6 los desequilibrios monetarios en el sector pesos pero
no elimind estos dltimos y ademas tiende a reducir la eficiencia de los mecanismos

de regulacion y supervision bancaria (Hidalgo, Doimeadids 2014; Infante 2014).
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1.4.1 Descentralizacion y dualidad

El caracter centralizado de la economia fue una de las causas que recrudecio la crisis de
los 90 y del que ya se venia hablando desde los afios 70, donde se empezaron a dar los
primeros pasos para ir reduciéndolo por lo que este significaba para el desarrollo de la
economia, teniéndose pruebas de que en muchos casos atentaba contra la productividad
de las empresas.

Como contrapartida a la crisis y paralelo al proceso de dolarizacidbn se comenzaron a
descentralizar muchas de las actividades del estado, esta medida tenia como objetivo
liberar al estado de funciones que las podian llevar a cabo los gobiernos provinciales y
municipales, asi como darle la oportunidad ante la pérdida de mercados internacionales, a
las empresas principalmente del sector emergente de la economia, de buscar estrategias
individuales de insercidbn en los mismos, como también darle mas autonomia a los
gerentes para buscar mayor productividad y de esta forma mejores formas de
remuneracion a los trabajadores.

Las empresas que lograran insertarse satisfactoriamente en este nuevo escenario
captarian divisas para cubrir sus operaciones, como también una parte de ellas se
redistribuirian en los otros sectores de la economia en base a las politicas de redistribucion
que planteara el estado. Aunque indiscutiblemente se dieron pasos importantes en este
aspecto a consideracion de muchos autores, estos no fueron suficientes, para satisfacer la
demanda de la economia, convirtiendose muchos de ellos en mecanismos burocraticos y a
la par de esto no se establecieron mecanismos de redistribucion eficientes, lo que provoco
que muchas empresas que se dedicaban a la producciéon de productos vitales para la
economia no tuvieran acceso a estas divisas por la pobre asignacion de las mismas por el
presupuesto, limitandose sus inversiones en divisas lo que atentaba contra sus esfuerzos
de recuperacion ante la crisis; como también ocurria que estas empresas que se
insertaron en los mercados internacionales de forma satisfactoria, muchas veces en
condiciones que le favorecian no usaban sus asignaciones presupuestales en divisas de
forma eficiente siendo excesivas en muchos casos.

En lo que se refiere al proceso de descentralizacion y puntualmente a la descentralizacion
fiscal hay aspectos que guardan relacion con la dualidad monetaria e inciden de forma
negativa en el desarrollo de los territorios y al mismo se refiere Idania Gancedo Gaspar en
su articulo descentralizacion y dualidad donde expone que aunque los territorios municipales
han alcanzado cierto grado de libertad para llevar a cabo las politicas fiscales,

principalmente lo relacionado con la educacién, la salud publica, el deporte y la cultura
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fisica, la recreacion, los servicios comunales, la construccién, reparacion y conservacion
de la vivienda, el acopio de productos agropecuarios, el comercio minorista, la
gastronomia, los servicios de reparacion a la poblacién, los acueductos y sistemas
de alcantarillados, el mantenimiento vial, el transporte local y numerosas actividades de
produccion industrial vinculadas al desarrollo de los territorios, los ingresos que se
obtienen en divisas y que tienen un destino municipal, como puede ser el impuesto por
la utilizacion de la fuerza de trabajo en el caso de algunas empresas, cuotas mensuales
de algunas actividades por cuenta propia, tasa por radicacion de anuncios Yy
propaganda comercial, no quedan realmente en manos del gobierno municipal, lo que
ingresan es lo que llaman el contravalor, es decir reciben el equivalente en pesos al tipo de
cambio oficial (1 a 1) que actualmente se encuentra sobrevaluado (Gancedo, Coello,2003).
1.4.2 Exportaciones e importaciones y dualidad monetaria.

En los momentos en que estalla la crisis el pais se encontraba en una situacién donde el
crecimiento de la economia se basaba en agentes externos y no en lo que se producia
desde dentro, es decir se contaba con una economia mono productora altamente
centralizada que basaba sus exportaciones en la cafia de azucar y estas eran
demandadas en casi su totalidad por la URSS representando mas del 80% de esta
demanda, producto de esto existian altos indices de importaciones, manifestandose , en
que casi todos los productos de consumo nacional y los combustibles eran importados,
también de procedencia soviética el 70% de estas importaciones, de aqui que al caer el
bloque socialista se contrajera tanto la oferta de bienes y servicios(Sanchez 2002;).
Producto de esto y paralelo al proceso de descentralizacion se comienza a incentivar a los
agentes econdémicos a aumentar las exportaciones y disminuir las importaciones
principalmente en lo que se referia al tema de los alimentos que mas de 50% del consumo
nacional eran importados Yy en muchos casos eran productos que se podian producir
internamente y por el mal manejo y desaprovechamiento de las condiciones agricolas del
pais era necesario importarlos. Cabe aclarar que aunque muchos fueron los esfuerzos
para lograr esto, todavia hasta nuestros dias no se ha podido lograr el maximo
aprovechamiento de las capacidades productivas del pais y aunque existen muchas
causas que propician este problema, hay una que no puede quedar aislada y es la
dualidad monetaria y cambiaria, principalmente la cambiaria, que al referirse a esto en
epigrafes anteriores mencionamos entre sus desventajas fundamentales que encubre
costos y esto por la sobrevaluacion del peso cubano con respecto al délar, con una tasa de

cambio de 1 a 1 para la empresa. Para ejemplificar este fendmeno, citamos a PESCASPIR

16



una empresa que opera en las dos monedas y se le presenta la necesidad de comprar
insumos para envolver las mercancias que vende en el mercado cubano. Estas las puede
adquirir a un costo de 112 délares estadounidense (USD) por unidad, aunque también en
los mercados nacionales estos productos tienen sus similares con la misma calidad a un
precio de 820 pesos cubanos (CUP). A la hora de contabilizar el costo en términos de
nameros le es mas factible a la empresa importar, ya que con la relacion del tipo de
cambio de 1 a 1, adquirir en el mercado nacional significaria un aumento en el costo
bastante alto lo que influiria negativamente en las utilidades de la empresa, de esta forma
la relacién del tipo de cambio encubre costos y proporciona resultados financieros ficticios,
porque para nada un peso cubano es igual a un délar estadounidense y estos costos
ocultos al final los cubre el presupuesto, frenando el desarrollo de la economia nacional y
asi el programa encaminado a la sustitucion de importaciones.

1.4.3 Dualidad monetaria y cambiaria en la formacion de precios mayoristas

En el epigrafe anterior, se hizo mencion a como la dualidad monetaria en muchos casos
puede atentar en contra de los esfuerzos llevados a cabos por el gobierno para incentivar
a la economia hacia el aumento de las exportaciones y la disminucion de las
importaciones.

Aunque sin duda la dualidad monetaria signific6 una via sencilla y sin duda la menos
trauméatica para la sociedad en su momento, para brindar una moneda mas estable y
confiable que el peso cubano a las actividades econdmicas que iban a ser los motores de
la recuperacién, su dilatacion en el tiempo, a opinion de muchos expertos en el tema
puede traer efectos negativos para la economia. Otra de sus incidencias negativas y
también relacionadas con el efecto que tiene la tasa de cambio vigente sobre los costos y
estos a su vez con la formacién de precios mayoristas, es en lo que concentra la atencion
este epigrafe.

Con el surgimiento de la dualidad monetaria comenzaron a surgir empresas del llamado
sector emergente de la economia, asi como empresas del sector tradicional que como
parte de su estrategia de reacomodo en las nuevas circunstancias para hacer frente a la
crisis e introducirse en los nuevos mercados tuvieron la necesidad de operar en un sistema
dual donde se formaban costos y gastos en dos monedas diferentes a una tasa de cambio
de 1 X 1 como lo explicado en epigrafes anteriores.

En lo que a precios se refiere y aunque este no es el método mas aceptado en el contexto
internacional; en Cuba el método utilizado para la formacion de precios, es el método de

gastos y se dice que no es el método mas aceptado ya que entre los errores mas comunes
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para la fijacion de los precios es que estén demasiado orientado a los costos por los
problemas de ineficiencia que puede traer y como su nombre lo indica este método se
basa completamente en este aspecto, de aqui que la manera de encubrir costos que trae
consigo la dualidad monetaria y cambiaria que presenta la empresa Cubana, esté
afectando directamente la formacion de precios mayoristas; por una parte por la falta de
ineficiencia que le puede provocar y en segundo lugar porque es imposible calcular con la
tasa de cambio vigente, el costo real al que se fabrica el producto.

Los origenes del problema se encuentran relacionados con lo expuesto en el epigrafe
anterior con respecto a que la tasa de cambio vigente en muchos casos favorezca a la
importacion de algunos productos teniendo similares en los mercados nacionales ya que
esto favorece a los resultados financieros producto de la sobrevaloracion del CUP.
También puede ocurrir o contrario a esto y que todos los componentes del producto se
adquieran en CUP; a la hora de formar el precio de exportacién en dolares como se hace
generalmente ya que esta moneda representa mas del 60 de las transacciones
internacionales, como la tasa de cambio es de 1 a 1 por transitividad con respecto al
dolar, el precio del producto puede parecer muy caro para los clientes internacionales
teniendo poco o ninguna competitividad con similares en los mercados, esto obliga a
buscar otras estrategias de ventas como diferenciacion de mercados para justificar el
precio, cosa que se hace muy dificil por las condiciones econdmicas e industriales con las
que cuenta el pais, dando lugar a una gran brecha entre las exportaciones y las
importaciones nacionales donde las segundas superan en gran medida a las primeras.

En los momentos actuales se estd trabajando en las estrategias para la unificacion
monetaria, y la correccion de la tasa de cambio oficial, del peso cubano con respecto al
dolar, esta medida se espera que restablezca el CUP como Unico signo monetario nacional
ademas de que brinde una vision real de los “Precios relativos de los bienes y servicios, el
calculo de los costos de produccion, la medicién de la rentabilidad y la competitividad
empresarial, los salarios reales y el presupuesto del Estado”(Pavel,2014).

Un punto clave para la unificacion monetaria es corregir la tasa de cambio oficial del peso
cubano con respecto al ddlar, con esta medida se espera que salgan a la luz problemas
econdémicos que han existido durante todos estos afios y han quedado oculto en muchas
ocasiones por las distorsiones monetario-cambiaria. Este ajuste por consiguiente tendra
sus incidencias sobre la economia y se trasferira por diferentes vias. Uno de estas vias es

la que se refiere a la inflacion, y por consiguiente esta afectara los precios ya que como se

18



ha explicado anteriormente, principalmente la sobrevaloraciéon del peso cubano esta
distorsionando los precios relativos de los bienes y servicios (Vidal, 2014).

La medida en que se desatara esta inflacion queda en espera de que ocurre la unificacion
monetaria asi como de qué forma se controlara para evitar la menor cantidad de dafios
sociales posibles ya que entre las estrategias principales de esta politica econémica no es
evitarla sino controlarla.

1.5 Métodos de formacion de precios

La dualidad monetaria tiene sin duda su incidencia en los precios, los costos que se
derivan de esta, estan afectando la formacion de precios mayoristas en la economia
cubana, como también las nuevas alternativas para su eliminacién se espera que tenga su
incidencia sobre los mismos.

Uno de los objetivos principales de estas politicas econdmicas es lograr la rentabilidad de
las empresas y su participacion en los mercados de forma eficiente; por ser los precios
uno de los elementos mas importantes para determinar se hace énfasis en los mismos y
sobre los métodos para la formacion de precios mayoristas mas comunes, ya que a la par
de la eliminacion de la dualidad monetaria se realizaran ajustes, a la metodologia existente
para la formacién de precios mayoristas plasmadas en la RESOLUCION No. 20/2014.
Globalmente para elegir la mejor politica de formacion de precios mayoristas, se tienen en
cuenta tres aspectos esenciales, andlisis del mercado, caracteristica de los competidores
con respecto a costos y gastos y nivel de costos de la empresa. Las politicas de formacion
de precios estan determinadas por 2 factores externos y 1 interno. Los externos son los
relacionados con los mercados y los competidores y el interno con los costos y gastos en
que incurre la empresa (“Formacién del precio de exportacion”, 2010).Estas determinantes dan
lugar a los métodos para la formacion de precios.

Algunos ejemplos de estos son:

Fijacién de precios por sobreprecio o método de gastos.

Fijacion de precios por rendimiento objetivo.

Fijacion de precios por tasa vigente.

Fijacion de precios basada en las condiciones del mercado o método de correlacion.
Fijacion de precios sobre bases psicoldgicas.

En Cuba, el método que se ha venido utilizando para calcular los precios mayoristas es el
método de gastos principalmente, aunque a partir de la Resolucion No 21 del afio 1999 se

ha preferenciado el método de correlacion siempre que las condiciones lo permitan con el

19



objetivo de lograr la insercidn en los mercados internacionales asi como una mayor
eficiencia empresarial.
“La dicotomia actual entre la aplicacion de uno u otro método es también expresion de la
contradiccion entre la actuacion de la ley del desarrollo planificado y la ley del valor en las
condiciones especificas actuales” (Gutiérrez, 2006)
A partir de lo dictado en la RESOLUCION No. 20/2014 para calcular los precios se va a
comenzar a utilizar el método de correlacién en primera instancia, aunque no va a quedar
desecho el de gastos ya que siempre que el producto o servicio no cubra la totalidad de los
costos y gastos que se incurran en los mismos se tomara el método de gastos para
calcular los precios mayoristas.
1.5.1 Método de correlacion
EL método de correlacion de precios es un método muy utilizado en economias
globalizadas. Este método consiste en tomar precios de referencia en los mercados para
formar el precio del producto, tomando como referencia productos con similar calidad y
oportunidad en los mercados. EI método deviene del caracter globalizado de las
economias y en estas circunstancias se comparan las producciones de las mismas para
determinar el precio.
Gutiérrez (2006) dijo:
Lo cierto es que las personas naturales o juridicas cuando van al mercado
realizan de inmediato y de forma intuitiva una correlacion entre la relacion calidad-precio
que conocen del producto que van a adquirir. La aplicacion de este método de manera
cientifica requiere definir pardmetros técnicos que permitan lograr el mayor grado de
objetividad en el analisis.
Caracteristicas esenciales del método de correlacion.
e Los precios se forman espontdneamente y la previsién de la recuperacion de los
gastos es solamente estimable.
e Este método depende de la libre distribucion de los factores de capital hacia las
ramas econdémicas y regiones de mas alta ganancia.
e Tiene como condicionante que existan inversiones descentralizadas hacia los
adelantos cientifico-técnicos con el fin de lograr mayores ganancias.
e E| alto grado de sus inversiones dependen en gran medida de instrumentos
financieros y crediticios para lograr mayores utilidades.

e Generalmente su utilizacion incentiva a aumentar la productividad y la produccion.
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e En algunos casos puede causar egoismo y falta de solidaridad, por la dependencia
que crea en el hombre hacia los estimulos materiales y econdmicos (Gutiérrez,
2006).
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CAPITULO II: Caracterizacion de la empresa y determinacion del efecto del
Dia Cero en la formacion de precios mayoristas por el método de correlaciéon
y gastos.

Con mas de 25 afios en las actividades de capturas de especies marinas y
acuicolas la empresa PESCASPIR produce, industrializa y comercializa. Esta
organizaciéon cuenta con 5 Unidades Empresariales de Base (UEB); Indupir,
Jaulaspir, Acuiza, Acuisier y Comespir. Cuenta también con una oficina central
compuesta por cuatro areas de regulacion y control; direcciéon de gestion de los
recursos humanos, direccion de produccion y desarrollo, direccion de contabilidad y
finanzas, direccion técnica y dos grupos de asesoria subordinados directamente a
la direccion general; grupo de auditoria y supervision y grupo de seguridad y

defensa.

Figura 1. UEB subordinadas al director general.

DIRECTOR
GENERAL

T T
UEB UEB UEB UEB UEB
ACUIZA INDUPIR ACUISIER JAULASPIR COMESPIR

Fuente: Especialista en perfeccionamiento empresanal de PESCASPIR.

La empresa posee un potencial humano formado y adiestrado en las tecnologias
aplicadas a sus procesos operacionales de trabajo y productivos. Su infraestructura
técnica-productiva es adecuada y da respuesta de manera eficaz y eficiente a las

exigencias convenidas con sus clientes y proveedores.

2.1 Caracterizacion de la empresa pesquera PESCASPIR.

Objeto Social

e Producir y comercializar de forma mayorista productos alimenticios

fundamentalmente pescados y aves.

e Cultivar, capturar, industrializar y comerciar, especies de la plataforma y la

acuicultura.

e Producir y comercializar de forma mayorista excedentes de larvas, alevines
y reproductores de especies de la acuicultura. Brindar servicios de
congelacion y almacenamiento refrigerado de alimentos en pesos cubanos y

pesos convertibles.

e Prestar servicios de maquila.

21



Como Misidn se plantea que:

Garantizar el cumplimiento de la distribucion normada a la poblacion vy
organismos asi como el incremento de las ventas en el mercado interno en divisas
a partir de potenciar las capturas y procesamiento Industrial de los cultivos
acuicolas, con alto rendimiento de la materia prima, la introduccion y desarrollo de
los cultivos extensivos e intensivos de Tilapia en Jaulas Flotantes y Clarias en
Estanques, como principales cultivos acuicola, incremento de las producciones
propias para la venta al turismo y organismo con refuerzo alimentario, la
incorporacion  del mayor valor agregado a nuestros productos y de un
equipamiento tecnolégico de punta que dé respuesta a las exigencias del
mercado, garantizando la conservacion del medio ambiente y la prestacion de
servicios aprovechando las capacidades y tecnologias disponibles para cubrir

los costos e incrementar el autofinanciamiento.

Mientras que su Vision se expresa del siguiente modo:

Empresa distinguida por ocupar el liderazgo en la produccion de las especies de
agua dulce, en el procesamiento industrial, distribucion y comercializacion de
productos pesqueros, mostrando un nivel de calidad de excelencia por utilizar las
mas poderosas técnicas en nuestros servicios logrando la plena satisfaccion y
confianza de nuestros clientes, con alto reconocimiento en el ministerio de la
Industria Pesquera por los elevados resultados productivos destacandose del resto

de las empresas provinciales.

2.2 Resolucion 20 de 2014 del Ministerio de Finanzas y Precios. Aspectos
esenciales.
En la Gaceta Oficial No.12 Extraordinaria de 6 de marzo del 2014 se pone en vigor
la metodologia para la formacion de precios mayoristas a partir de la Resoluciéon
N0.20/2014. La cual da cumplimiento a los lineamientos No.66, 67, 68, 190 y otros
vinculados con el tema. Esta metodologia se estructura a partir de 6 capitulos
1. Metodologia general.
Formacion de precios para productos importados.
Formacion de precios para productos nacionales.

Modificacion de precios mayoristas.

ok~ 0N

Sobre los margenes comerciales.
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6. Sobre la confeccion de expedientes y la presentacion de las propuestas de

precios y tarifas.

1. Metodologia general

El objetivo fundamental de la politica es instrumentar la politica aprobada de
precios mayoristas a través de la revision y actualizacién de los procedimientos
metodoldgicos generales. Esta metodologia comprende tanto los precios
mayoristas como las tarifas técnico productivo, ademas de establecer las tasas de
margen comercial sobre las cuales se sustentan las regulaciones especificas que
se emitan.

El alcance de esta metodologia estda enmarcado en la formacion del precio
mayorista de los bienes (productos y servicios) y amplia su alcance con respecto a
la anterior ya que la norma se aplica también para las unidades presupuestadas.
Asi como se formaran y modificaran los precios y las tasas de margen comercial
para todas las formas de gestidn, de capital totalmente cubano entre sus relaciones
monetario mercantiles; como también en las relaciones de estas con personas
naturales y otras formas de gestion no estatal.

La nueva metodologia para la formacion de precios mayoristas tiene como uno de
sus principios béasicos que el precio establecido debe cubrir la totalidad de los
costos y las obligaciones fiscales, ademas de estimular la eficiencia, garantizando
un nivel de utilidad. También reconoce dos métodos para la formacién de precios,
el método de correlacion y el método de gastos, pero plantea el uso de la
correlacion en primera instancia a no ser que el precio establecido viole el principio
basico. Cabe aclarar que esta metodologia se utilizara en el escenario de

unificacién monetaria.

2. Formacién de precios para productos importados

El precio para los productos importados se formara por las entidades importadoras,
por el método de gastos, adicionando al precio de adquisicion el margen comercial,
los aranceles y los tributos correspondientes. El margen comercial debe incluir los
gastos necesarios hasta que el producto haya sido cargado sobre el medio de
transporte interno, tapado y amarrado a la salida del puerto, aeropuerto nacional o

zona franca correspondiente.
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3. Formacion de precios para productos nacionales.

Segun la norma se forman en primera instancia por correlacion, siempre y cuando
cubran todos los costos, gastos y obligaciones fiscales correspondientes mas un
nivel de utilidad, de lo contrario por método de gastos exceptuando ocasiones que

el organismo superior lo autorice o se fijen centralizadamente.

Productos v servicios cuyo destino fundamental es la economia interna.

Por correlacién tomando como referencia los similares o sustitutos que se ofertan
en el mercado interno (importados o de produccion nacional), siempre y cuando
cubran costos y gastos y obligaciones fiscales, de lo contrario por método de

gastos.

Productos y servicios que a su vez son fondos exportables y sustitutos de

importacion.

Por sus similares tomando como referencia los de exportacién o los de similares
importados u otros de venta en plaza.
En las relaciones entre las entidades estatales cubanas, con las empresas mixtas,
asociaciones economicas internacionales, representaciones 0 entidades
extranjeras, y organizaciones o0 asociaciones no gubernamentales, asi como con
personas naturales y otras formas de gestion no estatal, se forman de la misma
manera por correlacion y de no ser posible por método de gastos con las
excepciones antes expuestas.
Los precios de los productos nacionales fijados por correlacién tendrdn en cuenta
los indicadores de calidad, formato y vida util, entre otros. Ademas de no estar
ajenos a la sefales del mercado con permanente monitoreo de los costos y gastos.
También los precios establecidos deben resultar competitivos con respecto a sus
similares o sustitutos y el permanente monitoreo debe determinar la aceptaciéon de
los precios por el mercado y si fuese necesario hacer reducciones o incrementos a
fin de garantizar la correlacion entre la produccion y el consumo, evitando
desabastecimientos por excesos de la demanda o lenta rotacion de los inventario,
garantizando la competitividad y el equilibrio entre la oferta y la demanda.
De no cumplir el precio con las condiciones establecidas se debe formar por el
método de gastos o fijarlo centralmente, ademas de que si el producto o servicio
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que se toma como similar tiene caracteristicas monopoélicas y tengan utilidades

muy altas no se aplicaran estos precios a la economia y se determinaran precios

inferiores o se utilizara el método de gastos.

En el caso de las actividades de servicios las tarifas se formaran por oferta y

demanda, teniendo en cuenta la referencia de similares.

La resolucién establece que las entidades o el presupuesto del estado pueden

cubrir afectaciones provocadas por la formacién de precios a través de correlacion,

al no cubrir los costos y gastos, pero esto tiene que estar previamente autorizado

por el ministerio.

4. Modificacién de los precios mayoristas.

1.

4.

Se determinan por el MFP los coeficientes maximos de Gastos Indirectos
por secciones y divisiones de la economia.

Se establece una maxima de tasa de utilidad por todas las secciones y
divisiones de la economia dentro de la que puede variar el precio,
eliminando el tratamiento igualitario.

Para determinar la utilidad se excluyen Gastos Indirectos como son, gastos
generales y de administracién, de distribucion y venta, los financieros y los
de seguridad social a corto plazo, como también los impuestos sobre la
utilizacién de la fuerza de trabajo y los tributos.

A partir de que aqui no es obligatorio disminuir precio siempre que
disminuye el costo siempre que no exceda el limite de utilidad aprobado en

1.5 veces.

5. Margenes comerciales.

1. Las empresas comercializadoras realizaran su facturacion a precio de
adquisicibn mas un margen comercial que se hara extensivo de forma
progresiva.

2. A partir de lo anterior se elimina de forma gradual, como norma, los
descuentos comerciales mayoristas minorista sobre el precio de venta

minorista.
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3. Las empresas que se dedican al comercio aplican TMC, teniendo como
base al precio de adquisicion.
4. Las TMC tienen caracter de maxima y funcionales.

Siempre que sea posible, las TMC se expresan unidades fisicas.

Se ratifica que los precios de los productos o servicios se forman para la primera
calidad, los de calidad inferior tendran precios inferiores como también se podran
hacer reducciones en el precio por mejoras de la eficiencia y eficacia empresarial o

vencimiento de la vida util.

6. Sobre la confeccion de expedientes y la presentacién de las propuestas de

precios y tarifas.

Sin importar el método que se utilice se hace necesario elaborar la Ficha de Precio
ya que el precio debe cumplir con el principio basico, haciéndose obligatorio la
confeccion de expediente que contengan la fundamentacion del precio mayorista.
Los precios mayoristas y margenes comerciales a aplicar en las relaciones
monetario mercantiles, asi como los acuerdos que se establezcan entre la partes,
deben consignarse en los contratos y estos se reajustan a CUP.

Los clientes estan en el derecho de conocer la sustentacion de los precios
mayoristas.

Los precios mayoristas y tarifas técnico-productivas tienen caracter de maxima y
son aprobadas por el MFP o en el CECM, excepto en casos que decidan estos
organismos. El caracter de maxima no da derecho al proveedor o prestatario del

servicio a aplicar el limite aprobado.

2.3 Célculo por el método de correlacion y gastos de un grupo de mercancias
en la empresa segun la metodologia exigida por la Resolucion 20 de 2014 del

Ministerio de Finanzas y Precios.

Para calcular los precios mayoristas en la empresa pesquera Pescaspir de Sancti
Spiritus se utiliz6 una plantilla Excel elaborada por el autor a partir de la cual se
realizé la simulacion de una ficha de costo reexpresada en el Dia Cero con tres

tasas de cambio diferentes y un indice reformador de precios mayoristas.
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2.3.1 Supuestos utilizados para la realizacion del célculo del precio mayorista
por el método de correlacion y gastos.

Los supuestos utilizados para la realizacion del calculo del precio mayorista fueron
los siguientes: indice reformador de precios mayoristas 1.40, tasa de cambio para
las relaciones con la poblacién 24 CUP! y las tasas de cambio inter empresarial 2;
5; 10 CUP.

El indice reformador de precios mayoristas utilizado en la investigacion es de 1.40
debido a que el MFP est& realizando un estudio de varias empresas y unidades
presupuestadas a través de los gobiernos provinciales y otros ministerios, donde el
indice empleado es 1.40. Las tasas de cambios inter empresarial utilizadas fueron
escogidas a partir de la construccion de posibles escenarios donde la tasas fueran,
baja, media y alta, para determinar los posibles efectos en los precios mayoristas
como resultado de una tasa de cambio que pudiera fluctuar desde una devaluacion
del 100% hasta una del 1000%. A pesar de considerar en la investigacion la tasa
de cambio de 2 baja, realmente es una devaluacién importante, atendiendo a que
lo propuesto por la macroeconomia para no impactar la inflacibn es una
devaluacion del 10% anual. Pero se comienza con 2 porque en el estudio antes

descrito del MFP ellos utilizan una tasa de cambio inter empresarial de 2.

2.3.2 Resultados del calculo del precio mayorista por el método de
correlacion y gastos. Efectos de la eliminacion de la dualidad monetaria y la
devaluacion del tipo de cambio en el célculo del precio mayorista por el

método de correlacidon y gastos en la empresa.

Una vez finalizada la entrada de datos el instrumento utilizado emitio la siguiente

informacion:

Tabla 1. Célculo con la comparacion de costos de un grupo de productos de PESCASPIR con diferentes tasas
de cambio.

! Informacién emitida por el Viceministro primero del Ministerio de Finanzas y Precios Alejandro Gil en el
Seminario Nacional: Metodologia de precios y contabilidad del proceso de unificacién monetaria, efectuado
del 8 al 9 de enero de 2014.
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$ 4258.8120 $ 6143.66 $ 1884.8480 44%
4824.7109 7070.66 2245.9491 46%
7314.6560 11232.38 3917.7240 55%
2587.2111 3624.48 1037.2689 40%
3822.6631 5584.34 1761.6769 46%

46%

Fuente: Elaboracién propia.

Después de haber revaluado las fichas de costos de cinco productos, utilizando
supuestos de una tasa de cambio de 2 y un indice reformador de precios
mayoristas igual a 1.40, los costos promedios de los cinco productos pueden
aumentar en un 68%.

Esto trae como resultado que los precios mayoristas establecidos para los mismos,
en los momentos actuales queden por debajo incluso de los costos, aunque para la
empresa EN UN SUPUESTO DIA 0 +1 no significaria pérdidas contables ya que
suponiendo que se use el método de gastos para formar el precio, le permite tener
una ganancia agregada sin importar al costo que se fabrique el producto. La
limitacién tal vez estaria en la cantidad de capital de trabajo necesario que se
necesitaria para operar en el tiempo que dure la conversion de efectivo.

Otra ventaja que se nota en las utilidades de la empresa es que la nueva
resolucién plantea que el margen de utilidad se calcula con base en los costos, al
ser mayor el monto de costos al monto de gastos de elaboracion que es la base
gue se utilizaba anteriormente, le permite aumentar el nivel de utilidad con respecto
a las obtenidas antes del dia cero.

Como desventaja se observa que por resolucion los precios mayoristas se
formaran en primera instancia por método de correlacion, tomando como referencia
de precios, los de antes del dia cero, multiplicado por el indice reformador de
precios. Después de recalcular los precios de los productos analizados, se obtiene
gue la empresa no esta en condiciones de utilizar este método ya que el precio que
se obtendria como referencia, le permitiria una ganancia minima que no cubriria la
totalidad de los costos gastos que supuestamente deben cubrirse con las utilidades

gue no se incluyen en las fichas de costos.
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Aunque cabe aclarar que la resolucion plantea que en casos como estos la
empresa debe utilizar el método de gastos ya que el requisito principal de dicha
resolucién es que se cubran la totalidad de los costos y gastos incurridos en el
producto , mas un nivel de utilidad que le permita la reproduccion del capital.

La revaluacion aumenta costos y estos a su vez por la utilizacion del método de
gastos se transmitirAin a los precios de los productos, los cuales pueden
representar costos para otras empresas lo que provocaria un aumento en la
cadena de valor, repercutiendo en un aumento de la inflacién.

Al revaluar aunque sea en pequefia cuantia ya se comienzan a obtener resultados
financieros mas reales, la empresa puede analizar si ya con esta pequefia
revaluacion le es mas factible utilizar insumos que no constituyan productos
importables, con el objetivo de disminuir costos. La operacién puede aprovecharla
la empresa con el fin de aumentar aiin mas el nivel de utilidad ya que a diferencia
de la resolucion que rige hasta el momento, la nueva plantea que ante una
disminucién en los costos no se hace imprescindible disminuir el precio, siempre y
cuando no excedan 1.5 veces el limite de utilidad aprobado como maxima, asi se
aprovecharia mas su potencial de eficiencia y ganaria evitando costos econdémicos,
ya que dejar de ganar es perder.

Con la revaluacion comienzan a visibilizarse los problemas financieros existentes, y
se demuestra al determinar que la empresa no puede correlacionar los precios de 4
de los cinco productos analizados, basandose en la nueva resolucion, ni incluso
con sus propios precios que habian sido fijados por método de gastos.

La empresa tiene la posibilidad de actuar con astucia y disminuir el costo tanto
como le sea posible sin tener que disminuir el precio para mejorar la relacion costo-
beneficio. ¢ Qué hara el estado con el fin de que empresas como estas disminuyan
el costo, con el objetivo de disminuir el precio y a su vez los beneficios obtenidos
no sean por amparo de las propias leyes implantadas por el estado y lo logren con
su gestién y eficiencia empresarial como deberia ser, utilizando estos ahorros que
podrian lograrse en costos de oportunidad para aprovecharlo en un aumento de la
productividad y mejor remuneracion de los trabajadores?

La resolucion plantea que pueden existir casos en que se filen precios por
correlacién y estos no cumplan con el principio general de la misma, estas
diferencias se cubrirdn con el presupuesto del estado. ¢Sera este uno de esos

casos?
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Conclusiones.
Finalizada la investigacion se arriba a las siguientes conclusiones:

* La dualidad monetaria y cambiaria esta ocultando la situacion contable-financiera

real existente hoy en el sector empresarial cubano.

» Se calcularon los precios mayoristas a partir de la Resolucion 20/2014 MFP con
varias tasas de cambio y se aplicé el indice reformador de precios mayoristas

propuesto por dicha resolucion.

* En todos los casos los precios tuvieron una tendencia a incrementarse

considerablemente como promedio en un 68%.
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Recomendaciones.
Luego de finalizada la investigacion se realizan las siguientes recomendaciones:

» Aplicar en otras empresas de la provincia, la metodologia aprobada por el MFP
utilizada en esta investigacion, lo cual permitirA generalizar los resultados

obtenidos.

» Capacitar a los miembros del departamento de Gestion Contable Financiera de

la empresa sobre el tema en cuestion.

« Utilizar esta investigacibn como material de consulta para la docencia de

pregrado y postgrado en la facultad.
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MINISTERIO

FINANZAS Y PRECIOS
RESOLUCION No. 19/2014

POR CUANTO: Mediante el Acuerdo No. 7334 del
Consejo de Ministros, de fecha 19 de diciembre de
2012, se aprobd las funciones especificas del Ministe-
rio de Finanzas y Precios, entre las que se encuentra la
regulada en el apartado Segundo, numeral 8, de esta-
blecer la politica de contabilidad y de costos para to-
dos los sectores de la economia y el sistema de conta-
bilidad gubernamental; dirigir y controlar su ejecucion.

POR CUANTO: La Resolucion No. 235, de fecha
30 de septiembre de 2005, dictada por la Ministra de
Finanzas y Precios, puso en vigor las Normas Cubanas
de Informacion Financiera como base para el registro
de los hechos econémicos en las entidades del pais.

POR CUANTO: La Resolucion No. 9, de fecha 18
de enero de 2007, dictada por la Ministra de Finanzas
y Precios, en su apartado Primero puso en vigor la
Norma Cubana de Contabilidad No. 6 Operaciones
con Moneda Extranjera y Pesos Convertibles, la que
en el escenario de la unificacion monetaria necesita ser
modificada.

POR CUANTO: Se hace necesario dictar una nor-
ma especifica de contabilidad que establezca los ele-
mentos para el registro contable del proceso de elimi-
nacion del peso convertible (CUC) en las relaciones
entre las entidades econdmicas, precisar las disposi-
ciones para la revaluaciéon de los activos y pasivos
seleccionados, y derogar la Resolucion mencionada en
el Por Cuanto anterior.

POR TANTO: En ejercicio de las facultades confe-
ridas en el inciso a) del articulo 100 de la Constitucion
de la Republica;

Resuelvo:

PRIMERQO: Disponer las medidas financieras y con-
tables que entran en vigor el dia antes, en lo adelante
DIA CERO, del momento de la unificacion monetaria
en el pais.

SEGUNDO: A los efectos de la presente Resolu-
cién se considera precio o valor total a la suma del
componente en pesos cubanos (CUP) y en pesos con-
vertibles (CUC) en que esté registrado el activo.

TERCERO: Disponer que el DIA CERO se reva-
lGen los inventarios en las entidades estatales y de
capital totalmente cubano, atendiendo a las siguientes
reglas:

1. En todas las entidades empresariales estatales y
unidades presupuestadas. (Excepto los inventarios
de combustibles, los de las empresas de comercio
interior registrados a precio de venta y las mercan-
cias de importacion y exportacion de las empresas
de comercio exterior):

a) Aplicar al precio total de cada producto, el indice de
reforma precios mayoristas para obtener un precio
revaluado.

b) Calcular el nuevo importe del inventario a partir del
precio revaluado.

c) Determinar el efecto de la revaluacion.

2. En el caso de los inventarios de Combustibles:

a) Aplicar al precio total de los inventarios de Com-
bustibles la tasa de cambio aprobada.

b) Calcular el nuevo importe del inventario de Com-
bustibles a partir del precio revaluado.

c) Determinar el efecto de la revaluacion.

3. En el caso de los inventarios de Mercancias de im-
portacion y exportacion de las empresas de comer-
cio exterior:

a) Aplicar al saldo total de cada contrato de los inven-
tarios de Mercancias de importacion y exportacion,
la tasa de cambio aprobada.

b) Determinar el efecto de la revaluacion.

CUARTO: Establecer que el DIA CERO, la dife-
rencia de lo contabilizado en pesos cubanos (CUP) con

la revaluacion aﬁlicada| seﬂt’m el aﬁartado Tercero, se

QUINTO: Modificar la estructura del precio mino-
rista de los inventarios registrados a precio de venta en
las empresas del sistema de comercio interior y de las
mayoristas que utilizan en sus operaciones el importe
de recuperacion, a partir del DIA CERO, segun el
procedimiento emitido por el Ministerio del Comercio
Interior.

El procedimiento considera el ajuste en otras cuen-
tas contables vinculadas con este proceso.

SEXTO: D|Sﬁoner ﬁue el DIA CERO se revallen
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asi como los saldos de la Amortizacion y la Deprecia-

cién Acumulada de estos activos, en las entidades

estatales y de capital totalmente cubano, bajo las reglas
siguientes:

1. Para el caso de los Activos Fijos Tangibles e
Intangibles:

a) Aplicar al valor inicial total de cada activo, el indice
de reforma precios mayoristas para obtener un pre-
cio revaluado.

b) Calcular el valor inicial revaluado del activo.

c) Determinar el efecto de la revaluacion.

2. -

a) Aplicar al precio total de cada producto, el indice de
reforma precios mayoristas para obtener un precio
revaluado.

b) Calcular el nuevo importe del inventario a partir del
precio revaluado.

c) Determinar el efecto de la revaluacion.

SEPTIMO: Establecer que el DIA CERO, la diferen-
cia de lo contabilizado en pesos cubanos (CUP) con la
revaluacion aplicada, segun el apartado Sexto, se sume
a la Depreciacion Acumulada, en el caso de los Activos
Fijos Tangibles y a la Amortizacién Acumulada en el
caso de los Intangibles, antes de la revaluacion.

OCTAVO: Disponer que el DIA CERO se revalten
las Inversiones en Proceso en las entidades estatales y
de capital totalmente cubano, bajo las reglas siguientes:
1. Aplicar a la ejecucion acumulada de cada objeto de

obra, por componente de la inversion, el indice de

reforma precios mayoristas para obtener un precio
revaluado.
2. Determinar el efecto de la revaluacion.

NOVENO: Indicar que el DIA CERO, la diferencia

entre lo contabilizado antes de la revaluacion y el im-

ﬁorte revaluado de las Inversiones en Proceso, se fi'le en

DECIMO: Se adiciona la Norma Especifica de Con-
tabilidad No. IR
tible de las OEeraciones financieras entre entidades

tegrante de la presente Resolucion, a la Seccion 111 del
Manual de Normas Cubanas de Informacién Financie-
ra, Capitulo 2.2: Normas Especificas de Contabilidad,
la que comienza a aplicarse en el momento de la unifi-
cacion monetaria.

UNDECIMO: El DIA CERO, al terminar las opera-
ciones descritas en los apartados anteriores y haber regis-
trado los hechos econdmicos contenidos en la Norma
Especifica de Contabilidad No. 8; las entidades empresa-
riales determinarén el Capital de Trabajo Necesario, se-
gun el Anexo No. 2 Capital de Trabajo Necesario, que
forma parte integrante de la presente Resolucion.

1. Si al comparar el Capital de Trabajo de ese momen-
to con el Capital de Trabajo Necesario se presenta

un exceso, este se fija como una Obligacion con el
Presupuesto del Estado a Largo Plazo y se firma un
convenio de pago con la Oficina Nacional de Ad-
ministracion Tributaria.

2. Si al comparar el Capital de Trabajo de ese momento
con el Capital de Trabajo Necesario se presenta un dé-
ficit, este se solicita al Ministerio de Finanzas y Pre-
cios, segun la legislacién vigente y se adjunta copia
del Anexo No. 2 contenido en la presente Resolucion.

3. El importe registrado en las cuentas de Revaluacion
de Inventarios que quede a disposicion de la entidad
se cancela afectando la cuenta Inversion Estatal al
final del ejercicio contable u Otras Operaciones de
Capital en el caso de las Sociedades Anénimas.

4. El aporte al Presupuesto del Estado se realiza por el

DUODECIMO: Al final del ejercicio contable, las
unidades presupuestadas cancelan el saldo de la cuenta
de Revaluacién de Inventarios afectando la cuenta de
Inversién Estatal.

DECIMOTERCERO: Disponer que en las notas a
los Estados Financieros del momento de la unificacion
monetaria, en todas las entidades econémicas, se in-
cluya el resumen del efecto de la Revaluacion de los
Inventarios, activos fijos; el impacto en la amortiza-
cién y depreciacion acumulada, asi como el resultado
de la determinacion del Capital de Trabajo Necesario.
DECIMOCUARTO: Sustituir la Norma General de

Mo-

como Anexo No. 3 forma parte integrante de la pre-
sente Resolucion, la que comienza a aplicarse a partir
del inicio de la unificacion monetaria y se ubica en la
Seccién 1l del Manual de Normas Cubanas de Infor-
macién Financiera, Capitulo 2: Normas Generales de
Contabilidad.

DECIMOQUINTO: A partir del dia posterior a la
aplicaciéon de la unificacion monetaria, la diferencia
que se genere entre el precio de venta minorista corre-
lacionado y el precio minimo calculado no forma parte
del valor de las ventas de las empresas y se registra
como una obligacidn a corto plazo con el Banco Cen-
tral de Cuba, garantizandose su liquidacion en los pri-
meros cinco (5) dias habiles posteriores al cierre del
periodo contable, en la forma y condiciones que esta-
blezca el Banco Central de Cuba.

DECIMOSEXTO: Derogar el apartado Primero de
la Resolucion No. 9, de fecha 18 de enero de 2007,
dictada por la Ministra de Finanzas y Precios.

PUBLIQUESE en la Gaceta Oficial de la Republica
de Cuba.

ARCHIVESE el original en la Direccion Juridica de
este Organismo.

Dada en La Habana, a los 22 dias del mes de enero
de 2014.

Lina Olinda Pedraza Rodriguez
Ministra de Finanzas y Precios
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ANEXO No. 1
NORMA ESPECIFICA
~_ DE CONTABILIDAD No. 8 )
Eliminacion del peso convertible de las operaciones
financieras entre entidades econdémicas

i (NEC 8)

INDICE Parrafos
OBJETIVO 1-2
ALCANCE 3-4
DEFINICIONES 5
CONVERSION DE LAS PARTIDAS
MONETARIAS EN EL MOMENTO DE

LA ELIMINACION DEL PESO CON-
VERTIBLE Y SU CONVERSION A

PESOS CUBANOS. 6-10
CONVERSION DE LAS PARTIDAS EN
EMPRESAS MIXTAS QUE TIENEN

UNA MONEDA FUNCIONAL DIFE-

RENTE AL PESO CUBANO. 11
INFORMACION A REVELAR 12

OBJETIVO

1. El objetivo de esta Norma es definir como proceder
en el momento de la eliminacion del peso converti-
ble de las operaciones financieras entre entidades
econdmicas en el instante en que se determine y la
conversion de estas a pesos cubanos.

2. El proceso de ajuste de los registros contables se rea-
liza por Unica vez y demanda de un tratamiento con-
table diferenciado que respalde la decision adoptada.

ALCANCE

3. Esta Norma se aplica:

a) Para el cambio de la moneda origen de las partidas
monetarias, nominalizadas en pesos convertibles, a
pesos cubanos en el momento en (gjue se indique.

b) Para fijar las diferencias por tipo de cambio motiva-
das por la conversion de los saldos de las partidas
monetarias, nominalizadas en monedas extranjeras
y la revaluacion de los inventarios, los activos fijos
y sus cuentas reguladoras.

4. Esta Norma no se aplica a la contabilidad de ope-
raciones con moneda extranjera posteriores a la
eliminacion del Peso Convertible.

DEFINICIONES

5. Los siguientes términos se utilizan, en la presente
Norma, con el significado que a continuacion se
especifica:

Partidas monetarias: Son unidades monetarias man-
tenidas en efectivo, asi como activos y pasivos que se
van a recibir o pagar, mediante una cantidad fija o
determinable de unidades monetarias.

Tipo de cambio: Es la relacion de cambio entre dos
monedas. .

CONVERSION DE LAS PARTIDAS MONETA-
RIAS EN EL MOMENTO DE LA ELIMINACION
DEL PESO CONVERTIBLE Y SU CONVERSION A
PESOS CUBANOS.

6. La conversion de las cuentas bancarias de pesos
convertibles a pesos cubanos se registrard como
una operacién de compraventa de monedas, segun
establezca el Banco Central de Cuba.

7. En el momento en que se indique se cambia la
moneda origen de las partidas monetarias que re-
presentan pesos convertibles a pesos cubanos utili-
zando la tasa de cambio que se apruebe.

8. Se calcula la ganancia o pérdida no realizada por
la conversion a pesos cubanos de partidas moneta-
rias nominalizadas en moneda extranjera, a partir
de aplicar a los montos de las partidas monetarias
seleccionadas, el tipo de cambio de cada moneda
extranjera en relacion con el peso cubano.

9. La diferencia con lo contabilizado en pesos cuba-
nos con la conversion expresada en el parrafo an-
terior, se fijard en la cuenta Ganancia o Pérdida no
Realizada.

10. El saldo de la cuenta Ganancia o Pérdida no Reali-
zada se muestra como una partida independiente
del Patrimonio Neto o Capital Contable en el Es-
tado de Situacion.

CONVERSION DE LAS PARTIDAS EN
EMPRESAS MIXTAS QUE TIENEN UNA MONEDA
FUNCIONAL DIFERENTE AL PESO CUBANO.

11. En el momento de aplicar la decision, las empresas
mixtas convertiran sus registros contables a pesos
cubanos, aplicando a todas las partidas del balan-
ce, la tasa de cambio vigente en ese momento.

INFORMACION A REVELAR
12. La entidad revelard el detalle del calculo de la

ganancia o pérdida no realizada, en las notas a los
estados financieros, significando que se trata del
proceso de eliminacion del peso convertible en las
relaciones entre las entidades econdémicas.

ANEXO No. 2

Capital de Trabajo Necesario

Ministerio de Finanzas y Precios

Capital de Trabajo Necesario

Unidad de Medida
Pesos Cubanos
con dos decimales

Acumulado hasta:

Entidad:
Cadigo Entidad N.AE. D.P.A. Grupo
Empresarial
ORG. | SUB. | CODIGO DIVISION CLASE PROVINCIA | MUNICIPIO
Partidas Fila UM En esta fecha
Ventas Netas del Periodo 01 | Pesos
Total del Consumo Material y Servicios Comprados 02 | Pesos
Consumo Material 03 | Pesos
Total de Servicios Comprados 04 | Pesos
Compras DIARIAS 05 | Pesos
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Ministerio de Finanzas y Precios | Capital de Trabajo Necesario

Unidad de Medida
Pesos Cubanos
con dos decimales

Acumulado hasta:

Entidad:
Cadigo Entidad N.A.E. D.P.A. Grupo
Empresarial
ORG. | SUB. | CODIGO | DIVISION | CLASE | PROVINCIA | MUNICIPIO
Partidas Fila UM En esta fecha
Total de Compras del Periodo 06 Pesos
Dias del Periodo 07 Dias
Rotacion de Inventarios 08 Veces
Ciclo de Rotacion de Inventarios (Dias Cobertura) 09 Dias
Inventario Inicial 10 Pesos
Inventario Final 11 Pesos
Rotacion de Cuentas por Cobrar 12 Veces
Ciclo de Rotacion de Cuentas Por Cobrar (Ciclo de Cobro) 13 Dias
Efectos por Cobrar a Corto Plazo al Inicio 14 Pesos
Cuentas por Cobrar al Inicio 15 Pesos
Efectos por Cobrar a Corto Plazo al Final 16 Pesos
Cuentas por Cobrar al Final 17 Pesos
Ciclo Operativo 18 Dias
Rotacion de Cuentas por Pagar 19 Veces
Ciclo de Rotacion de Cuentas Por Pagar (Ciclo de Pago) 20 Dias
Efectos por Pagar a Corto Plazo al Inicio 21 Pesos
Cuentas por Pagar a Corto Plazo al Inicio 22 Pesos
Efectos por Pagar a Corto Plazo al Final 23 Pesos
Cuentas por Pagar al Final 24 Pesos
Ciclo Conversion del Efectivo 25 Dias
Necesidad de Capital de Trabajo 26 Pesos
Activos Circulantes en esta fecha 27 Pesos
Pasivos Circulantes en esta fecha 28 Pesos
Capital de Trabajo en esta fecha 29 Pesos
Déficit de Capital de Trabajo 30 Pesos
Exceso de Capital de Trabajo 31 Pesos

HECHO POR: APROBADO POR:

CERTIFICAMOS QUE: Los datos conte-
nidos en este documento financiero se
corresponden con las anotaciones contables
de acuerdo con las regulaciones vigentes.

Nombre y apellidos Nombre y apellidos DI MJA
Firma Firma
Metodologia: Filas
Periodicidad de emision: En el momento de aplicar ~ FilaNo. 1. Ventas netas del Estado de Rendimiento
la medida. Financiero multiplicado por el Indice de
Acumulado hasta: Mes y afio de cierre del modelo. reforma de precios mayoristas aprobado.
Entidad: Se anota el nombre oficial de la entidad a  FilaNo. 2. Suma de las filas 03 y 04.
la que corresponda la informacion sin siglas. FilaNo.3. Consumo productivo del Estado de Gas-
Cddigo de la Entidad: Codigo oficial de la entidad. tos por Elementos multiplicado por el
N.A.E.: Codigo de la actividad econémica por don- Indice de reforma de precios mayoristas.
de se clasifica la entidad, division y clase. FilaNo.4. Total de Servicios Comprados del estado
D.P.A.: Codigo de la provincia y municipio. de Gastos por Elementos multiplicado por
Caodigo del Grupo Empresarial: Referencia al Grupo el Indice de reforma de precios mayoristas.
empresarial si procede. FilaNo.5. Importe de la Fila 2 dividido por el de la
Columnas Fila7.
Columna En esta fecha: Representa los importes en  Fila No. 6. Importe de la Fila 5 multiplicado por el

esta fecha.

de laFila7.
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Fila No. 7.

Fila No.

Fila No.

8.

9.

Fila No. 10.

Fila No.
Fila No.

Fila No.

Fila No.

Fila No.

Fila No.
Fila No.
Fila No.
Fila No.

Fila No.

Fila No.

Fila No.

11.
12.

13.

14.

15.

16.
17.
18.
19.

20.

21.

22.

Dias del periodo en que se calcula tomando
como regla un mes equivalente a 30 dias.
Resultado de dividir el importe de la Fila
3 por el saldo promedio de los inventarios
(Fila 10 més Fila 11 dividido por dos).
Saldo promedio de los inventarios (Fila
10 més Fila 11 dividido por dos) multi-
plicado por el resultado del cociente re-
sultante de la Fila 7 dividido por el im-
porte de la Fila 3.

Inventario Inicial del afio multiplicado por
el Indice de reforma de precios mayoristas.
Inventario Final revaluado en esta fecha.
Importe de la Fila 1 dividido por el saldo
promedio de los efectos y cuentas por
Cobrar. (Suma de los importes de las fi-
las 14 a la 17 dividido por dos).

Saldo promedio de los efectos y cuentas
por Cobrar (Suma de los importes de las
Filas 14 a la 17 dividido por 2) multipli-
cado por el resultado del cociente resul-
tante de la Fila 7 dividida por la Fila 1.
Saldo de la cuenta Efectos por Cobrar a
Corto Plazo al inicio del ejercicio eco-
némico multiplicado por el indice de
conversion de partidas monetarias para
esta cuenta. El indice se calcula, divi-
diendo el saldo convertido en esta fecha
por el saldo al inicio sin convertir.

Saldo de las Cuentas por Cobrar a Corto
Plazo al inicio del ejercicio econémico
multiplicado por el indice de conversion
de partidas monetarias para esta cuenta.
El indice se calcula, dividiendo el saldo
convertido en esta fecha por el saldo al
inicio sin convertir.

Saldo de la cuenta Efectos por Cobrar a
Corto Plazo en esta fecha.

Saldo de las Cuentas por Cobrar a Corto
Plazo en esta fecha.

Sumatoria de los valores de la Fila9y la
Fila 13.

Importe de la Fila 4 dividido por el saldo
promedio de los efectos y cuentas por
pagar (Suma de los importes de las filas
21 a la 24 dividido por dos).

Saldo promedio de los efectos y cuentas
por pagar (Suma de los importes de las
filas 21 a la 24 dividido por dos) multi-
plicado por el resultado del cociente re-
sultante de la Fila 7 dividido por el im-
porte de la Fila 6.

Saldo de la cuenta Efectos por Pagar a
Corto Plazo al inicio del ejercicio eco-
némico multiplicado por el indice de
conversion de partidas monetarias para
esta cuenta. El indice se calcula, divi-
diendo el saldo convertido en esta fecha
por el saldo al inicio sin convertir.

Saldo de las Cuentas por Pagar a Corto
Plazo al inicio del ejercicio econémico
multiplicado por el indice de conversion

de partidas monetarias para esta cuenta.
El indice se calcula, dividiendo el saldo
convertido en esta fecha por el saldo al
inicio sin convertir.
Saldo de la cuenta Efectos por Pagar a
Corto Plazo en esta fecha.
Saldo de las Cuentas por Pagar a Corto
Plazo en esta fecha.
Valor de la Fila 18 menos el de la Fila 20.
Importe de la Fila 5 multiplicado por el
valor de la Fila 25.
Activos Circulantes en esta fecha.
Pasivos Circulantes en esta fecha.
Importe de la Fila 27 menos la Fila 28.
Si el importe de la Fila 29 es menor que el
de la Fila 26, se anota la diferencia del im-
porte de la Fila 29 menos el de la Fila 26.
Si el importe de la Fila 29 es mayor que el
de la Fila 26, se anota la diferencia del im-
porte de la Fila 29 menos el de la Fila 26.

Pie del modelo

Hecho por: Nombre, apellido y firma del especialis-
ta que elabor6 el modelo.

Aprobado por: Nombre, apellido y firma del jefe de
la Entidad.

Dia, mes y afio de elaboracion del modelo.

ANEXO No. 3
NORMA CUBANA
DE CONTABILIDAD No. 6
OPERACIONES
CON MONEDA EXTRANJERA
(NCC 6)
(Modificacion No. 2)

Fila No. 23.
Fila No. 24.

Fila No. 25.
Fila No. 26.

Fila No. 27.
Fila No. 28.
Fila No. 29.
Fila No. 30.

Fila No. 31.

INDICE Parrafos
OBJETIVO 1-2
ALCANCE 3-7
DEFINICIONES 8-12
DESARROLLO DE LAS DEFINICIONES 9-12
TRANSACCIONES EN MONEDA
EXTRANJERA 13-17
UTILIZACION DE UNA MONEDA DE
PRESENTACION DISTINTA DE LA
MONEDA PARA EL REGISTRO
CONTABLE 18-19
INFORMACION A REVELAR 20-21
ARMONIZACION 22
OBJETIVO

1. El objetivo de esta Norma es definir como se in-
corporan, en los Estados Financieros de una enti-
dad, las transacciones en moneda extranjera y co-
mo convertir los Estados Financieros a la moneda
de presentacion elegida.

2. Los principales problemas que se presentan son el
tipo o tipos de cambio a utilizar, asi como la ma-
nera de informar sobre los efectos de las variacio-
nes en los tipos de cambio dentro de los Estados
Financieros.

ALCANCE

3. Esta Norma se aplica:

a) Al contabilizar las transacciones y saldos en mone-
da extranjera, salvo las transacciones y saldos con
derivados que estén dentro del alcance de la NCC
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sobre Instrumentos Financieros: reconocimiento y

valoracion.

b) Al convertir los resultados y la situacion financiera
de los negocios en el extranjero que se incluyan en
los Estados Financieros de la entidad, ya sea por
consolidacion, por consolidacion proporcional o por
el método de la participacion.

c) Al convertir los resultados y la situacién financiera
de la entidad a una moneda de presentacion.

4. Quedan excluidos del alcance de esta Norma los Ins-
trumentos financieros en moneda extranjera. Esta
Norma también se aplica cuando la entidad convierta
los importes relacionados con derivados desde su
moneda funcional a la moneda de presentacion.

5. Esta Norma no se aplica a la contabilidad de co-
berturas para partidas en moneda extranjera, in-
cluyendo la cobertura de la inversion neta en un
negocio en el extranjero.

6. Esta Norma se aplica en la presentacion de los Es-
tados Financieros de una entidad en una moneda
extranjera. Ademas, establece los requisitos para
gue los Estados Financieros resultantes puedan ser
calificados como conformes con las Normas Cu-
banas de Informacion Financiera.

7. Esta Norma no se aplica en la presentacion, dentro
del Estado de Flujos de Efectivo, de los flujos de
efectivo que se deriven de transacciones en mone-
da extranjera, ni de la conversion de los flujos de
efectivo de los negocios en el extranjero.

DEFINICIONES

8. Los siguientes términos se utilizan, en la presente
Norma, con el significado que a continuacion se
especifica:

Diferencia de cambio: Es la que surge al convertir
un determinado nimero de unidades de una moneda a
otra moneda, utilizando tipos de cambio diferentes.

Moneda extranjera (o divisa): Es cualquier moneda
de otro pais y que tienen convertibilidad aprobada por
el Banco Central de Cuba.

Moneda funcional: Es la moneda del entorno eco-
némico principal en el que opera la entidad.

Moneda para el registro contable es la moneda en
que se expresan los hechos econémicos en el registro
contable.

Moneda de presentacién: Es la moneda en que se
presentan los Estados Financieros.

Partidas monetarias: Son unidades monetarias mante-
nidas en efectivo, asi como activos y pasivos que se van a
recibir o pagar, a corto o largo plazo, mediante una canti-
dad fija o determinable de unidades monetarias.

Tipo de cambio: Es la relaciéon de cambio entre dos
monedas.

Tipo de cambio de cierre: Es el tipo de cambio de
contado existente en la fecha del balance.

Tipo de cambio de contado: Es el tipo de cambio
utilizado en las transacciones con entrega inmediata.

Valor razonable: Es el importe por el cual puede ser
intercambiado un activo, o cancelado un pasivo, entre
partes interesadas y debidamente informadas, en una
transaccion realizada en condiciones de independencia
mutua.

DESARROLLO DE LAS DEFINICIONES:
Moneda de Presentacion de los Estados Financieros
9. Las entidades, al presentar los Estados Financie-
ros, utilizan el peso cubano como moneda de pre-
sentacion (CUP).
Moneda funcional

10. Dada las caracteristicas de la economia cubana, se
declara como moneda funcional al peso cubano
(CUP).

Moneda para el registro contable

11. Todas las entidades sujetas a la aplicacion de esta
Norma, utilizan el peso cubano como moneda para
el registro de los hechos econdmicos.

12. Las empresas mixtas, de capital totalmente extran-
jero, asi como, las sucursales y oficinas de repre-
sentacion de personas juridicas y extranjeras, radi-
cadas en el territorio nacional, estan obligadas a
utilizar el peso cubano como moneda para el regis-
tro de los hechos econdmicos.

TRANSACCIONES EN MONEDA EXTRANJERA

13. Las transacciones en moneda extranjera deben
registrarse, al reconocerlas, en la moneda para el
registro contable, aplicando al importe en moneda
extranjera el tipo de cambio vigente entre la mo-
neda para el registro contable y la moneda extran-
jera en la fecha de la transaccion.

a) Si la entidad decide conservar la moneda origen de
la transaccion y utiliza cuentas de conversion, el
saldo de esta cuenta se registra como ganancia o
pérdida no realizada, segun proceda, al emitir los
Estados Financieros.

14. Al cierre de cada periodo contable:

a) Las partidas monetarias en moneda extranjera deben
anotarse aplicando el cambio de cierre o vigente al
final del dia.

b) Las partidas no monetarias que se asientan segun su
costo histérico expresado en una moneda extranjera
deben anotarse aplicando el tipo de cambio en la fe-
cha de la transaccion y

c) Las partidas no monetarias que se asientan segun su
valor razonable expresado en una moneda extranjera
deben anotarse aplicando el tipo de cambio vigente
en el momento que se determinaron los valores.

15. Las diferencias de cambio que se derivan de la
liquidacion de partidas monetarias deben recono-
cerse como ingresos o gastos del ejercicio en que
se producen.

16. Las diferencias de cambio no realizables que se
deriven de presentar las partidas monetarias de la
entidad utilizando tipos de cambio distintos de los
tipos a los que esas partidas se anotaron inicial-
mente durante el ejercicio, o se presentaron en Es-
tados Financieros anteriores, deben reconocerse
como una partida independiente del Patrimonio
Neto del ejercicio en que se producen.

17. El Ministerio de Finanzas y Precios puede dispo-
ner otra forma de reconocimiento de las diferen-
cias no realizables por tipo de cambio, cuando
concurran situaciones excepcionales de devalua-
ciones o0 apreciaciones importantes. Entre las otras
formas de reconocimiento se encuentran:
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a) Diferir las diferencias de cambio no realizadas.

b) Capitalizar en los activos correspondientes.

c) Otras que expresamente se aprueben.
UTILIZACION DE UNA MONEDA DE PRESEN-

TACION DISTINTA DE LA MONEDA PARA EL

REGISTRO CONTABLE.

Conversion a la moneda de presentacion:

18. La entidad presenta sus Estados Financieros en la
moneda de presentacion. Si en algin estableci-
miento o entidad subordinada, no radicada en el
pais, la moneda de presentacion difiere de la mo-
neda para el registro contable de la entidad, esta
debe convertir sus resultados y situacion financiera
a la moneda de presentacion exigida.

19. Para convertir sus resultados y situacion financiera
a la moneda de presentacion exigida, la entidad uti-
liza cualesquiera de los siguientes procedimientos:

Procedimiento No. 1

a) Los activos y pasivos se convierten a la tasa de
cambio de cierre en la fecha de presentacion de los
Estados Financieros.

b) Los ingresos y gastos se convierten a la tasa de
cambio de la fecha de cada transaccion, puede utili-
zarse un tipo de cambio aproximado de los cambios
existentes en las fechas de las transacciones.

c) Todas las diferencias de cambio que se produzcan
como resultado de lo anterior, se reconocen como
un componente seé)arado del patrimonio neto (tam-
bién denominado diferencias de conversion).
Procedimiento No. 2

a) Todos los importes (es decir, activos, pasivos, parti-
das del patrimonio neto, gastos e ingresos) se con-
vierten a la tasa de cambio de cierre correspondiente
a la fecha del balance.

INFORMACION A REVELAR

20. La entidad revela la siguiente informacion:

a) El importe de las diferencias de cambio reconocidas
en el resultado del ejercicio, con excepcion de las
procedentes de los instrumentos financieros que se
valoren al valor razonable con cambios en el resul-
tado del ejercicio.

b) Las diferencias netas de cambio clasificadas como
un componente separado del patrimonio neto, asi
como una conciliacion entre los importes de estas
diferencias al principio y al final del ejercicio.

21. Cuando se produzca un cambio en la moneda
para el registro contable, ya sea de la entidad
que informa o de algin negocio significativo en
el extranjero, se revela este hecho, asi como la
razon de dicho_cambio.

ARMONIZACION

22. Esta Norma estd armonizada parcialmente con la
Norma -

tos de las variaciones en las tasas de cambio de la

Contabilidad e Informacion Financiera de la peque-
fia y medianas empresas de Naciones Unidas.

RESOLUCION No. 20/2014
POR CUANTO: Mediante el Acuerdo No. 7334, del
Consejo de Ministros, de 19 de diciembre de 2012, se
aprobo las funciones especificas del Ministerio de Fi-
nanzas y Precios, entre las que se encuentra la regulada
en el Apartado Segundo, numeral 11, de dirigir y con-

trolar la ejecucion de la politica aprobada en materia de
formacion, fijacion y modificacién de precios y tarifas.

POR CUANTO: La Resolucion No. 21, de fecha 11
de agosto de 1999, dictada por el Ministro de Finanzas
y Precios, p*
la_Formacion i Airo aclon de Preclos i Tarifas en
Instruccion No. 16, de fecha 10 de mayo de 2000,
dictada por el Viceministro que atendia la actividad de
Precios, disponiendo las indicaciones para confeccio-
nar los modelos que se utilizan para la formacion y
aprobacion de los precios mayoristas, minoristas, tarifas
tecnico-productivas y para la poblacion; y que mediante
la Resolucion No. 249, de fecha 27 de noviembre de
2010, dictada por quien resuelve, quedd aprobado el
Procedimiento para las modificaciones de precios ma-
yoristas de las producciones nacionales con destino a la
venta minorista en pesos convertibles (CUC), aplica-
das por las TRD, el Sistema del Turismo u otras enti-
dades econdmicas autorizadas.

POR CUANTO: La Resolucion No. 117, de fecha 24
de abril de 2000, dictada por el Ministro de Finanzas y
Precios, establece que las empresas estatales y socieda-
des mercantiles de capital cubano, facultadas para co-
mercializar productos y ofertar servicios en moneda
libremente convertible, en sus relaciones con empresas
mixtas, asociaciones econémicas internacionales, repre-
sentaciones extranjeras y otras entidades autorizadas,
determinaran sus precios mayoristas, margenes comer-
ciales o tarifas mediante acuerdo entre las partes.

POR CUANTO: La Resolucién No. 222, de fecha

24 de '|ulio de 2000| dictada ior el Ministro de Finan-
ﬁara a formacion i iresentacmn e las iroiuestas e
POR CUANTO: Resulta necesario actualizar el con-
tenido de las disposiciones generales vigentes en mate-
ria de_formacion, fijacion y modificacion de precios
mayoristas, tarifas técnico-productivas y tasas de mar-
ien comercial| ior lo iue se_ha decidido establecer la
e_Precios Maiorlstas| Tarifas _Tecnico-Productivas f/
gar las resoluciones No. 21 de 1999, las nos.117 y 222,
ambas de 2000 y la Instruccion No. 16 de 2000, asi
como la mencionada Resolucion No. 249 de 2010.
POR TANTO: En el ejercicio de las facultades con-
feridas en el inciso a) del articulo 100 de la Constitu-

cién de la Republica de Cuba;
Resuelvo:

PRIMEROQO: Establecer la siﬁuiente:

PARA LA FORMACION Y MODIFICACION
DE PRECIOS MAYORISTAS, TARIFAS
TECNICO-PRODUCTIVAS Y TASAS
I
CAPITULO I
_ DISPOSICIONES GENERALES
ARTICULO 1.- Esta Metodologia tiene como objeti-
vo, instrumentar la Politica de Precios aprobada, me-
diante la revision y actualizacion de los procedimientos
metodoldgicos generales para la formacion de los pre-
cios mayoristas (comprende tanto a los propios precios
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mayoristas como a las tarifas técnico-productivas) y las

tasas de margen comercial, sobre las cuales se sustentan

las regulaciones especificas que se emitan.

ARTICULO 2.- El alcance de esta Metodologia es
para la formacién de los precios mayoristas de los bie-
nes, entendiéndose como tal a los productos y servicios.

La formacién de los precios de acopio de las pro-
ducciones agropecuarias y de los servicios del sistema
de la construccion se rigen por regulaciones especifi-
cas, no asi en lo referido a sus principios generales, las
tasas de margen comercial que utilizan y a la determi-
nacion de los tributos a incluir en sus precios, para lo
cual se rigen por lo establecido en la presente.

ARTICULO 3.- Los érganos, organismos de la
Administraciéon Central del Estado, las organizaciones
superiores de Direccion Empresarial, los consejos de
la Administracién de las asambleas provinciales del
Poder Popular o del municipio especial Isla de la Ju-
ventud, asi como las administraciones de las asam-
bleas provinciales del Poder Popular de Artemisa y
Mayabeque y las entidades, facultados para aprobar
precios mayoristas, forman estos a partir de los méto-
dos establecidos en esta Metodologia, para lo cual
evaltan en primer orden, la aplicacion del método de
correlacion con los similares del mercado.

ARTICULDO 4.- La formacion y modificacion de los
precios mayoristas, asi como de las tasas de margen
comercial a utilizar en las relaciones monetario mer-
cantiles entre las entidades estatales cubanas, (incluye
las unidades presupuestadas, las sociedades mercanti-
les), y otras personas juridicas autorizadas, de capital
totalmente cubano, entre si, o entre estas con personas
naturales y otras formas de gestion no estatal, empre-
sas mixtas, asociaciones econémicas internacionales,
representaciones o entidades extranjeras, y organiza-
ciones o asociaciones no gubernamentales, se rigen
por lo establecido en la presente Metodologia.

ARTICULDO 5.- Establecer lo siguiente:

a) Los precios mayoristas deben garantizar la recupe-
racion total de los costos y gastos de las produccio-
nes y servicios, las obligaciones fiscales que corres-
pondan y asegurar, ademas, un nivel de utilidad.

b) Los precios mayoristas se forman para la primera
calidad. Productos y servicios con calidad inferior a la
primera, tienen obligatoriamente precios inferiores.

c) Se pueden realizar rebajas en los precios mayoris-
tas por mejoras de la eficiencia y de la eficacia de
la gestion empresarial, vencimiento de la vida (til
del bien u otras consideraciones de la entidad.

d) Los precios mayoristas se forman por correlacion
con el mercado interno o externo o por métodos de
gastos.

e) En los casos que se considere que el precio fijado
por correlacion no cumple con las condiciones es-
tablecidas en esta Metodologia, el Ministerio de
Finanzas y Precios puede anular el precio e indicar
que se corrija, que se forme por el método de gas-
tos o fijarlo centralmente si fuese necesario.

f) En los casos en que los productos o servicios
tengan caracteristicas monopdlicas, y los precios

9)

h)

)

K)

n)

externos o internos que se toman como referen-
cia, generen margenes de utilidad superior en 1.5
veces al establecido como méaximo por el Ministerio
de Finanzas y Precios, para la seccion o division de
la economia, no se aplican estos precios a la eco-
nomia interna y se forman por métodos de gastos.
Los precios mayoristas de las producciones o ser-
vicios nacionales que no tengan referencias del
mercado externo o interno, de los productos o ser-
vicios importados o cuando puntualmente se deci-
da por este Ministerio, se forman por métodos de
gastos, tomando como base los costos y gastos ne-
cesarios mas una determinada utilidad.

En tal sentido, tienen caracter de méaximas las ta-
sas de utilidad para la formacion de precios mayo-
ristas, asi como los coeficientes para la determina-
cion de los gastos indirectos, a reconocer en di-
chos precios.

Para las relaciones entre las entidades estatales
cubanas, con las empresas mixtas, asociaciones
econdmicas internacionales, representaciones o
entidades extranjeras, y organizaciones o asocia-
ciones no gubernamentales, asi como con personas
naturales y otras formas de gestion no estatal, se
procura utilizar en todos los casos el método de
formacion de precios por correlacion, excepto para
aquellos bienes que se fijan centralmente por la
autoridad competente, o se autorice un método de
formacion diferente por este Ministerio.

Con independencia del método de formacién de
precios que se utilice, es necesario elaborar la Fi-
cha para Precio o Tarifa y es de obligatorio cum-
plimiento confeccionar expedientes que funda-
menten la formacién de los precios mayoristas.
Los precios mayoristas y margenes comerciales a
aplicar en las relaciones monetario mercantiles, asi
como los acuerdos que se establecen entre las par-
tes, deben consignarse en los contratos, los cuales
deben precisar el contenido, rango, condiciones de
entrega, calidad y cuanta otra informacion se con-
sidere valida para garantizar la mayor transparen-
cia en la transaccion comercial a realizar.

Los clientes estan en el derecho de conocer la sus-
tentacion de los elementos componentes de los
precios mayoristas.

Los precios mayoristas y las tarifas técnico-
productivas cuya facultad de aprobacién se centra-
liza en el Comité Ejecutivo del Consejo de Minis-
tros 0 en el Ministerio de Finanzas y Precios tienen
caracter de maximos, excepto en los casos en que
puntualmente se defina un tratamiento diferente.

La condicién de precios mayoristas 0 tasas de
margen comercial maximos no da derecho al pro-
veedor o prestatario del servicio a aplicar el limite
aprobado con caracter de méaximo, sino que los
precios se deben acordar entre las partes y consig-
narlos en los contratos.

Los productores no pueden estar ajenos a las sefia-
les del mercado, pues de los precios que en este se
logren dependen sus beneficios o afectaciones.

El Ministerio de Finanzas y Precios puede evaluar
la aplicacion de tratamientos diferentes en cuanto



6 de marzo de 2014

GACETA OFICIAL 103

a la formacion y modificacion de precios mayoris-
tas, tarifas técnico-productivas y tasas de margen
comerual cuando puntualmente se requiera.

ARTICULO 6.- Excepcionalmente, cuando por de-
cisiones del pais el precio mayorista no permita recu-
perar la totalidad de los costos y gastos, se puede asu-
mir la cuantia que no se cubra con el precio o tarifa,
mediante financiamientos con cargo al Presupuesto del
Estado u otras transferencias del mismo, aprobados
por el Ministerio de Finanzas y Precios.

ARTICULO 7.- Para facilitar la comprension de los
términos comUnmente utilizados en la actividad de
Precios, se expone un glosario, con su conceptualiza-
cion general, segun se describe en el Anexo No. 1, que
forma parte integrante de esta Resolucion.

CAPITULO Il
FORMACION DE PRECIOS
PARA PRODUCTOS IMPORTADOS

ARTICULO 8.- Los precios mayoristas de los pro-
ductos importados, excepto los que se aprueban cen-
tralizadamente, se forman y aprueban por las entidades
importadoras por el método de gastos, para lo cual, a
los precios de adquisicion se adiciona su margen co-
mercial, el que debe incluir los gastos necesarios hasta
gue el producto se cargue sobre el medio de transporte
interno, tapado y amarrado a la salida del puerto, aero-
puerto nacional o zona franca correspondiente. El pre-
cio interno del producto importado considera:

a) EIl precio externo real del producto segun condi-
cion de compra acordada, en correspondencia con
los INCOTERMS establecidos, expresados en pe-
sos cubanos (CUP), de acuerdo a la tasa oficial de
cambio establecida por el Banco Central de Cuba,
en el momento de declararse la mercancia en la
Aduana (reporte de contratacion). Se considera
como precio externo real el registrado en la factura
del proveedor extranjero u otro documento con-
tractual que refleje el precio de adquisicion.

b) Los gastos de la transportacion aérea o maritima y
las primas de seguro, cuando no estén incluidos en
el precio externo, o acordados otros términos.

c) Los gastos de almacenamiento de aquellos produc-
tos importados, para lo cual se toma en cuenta el
método de valoracion de inventarios establecido.

d) Otros conceptos de gastos asociados a la actividad
de importacion.

ARTICULO 9.- Los precios mayoristas de los pro-
ductos importados se forman mediante la sumatoria
del precio en condicion CIF (incluye los costos de
adquisicion, los gastos de transportacion hasta situarlo
en el pais y el seguro), el importe del margen comer-
cial, el arancel y otros tributos que correspondan.

El Ministerio de Finanzas y Precios puede autorizar,
de manera excepcional, el cobro de otros conceptos de
gastos asociados a la actividad comercial.

El precio mayorista del producto importado (Pmi)
se expresa de la siguiente forma:

Pmi=Pcif+ MC+A+0O+T

Donde:

Pcif = Precio CIF (incluye costo de adquisicion, se-

guro y flete).

MC = Importe del margen comercial del importador

A = Arancel y/o Servicios Aduanales.

O = Otros gastos (los que incluyen los gastos por-
tuarios/aeroportuarios por concepto de mani-
pulaciéon (agrupe, desagrupe), confeccion y
correccion de documentos, emision de BL
(comprobante de embarque) en destino, los
movimientos de los contenedores, la asistencia
técnica, en caso que se requiera, la seguridad
de contenedores, fumigacion, las supervisiones
que realizan las entidades autorizadas en des-
tino (apertura, resellaje de contenedores y su-
pervision de calidad) el pesaje obligatorio y
los servicios fitosanitarios).

T = Impuestos y contribuciones que correspondan.

Las empresas importadoras estan obligadas a con-
feccionar expedientes donde se registre la formacién
del precio mayorista de cada producto por ella impor-
tado, los que se conservaran a los fines de inspeccio-
nes o auditorias durante no menos de cinco afos.

CAPITULO I
FORMACION DE PRECIOS
PARA PRODUCTOS NACIONALES
SECCION PRIMERA
Sobre los precios mayoristas que constituyen
fondos exportables

ARTICULO 10.- Los precios mayoristas de las pro-
ducciones y servicios nacionales exportables se forman
a partir del mercado, segln calidades equivalentes.

Los referentes del mercado exterior son los simila-
res, para lo que se tienen en cuenta sus calidades, ca-
racteristicas, propiedades y funciones.

Los precios mayoristas de los fondos exportables se
determinan por las empresas productoras o de servi-
cios, a partir de los reales de exportacion, por acuerdo
con las entidades comercializadoras (exportadoras), las
que reciben el margen comercial que les corresponda,
y se resarcen de los gastos por los servicios aduanales
y la transportacion desde el almacén del productor
hasta su entrega al comercializador.

Los precios mayoristas de los productos que a su
vez son fondos exportables y sustitutos de importacion
se forman por sus similares y toman como referencia
los de exportacion o los de similares importados u
otros de venta en plaza.

SECCION SEGUNDA
Sobre los precios de empresas productoras
gue no constituyen fondos exportables

ARTICULO 11.- Los productos y servicios que no
se exportan y que tienen presencia de similares o susti-
tutos en el mercado interno, ya sean importados o de
produccion nacional, como norma, forman sus precios
mayoristas por correlacion con sus similares o sustitu-
tos del mercado interno, siempre que con la aplicacion
de este precio se cubran todos los costos y gastos, de
lo contrario, se forman por métodos de gastos.

ARTICULO 12.- EI método de formacion de pre-
cios por correlacion para productos o servicios nacio-
nales que no se exporten consiste en identificar el pre-
cio que reconoce el mercado para productos similares
0 sustitutos, sean importados o de produccion nacio-
nal, y para ello se toman en cuenta condiciones de
calidad, formato y vida dtil, entre otros atributos.
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Se debe procurar que el precio que se establezca re-
sulte competitivo respecto a sus similares o sustitutos
y que se contribuya por esta via a la sustitucion de
Importaciones, al establecer precios que resulten mas
competitivos gque sus similares o sustitutos importados.

SECCION TERCERA

Sobre la formacion de precios por correlacion

ARTICULO 13.- Para determinar las bases o paréa-
metros en gue se sustenta la formacion de precios por
correlacion de las producciones o servicios, se toma en
cuenta la calidad equivalente de sus similares de refe-
rencia del mercado Interno o externo, segun proceda.

Para ello, es de obligatorio cumplimiento elaborar
un procedimiento interno, aprobado por la maxima
autoridad facultada para la aprobacién de los precios
mayoristas. Dichos procedimientos se pueden modifi-
car cuando se requiera y se conservan mientras man-
tengan su vigencia, a los efectos de verificaciones y
acciones de control.

En estos procedimientos se tienen en cuenta los si-
guientes aspectos, segln proceda en cada caso:

a) Descripcion precisa de los productos y servicios de
exportacion y sustitutos de importacion, lo que estos
comprenden, asi como modalidades y condiciones
de la prestacion del servicio, atributos, entre otros
aspectos que se consideren.

b) Bases en que se sustenta la correlacion de precios:
b.1) A partir de las referencias de precios de pro-

ductosgl servicios similares internos o exter-
nos se describen las técnicas o mecanismos de
correlacion a aplicar.

b.2) Precisiones de los elementos (iue constituyen
valor agregado que deben respaldarse en el pre-
cio que se determine y su modo de valuacion.

b.3) Otros aspectos a considerar sobre estudios de
precios del mercado de referencia, que pueden
ser internos o externos, segin proceda. Las
referencias pueden ser varias, en cuyos €asos
se sugiere la determinacion de bandas de pre-
cios y sustentar las comparaciones, de acuerdo
a las caracteristicas de los similares mas afines
por atributos, prestaciones u otros parametros
gue se definan.

c) Generalidades de la Ficha Técnica del producto o
servicio, en la que se describen los procesos tecno-
l6gicos y sirven de base para la determinacion de
los costos y gastos.

d) Especificidades para la elaboracion de los costos y
gastos del producto y servicio, para la cual se toman
como referencia los elementos de costos y gastos de
la Ficha de Precio o Tarifa.

e) Explicacion y leyenda de las hojas de trabajo com-
plementarias, en caso de que se requieran, con la
descripcion de los aspectos a considerar.

f) Especificidades en la determinacion de los precios de
producciones y servicios para exportar o sustitutos de
Importacion (tratamientos especificos a las exporta-
ciones de servicios u otros proyectos, entre otros).

g) Otros aspectos que se requieran.

h) Para correlacionar se pueden aplicar mecanismos,
tales como:

h.1) Férmulas o relaciones porcentuales con rela-
cion al o los parametros del producto tomado
como base.

h.2) Asignar puntos a cada uno de los pardmetros
que caracterizan al producto y sirvan de base
para establecer la comparacion con el que se le
forma el precio. En el caso del producto selec-
cionado como base, la suma de los puntos sera
igual a 100, y para el que se esta correlacionando
sera el resultado de la valoracion en coordina-
cién con el érea técnica, que podré ser inferior o
superior a la puntuacion del producto base.

h.3) Otras vias, que deben definirse y explicarse en
los procedimientos antes referidos.

ARTICULO 14.- Cuando se utiliza el método de
correlacién no se establece tope para los precios. Debe
mantenerse un permanente sistema de monitoreo sobre
la aceptacion de los precios por el mercado y de ser
necesario, se realizan reducciones o incrementos, a los
fines de garantizar la correlacion entre la produccion y
el consumo, para evitar desabastecimientos por exce-
sos de demanda o lenta rotacion de los inventarios por
excesos de oferta. EI método de correlacion, ademas
de garantizar la competitividad, debe mantener el equi-
librio entre la oferta y la demanda.

ARTICULO 15.- En las actividades de servicios,
dada su diversidad de modalidades, caracteristicas y
complejidades, las tarifas se forman por oferta y de-
manda y tienen en cuenta las referencias de similares,
el comportamiento de bandas de precios o tarifas, asi
como sus prestaciones en cada caso. Cuando ello no
sea posible, se forman por métodos de gastos.

Con las tarifas que se determinen se cubren los cos-
tos, gastos y compromisos fiscales.

ARTICULO 16.- Puntualmente se pueden aplicar
precios por correlacion, aun cuando no se cubran todos
los costos y gastos, en cuyo caso se asumen las afecta-
ciones por la entidad o por el Presupuesto del Estado,
cuando sea previamente autorizado por este Ministerio.

SECCION CUARTA
Sobre la formacién de precios
} por métodos de gastos

ARTICULO 17.- Los precios mayoristas de los bie-
nes y servicios que no se exportan ni tienen presencia
de similares o sustitutos en el mercado interno, se for-
man por métodos de gastos.

Los precios que se forman por métodos de gastos se
determinan a partir de los costos y gastos necesarios,
se adiciona una magnitud de utilidad y los impuestos
gue correspondan. Lo anterior puede resumirse en la
siguiente expresion:

Pep=C+G+U+T

Donde:

Pep = precio de la empresa productora

C = costo de produccién

G = gastos a reconocer en el precio

U = utilidad

T = impuestos y contribuciones que se definan

ARTICULO 18.- Para la determinacion de precios
mayoristas por estos métodos se confecciona una
Ficha, segun se describe en el Anexo No. 2, que forma
parte integrante de esta Resolucion.

Estas fichas se actualizan periédicamente, cada vez que
cambien los elementos que la componen, lo cual necesa-
riamente no implica la modificacion de los precios.

ARTICULO 19.- Los costos unitarios constituyen
un elemento esencial en el proceso de determinacion
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del precio y su adecuada fundamentacion resulta una
premisa indispensable, por lo que es imprescindible
disponer de un adecuado sistema de registro y calculo
de los costos unitarios, acorde con lo establecido en las
Normas Cubanas de Contabilidad.

ARTICULO 20.- La formacidn de precios mayoris-
tas para los servicios de la Construccion se sustituye
gradualmente; y pasan a acordarse entre las partes,
segun los principios que se establecen en la presente
Metodologia. Para ello, se toman como referencia las
bases normativas de costos directos (materiales, mano
de obra y equipos) que actualiza periddicamente el
Ministerio de la Construccion, asi como las referencias
de precios externos, segin proceda.

ARTICULO 21.- Los precios mayoristas que se
consignan en los documentos primarios para las rela-
ciones entre las partes se desglosan por los elementos
que los justifican.

ARTICULO 22.- Los pagos por concepto de esti-
mulacion que dependan del resultado de la gestion de
las entidades, no forman parte de los costos y gastos a
reconocer en el precio y se asumen con las utilidades.

SECCION QUINTA
Sobre la determinacion de los coeficientes
para los gastos indirectos a reconocer
en la formacion de precios mayoristas
3 por métodos de gastos

ARTICULO 23.- Los Gastos Indirectos a tomar en
cuenta para la formacion de precios mayoristas por
métodos de gastos son aquellos que no resulta posible
identificar o cuantificar con una produccion o servicio
dado y se relacionan con estos en forma indirecta. Se
clasifican en:

a) Gastos Asociados a la Produccién

b) Gastos Generales y de Administracion

c) Gastos de Distribucion y Venta

d) Se incluyen también los gastos por financiamiento a
las organizaciones superiores de direccion, en los
casos_que corresponda.

ARTICULO 24.- Para el célculo de los importes
correspondientes a los gastos indirectos a reconocer en
la ficha para formar precios mayoristas por métodos de
gastos, el Ministerio de Finanzas y Precios determina
los Coeficientes Maximos de Gastos Indirectos para
las diferentes secciones y divisiones de la economia.

Cuando puntualmente se requieran revisar estos
coeficientes, los drganos, organismos de la Adminis-
tracion Central del Estado, las organizaciones superio-
res de Direccion Empresarial, los consejos de la
Administracién de las asambleas provinciales del
Poder Popular o del municipio especial Isla de la Juven-
tud, asi como las administraciones de las asambleas
provinciales del Poder Popular de Artemisa y Maya-
beque y las entidades que correspondan, lo solicitan a
este Ministerio, para su evaluacion y decision.

ARTICULO 25.- El Coeficiente Maximo de Gastos
Indirectos se distribuye o prorratea para el calculo de
los diferentes conceptos de gastos indirectos por cada
entidad, segun se requiera, y puede ser diferente para
las estructuras organizativas que la integran, siempre
gue el importe maximo de gastos indirectos de la enti-
dad no exceda lo establecido o aprobado, para la for-
macion de precios por métodos de gastos, excepto en

los casos en que puntualmente se decida, por este

Ministerio, aplicar otro tratamiento.

ARTICULO 26.- Los Gastos Indirectos, que como
méaximo se pueden incluir en la Ficha de Formacion de
Precios, presentan las siguientes caracteristicas:

a) Se calculan a partir del Coeficiente Maximo de Gas-
tos Indirectos para la formacion de precios aprobados
por este Ministerio, posibilitando formar precios
mayoristas a partir de coeficientes inferiores.

b) Para determinar los coeficientes de gastos indirectos
que se aplican por las entidades, siempre enmarcados
en los limites méximos establecidos por este Ministe-
rio, se procede segun se indica en el Anexo No. 3,
gue forma parte integrante de la presente Resolucion.

SECCION SEXTA
Sobre la tasa de utilidad méxima
para la formacion de precios mayoristas
} por métodos de gastos

ARTICULO 27.- Para determinar el monto de Utili-
dad a considerar en el precio mayorista se utiliza una
tasa de utilidad, aplicable por lo general al costo total de
produccion, el gue comprende el consumo material, los
salarios de los trabajadores directos a la produccion,
otros conceptos de costos y gastos directos, asi como los
gastos asoclados a la produccidn o los servicios.

En la base sobre la que se aplica la tasa 0 normativa
de utilidad no se incluyen los gastos Generales y de
Administracion, los de Distribucién y Venta, los
Financieros, los pagos por concepto de Seguridad
social a corto plazo, Contribucién a la Seguridad
Social, el Impuesto por la Utilizacion de la Fuerza de
Trabajo y otros tributos.

ARTICULO 28.- En los casos de aquellas produc-
ciones con insumos de alto valor y frecuentes modifica-
ciones de precios, este Ministerio puede determinar se
aplique la tasa de utilidad como un porcentaje de los
gastos directos y los gastos asociados a la produccion, sin
incluir los insumos, para no estimular indebidamente
producciones elaboradas con materiales mas costosos.

ARTICULO 29.- La tasa de utilidad maxima para
formar precios mayoristas por estos métodos se deter-
mina especificamente por el Ministerio de Finanzas y
Precios, para cada Seccién o Division de la economia,
la cual se revisa anualmente.

ARTICULO 30.- En los casos que se considere
insuficiente la utilidad resultante al aplicar lo que en
la presente se establece, se presenta una propuesta a
este Ministerio, que fundamente lo siguiente:

a) Nuevo margen de utilidad propuesto.

b) Volimenes y costos de la produccion mercantil del
afio anterior, el actual y lo proyectado. Del costo de
produccion, informar los salarios.

c) Total de activos fijos y circulantes de la empresa
para la que se solicita la modificacion de la tasa
maxima de utilidad.

d) Rendimiento de los activos con la utilidad estable-
ciday con la propuesta.

e) Inversiones en ejecucion, previstas y aseguramiento
de estas.

f) Porcentaje de interés bancario y monto a pagar en el
periodo por este concepto.

g) Otras consideraciones.
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SECCION SEPTIMA
Sobre las tarifas de los servicios
técnico-productivos

ARTICULO 31.- Las regulaciones para las tarifas
de los servicios relacionadas en la presente son de
aplicacion general para las técnico-productivas, las de
otras formas de gestion no estatal y para las de la pobla-
cién. Los servicios técnico-productivos son aquellos
gue se prestan exclusivamente entre entidades estata-
les. Cuando se determine expresamente por este
Ministerio, las tarifas a la poblacion pueden también
ser aplicadas a dichas entidades.

ARTICULO 32.- En las tarifas de los servicios de
reparacion y mantenimiento, la normativa de utilidad
se aplica sobre el Costo Total, compuesto por los Gas-
tos Asociados a la Produccion y los Servicios méas los
Gastos Directos, sin que en ellos se incluyan los costos
de las partes, piezas y accesorios gque se sustituyan, los
gue se cobraran de forma independiente. De igual modo,
se excluyen de la base para determinar la utilidad, los
elementos de gasto que se definen en el articulo 27 de
la presente. La formacion de las tarifas puede resumirse
con la siguiente expresion:

T=C+G+U+I

Donde:

T = tarifa técnico-productiva o para la poblacion

C = costo total (no incluye las partes, piezas o com-

ponentes que se utilicen)

G = gastos a reconocer en la tarifa

U = utilidad

| = impuestos y tributos que correspondan

ARTICULO 33.- Las tarifas se expresan en la uni-
dad de medida en que se comercializa el servicio (Por
ejemplo: unidad de operacién, de tiempo o de pedido).
También se debe precisar el periodo que se otorga
como garantia, asi como todo lo que se incluye en la
prestacion del servicio.

Las tarifas o listados de tarifas incluyen indicacio-
nes generales, donde se precise en detalle en qué con-
siste el servicio, caracteristicas y complejidad de las
operaciones que incluye, la diferenciacién de posibles
modalidades del servicio y otras particularidades signi-
ficativas del mismo.

ARTICULO 34.- Todo lo expuesto es valido para el
servicio de alquiler (de locales, equipos y otros), que
incluyen en su formacion, los gastos asociados a la
modalidad del servicio que se acuerde en cada caso.

CAPITULO IV
MODIFICACION
DE PRECIOS MAYORISTAS
SECCION PRIMERA
Sobre la modificacion de precios formados
por métodos de gastos

ARTICULO 35.- A los precios mayoristas que se
determinen por métodos de gastos, deben trasladarse
los efectos de las variaciones de precios del mercado
externo de las materias primas e insumos contenidos
en los productos y servicios.

ARTICULO 36.- Ante incrementos de los precios
en el mercado externo de las materias primas e insu-
mos de los productos y servicios u otros factores que
provoguen incrementos de los costos y gastos, las

entidades productoras o de servicios no estan obliga-

das a modificar los precios de dichas producciones,

siempre que cubran los costos y gastos necesarios y

generen un minimo de utilidad.

Ante disminuciones de los costos totales de las pro-
ducciones y servicios, los precios se pueden mantener
hasta el limite en que la utilidad contenida en los mis-
mos no exceda de 1,5 veces a la aprobada con caracter
de méaxima, siempre que los niveles de venta en fisico
no se afecten. Para estimular las ventas, se pueden
disminuir los precios.

ARTICULO 37.- Los precios mayoristas formados
por métodos de gastos no se pueden incrementar para
cubrir pérdidas de eficiencia o una deficiente gestion
del productor. En consecuencia, no proceden las modi-
ficaciones de estos precios por:

a) Bajo aprovechamiento de la capacidad instalada. Se
considera bajo nivel de aprovechamiento cuando este
sea inferior al setenta y cinco por ciento (75 %).

b) Factores que alteren el funcionamiento normal de la
empresa productora. Por ejemplo, incumplimientos
de los indicadores de eficiencia previstos para nue-
vas inversiones.

ARTICULO 38.- Los precios que se determinen se
pueden modificar cuando las condiciones lo aconsejen,
de manera que mantengan una adecuada correlacion
entre la oferta y la demanda.

ARTICULO 39.- Las modificaciones estructurales
por la fusion de entidades o de caracter interno, entre
sus unidades basicas, asi como la aplicacion de nuevos
sistemas de pago, deben expresarse en la disminucién
de los costos unitarios de los productos o servicios,
mediante la reduccién progresiva de los gastos indirec-
tos unitarios, por lo que no deben producirse incre-
mentos de precios por estos conceptos.

ARTICULO 40.- La modificacion de los precios
mayoristas que no estén centralizados en el Comité
Ejecutivo del Consejo de Ministros o en el Ministerio
de Finanzas y Precios, se aprueban por el nivel autori-
zado para ello, y es requisito indispensable que previo
a la aprobacion de la referida modificacién, se cumpla
con las siguientes condiciones:

a) Que el precio o tarifa no requiera transferencias o
financiamientos del Presupuesto del Estado o incre-
mente la tasa por ingreso bruto para su otorgamiento.

b) No se afecte el cumplimiento de los compromisos
de ingresos al Presupuesto del Estado.

CAPITULO V
SOBRE LOS MARGENES COMERCIALES
SECCION PRIMERA
Sobre las generalidades
de los margenes comerciales

ARTICULO 41.- Los margenes comerciales de las
empresas circuladoras se determinan mediante tasas
méaximas, que se forman sobre la base de unidades fisi-
cas a circular, para evitar que las variaciones de precios
del mercado aumenten sus utilidades y encarezcan ain
mas los costos de la economia interna, excepto en los
casos que sea aconsejable expresar de forma porcen-
tual, sobre el valor de adquisicion de las mercancias.

ARTICULO 42.- Las tasas de margen comercial, que
se aplican en las relaciones monetario-mercantiles entre
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las entidades estatales cubanas, (incluye también a las

unidades presupuestadas y a las sociedades de capital

totalmente cubano) que realizan la funcién comerciali-
zadora o de circulacion de mercancias en los diferentes
niveles, poseen las siguientes caracteristicas, en general:

a) Estas tasas tienen caracter de méaximas, por lo que no
constituye una violacion aplicar valores inferiores a
los oficialmente establecidos por este Ministerio.

b) Las tasas de margen comercial se determinan por
este Ministerio por grupos o familias de productos
de caracteristicas similares, lo cual parte del princi-
pio de que para su comercializacion, en un mismo
nivel de circulacion, se requiere incurrir en gastos
similares, por lo que la tasa méaxima debe ser igual
para todas aquellas entidades que circulen el mismo
grupo de productos. Excepcionalmente se pueden
autorizar tasas por empresas.

Cuando se apruebe para una entidad la tasa maxima
especifica a utilizar en un nivel de circulacion, todos
sus establecimientos o dependencias aplican hasta el
limite aprobado, y no se consideran sus funciones
como entidades circuladoras independientes.

c) Estas tasas se estructuran de acuerdo con los dife-
rentes niveles de circulacion, y se entiende como
tales el nacional, territorial, provincial y minorista,
asi como para la importacion, exportacion o combi-
naciones de estas.

d) Para formar estas tasas se seleccionan aquellas
empresas mas representativas en cada nivel de cir-
culacidn, en cuanto a eficiencia, tecnologia y volu-
men de circulacién, para determinar el Gasto Medio
gue sirva de base para el calculo de las tasas.

e) Las tasas de margen comercial tienen un caracter
funcional. El derecho a aplicarlas es de la entidad que
realice la funcién comercializadora que corresponde
en cada nivel de circulacion. De comercializarse
entre dos 0 mas empresas circuladoras un producto
en un mismo nivel de circulacion, la tasa aprobada
para ello serd compartida entre las entidades partici-
pantes, de acuerdo con la proporcion de gastos que a
cada una le corresponda, lo que debe quedar estable-
cido en los contratos suscritos al efecto.

ARTICULO 43.- Se mantiene centralizada en el
Ministerio de Finanzas y Precios la facultad de aprobar
y modificar las tasas de margen comercial, asi como
aprobar la metodologia para la formacion y aplicacién
de las mismas, incluidos aquellos tratamientos especi-
ficos que se puedan requerir para determinados grupos
de productos o alguno de ellos en particular.

ARTICULO 44.- Las tasas de margen comercial, en
dependencia del nivel donde desarrollan su actividad
las empresas circuladoras, se clasifican en:

a) Tasa m&xima de margen del importador o exporta-
dor: Es la tasa a aplicar por las entidades con acti-
vidad de comercio exterior, que incluye los gastos
necesarios de exportacion o de importacion y una
determinada utilidad.

b) Tasa maxima de margen nacional: Cubre los gastos
necesarios y la utilidad correspondiente que, como
méaximo, se reconocen por la circulacion de las
mercancias después de recibidas las mismas desde
el almacén o punto de envio del productor nacional,
0 desde el muelle o punto de entrega del importa-

dor, hasta la entrega de las mismas en el punto de
recepcion de la empresa mayorista territorial o pro-
vincial, segun sea el caso.

También estan incorporados a esta tasa los gastos de
transporte interno, entre dependencias de la empresa
nacional, cuando esto sea indispensable para la eje-
cucion de la circulacion de los productos.

Se incluyen ademas, los gastos por las operaciones
de cargue, tape y amarre de las mercancias sobre los
medios de transporte, cuando se extraen de sus alma-
cenes con destino a las empresas mayoristas territo-
riales o provinciales, asi como los asociados con la
transportacion de la misma hasta su entrega en el
punto designado por el comprador o receptor. Los
gastos correspondientes a las actividades de destape
y descarga, de las mercancias procedentes de la
Importacion o de productores nacionales, se asumen
por estas entidades mayoristas nacionales.

c) Tasa méaxima de margen territorial: Cubre los gastos

necesarios y la utilidad correspondiente gue, como
maximo, se reconocen por la circulacion de las
mercancias, después de recibirse las mismas en el
almacén de la empresa mayorista territorial, hasta
situarlas en el almacén o punto de recepcion de la
empresa mayorista provincial.
Comprende los gastos de transportacion de las mer-
canclas, desde sus almacenes, hasta el punto de
recepcion de la mayorista provincial. Incluye los
gastos por el cargue, tape y amarre de dichas mer-
cancias y los de destape y descarga correspondientes
a la recibida de la empresa mayorista nacional.

d) Tasa méaxima de margen provincial: Cubre los gas-

tos necesarios y la utilidad correspondiente que
como maximo se reconocen en la circulacion de las
mercancias, después de recibir las mismas en el
almacén del mayorista provincial, hasta poner los
productos encima del medio de transporte que los
traslada al consumidor.
Incluye los gastos por la descarga de las mercancias
recibidas de la mayorista territorial o nacional y los
asociados a la carga en los medios de transporte de
aquella mercancia con destino a las empresas con-
sumidoras. Esta tasa no considera gastos de trans-
porte para la recepcion y entrega de los productos.

e) Tasa maxima de margen total: Cubre los gastos
necesarios y la utilidad correspondiente que, como
maximo, se reconocen en la circulacién de las mer-
cancias, en toda la red de comercializacion mayorista;
desde el almacén del productor nacional, muelle o
punto de entrega del importador, hasta ser situadas
encima del medio de transporte que las traslade al
consumidor final, operacién esta que se realiza en el
punto de entrega de la provincia donde radica el com-
prador. La tasa total es igual a la suma de las tasas
para los niveles nacional, territorial y provincial.

f) Tasa maxima de vinculacion directa: Es la destinada
a resarcir a las empresas circuladoras de los gastos,
fundamentalmente administrativos, en que incurren
al realizar la vinculacion directa entre los producto-
res o importadores, con los consumidores por ellas
representados.

g) Tasa mé&xima de margen minorista: Cubre los gastos
necesarios y la utilidad correspondiente que, como
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maximo, se reconocen en la comercializacion mino-

rista; una vez recibidos los productos en el almacén

del comercializador minorista, hasta su venta a la
poblacion.

ARTICULDO 45.- Generalmente las tasas de margen
comercial cubren los gastos de transportacion, excepto
en la circulacién provincial, donde no estd concebido
en sus funciones realizar ningun traslado de mercan-
cia, hacia o desde sus almacenes o cuando puntual-
mente se considere mas factible facturar este servicio
de forma independiente.

Cuando una entidad circuladora traslada los produc-
tos 0 mercancias con sus propios medios de transporte u
otros contratados por ella, sin corresponderle esta fun-
cion, tiene entonces derecho a facturar al suministrador
o cliente, segun corresponda, el flete resultante de apli-
car la tarifa de transporte que corresponde, por la dis-
tancia entre los puntos de entrega y de recepcion de la
mercancia. De ocurrir gastos de estadia, en la transpor-
tacion de las mercancias circuladas, estos se asumen por
la entidad responsable de que esta se produzca.

ARTICULO 46.- Cuando al productor no le corres-
ponda cobrar el margen comercial por no ser circula-
dor de la mercancia y asuma la transportacion de esta,
cobra como méaximo, si la circulacién la realiza con
medios propios, el precio de empresa mas la tarifa de
transporte vigente y si contrata a terceros para ello,
factura al comprador el valor cobrado por la empresa
transportista contratada para realizar dicha circulacion.

ARTICULO 47.- La utilidad contenida en el margen
comercial no debe exceder del ocho por ciento (8.0 %)
sobre los gastos en operacion comercial, excepto en los
casos que se definan por este Ministerio.

Las entidades quedan obligadas a revisar trimestral-
mente el resultado obtenido con la aplicacién de las
tasas de margen comercial aprobadas para esa actividad,
y en los casos en que las utilidades en operacién comer-
cial excedan del doce por ciento (12.0 %) de los gastos
en operacion comercial, se procede a la disminucion de
estas tasas, segun corresponda, excepto en las exporta-
ciones y en los casos que se decidan por este Ministerio.

ARTICULO 48.- La facturacion de todas las enti-
dades comercializadoras se efectlia a precios de adqui-
sicion mas el margen comercial y otros conceptos que
correspondan, excepto en los casos que este Ministerio
defina se realice de otro modo. Los precios mayoristas
de los bienes de consumo y servicios destinados al
mercado minorista se forman como sigue:

a) El productor nacional entrega al comercializador
mayorista a precio de empresa.

b) El comercializador mayorista entrega al comerciali-
zador minorista al importe resultante de adicionar al
precio de empresa del productor, el margen comer-
cial que le corresponda y los tributos que proceda.

c) La formacion del precio de venta de las entidades
circuladoras se expresa de la siguiente forma:

Pv=Pa+MC+T

Donde:

Pv = Precio de venta de la entidad circuladora o

comercializadora mayorista

Pa = Precio de adquisicion de la mercancia

MC = Importe de margen comercial que corresponda
segun el nivel donde se circula la mercancia (se
obtiene de aplicar la tasa aprobada a Pa)

T = Impuestos y contribuciones que se definan (su
monto se obtiene aplicando las tasas aprobadas
aPv). )

SECCION SEGUNDA
Sobre la formacion de las tasas
de margen comercial

ARTICULO 49.- La base para la formacion de las
tasas de margen comercial son los gastos de circula-
cion o de operacion, por lo que su fundamentacion es
indispensable, asi como la depuracion de los factores
coyunturales e ineficiencias que no deben ser conside-
radas en el margen comercial. Para ello, se requiere
una contabilidad que refleje con veracidad los mismos,
asi como un adecuado sistema de registro.

ARTICULO 50.- Para determinar la masa de utilidad
a reconocer en la tasa de margen comercial, se aplica la
normativa aprobada a los gastos de operacion comer-
cial, sin considerar en ellos los gastos por concepto de
Contribucion a la Seguridad Social, las Prestaciones de
Seguridad Social a corto plazo, el Impuesto por la Utili-
zacion de la Fuerza de Trabajo, los Gastos Financieros
y los gastos por otros conceptos tributarios que corres-
pondan, excepto en los casos en que puntualmente este
Ministerio decida modificar esa base de célculo.

Otros conceptos de gastos financieros que no estan
contenidos en las tasas de margen comercial que se
determinen, pueden facturarse de manera independiente,
siempre que asi se convenga entre las partes, previa
consulta al Ministerio de Finanzas y Precios.

ARTICULO 51.- La determinacion de las tasas de
margen comercial se efectla preferentemente sobre
las unidades fisicas de los productos circulados. Este
Ministerio define, a partir de los criterios fundamenta-
dos de los 6rganos, organismos de la Administracion
Central del Estado, organizaciones superiores de
Direccion Empresarial y los consejos de la Adminis-
tracion de las asambleas provinciales del Poder Popu-
lar y del municipio especial Isla de la Juventud, asi
como de las administraciones de las asambleas provin-
ciales del Poder Popular de Artemisa y Mayabeque, en
qué casos el calculo de las tasas de margen comercial
se realiza sobre el valor de la circulacion mercantil.

ARTICULO 52.- Dado que las tasas de margen
comercial estan destinadas a cubrir los gastos planifica-
dos 0 normados en que se debe incurrir para circular las
mercancias, al elaborarse las propuestas es imprescindi-
ble la depuracién previa de los gastos por la utilizacion
ineficiente de los recursos a disposicion de las empresas.

ARTICULO 53.- Cuando se soliciten incrementos
en las tasas de margen comercial aprobadas por este
Ministerio, es imprescindible fundamentar las causas
que los originan y los motivos por los cuales el aumento
de sus gastos no puede ser compensado con reduccio-
nes en otros.

La solicitud de incremento de las tasas debe acom-
pafarse por un aval del jefe del 6rgano, organismo de la
Administracion Central del Estado, organizacion supe-
rior de Direccion Empresarial y de los consejos de la
Administracion de las asambleas provinciales del Poder
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Popular y del municipio especial Isla de la Juventud, asi
como de las administraciones de las asambleas provin-
ciales del Poder Popular de Artemisa y Mayabeque al
gue se subordina la entidad solicitante, donde se validen
las causas que dan origen a la solicitud y confirmen que
se han adoptado todas las medidas para intentar la com-
pensacion del incremento en los gastos.

ARTICULO 54.- Al presentarse las propuestas para
la modificacion de tasas se toman como base los nive-
les de eficiencia a partir de los cuales se autoriza la
constitucion de la entidad, su redimensionamiento o su
incorporacién al Perfeccionamiento Empresarial, para
mantener, al menos, el mismo nivel de eficiencia
alcanzado en etapas anteriores, ademas se informan,
los planes previstos para periodos a corto plazo.

ARTICULDO 55.- Las solicitudes de incrementar las
tasas maximas de margen comercial se presentan a
este Ministerio, basadas en la informacién contenida
en el modelo M-TMC, que se muestra en el Anexo
No. 4, que forma parte integrante de esta Resolucion.
Se presentan tantos modelos M-TMC como grupos de
productos se comercialicen en los diferentes niveles de
circulacion.

ARTICULO 56.- Las tasas de margen comercial
estan integradas por los siguientes gastos de operacion
0 de circulacion, cuyas partidas pueden desglosarse
segun se estime conveniente para facilitar el analisis:
a) Materiales
b) Combustibles
c) Energia
d) Gastos de Fuerza de Trabajo, dentro de los que solo

se incluyen:

1) Salarios (el equivalente a los 11 meses de trabajo

en el afio)

2) Vacaciones (el que corresponde anualmente al

mes de descanso retribuido)

3) Estimulacion (si procede)

e) Depreciacion y Amortizacion
f) Gastos de Transporte (los cuales pueden estar conte-
nidos o no en las tasas, segln se establezca por este

Ministerio)

g) Otros Gastos (servicios comprados, viaticos y otros
gastos monetarios).

ARTICULO 57.- Cuando puntualmente se requiera,
este Ministerio puede evaluar la inclusion en la tasa de
margen del importador o exportador, otros conceptos
gue deban asumirse con la operacion comercial.

ARTICULO 58.- Las empresas de comercio exte-
rior asumen los gastos una vez que sean recibidas las
mercancias del suministrador extranjero, o sea, desde
su declaracion en la Aduana hasta la entrega a los con-
sumidores nacionales y viceversa, cuando se trate de
una exportacion.

ARTICULO 59.- Para las empresas que realizan al
mismo tiempo actividades de importacion y exporta-
cion, se evalla la conveniencia de aprobar una tasa de
margen comercial Unica, la cual toma como base el
valor total de ambas actividades, y se aplica en cada
operacion de importacion o exportacion.

ARTICULDO 60.- Para las empresas que importen y
circulan internamente dichas importaciones, se deter-
minan tasas independientes para cada actividad cuando
sea aconsejable.

ARTICULO 61.- Cuando excepcionalmente se modi-
figue una tasa de margen comercial, esta se comienza a
aplicar segin lo convenido en los contratos suscritos
entre las partes, para evitar afectaciones en el Plan de la
Economja y Presupuesto del Estado del afio corriente.

ARTICULO 62.- La tasa de margen comercial
expresada como una magnitud fija por unidad fisica,
se determina mediante la siguiente expresion:

GO+U+0O+ Me
--------- = $/UF

UF

TMC =

Donde:
TMC = Tasa de Margen Comercial
GO = Gastos de operacion comercial o de circulacion

U = Utilidad, que se determina aplicando la nor-

mativa establecida a GO.

O = Incluye los Gastos Financieros (intereses y
comisiones bancarias), Gastos de la Seguri-
dad Social (Contribucién y Prestaciones a
Corto Plazo), el Impuesto sobre la Fuerza de
Trabajo y otros que centralmente se definan.
Mermas y deterioros dentro de los limites
concebidos en la planificacion

UF = Unidades fisicas a circular.

ARTICULO 63.- Si la tasa se expresa en forma
porcentual, el célculo se realiza sobre el costo de la
mercancia circulada y se toman, al igual que en la
expresion anterior, los mismos elementos en el nume-
rador, dividido todo ello entre el costo de la mercan-
cia circulada, en el denominador, y se expresa como
un porcentaje, que se resume de la siguiente forma:

GO+U+0+Me

Me =

T™MC = x 100 =%

cVv
Donde:
CV = costo de la mercancia circulada o de las ventas
ARTICULO 64.- La normativa de utilidad que se
aplica sobre los gastos de operacion comercial en la

esfera de la circulacidn se fija por grupo de productos y

nivel de circulacién, con caracter de méaxima, segun se

determine por este Ministerio, por lo que se pueden
aplicar tasas inferiores, siempre y cuando se cumpla con

las obligaciones fiscales. En los gastos de operacién o

circulacién no se pueden incluir los siguientes gastos:

a) Las multas, recargos y compensaciones por incum-
plimiento de obligaciones contractuales que deba
asumir la empresa.

b) Gastos de publicidad y propaganda.

c) Pérdidas ocasionadas por desastres naturales y los
gastos relacionados con la prevencion o liquidacién
de las consecuencias de los mismos.

d) Gastos por paralizacion de establecimientos ocasio-
nados por decision estatal o causa de fuerza mayor
0 que sean reclamables a terceros.

e) Gastos de capacitacion.

f) Los faltantes de bienes materiales almacenados, asi
como las mermas y deterioros en exceso a las normas
establecidas, que toman figura de faltantes, ya sean
atribuibles a culpables determinados o que asuma la
empresa, asi como los sobrantes de dichos bienes.

g) Los gastos de afios anteriores, que no fueron regis-
trados en su oportunidad.
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h) Los gastos sufragados mediante fondos de estimulo
econoémico y otros fondos especiales formados a
partir de la utilidad, de otros ingresos, de asignacio-
nes para fines especiales y de otras fuentes.

i) Los gastos incurridos por la entidad al recibir traba-
jadores en forma permanente en actividades no
relacionadas directamente con la circulacion o la
direccion de la empresa, tales como construccién y
acondicionamiento de ciudades, poblados u ejecu-
cion de obras sociales.

j) Los gastos de embalaje y transportacion, cuando se
asumen por el comprador.

ARTICULO 65.- Solo en los casos en gue resulte
necesario y se encuentre debidamente fundamentado,
este Organismo aprueba tasas de margen comercial con
normativas de utilidad superiores. Para ello, se presen-
tan las propuestas a este Ministerio, fundamentando:

a) Nuevo margen de utilidad propuesto.

b) Volumen de circulacion y gastos de operacion del afio
anterior, actual y proyeccion para el periodo siguiente.

c) Rendimiento de los activos con la utilidad estable-
ciday con la propuesta.

d) Inversiones en ejecucion, previstas y aseguramiento
de estas.

e) Otras consideraciones que fundamenten la propuesta
incluyendo indicadores especificos de la actividad
comercial.

f) Informaciones sobre el resultado de la gestion
empresarial.

ARTICULO 66.- El redondeo de las tasas de margen
comercial se realiza, por lo general, con una cifra deci-
mal como maximo para las expresadas como un porcen-
taje, y para aquellas que se expresan como un valor fijo
por unidad fisica, es en pesos y centavos.

CAPITULO VI
SOBRE LA CONFECCION
DE EXPEDIENTES
Y LA PRESENTACION
DE LAS PROPUESTAS DE PRECIOS
Y TARIFAS
SECCION PRIMERA
_Sobre la confeccion de expedientes

ARTICULO 67.- Con independencia del método de
formacién de precios o tarifas que se utilice, u otros
conceptos relacionados con la actividad de precios que
se autoricen, es de obligatorio cumplimiento, por las
entidades estatales y las sociedades mercantiles de
capital totalmente cubano, confeccionar expedientes
que fundamenten la formacion de los precios mayoris-
tas de sus producciones o servicios, en los que se
incluyan las Fichas para Precio o Tarifa y sus modelos
complementarios, asi como los documentos que regis-
tran los acuerdos con sus clientes, los impactos esti-
mados y la disposicion juridica del nivel designado
que los refrenda y otorga fuerza legal, entre otros
aspectos, segun corresponda.

Los expedientes se conservan a los fines de inspec-
ciones o auditorias, como minimo durante cinco afos.
Si transcurrido ese tiempo el precio mayorista aun esta
vigente, entonces el expediente se conserva hasta tanto
mantenga dicha condicion.

SECCION SEGUNDA
Sobre la presentacion de las propuestas de precios,
tarifas y otros tipos de solicitudes asociadas
~ con laactividad de precios

ARTICULO 68.- La formacién de precios mayoris-
tas se debe efectuar con suficiente antelacion al inicio
de la comercializacion de los productos o servicios,
para lo cual se cumplen los requerimientos dispuestos
en los procedimientos internos de los niveles faculta-
dos para la aprobacion de precios, tarifas y tasas de
margen comercial.

ARTICULO 69.- Las propuestas de precios y tarifas
gue se presenten para su aprobacion a la autoridad
competente, se acompafian de los elementos informa-
tivos que forman parte del expediente habilitado para
cada una de las propuestas evaluadas, el cual se con-
servan a los efectos de cualquier revision. Esta infor-
macién contiene como minimo los elementos que se
relacionan en el Anexo No. 5, que forma parte inte-
grante de esta Resolucion.

SEGUNDO: Se derogan las resoluciones No. 21, de
fecha 11 de agosto de 1999, No. 117, de fecha 24 de
abril de 2000, No. 222, de fecha 24 de julio de 2000, la
Instruccion No. 16, de fecha 10 de mayo de 2000,
dictadas por el Ministro de Finanzas y Precios, asi
como la Resolucién No. 249, de fecha 27 de agosto de
2010, todas dictadas por la que resuelve.

TERCERO: La presente Resolucién entra en vigor al
momento en que se establezca la unificacion monetaria.

PUBLIQUESE en la Gaceta Oficial de la Republica
de Cuba.

ARCHIVESE el original en la Direccion Juridica de
este Ministerio.

Dada en La Habana, a los 22 dias del mes de enero
de 2014.

Lina Olinda Pedraza Rodriguez
Ministra de Finanzas y Precios
ANEXO No. 1
GLOSARIO DE TERMINOS FUNDAMENTALES

Gastos

En la actividad de Precios el concepto de gastos se
asocia por lo general con la expresion, en términos
monetarios, del monto total de los recursos materiales,
laborales y financieros que se utilizan durante un
periodo cualquiera, en la produccién o servicio mer-
cantil de la actividad empresarial.

Costo de Produccion

El costo de produccion expresa la magnitud de los
recursos materiales, laborales y monetarios necesarios
para alcanzar un cierto volumen de produccién con
una determinada calidad. Esta constituido por el con-
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junto de los gastos relacionados con la utilizaciéon de
los activos fijos tangibles, las materias primas y mate-
riales, el combustible, la energia y el salario de los
trabajadores directos en el proceso de produccion, asi
como otros gastos relacionados con el proceso de
fabricacidn, expresados todos en términos monetarios.

En él no se incluyen las cargas fiscales, los gastos
generales y de administracion, los de distribucion y
venta, ni los gastos financieros.

Partidas del Costo

La partida es un concepto econdémico asociado al
costo de produccién, empleado para agrupar los gastos,
identificar el lugar donde estos se originan y la forma
directa o indirecta en que inciden en el costo. Se utiliza
en la determinacion de los costos, tanto en la etapa del
plan como en el real, y puede crearse para ello la nomen-
clatura necesaria para identificarlas segin los requeri-
mientos del proceso productivo de cada empresa.

Costos Planificados

Son costos asociados a la necesidad de la planifica-
cion, que permiten prever la utilizacion racional de los
recursos materiales, laborales y financieros, a fin de
lograr los volumenes previstos de produccién con el
minimo de gastos. El costo planificado permite tam-
bién un nivel de coherencia con otras categorias del
plan técnico econémico.

En su determinacion, el costo planificado puede ser
estimado o estandar en dependencia de la precision de
su base de célculo, ya sean estimaciones o aplicacion
de normas y normativas cientificamente argumentadas.

Costos Estandar

Son costos cuidadosamente predeterminados que
constituyen costos "objetivo", es decir que deben
lograrse mediante operaciones eficientes. Los costos
estandar permiten efectuar célculos muy rigurosos de
la eficiencia empresarial, al apoyarse en normas y
normativas cientificamente argumentadas de materias
primas y materiales, fuerza de trabajo y gastos indirec-
tos que intervienen en el proceso productivo. En su
etapa inicial, cuando las condiciones organizativas no
permiten una gran rigurosidad en el célculo, se identi-
fican como "costos normados".

Costo Real

Esta constituido por el conjunto de gastos efectiva-
mente incurridos por la empresa o unidad organizativa
en determinado periodo de tiempo, asociados a la pro-
duccion. Comprende los gastos ocasionados para
garantizar la produccion de bienes materiales y servi-
cios prestados, expresados en forma monetaria, y que
incluye fundamentalmente el valor de los objetos de
trabajo insumidos, el trabajo vivo expresado como
salario y los gastos relacionados con la depreciacion
de los activos fijos tangibles.

Costos Fijos

Son los que permanecen inalterables independien-
temente de los aumentos o disminuciones de la pro-

duccion, dentro de ciertos limites. Ejemplo: salario del
personal administrativo y medidas de proteccion.

Costo Directo

Comprende los gastos que se identifican directa-
mente con una produccién o servicio. Ejemplo:
materias primas, salarios de los obreros directos a la
produccion, etc.

Costo Indirecto

Esta constituido por los gastos que no son identifi-
cables con una produccién o servicio dado, relacio-
nandose con estos en forma indirecta.

Coeficientes de gastos indirectos

Son los coeficientes o indices que se utilizan para
determinar los importes de los elementos de gastos
indirectos o asociados a las producciones y servicios
en las fichas para la formacion de precios Y tarifas. Se
obtienen como resultado de dividir el total de los gastos
planificados o presupuestados como gastos asociados a
la produccidn, gastos generales y de administracion y
gastos de distribucion y venta, previa depuracion de los
gastos por ineficiencias, excesos de capacidad instalada
e insuficiente utilizacion de los recursos entre el importe
del salario, para un afio de actividad, de los trabajadores
vinculados directamente a la produccion.

Precios

Cantidad monetaria pedida u ofrecida, a cambio de
una unidad especifica de una mercancia o de un servi-
cio. En materia de formacion de precios, se identifica
por los gastos de trabajo de la empresa que son recono-
cidos por la sociedad. De forma general incluyen los
precios del productor, del comercio mayorista, sus tari-
fas y sus tasas de margen comercial, asi como los pre-
cios y tarifas del comercio minorista o a la poblacion.

incluye también a las tarifas de los servicios. Lo anterior
es valido, tanto para los precios mayoristas (relaciones
entre entidades), como para los precios minoristas
(relaciones con la poblacion).

Formacion de Precios

Es el proceso de identificacion y agregacion de los
gastos socialmente necesarios, para poder producir un
bien o brindar un servicio, y a partir del resultado de
ese proceso, poder fijar el precio del producto o servi-
cio, segun corresponda, el cual debe contener una uti-
lidad socialmente reconocida.

Aprobacién de Precios

I
- |

Descentralizar la facultad de aprobar Precios

terio de las mercancias y servicios cuyos precios y
tarifas son aprobados por las empresas encargadas de
producirlas o brindarlos.
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Niveles de aprobacion
Son las instancias facultadas para la aprobacion
de los precios o tarifas, que pueden corresponder al

Comité Ejecutivo del Consejo de Ministros, a este

Ministerio o en quienes este delegue, a los organismos

de la Administracién Central del Estado, consejos de

Administracién de las asambleas provinciales del

Poder Popular y del municipio especial Isla de la

Juventud, asi como a las administraciones provinciales

del Poder Popular de Artemisa y Mayabeque, organi-

zaciones superiores de Direccion Empresarial y enti-
dades. En todos los casos la autoridad facultada para la
aprobacion es el Jefe maximo de los diferentes niveles
enunciados anteriormente.

Precios mayoristas

Son los que aplican las entidades productoras,
importadoras y comercializadoras mayoristas. Estos
pueden presentarse de las siguientes formas:

1. Precios

1.1. A la salida de las empresas productoras: Precio
gue se aplica por las entidades productoras a sus
producciones y servicios.

1.2. Precio de Industria: Es el que se utiliza cuando se
requiere estandarizar el precio de un insumo del
consumo final, de manera que la diferencia exis-
tente entre el precio a la salida de la empresa
productora y dicho precio de industria se aporte
al Presupuesto del Estado, o se subsidie por este
segln corresponda.

1.3. A la salida de las empresas importadoras: Es el
precio del producto importado hasta situarlo en
el primer almacén de las entidades circuladoras
mayoristas.

1.4. A la salida de las empresas comercializadoras
mayoristas en cualquiera de sus niveles de cir-
culacion: Es el precio del producto cuando sale
de los almacenes mayoristas, en cualquiera de
los niveles de circulacién (nacional, territorial,
provincial).

1.5. De acopio: En él se reconocen los costos y gas-
tos, incluyendo los correspondientes al acarreo,
en que incurren los productores agropecuarios
en sus diversas formas productivas, hasta situar
los productos en el lugar convenido con las
entidades comercializadoras, ya sean estas esta-
tales o no, conteniendo ademas dichos precios la
utilidad que les corresponde obtener por la acti-
vidad realizada.

2. Tarifas técnico-productivas: Las tarifas de los servi-
cios que se prestan entre entidades empresariales o
de estas a unidades presupuestadas u otras formas
organizativas de produccion y servicios.

Utilidades
Es el resultado positivo que pueden obtener las empre-

sas una vez deducidos de sus ingresos, los costos y

gastos en que dicha entidad incurri6 para la elabora-

cién de un producto o en la prestacion de un servicio.

Es un elemento componente del precio.

Margen Comercial

Es el ingreso que deben recibir las entidades que
realizan la funcion circuladora, para resarcirse de los
gastos operacionales o de circulacién en gque necesa-
riamente incurren durante dicho proceso, sin incluir
los costos de las mercancias comercializadas y obte-
ner, ademas, utilidades.

Tasa de margen comercial: Es la forma de expresion
relativa del margen comercial. La tasa puede expresarse
en dos formas:

Como una magnitud fija por unidad fisica (la mas
conveniente de las dos, por evitar los riesgos inheren-
tes a la fluctuacion de los precios de adquisicion de los
productos) y se expresa en pesos/tonelada, pesos/m? u
otros.

También puede calcularse sobre el costo de la circu-
lacién mercantil como un por ciento de esta, que en
dicho caso se aplican sobre los precios de empresa o
costo de adquisicion.

Vinculacion Directa

Este concepto define como tal a la actividad
mediante la cual las empresas intervienen en la circu-
lacion de mercancias sin participacién directa (fisica)
en la misma, sino mediante procedimientos adminis-
trativos, de planificacion y asignacién, desde el pro-
ductor o importador al consumidor. Esta tasa incluye
los gastos necesarios para realizar las funciones antes
mencionadas, de acuerdo con lo que este Ministerio
establezca en cada caso.

Arancel:

Tarifa oficial establecida para el cobro del impuesto
aduanero.

Costos por Subactividad:

Son los costos que se cubren con el precio que no
tienen respaldo productivo. Ejemplo de ello son los
costos por subutilizacion de las capacidades producti-
vas instaladas.

ANEXO No. 2 )
FICHA PARA LA FORMACION
DEL PRECIO MAYORISTA
POR METODOS DE GASTOS

En general, la Ficha para el Precio o Tarifa utilizada
por las entidades productoras o de servicios, cumple
con los siguientes requerimientos:

a) Su calculo y desagregacion se realiza en base a los
Lineamientos Generales para la Planificaciéon y
Determinacion del Costo de Produccion vigentes,
tomando en consideracion las especificidades que
se detallan més adelante.

b) Se elabora a partir de normas de consumo y de tra-
bajo econémicamente fundamentadas. Los costos
planificados que se reconocen para la formacion de
precios estan basados en los principales indicadores
técnico-econdmicos que garanticen un adecuado
nivel de eficiencia en el consumo energético, de
materias primas o materiales, niveles maximos de
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mermas permisibles, y de ellas las recuperables. En
ningun caso pueden sustentarse en los costos reales,
para evitar el encubrimiento de ineficiencias.

c) Se desagregan en anexo todas las partidas del con-
sumo material del producto o servicio en cuestion.
Se identifican claramente los importes del consumo
material que se corresponde con mermas o desper-
dicios normados.

d) Para determinar los importes de los insumos fun-

damentales y de los gastos directos de salario que

sirven de fuente para esta ficha, se utilizan los mode-

siempre deben acompariar a la ficha. Los tres mode-
los, con la explicacion para su llenado, forman parte
del presente Anexo.

e) La informacion de los importes unitarios estricta-
mente se refiere a la produccidn y servicios, que se
efectla seglin lo que se encuentra asentado en sus
registros. Es decir, no pueden incluirse gastos para
otras producciones o servicios, o las mismas con
otros destinos, aunque sean del mismo proceso

roductivo.
f)
si existen deben deducirse, en todos los casos,

de la Ficha para Precios o Tarifas, lo que significa
gue deben reducirse, proporcionalmente, los gastos
por depreciacion de los Activos Fijos Tangibles a
incluir en la mencionada ficha. Se puede aceptar,
como una adecuada utilizacion de las capacidades
instaladas un minimo de hasta el 75 % de aprove-
chamiento de la capacidad instalada. EI monto dejado
de considerar en la Ficha, por este concepto, se
asume por la entidad con su Resultado.

g) Se debe comparar la Ficha para el Precio o Tarifa
con las de otros productos analogos, producidos o
no por la propia empresa, como importante elemento
de referencia y evaluacion de la correcta determina-
cion de las mismas.

Cuando un mismo producto es elaborado por dife-
rentes establecimientos o entidades, la Ficha para Pre-
cios o Tarifas se confecciona a partir de los costos
unitarios planificados, una vez depurados, como se
establece en la presente, de aquellas entidades que se
seleccionen para conformar el Costo Medio para la
formacion de precios.

a) En la referida seleccion deben considerarse los pro-
ductores mas representativos en cuanto a eficiencia,
tecnologia y volumen de produccion, desestimando
precisamente aquellas entidades cuya eficiencia sea
mucho menor que el comportamiento general. Su
correcta seleccion es esencial y debe registrarse en
el expediente de formacion de precios, que se con-
serva en la entidad autorizada para aprobar los
mismos.

b) Los elementos principales de la formacion del pre-
cio se informan a las entidades productoras cuando
no sean estas las que lo formen, para que puedan
comparar la Ficha con sus costos unitarios.

c) Debe delimitarse en cada caso si los gastos de dis-
tribucién y ventas se consideraron en la formacion
del precio mayorista, o si corresponden a un margen
comercial, para garantizar que nunca se carguen por
duplicado al cliente, lo que se precisa en el expe-
diente, al formar estos precios. De presentarse posi-
bles variantes de comercializacion, se determinan
los precios para cada variante y se delimita clara-
mente el punto de entrega de los productos en la
descripcion de estos, ademas de proponer el margen
comercial correspondiente, si ello resultase proce-
dente. Las posibles variantes de comercializacion
pueden ser:

1. A la salida de fébrica.

2. Hasta determinado punto de la distribucion.

3. Hasta el almacén de recepcion del cliente.

En la Ficha para Precios o Tarifas formados por
Métodos de Gastos no se incluyen en el costo de pro-
duccion, como base para formar Utilidades, los concep-
tos de la Seguridad Social (Contribucion y Prestaciones
a Corto Plazo), sino que se reconocen como gastos. De
igual modo, tampoco forman parte de este costo base
los Gastos Generales y de Administracidn, los de Dis-
tribucion y Venta y los Financieros, asi como el importe
de los impuestos por la Utilizacion de la Fuerza de
Trabajo y otros tributos que se establezcan.

Para la formacién de precios tampoco se reconocen,
en el costo de la produccion o los servicios, los
siguientes gastos:

a) Los gastos de embalaje y transportacion, compen-
sados por el comprador por sobre el precio de
empresa.

b) Las multas, recargos y compensaciones por incum-
plimiento de obligaciones contractuales que deba
asumir la empresa.

c) Los pagos efectuados a partir de la distribucion de
la ganancia.

d) Las pérdidas por pedidos anulados.

e) Los gastos financiados por el Presupuesto de
Inversiones.

f) Las pérdidas por desastres naturales, de acuerdo con
las disposiciones vigentes y los gastos relacionados
con la prevencidn o la liquidacion de las consecuen-
cias de los mismos.

g) Los gastos y las pérdidas incurridos en la paraliza-
cion de fabricas, talleres o lineas de produccion
ocasionados por decision estatal o causa de fuerza
mayor o que sean reclamables a terceros.

h) Los gastos de capacitacion considerados como gas-
tos sociales, incurridos en la elevacion del nivel cul-
tural y técnico de los trabajadores.
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Indicaciones para elaborar la Ficha
para Precios o Tarifas:

a) Los datos del encabezamiento se corresponden con
el nombre de la empresa, la descripcion del producto
0 servicio, el érgano u organismo a que pertenece,
la unidad de medida y el cddigo del producto o ser-
vicios de que se trata.

b) Se especifica el nivel de utilizacion de la capacidad
productiva instalada para la elaboracion del producto,
asi como la produccion real obtenida en el Gltimo
afio y lo previsto para el afio planificado. Esta
informacion resulta bésica para poder calcular la
distribucién de los gastos fijos por unidades de pro-
duccion y en consecuencia, poder compararla poste-
riormente con los datos reales que se obtengan del
afio corriente.

Descripcién del contenido
de cada una de las filas del modelo tipo
de la Ficha para Precios o Tarifas:

Fila 1 Materias primas y materiales: Considera los
gastos de recursos materiales comprados y producidos,
gue se emplean en la produccidn, identificables direc-
tamente en los productos y servicios prestados por la
empresa. En el caso de los recursos materiales adquiri-
dos se refleja el monto que se pague al suministrador
(costo mas margen comercial) y para los producidos
por la propia entidad al costo de produccion. En esta
fila quedan incluidos:

1.1. Las materias primas, materiales basicos y auxilia-
res, articulos de completamiento y semielabora-
dos adquiridos.

1.2. Combustibles y lubricantes utilizados para pro-
ducir energia en el proceso productivo, incluye el
valor de las tasas de recargo, segun las normas
técnicas establecidas.

1.3. Energia eléctrica utilizada en la produccién, de
acuerdo a la tarifa que paga la entidad, dividido
entre la produccion, segin las normas técnicas
establecidas.

1.4. El agua utilizada en la produccion, de acuerdo a
las tarifas vigentes, divido entre la produccién,
segun las normas técnicas establecidas.

Fila 2 Salarios: Se consignan el salario y las vaca-
ciones (se entiende como tal lo que se establece
legalmente por el Ministerio de Trabajo y Seguridad
Social). Los pagos por concepto de estimulacién no
se pueden incluir cuando estan condicionados al incre-
mento de la eficiencia a partir de la disminucion de
los costos.

En la ficha no pueden reconocerse incumplimientos
de la productividad, por lo que solo se considera, para
cada operacion, el tiempo normado segun la carta o
ficha tecnoldgica, y no el real utilizado. El importe del

salario reiuerido iara ello se obtiene del modelo

comprobacion.

Cuando el producto o servicio sea similar a otros
existentes, los gastos de fuerza de trabajo que se inclu-
yan en la ficha han de ser coherentes con los reconoci-
dos en los restantes surtidos.

Fila 3 Otros Gastos Directos: Se corresponde con
los gastos en que se deba incurrir, de acuerdo a los
equipos u otros conceptos que participan directa-
mente en la produccion o en la prestacion del servicio
especifico.

Fila 4 Gastos Asociados a la Produccion: El importe
de esta fila se determina a partir de utilizar el coefi-
ciente aprobado, segun corresponda, multiplicado por
el salario de los obreros directos a la produccién (o por
la base que se autorice). Se desglosan los elementos
que lo componen, y de manera obligatoria los corres-
pondientes a salario y combustibles.

Fila 5 Total de Costos: Suma de las filas 1, 2, 3y 4.
No se consideran como costo los conceptos de Gastos
Generales y de Administracion, los de Distribucion y
Venta, los intereses y comisiones bancarias, la Contri-
bucion a la Seguridad Social, ni las prestaciones de
esta a Corto Plazo, tampoco se incluye el Impuesto por
la Utilizacion de la Fuerza de Trabajo.

Fila 6 Gastos Generales y de Administracion: Se
determina a partir de utilizar el coeficiente aprobado,
segun corresponda, multiplicado por el salario de los
obreros directos a la produccion (o por la base que se
autorice).

Se desglosan los elementos que lo componen, y de
manera obligatoria los correspondientes a salario y
combustibles.

Fila 7 Gastos de Distribucién y Venta: Estos se inclu-
yen en los casos que no proceda la aplicacion de una
tasa de margen comercial. Se determinan mediante la
utilizacion del coeficiente aprobado segln corres-
ponda, multiplicado por el salario de los obreros direc-
tos a la produccion (o por la base que se autorice).

Se desglosan los elementos que lo componen, y de
manera obligatoria los correspondientes a salario y
combustibles.

Fila 8 Gastos financieros: Comprende los gastos en
gue se incurra, relacionados con las operaciones finan-
cieras, reconociendo solo los conceptos de intereses y
comisiones bancarias.

Fila 9 Gastos por financiamiento a la OSD: Cuota
que se entrega a la organizacién superior de direccion
empresarial para sufragar los gastos asociados a su
funcionamiento.

Fila 10 Contribucion a la Seguridad Social: Se ano-
tan los gastos correspondientes a la Seguridad Social
de los trabajadores directos en la produccion o el ser-
vicio, el de los técnicos y dirigentes de la produccion
gue no se encuentran vinculados a un producto o ser-
vicio especifico, asi como el del personal que pertenece
a las actividades de Administracion y de Distribucion
y Venta.
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El monto a reflejar debe corresponder al 12,5 % de
lasumade las filas 2; 4.1; 6.1y 7.1.

Fila 11 Gastos de Seguridad Social a Corto Plazo:
Pagos por las prestaciones de seguridad social a corto
plazo de los trabajadores directos e indirectos a la pro-
duccioén, asi como el del personal que pertenece a las
actividades de Administracion y de Distribucion y Venta.
El monto a reflejar no puede exceder al por ciento esta-
blecido, de la suma de las filas 2; 4.1; 6.1y 7.1.

Fila 12 Impuesto por la Utilizacion de la Fuerza de
Trabajo: Comprende el pago que por este concepto se
realiza por el salario de los trabajadores directos e
indirectos a la produccién, asi como el del personal
gue pertenece a las actividades de Administracion y de
Distribucién y Venta. EI monto a reflejar se obtiene
mediante la aplicacion de la tasa impositiva aprobada a
la suma de las filas 2; 4.1; 6.1y 7.1 En las filas 13, 14
y 15 se reflejan los importes resultantes de aplicar los

impuestos correspondientes, de acuerdo a lo establecido
en la Ley Tributaria vigente.

Filas de la 13 a la 15: Se desglosan otros tributos,
segun corresponda en cada caso.

Fila 16 Otros Gastos Autorizados por el MFP: Se
anotan otros gastos expresamente autorizados por este
Ministerio.

Fila 17 Total de Gastos: Resultado de sumar las
filas desde la 6 hasta la 13, ambas inclusive.

Fila 18 Normativa de utilidad a aplicar: Se anota la
normativa utilizada para la formacién del precio o
tarifa, la cual puede ser igual o inferior a la méaxima
aprobada por el Ministerio de Finanzas y Precios.

Fila 19 Masa de Utilidad: Resultado de aplicar la
tasa 0 normativa autorizada a los costos totales
(fila 5 x fila 18 dividido por 100).

Fila 20 Precio o Tarifa: Se determina el precio o
tarifa maxima sumando las filas 5 més la 17 més la 19.

FICHA PARA PRECIOS O TARIFAS

Producto o Servicio:

% utilizacion capacidad:

Cédigo Prod. o Serv.: UM: Nivel de Produccion: | Plan | Real
CONCEPTOS Fila TOTAL
Materia Prima, Materiales e Insumos directos 1
Insumos 1.1
Combustible 1.2
Energia 1.3
Agua 14
Salarios 2
De ello Estimulacion 2.1
Otros Gastos Directos 3
Gastos asociados a la Produccion 4
de ello Salarios 4.1
Combustible 4.2
COSTO TOTAL (1+2+3+4+5) 5
Gastos Generales y de Administracion 6
de ello Salarios 6.1
Combustible 6.2
Gastos de Distribucién y Venta 7
de ello Salarios 7.1
Combustible 7.2
Gastos Financieros 8
Gastos por Financiamiento entregado a la OSDE 9
Contribucion a la Seguridad Social 10
Gastos de Seguridad Social a corto plazo 11
Impuesto por la Utiliz. de la Fuerza de Trabajo 12
Impuesto Sobre las Ventas 13
Contribucion Territorial 14
Impuesto Especial a Productos 15
Otros gastos autorizados por el MFP 16
TOTAL DE GASTOS (sumadela6alal6) 17
Normativa de Utilidad a aplicar 18
Masa de Utilidad (5 x 18/100) 19
PRECIO 0 TARIFA (5 +17 + 19) 20
Elaborado por: Firma: Cargo: Fecha:
Aprobado por: Firma: Cargo: Fecha:
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E LOS OBREROS Ministerio de Finanzas y Precios
DE LA PRODUCCIO MODELO [ 1PO
Empresa: Organismo/OLPP

Caodigo del producto o servicio:
Descripcion del Producto o Servicio:

Unidad de valor: pesos y centavos Unidad de tiempo: hora
Descripcion | Cantidad de Categoria Grupo | Salario/ Hora Pagos Norma Gasto
de las trabajadores | Ocupacional | Escala | S/categoriay | Adicionales | de tiempo de
operaciones | por operacion grupo (para una (en horas) | Salario
0 actividad hora)
1 2 3 4 5 6 7 8
Confeccionado por: Fecha
Nombre y apellidos: | |
Aprobado por: Fecha
Nombre y apellidos: | |

Ministerio de Finanzas y Precios

DESAGREGACION DE LOS INSUMOS MODELO [jrirO
ORGANISMO/EMPRESA
CODIGO DEL PRODUCTO O SERVICIO DESCRIPCION DEL PRODUCTO/ SERVICIO
UNIDAD DE MEDIDA: CANTIDADES FiSICAS:
COSTO BASE | COSTO PROPUESTO
NORMA PRECIO IMPORTE | NORMA DE | NUEVO | NUEVO
DE ANTERIOR CONSUMO | PRECIO | IMPORTE
CONSUMO AJUSTADA
1 2 3 4 5 6 (4x5) 7 8 9 (7x8)
Confeccionado | Nombre y apellidos Cargo: Firma:
por:
Firma:
Fecha
| |
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CONTENIDO DEL MODELO
E SALARIO
DE LOS OBREROS DE LA PRODUCCION

Este modelo tiene como objetivo determinar, a los
efectos de una propuesta de precio o tarifa, el gasto de
salario necesario en la elaboracién de un producto o
prestacion de un servicio, complementando asi la
Ficha para Precios o Tarifas.

En el cuerpo del modelo se describiran:

Columna 1: Descripcion de todas las operaciones
gue intervienen en el proceso productivo o de presta-
cion del servicio.

Columna 2: Se consigna la cantidad de trabajadores
gue intervienen en cada operacion/actividad. Puede
coincidir mas de uno en la misma operacion, siempre
gue todos ellos requieran la misma norma de tiempo
para ejecutarla. De existir diferentes normas de tiempo
para una misma operacion, entonces se habilitan tantas
filas para dicha operacion como normas de tiempo
diferentes posea.

Columna 3: Se reflejan las categorias ocupaciona-
les segln el Clasificador de Cargos establecido por el
Ministerio de Trabajo y Seguridad Social para la
empresa.

Columna 4: Se anota para cada operacion el Grupo
Escala a que pertenece el (o los) trabajador(es) que la
realiza(n). En una misma operacion pueden intervenir
obreros de diferentes Grupos Escala, por lo que es
necesario habilitar filas independientes por Grupo, en
cada operacion que posea esta caracteristica.

Columna 5: Se anota el salario horario segin lo esta-
blecido por el Ministerio de Trabajo y Seguridad
Social para cada Categoria y Grupo Escala.

Columna 6: Se reflejan los pagos adicionales auto-
rizados por el Ministerio de Trabajo y Seguridad Social,
expresados para una hora.

Columna 7: Se consigna la norma de tiempo en
horas que necesita un trabajador para realizar la ope-
racion/actividad que requiere el producto o servicio
en cuestion, la que debe estar debidamente refrendada
en la carta tecnoldgica o ficha técnica del producto o
servicio.

Columna 8: Se refleja el gasto de salario de cada
operacion, el que se obtiene al multiplicar la columna
2 por la suma de las columnas 5 més la 6. Dicho resul-
tado se multiplica a su vez por la columna 7, todo lo
cual puede expresarse de la siguiente forma: col.8 =
col.2 x (col.5 + col.6) x col.7. La suma de esta columna
es el importe que se refleja en la fila 2 de la Ficha para
Precios o Tarifas.

CONTENIDO DEL MODELO

1. Este modelo tiene como objetivo recoger la
desagregacion de los insumos que se requieren

en la elaboracion del producto o la prestacién

de un servicio.

2. En el caso de la elaboracién de productos se
desagrega la totalidad de los insumos necesarios,
que puedan identificarse con este.

3. Para los servicios solo se tienen en cuenta los mate-
riales que se cobren de forma independiente.

4. En el encabezamiento se consigna el hombre de la
empresa productora o que va a prestar el servicio,
asi como el Organo u Organismo a que pertenece,
su codigo y la descripcion del producto o servicio
objeto de la propuesta. La unidad de medida en que
se valora la produccién o servicio y las cantidades
fisicas anuales.

5. En las columnas se refleja lo siguiente:

Columnas 1 y 2. Se consignan los codigos y des-
cripcién de las materias primas y materiales insumidos
en el proceso de elaboracién del producto o prestacion
del servicio, incluye el combustible y energia eléctrica
utilizados con fines tecnoldgicos, cuando sean clasifi-
cados como directos, asi como el agua, cuando su
valor dentro del costo sea significativo y su consumo
sea medible.

Columna 3. Se identifica la unidad de medida en
que se refleja cada insumo.

lizarén si se trata de una modificacion de precios o si
el producto o servicio nuevo tuviera un comparable
determinado.

Columna 4: Se reflejan los indices de consumo nece-
sarios para la produccion o prestacion del servicio,
avalados por el area técnica, expresados en la misma
unidad de medida en que se identifica el insumo.

Columna 5: Se anota el precio correspondiente a la
unidad de medida de cada uno de los insumos que
formaron parte del producto base o comparable. En el
caso de los recursos materiales adquiridos, se refleja el
monto que se pague al suministrador (costo mas recargo
comercial) y si son producidos por la propia entidad se
refleja en el desglose valorados al costo de produccién
sin utilidad.

Columna 6: Es el resultado de multiplicar la columna
4 por la 5.

|
los datos correspondientes a la propuesta en cuestion.

Columna 7: Para los casos de modificaciones, esta
columna se refiere a la norma de consumo que cambia
en el costo base que se pretende modificar. De ser un
producto nuevo se consigna la norma de consumo para
el mismo.

Columna 8: Mantienen el mismo principio explicado
para la columna 9.

Columna 9: Es el resultado de multiplicar la columna
7 por la 8.



118 GACETA OFICIAL

6 de marzo de 2014

ANEXO No. 3
DETERMINACION
DE LOS COEFICIENTES
DE GASTOS INDIRECTOS

I. Consideraciones generales:

El procedimiento es valido para todas las entidades,
con independencia de las caracteristicas de sus proce-
s0s productivos o de prestacidn de servicios.

Los Gastos Indirectos se clasifican como Gastos
Asociados a la Produccién, Gastos Generales y de
Administracion y los Gastos de Distribucion y Ventas.
El coeficiente de gastos indirectos se puede calcular de
forma independiente para cada uno de estos elementos
o0 de forma global.

El monto de los Gastos Asociados a la Produccion,
de los Gastos Generales y de Administracion y de los
Gastos de Distribucion y Ventas que como maximo se
pueden incluir en la ficha para la formacién de precios
se determina a partir de Coeficientes Maximos de Gas-
tos Indirectos para la formacién de precios, que se
aprueban por este Ministerio, como norma general,
ello posibilita formar precios o tarifas menores a partir
de aplicar coeficientes inferiores. No se refiere a los
coeficientes de prorrateo de costos, que puedan utili-
zarse a fines contables.

I1. Sobre los coeficientes de gastos indirectos

El coeficiente de gastos indirectos es la expresion
mediante la cual se recuperan los gastos indirectos de
la actividad (gastos en que se incurre no siendo identi-
ficables con un producto o servicio determinado) e
incorpora a cada servicio o producto una parte propor-
cional de ellos.

Estos coeficientes se conforman para la empresa,
grupo de estas, establecimientos productivos o por
unidad de produccién o servicio, segin se considere
mas conveniente en cada caso.

En las actividades que se ejerzan indistintamente
por varias entidades se podra autorizar, por el Ministe-
rio de Finanzas y Precios, a que determine estos coefi-
cientes una de ellas, o la entidad superior a la que se
subordina, de manera que se evite la inclusién de gas-
tos indirectos diferentes en actividades similares.

I11. Determinacion de los coeficientes de gastos
indirectos

Las entidades determinan los coeficientes que
requieren para el desarrollo de sus actividades, siem-
pre que no excedan el limite méaximo establecido por
el Ministerio de Finanzas y Precios para cada Seccion
o Divisién de la Economia. De resultar superiores los
coeficientes calculados por una entidad, entonces debe
presentar a este Ministerio la propuesta para su eva-
luacion, debidamente fundamentada y avalada por el
maximo nivel de direccion al que se subordina.

El célculo de dichos coeficientes se realiza a par-
tir del nivel de gastos planificados o presupuestados

como Gastos Asociados a la Produccion, Gastos

Generales y de Administracion y como Gastos de

Distribucién y Ventas, depurado de los gastos por

ineficiencias, excesos de capacidad instalada e insu-

ficiente utilizacion de los recursos.

Se incluyen también los gastos por financiamiento a
las organizaciones superiores de direccion empresarial,
en los casos que corresponda.

Para calcular el coeficiente, el valor total de los
gastos antes mencionados se divide entre el importe
planificado para doce (12) meses del salario de los
trabajadores vinculados directamente a la produccion.
En casos especificos se puede autorizar por el Ministe-
rio de Finanzas y Precios la utilizacion de otra base de
calculo para expresar estos coeficientes u otros méto-
dos para considerar estos gastos en la formacion de
precios y tarifas.

Para la aplicacién de los gastos indirectos se utilizan
coeficientes o tasas predeterminadas, de igual manera
gue la descrita anteriormente, solo que la base de
calculo lo constituyen los gastos indirectos predeter-
minados y la base de calculo que se escoja también se
predetermina.

Una vez que el nivel de produccion o servicios y el
total de costos indirectos se hayan estimado para el
periodo, se calcula la tasa predeterminada de aplica-
cion de costos indirectos correspondiente a ese periodo.
Las tasas de aplicacion de los costos indirectos se fijan
por lo general en términos de pesos por unidad de la
actividad estimada de alguna base (denominada activi-
dad denominador).

En este caso la utilizacion de tasas predeterminadas
originan diferencias entre los gastos indirectos de pro-
duccion reales y los calculados, lo que constituye una
desviacion del costo y como tal debe ser analizada.

Se deben tomar como referencia los tres afios ante-
riores a la propuesta de coeficiente para poder estable-
cer una comparacion del comportamiento historico de
estos gastos. Se puede utilizar una hoja de trabajo
como la propuesta en este propio Anexo, siempre que
no sean incorporados otros gastos a los que se nomina-
lizan a continuacion.

Para la actividad Empresarial, segin las Normas
Generales de Contabilidad, los Gastos Asociados a la
Produccidn incluyen los siguientes:

a) Salario de técnicos y dirigentes de la produccién no
vinculados al producto o servicio.

b) Gastos de las actividades de mantenimiento, repara-
ciones corrientes y amortizacion de los equipos e
instalaciones productivas.

c) Gastos de proteccion del trabajo en las areas
productivas.

d) Gastos de preparacion y asimilacion de la
produccion.

e) Desgaste de Utiles y herramientas.
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f) Gastos por las actividades de Direccion de la pro-
duccidn y servicios auxiliares de esta.

g) Gastos por el Control de la Calidad de la produc-
cion o el servicio.

h) Gastos por la actividad de investigacion.

Los Gastos Generales y de Administracion:

Incluyen el importe de los gastos en que se incurren
en las actividades de administracion de la entidad o de
las organizaciones superiores de direccion (unién o
grupo empresarial) y aquellos que tienen un caracter
general (proteccion, areas verdes, etc.). Se excluyen los
del personal de direccion vinculado a la produccion.

Comprende los siguientes gastos:

a) Salario del personal de direccion de la empresa.
b) Gastos de oficina (teléfonos, correos, electricidad,
consumo de materiales, etc.)

c) Depreciacion de los activos fijos de las actividades
generales de direccion, cafeterias y locales destina-
dos a actividades socio-culturales de la entidad.

d) Mantenimiento y reparaciones corrientes de las
instalaciones y equipos de uso general.

e) Gastos generales de Proteccion del Trabajo y Prepa-
racion de Cuadros.

f) Gastos en comisién de servicios.

Gastos de Distribucion y Ventas:

Se registran en esta los conceptos en que se
incurran, relacionados con las actividades posteriores
a la terminacion del proceso productivo, destinados a
garantizar el almacenamiento, entrega y distribucién
de la produccion terminada, asumidos por la entidad y
contenidos en el precio de venta.

Hoja de Trabajo para Determinar los Coeficientes de Gastos Indirectos

INDICADORES

Afos base

A: ELEMENTOS DE GASTOS ASOCIADOS A LA PRODUCCION

20xx | 20xx | 20xx

Salario de técnicos y dirigentes de la produccién no vinculados al producto o

servicio.

Gastos de las actividades de mantenimiento, reparaciones corrientes y amortiza-

cion de los equipos e instalaciones productivas.

Gastos de proteccidn del trabajo en las areas productivas.

Gastos de preparacion y asimilacion de la produccion.

Desgaste de Utiles y herramientas.

Gastos por las actividades de Direccion de la produccion y servicios auxiliares de

esta.

Gastos por el Control de la Calidad de la produccién o el servicio.

Gastos por la actividad de investigacion.

TOTAL:

B: ELEMENTOS DE GASTOS GENERALES Y DE ADMON.

Salario del personal de direccion de la empresa.

Gastos de oficina (teléfonos, correos, electricidad, consumo de materiales, etc.)

Depreciacion de los activos fijos de las actividades generales de direccion, cafete-
rias y locales destinados a actividades socio-culturales de la entidad.

Mantenimiento y reparaciones corrientes de las instalaciones y equipos de uso

general.

Gastos generales de Proteccidn del Trabajo y Preparacion de Cuadros.

Gastos en comision de servicios.

TOTAL:

C: SALARIO DE LOS TRABAJADORES DIRECTOS

Salario de los trabajadores directos

D: DETERMINACION DE LOS COEFICIENTES DE GASTOS

Coeficiente de gastos grales. y de administracion = (B/C)

Coeficiente de gastos asociados a la produccion = (A/C)
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ANEXO No. 4
MINISTERIO CALCULO DE LA TASA MODELO
DE FINANZAS Y PRECIOS DE MARGEN COMERCIAL M-TMC
ORGANISMO: EMPRESA: Grupo:
UM: %
Nivel de Circulacion:
Total
PERIODO A INFORMAR
No. CONCEPTO Afio Afo Propuesta Relacion Relacion
20X X 20XX 20XX % %

@ (©) () (d) (€) f(elc) g(e/d)

1 | Materiales

2 | Combustible

3 | Energia

4 | Salarios

5 | Depreciacién y Amortizacion

6 | Gastos de Transportacion

7 | Otros Gastos

8 | Total de Gastos de Operacion

9 | Tasa de Utilidad (%)

10 | Masa de Utilidad

11 | Otros conceptos de gastos

12 | Mermas (segin normas)

13 | Costo de las Ventas

14 | Unidades fisicas circuladas

15 | Tasa de Margen Comercial

FECHA
Dia Mes Ao

Aprobado por:

EXPLICACION DEL MODELO M-TMC.

En el Modelo M-TMC se reflejan los gastos
incurridos en los dos afios anteriores a la propuesta, a
partir de los resultados asentados en los registros con-
tables, asi como lo previsto para el afio solicitado.
Debe acompafiarse a la propuesta, copia del Estado de
Rendimiento del cierre de las operaciones de esos afios
y el Plan del afio para el que se solicita la tasa, con
la apertura total de los gastos, con la exclusion de
aquellos que no pueden ser incluidos en la conforma-
cioén de la tasa de margen comercial.

A continuacion se relacionan las indicaciones para

elaborar el modelo M-

a) Tiene como objetivo recopilar la informacion nece-
saria para el célculo de la tasa de margen comercial,
por grupos de productos, tanto en la importacion,
como en la circulacion interna. La informacion refe-
rida a valores se refleja en miles de pesos con un
decimal, mientras la relativa a volimenes de mer-
cancia se informa en cantidad de unidades fisicas.
Ej: Toneladas, kilogramos, litros, etc.

b) En el cuerpo del modelo se anota el nombre de la
empresa solicitante, asi como el de su organismo
superior, el nivel de circulacion comercial y se marca
con una equis (X) el nivel que se corresponda con
aquel donde la entidad circula sus mercancias. Se
presenta una propuesta individual para cada nivel
de circulacion.

c) En las columnas ¢) y d) se anotan los datos corres-
pondientes a los dos afios anteriores a la presentacion
de la propuesta, mientras en la columna e) (Propuesta)
se expresa el contenido de los elementos de gastos
.
la tasa de margen comercial solicitada.

La informacion de los gastos contenida en el modelo
debe ser inferior a la que se refleja en los Estados
Financieros de la entidad, al tener en cuenta que de
este deben depurarse aquellos gastos no estrictamente
necesarios, de acuerdo a lo establecido en la presente.

Cuando una empresa presente varios modelos
M-TMC, debe verificar que la sumatoria de todos los
modelos cumpla la condicién antes referida, respecto a
los Estados Financieros.



6 de marzo de 2014

GACETA OFICIAL 121

Contenido de cada una de las filas
del modelo tipo para el célculo de las tasas
de margen comercial (M-TMC)

Filas 1 hasta la 3: Se reflejan los datos, acorde a los
principios establecidos en las Normas Cubanas de
Contabilidad, segun el periodo a informar, deducidos
aquellos gastos no reconocidos como necesarios.

Fila 4: Se refleja el salario (se entiende como tal lo
establecido legalmente por el Ministerio de Trabajo y
Seguridad Social). Los pagos por concepto de estimu-
lacion no se incluyen cuando estén condicionados al
incremento de la eficiencia a partir de la disminucién
de los costos.

Fila 5: Se consignan los gastos por concepto de
depreciacion y amortizacion, segun corresponda y que
como norma, no excedan de un afio.

Fila 6: Gastos asociados a la transportacion de los
productos, ya sea con transporte propio o contratado a
terceros.

Fila 7: El importe reflejado debe ser abierto total-
mente para conocer en detalle su composicion. Esto se
envia en anexo al modelo M-TMC.

Filas 8: Total de Gastos de Operacion. Se anota la
cifra resultante de sumar desde las filas 1 a la 7 (ambas
inclusive).

Fila 9: Tasa de utilidad. Se refleja el porcentaje uti-
lizado en la propuesta, de acuerdo a la normativa esta-
blecida para conformar las tasas de margen comercial.

Fila 10: Masa de utilidad. En la informacion corres-
pondiente a los afios anteriores a la propuesta (columnas
c y d) se refleja el resultado obtenido por la entidad en
esos periodos. La propuesta (col. e) es el resultado de la
multiplicacion de la fila 9 por la fila 8.

Fila 11: Otros conceptos de gastos. Incluye los Gas-
tos Financieros (intereses y comisiones bancarias),
Gastos de la Seguridad Social (Contribucion y Presta-
ciones a Corto Plazo), el Impuesto por la Utilizacion
de la Fuerza de Trabajo y otros conceptos expresamente
autorizados por este Ministerio. Su desglose debe
detallarse en Anexo.

Fila 12: Mermas y deterioros que se encuentren
dentro de los limites aceptados por norma. No se refiere
a pérdidas o faltantes de materiales o productos.

Fila 13: Costo de las ventas.

Fila 14: Unidades Fisicas Circuladas. Se anota la
cantidad de unidades fisicas del producto circulado por
la entidad, de acuerdo a lo certificado por la empresa
en su informacion estadistica. Esta fila solo se utilizara
cuando se calcula la tasa por unidades fisicas.

Fila 15: Tasa de margen comercial. Si la tasa se
expresa en valores fijos por unidades fisicas entonces
se anota el resultado de sumar las filas 8, 10, 11 y 12
dividido entre la fila 14.

Si la tasa se expresa en forma porcentual se anota el
resultado de sumar las filas 8, 10, 11 y 12 dividiéndolo
entre la fila 13, resultado que se multiplica por 100.

Pie del modelo. Se anotan los nombres y apellidos
de las personas que confeccionan y aprueban la pre-
sentacion del modelo.

ANEXO No. 5
REQUERIMIENTOS GENERALES
PARA LA PRESENTACION
DE SOLICITUDES DE LAS PROPUESTAS
DE PRECIOS, TARIFAS Y COEFICIENTES
DE GASTOS INDIRECTOS

Para las tramitaciones de temas de precios, se pre-
senta documento con la solicitud oficial de aprobacion
o modificacion del precio o tarifa, firmado por el jefe
méaximo de la entidad y dirigido a su homdélogo en el
nivel facultado para aprobarlos.

Para ello, se tienen en cuenta los aspectos siguien-
tes, segun proceda en cada caso:

a) Generalidades de la propuesta:

1. Identificacién oficial y nombre completo de la enti-
dad para la cual se solicita la aprobaciéon o modifi-
cacion y sus caracteristicas generales.

2. Descripcion detallada del producto o servicio, cuyo
precio mayorista es objeto de la propuesta. Precisar
si existe oferta actual.

3. Explicacion de los motivos o principales causas que
originan la propuesta y su método de formacion,
con el detalle de los conceptos de gastos y normativa
0 tasa de utilidad, segun corresponda.

4. Informacion de precios de producciones o servicios
similares o de referencia, interna o externa, asi
como qué otras entidades realizan la produccién o
prestan el servicio, objeto de la propuesta y la mag-
nitud de sus precios y tarifas. Si reciben o no finan-
ciamiento del Presupuesto del Estado.

5. Si se trata de una modificacion debe identificarse la
disposicion juridica que establecio el precio o tarifa,
asi como los principales conceptos que se modifican
Yy SUS causas.

6. Debe informarse si se habia solicitado anteriormente
la aprobacion o modificacion, o si existe alguna
indicacion de nivel superior sobre el tema.

b) Flujo operacional de la entidad:

1. Se precisa conocer el proceso de compra-produccion-
venta de la entidad, explicando qué entidades sumi-
nistran las materias primas o insumos utilizados en el
proceso productivo o de servicios, si son adquiridas
mediante empresas circuladoras, directamente del
importador o de un productor nacional.

2. A quiénes venden sus producciones, si es directa-
mente a entidades consumidoras o a circuladoras y
bajo que términos o condiciones realizan dicha venta.
Esta informacion estara referida al proceso actual y
proyectado. De existir diferencias entre ambos,
explicar causas, ventajas o desventajas.

c) Datos economicos y financieros que validan la
propuesta:
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1. Estructura de sus producciones y ventas. 1. Ficha para Precios o Tarifas y sus anexos con los

2. Precios de productos y servicios similares en dife- desgloses del Consumo Material y del Gasto de Sala-
rentes mercados de venta, y en caso de sustitutos de rio de los Trabajadores Directos a la Produccion.
importaciones o productos para la exportacion, pre- 2. Facturas de insumos fundamentales en perfodos que
cisar los precios de venta en el mercado externo. demuestren modificaciones de precios o los niveles

3. Comportamiento de la relacion salario medio/produc- de precios actuales.
tividad y del costo por peso de produccion u otro 3 Resoluciones emitidas con antelacion a las propues-
indicador d(i ef|C|en<_:|a, segun el tipo de actividad, tas de modificaciones.
tanto del aflo anterior a la propuesta y hasta el ) analisis del método de formacién de precios o tari-
altimo trimestre vencido en el afio donde se pre- fas que se propone:

4 ;enta Ia} misma. 1. Explicar si se utiliza el método de correlacion o el

' en@abllldad actu_al yla esperada con la propuesta. de gastos. Debe precisarse si se emplea alguna

5. Capital de trabajo y capital social de la entidad, . . .
seqln se requiera, variante diferente a !a expuesta} en la M_etodologla

6. Bonificaciones, exenciones y otros beneficios General de FormaC|or! de Precios y Tarifas. Razo-
financieros recibidos. nes por las que se considera debe aplicarse el método

7. Utilizacion de las capacidades (produccion real seleccionado y no otro.
contra capacidad instalada). Lo anterior se refiere a 2+ Informar mediante qué documento se aprobaron
cuanto es posible producir y su diferencia con la los coeflc_lentes d_e _gastos |nd|rect.os U'[I|IZZ_3.dOS y
realidad en el afio base. Para la propuesta se toma la la normativa de utilidad que se aplica. Explicar, si
capacidad instalada y la produccion esperada. procede, las principales restricciones establecidas

8. Nivel de produccién plan y real. Variacion de los en la utilizacion del método de gastos o del que
costos, las ventas y las utilidades comparada con los se aplique en el momento de presentacion de la
altimos 3 afios. propuesta.

d) Copia del Estado de Rendimiento (de los periodos 3. Fundamentar detalladamente los incrementos de los
antes mencionados), asi como los anexos de gastos elementos integrantes de la ficha para la formacién
(desglosado por conceptos). Se presentan los emiti- de precios, como son los gastos de materia prima,
dos al cierre del afio anterior a la propuesta y hasta gastos de fuerza de trabajo y otros gastos. Si se
el ultimo trimestre vencido en el afio donde se pre- incrementan los elementos de la ficha de precios,
senta la misma. se tienen que desagregar los mismos y definir las

e) Constancia de la conciliacion con los principales variaciones de un afio a otro, con la justificacion de
consumidores, clientes u otros organismos, institu- forma detallada.
ciones, seglin corresponda. 4. Referir sobre el comportamiento de la relacion sala-

f)

Principales valoraciones de los efectos econémicos
y fiscales a tener en cuenta:

. Impacto en la cadena de valores de precios mayoris-

tas y minoristas, su efecto en el Presupuesto del
Estado (si se requiere financiamiento de este, si
minora o incrementa la captacion de Impuestos).

. Impacto de la propuesta para la entidad que propone,

los principales consumidores o clientes, los produc-
tores individuales y para la poblacion.

. Afectaciones que pudiera provocar en la cadena

productiva si se trata de un insumo de otra produc-
cion. De aprobarse la propuesta, precisar a quiénes
beneficia y en cuanto. Si no fuera asi, cuales son las
afectaciones estimadas.

. Comparar los niveles de rentabilidad para las enti-

dades productoras y de servicios (Rentabilidad
actual, costo por peso u otro indicador de eficiencia
y los esperados con la propuesta para las entidades
implicadas)

g) Modelos, en correspondencia con la solicitud:

rio medio/productividad del trabajo y el costo por
peso de produccion.
Para la presentacion de las propuestas de modifica-

cién de Coeficientes Maximos de Gastos Indirectos:

Los argumentos a tomar en cuenta son: la compara-

cion entre los vigentes y los propuestos, el analisis de
los elementos que refrendan la propuesta de modifica-
cion, a partir de los aspectos contenidos en el Anexo 3.

Para la presentacion de las propuestas de modifica-

cion de las tasas de margen comercial, los elementos
basicos a considerar son:

1.

Fundamentacion de las causas que originan el
incremento solicitado, medidas adoptadas para
reducir los gastos adicionales que permitan mante-
ner, al menos, el mismo nivel de eficiencia alcanzado
en etapas anteriores. La entidad solicitante debe rea-
lizar el analisis de los indices por elementos para
conocer donde deterioran la eficiencia y poder
accionar sobre ello.
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De modo similar, se presentan los argumentos,
cuando se requieran revisar los limites maximos de las
tasas de margen comercial.

2. Presentar el modelo M-TMC donde se refleja la
informacidn relativa a los gastos incurridos en los
dos afios anteriores a la propuesta, asi como lo pre-
visto para el afio solicitado, partiendo de los resul-
tados asentados en los registros contables. Como
complemento al anterior debe entregarse el Estado
de Resultado del cierre de las operaciones de esos
afios y el Plan del afio para el que se solicita incre-
mentar la tasa, con la apertura total de los gastos.

3. Efecto econdmico de la propuesta, para lo cual se
toma en cuenta, segun proceda lo expuesto en el
inciso f) para las solicitudes de precios.

RESOLUCION No. 21/2014

POR CUANTO: Mediante el Acuerdo No. 7334 del
Consejo de Ministros, de fecha 19 de diciembre de
2012, se aprobd las funciones especificas del Ministe-
rio de Finanzas y Precios, entre las que se encuentra,
segun el Apartado Segundo, numeral 11, dirigir y con-
trolar la ejecucion de la politica aprobada en materia
de formacion, fijacion y modificacion de precios y
tarifas.

POR CUANTO: Resulta necesario actualizar las
disposiciones generales vigentes en materia de forma-
cion, fijacién y modificacion de los precios minoristas
y las tarifas a la poblacién, por lo que se ha decidido
establecer la Metodologia General para la Formacion y
Modificacion de Precios Minoristas y las Tarifas a la
Poblacion.

POR TANTO: En el ejercicio de las facultades con-
feridas en el inciso a) del articulo 100 de la Constitu-
cion de la Republica de Cuba;

Resuelvo:

PRIMERO: Establecer la siguiente:

PARA LA FORMACION Y MODIFICACION
DE PRECIOS MINORISTAS
Y LAS TARIFAS A LA POBLACIONH
CAPITULO |
DISPOSICIONES GENERALES

ARTICULO 1.- Esta Metodologia tiene como obje-
tivo, instrumentar la aplicacién de la Politica de Precios
Minoristas aprobada, mediante la revision y actualiza-
cién de los procedimientos metodolégicos generales
para la formacion de los precios minoristas y las tarifas
a la poblacién.

ARTICULO 2.- Por el caracter general de esta
metodologia, en los casos que se requiera, se emiti-
ran las regulaciones especificas para determinadas
secciones o divisiones de la economia. Los érganos
u organismos correspondientes presentaran a este

Ministerio sus propuestas de adecuaciones, debida-

mente fundamentadas.

ARTICULO 3.- La metodologia para la formacion y
modificacion de los precios minoristas y las tarifas a la
poblacién que se establecen por la presente, son de
aplicacion en las relaciones monetario-mercantiles
entre las entidades estatales cubanas, incluyendo las
unidades presupuestadas, las sociedades mercantiles y
otras personas juridicas autorizadas, de capital total-
mente cubano, con la poblacion.

CAPITULO Il

FORMACION DE PRECIOS MINORISTAS

ARTICULO 4.- Establecer lo siguiente:

a) Los precios minoristas deben garantizar la recupe-
racion total de los costos y gastos de los productos y
servicios que se comercialicen, las obligaciones fis-
cales que correspondan y asegurar, ademas, un nivel
de utilidad para las entidades comercializadoras
minoristas.

b) Los precios minoristas no reciben subsidios del
Presupuesto del Estado. No obstante, se pueden
subsidiar productos o servicios de consumo masivo,
formen o no parte de la canasta familiar normada,
asi como otros productos o servicios que excepcio-
nalmente se consideren.

c) Los precios minoristas se forman por correlacion o
por métodos de gastos.

d) Los precios minoristas de los productos o servicios
gue de forma normada se distribuyen a la poblacion,
se forman por métodos de gastos, en cuyos casos, al
precio mayorista de adquisicion del producto o del
servicio en el establecimiento minorista, se adiciona
el margen comercial que corresponda y los tributos
que procedan.

De requerirse la adicion de otros conceptos, las ins-

tituciones deben coordinar previamente con este

Ministerio para su decision.

e) Los precios minoristas de los productos o servicios
que se venden liberados se forman por correlacion,
segun el precio de su similar existente en los esta-
blecimientos minoristas del pais, de acuerdo con sus
atributos, caracteristicas, prestaciones, calidades
equivalentes; y se equiparan a las unidades de
medida correspondientes. Estos precios toman en
cuenta el equilibrio entre la oferta y la demanda.
Cuando no resulte posible formar los precios por
correlacion, se utilizan métodos de gastos.

Para los servicios que se comercialicen en Cuba y a

Su vez se exporten, se pueden formar los precios a

partir de tomar como referencia los que el mercado

internacional reconoce.

f) El Ministerio de Finanzas y Precios puede evaluar
la aplicacion de tratamientos diferentes en cuanto a
la formacion y modificacion de precios minoristas
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y tarifas a la poblacion, cuando puntualmente se

requiera.

ARTICULDO 5.- Las entidades que realizan comer-
cializacion de productos o servicios que se distribuyen
a la poblacion de forma liberada, determinan el precio
minimo al que se podré ofertar el producto o servicio.

Este precio minimo se determina por el método de
gastos y representa el monto minimo con el que se
recuperan los costos y gastos y se cumplen las obliga-
ciones fiscales.

Los elementos que componen el precio minimo son
los siguientes:

Pmin=Pmay + MC+T+0O

Donde:

Pmin = Precio minimo.
Pmay = Precio de adquisicién de la mercancia.

MC = Monto del margen comercial que correspon-

da recibir por la comercializacion minorista.
T = Impuestos y contribuciones que se definan.
O = Otros conceptos que se autoricen reconocer
en el precio por este Ministerio.
1. A los efectos de realizar el célculo de los precios
minimos, se utilizan las siguientes férmulas:
1.1. Cuando la tasa de margen comercial se exprese
de forma porcentual,
Pmay (1 + TMC*)
Pmin = -------mommememm -
1 k> Tasas de impuestos y contribuciones*)

Donde:

TMC = Tasa de Margen Comercial establecida por
este Ministerio para la actividad.

*Las tasas de los tributos y la de margen comercial
se expresan de forma decimal.

1.2. Cuando la tasa de margen comercial se exprese

por unidades fisicas,
Pmay + TMC

1 . Tasas de impuestos y contribuciones*)

*Las tasas de los tributos se expresan de forma deci-
mal. La de margen comercial en pesos y centavos.

ARTICULO 6.- Si el precio minorista fijado por
correlacién, segln se plantea en el inciso e) del articu-
lo 4, es mayor que el precio minimo, la diferencia que
se produce no constituye ingreso de la entidad y se
transfiere al Banco Central de Cuba.

Si al momento de la eliminacion de la dualidad
monetaria, el precio minorista que se determine a par-
tir de la correlacion, es menor que el precio minimo, se
establece el precio por correlacion como precio de
venta a la poblacion.

La diferencia que se produzca entre este precio
minorista y el minimo, se asume con el resultado empre-
sarial. En casos puntuales, previa consulta del orga-
nismo, drgano o entidad correspondiente al Ministerio
de Finanzas y Precios, se puede evaluar el financia-

miento de esa diferencia de precios por el Presupuesto
del Estado, el que se ird reduciendo, en la medida en
gue exista una recomposicion de los precios.

ARTICULO 7.- Para los precios minoristas que se
formen por métodos de gastos, se utiliza como precio
de venta el precio minimo.

ARTICULO 8.- Los precios minoristas de los pro-
ductos y servicios que se comercialicen por las formas
de gestion no estatal, se forman por correlacion, con
excepcion de aquellos gue se establecen centralmente,
con caracter obligatorio.

ARTICULO 9.- Los precios minoristas y las tarifas
que se determinen para iguales productos, pueden ser
diferentes, en dependencia de las condiciones de venta
y categoria comercial de los establecimientos.

ARTICULO 10.- |

de formatos méas pequefios. Al comparar los precios
a la poblacién del surtido de gran formato con el
estandar del consumo doméstico, segun las unidades
equivalentes, la diferencia no podra ser superior a un
veinte por ciento (20 %) de descuento, respecto al
precio del formato estandar utilizado para establecer
la comparacion.

A los efectos de lo que por la presente se establece,

cuya dimension, capacidad, o volumen, superan las
magnitudes estdndar en el mercado cubano, para el
consumo domeéstico.

ARTICULO 11.- La formacion de las tarifas mino-
ristas por métodos de gastos se resume con la siguiente
expresion:

T=C+G+U+I

Donde:

T = tarifa para la poblacion

C = costo total (no incluye las partes, piezas o com-

ponentes que se utilicen)

G = gastos a reconocer en la tarifa

U = utilidad

| = impuestos y tributos que correspondan

ARTICULO 12.- En las tarifas minoristas formadas
por métodos de gastos, la tasa para el calculo de la utili-
dad se aplica sobre el Costo Total, compuesto por los
Gastos Asociados a la Produccion y los Servicios mas
los Gastos Directos, sin que en ellos se incluyan los
costos de las partes, piezas y accesorios gque se sustitu-
yan, los que se cobrardn de forma independiente.

De igual modo, se excluyen de la base para deter-
minar la Utilidad, los gastos Generales y de Adminis-
tracion, los de Distribucién y Venta, los Financieros,
los pagos por concepto de Seguridad social a corto
plazo, Contribucidn a la Seguridad Social, el Impuesto
por la Utilizacion de la Fuerza de Trabajo y otros
tributos.
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En los casos de aquellos servicios que requieran
insumos de alto valor y frecuentes modificaciones de
precios, este Ministerio puede determinar que se apli-
que la tasa de utilidad como un porcentaje de los gas-
tos directos y los gastos asociados a la produccion, sin
incluirlos, para no estimular indebidamente la presta-
cion de estos servicios con materiales mas costosos.

ARTICULO 13.- Las partes y piezas que se utilicen
en la prestacion de un servicio se cobra al costo de
adquisicién de ellas mas el margen comercial que
corresponda, de forma independiente a la tarifa, por lo
gue el precio de las partes o piezas debe ser el mismo
cuando se comercialice en tiendas o se utilicen como
parte de un servicio de reparacion.

ARTICULO 14.- Las tarifas se expresan en la uni-
dad de medida en que se comercializa el servicio. Por
ejemplo, unidad de operacion, de tiempo o de pedido.
También se precisara el periodo que se otorga como
garantia, asi como todo lo que se incluye en la presta-
cion del servicio.

La tarifa minorista o los Listados de Tarifas inclui-
ran Indicaciones Generales, donde se precise en detalle
en qué consiste o qué comprende el servicio, caracte-
risticas y complejidad de las operaciones que incluye,
la diferenciacion de posibles modalidades del servicio
y otras particularidades significativas del mismo.

ARTICULO 15.- Para la formacién de los precios
minoristas o tarifas a la poblacion es de obligatorio
cumplimiento confeccionar un expediente, el que debe
contener ademas de los elementos que sirven de base
para la determinacion del precio (costo de adquisicion,
margen comercial autorizado, tributos que correspon-
dan y otros gastos que se autoricen incluir en dichos
precios), el anélisis realizado y su impacto, asi como
la disposicion juridica del nivel designado que los
refrenda.

ARTICULO 16.- Los expedientes, a los que se
refiere el articulo anterior, se conservan a los fines de
inspecciones o auditorias, como minimo durante cinco
afios. Si transcurrido ese tiempo el precio o tarifa
aprobado aln esta vigente, entonces el expediente se
conserva hasta tanto mantenga dicha condicion.

ARTICULO 17.- Tanto para la confeccion de los
expedientes que respaldan la formacién y aprobacion
de los precios minoristas y las tarifas a la poblacién,
asi como la presentacion de las propuestas a la auto-
ridad facultada para su aprobacion, se tiene en cuenta
lo establecido al respecto en la Metodologia General
para la formacion y modificacion de precios mayoris-
tas, tarifas técnico-productivas y tasas de margen
comercial.

ARTICULO 18.- Las propuestas de precios y tarifas
que se presentan al nivel facultado para su aprobacién,
se acompafian de los elementos informativos que for-
man parte del expediente habilitado para cada una de

las propuestas evaluadas, que se conserva a los efectos

de cualquier revision.

ARTICULO 19.- La formacion de precios se debe
efectuar con suficiente antelacion al inicio de la
comercializacion de los productos o servicios, espe-
cialmente si requiere ser aprobado por el Comité
Ejecutivo del Consejo de Ministros, o el Ministerio
de Finanzas y Precios, en cuyo caso se proponen al
nivel correspondiente para su aprobacién con no
menos de cuarenta y cinco (45) dias habiles anterio-
res al inicio de la comercializacion.

ARTICULO 20.- Las instancias responsabilizadas
en este Ministerio, con la evaluacion de las propuestas
de precios y tarifas centralizadas, disponen de un
término de treinta (30) dias habiles para culminar la
tramitacion de las solicitudes presentadas a su apro-
bacién. Para ello, se realiza una revision inicial veri-
ficando si se ajusta a lo establecido, procediendo a su
devolucion de no contar con toda la informacion que
posibilite el adecuado analisis de la misma.

Cuando puntualmente se requiera, se puede prorro-
gar ese término, para trdmites a otros niveles de direc-
cion, profundizar en los aspectos mas sensibles y otras
causales, previa autorizacién de los dirigentes desig-
nados para ello, segun los procedimientos de trabajo
establecidos.

ARTICULO 21.- La formacion de las tasas de mar-
gen comercial para la actividad minorista se rige por lo
establecido para ello en la Metodologia General de
Formacién de Precios Mayoristas, Tarifas y Margenes
Comerciales, vigente.

ARTICULO 22.- Excepcionalmente, cuando por
decisiones de interés social o econdmico el precio
minorista o la tarifa a la poblacién no permita recupe-
rar la totalidad de los costos y gastos, se puede asumir
la cuantia que no se cubra con los precios, mediante
financiamientos u otras transferencias del Presupuesto
del Estado, aprobadas por el Ministerio de Finanzas y
Precios, previo analisis integral de los argumentos
suficientes a este organismo.

ARTICULO 23.- El redondeo de los precios mino-
ristas se aplica de modo que estos sean de cero (0) o
cinco (5) centavos, tal como se indica a continuacion:
a) Precios con el ultimo digito terminado en uno (1) o

dos (2): Se redondean aplicando el precio inmediato

inferior que termina en cero (0).

b) Precios con el dltimo digito terminado en ocho (8) o
nueve (9): Se redondean aplicando el precio inme-
diato superior que termina en cero (0).

c) Precios con ultimo digito terminado en tres (3),
cuatro (4), seis (6) o siete (7): Se redondean apli-
cando el precio inmediato terminado en cinco (5).
ARTICULO 24.- Las entidades minoristas pueden

exigir los elementos de costos que justifiquen los pre-
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cios de las producciones o servicios que adquieran de
los suministradores mayoristas.

ARTICULO 25.- Los pagos por concepto de esti-
mulacion al resultado de la gestién de las entidades, no
forman parte de los costos y gastos a reconocer en el
precio minimo y se asumen con las utilidades.

CAPITULO I
MODIFICACION
DE LOS PRECIOS MINORISTAS
SECCION PRIMERA

Sobre la modificacion de los precios minoristas

ARTICULO 26.- Las rebajas de precios minoristas
se pueden introducir por el propio comercializador,
siempre que esté presente alguna de las causales defi-
nidas por el rector metodoldgico de la actividad
comercial que justifique esta decision y se pueden
realizar rebajas por calidad, condiciones de entrega y
de comercializacién, ventas en grandes volimenes u
otras razones comerciales.

Como resultado de la rebaja no se puede afectar la
proporcioén que significa la brecha (diferencia entre el
precio de venta a la poblacion y el precio minimo) con
respecto al precio de venta a la poblacion determinado
inicialmente. El importe del precio minimo calculado
gue no se cubra con el precio minorista que resulta de
la rebaja, una vez deducida la brecha, se asume por la
entidad comercializadora, con su gestion empresarial.

SECCION SEGUNDA
Sobre la periodicidad de la modificacion
i de los precios minoristas

ARTICULO 27.- No se establece una periodicidad
determinada para modificar los precios minoristas,
sino que estos se modifican por cambios en la correla-
cién con sus similares y en los casos en que se formen
por métodos de gastos, las modificaciones se introdu-
cen en correspondencia con las actualizaciones del
precio minimo, segln proceda.

Los precios minimos se actualizan en correspon-
dencia con las modificaciones que ocurran en los pre-
cios mayoristas, las tasas de margen comercial de la
actividad minorista, los tipos impositivos de los

impuestos sobre ventas o de otros tributos; y por otras
causas, segun proceda.

ARTICULO 28.- La aplicacion de este procedi-
miento no vulnera el cumplimiento de lo establecido
en relacion con los requerimientos de contratacién
entre las partes, en los casos que ello proceda.

Los acuerdos tomados en las conciliaciones y modi-
ficaciones efectuadas en materia de precios, deben
quedar registrados en anexos a los contratos.

CAPITULO IV
SOBRE EL CONTROL
DE LOS PRECIOS MINORISTAS

ARTICULO 29.- Los organismos de la Administra-
cion Central del Estado, organizaciones superiores de
Direccion Empresarial, los consejos de la Administra-
cion de las asambleas provinciales del Poder Popular y
del municipio especial Isla de la Juventud, asi como de
las administraciones de las asambleas provinciales
del Poder Popular de Artemisa y Mayabeque, segln
corresponda, controlan que todas las entidades que
atienden, comercializadoras de productos o prestata-
rias de servicios, cumplan con lo establecido en esta
metodologia de formacién y modificacion de precios
y tarifas a la poblacion.

SEGUNDO: La Metodologia puesta en vigor por la
presente Resolucidn es aplicable para los nuevos pre-
cios y tarifas, asi como para el ajuste 0 modificacion
de los que se requieran, a partir de la emisién de la
norma.

TERCERO: La presente Resolucion entra en
vigor al momento en que se establezca la unifica-
cion monetaria.

PUBLIQUESE en la Gaceta Oficial de la Republica
de Cuba.

Archivese el original en la Direccion Juridica de
este Ministerio.

Dada en La Habana, a los 22 dias del mes de enero
de 2014.

Lina Olinda Pedraza Rodriguez
Ministra de Finanzas y Precios



«...para evitar efectos trauméticos e
incongruencias, cualquier cambio referido a
la moneda debe hacerse con un enfoque
integral en el que se tengan en cuenta, entre
otros factores, porque todos estan muy
interrelacionados, el sistema salarial, los
precios minoristas, las gratuidades y los
millonarios subsidios que actualmente
suponen numerosos servicios y productos
distribuidos de una forma igualitaria, como
los de la libreta de abastecimiento, que en
las actuales condiciones de nuestra
economia resultan irracionales e
insostenibles».*

Raul Castro Ruz

1 El subrayado es del autor. Discurso pronunciado el 24 de febrero de 2008.
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Resumen

Un aspecto medular para continuar con la implementacion de los Lineamientos
de la politica econémica y social del Partido Comunista de Cuba (PCC) y la
actualizacion del modelo econémico cubano, lo constituye la eliminacion de la

dualidad monetaria y la devaluacion del CUP en el sector empresarial.

La tasa de cambio existente no refleja la productividad real que hay en la
empresa. Los mayores problemas de la doble moneda estan asociados a la
sobrevaluacion del tipo de cambio, lo que indudablemente oculta los costos,
reflejando un estado financiero ficticio y exteriorizando en ocasiones ganancias

donde realmente existen pérdidas.

Se calculé el precio mayorista de cinco mercancias en el dia cero, a partir de lo
cual se pudo determinar los posibles efectos de la eliminacion de la dualidad
monetaria y la devaluacion del tipo de cambio en dicho calculo, teniendo como

referencia la Resolucién 20/2014 del Ministerio de Finanzas y Precios (MFP).

Los resultados de esta tesis se estructuran en un informe que consta de dos
capitulos, en el primero se abordan los principales elementos tedricos y
conceptuales asociados a la dualidad monetaria y el capital de trabajo
necesario. En el segundo capitulo metodolégico-practico, se presenta el calculo
de los precios mayoristas segun la nueva metodologia. Ademas se muestran
las variaciones de los precios mayoristas, reflejando asi el verdadero efecto de
la eliminacién de la dualidad monetaria y cambiaria en dicho calculo. Se

establecen las conclusiones y recomendaciones derivadas de la investigacion.



Abstract:

A key aspect to continue the implementation of the Guidelines for the economic
and social policy of the Communist Party of Cuba (PCC) and the updating of the
Cuban economic model, is the elimination of the dual currency and the
devaluation of the CuUP in the business sector.
The existing exchange rate does not reflect the actual productivity that exist in
the company. The biggest problems are associated with dual currency
overvaluation of the exchange rate, which undoubtedly hidden costs, reflecting
a fictitious financial statement and externalizing profits where sometimes there

really losses.

The prices required on day zero was calculated, from which it could determine
the possible effects of the elimination of the dual currency and the devaluation
of the exchange rate used in the calculation, with reference to the Resolution
20/ 2014 Ministry of Finance and Prices (MFP).

The results of this thesis are structured in a report consists of two chapters, the
first major theoretical and conceptual elements associated with the dual
currency and the prices are addressed. The price is presented in the second
chapter methodological and practical, according to the new methodology.
Further variations are shown in the prices, reflecting the true effect of the
elimination of monetary and exchange duality in the calculation. The

conclusions and recommendations arising from the investigation are set.
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Introduccion:

En el pleno del VI Congreso del Partido Comunista de Cuba fueron aprobados
el 18 de abril de 2011 los Lineamientos de la Politica Econémica y Social del
Partido y la Revolucion y desde entonces el pais se encuentra inmerso en un
amplio proceso para su implementacién. Dichos lineamientos son reflejo de la
preocupacion que en materia econdmica y social muestra la Revolucion en

aras de la construccion de un socialismo prospero y sostenible.

Un aspecto de gran importancia en la implementaciéon del nuevo modelo
econdmico cubano, lo constituye el tema de la dualidad monetaria y cambiaria,
lo que indudablemente afecta no solo a la familia sino también y en mayor

medida a la empresa socialista.

En el pais existe la voluntad por parte del gobierno y el partido de unificar las
dos monedas existentes hoy en la economia, el CUP y el CUC este ultimo
nacido en 1994 a consecuencia de la crisis econémica de los afios 90. El
problema fundamental de la eliminacion de la dualidad monetaria no esta en el
hecho de la eliminacion de una de estas monedas sino en el tipo de cambio

utilizado.

En la empresa es donde se refleja los verdaderos costos de la dualidad
monetaria. Al tener una tasa sobrevaluada, no se refleja la productividad real
de la empresa. Esta sobrevaluacion del tipo de cambio puede ocultar costos
excesivos, reflejando estados financieros ficticios y mostrando utilidades en

empresas donde realmente existen pérdidas.

Existen varias propuestas por parte de los estudiosos del tema de como
eliminar la dualidad monetaria y cambiaria en la economia cubana, aunque en
la presente investigacibn se acogerd a la metodologia expuesta en la
resolucion 19 del 2014 del Ministerio de Finanzas y Precios (MFP).

Desde la publicacién en la Gaceta Oficial de la resolucién 19 del 2014 del MFP,
aumentaron las expectativas por parte de los administradores y empresarios en
general sobre los efectos que traeria consigo esas modificaciones en el

ambito empresarial. Los equipos econdmicos de las empresas seran en
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definitiva los verdaderos protagonistas, al tener que asumir los cambios en el
registro contable y analisis de los hechos econémicos, desde el justo momento

en que se decrete la unificacion.

El dia que se concrete dicha unificacion se debera aplicar una nueva tasa de
cambio, el indice reformador de partidas monetarias y el indice reformador de
precios mayoristas exigidos por la resolucion 20 del 2014 y los estados
financieros tendran que ajustar sus datos de acuerdo a los resultados que se
muestren, evaluar futuros financiamientos, asi como necesidades de capacidad

productiva para su pleno funcionamiento y gestion.

Una de las empresas que mas contribuye a la productividad social del trabajo
en la provincia de Sancti Spiritus es la empresa pesquera PESCASPIR. Esta
se encuentra en Perfeccionamiento Empresarial desde el 20 de mayo del afio
2003 hasta la fecha, sin perder tal condicion. A nivel nacional es una empresa
distinguida por su liderazgo en la produccibn de especies acuicolas,
procesamiento industrial y comercializacion, mostrando niveles de excelencia.
Por la importancia que amerita se decidio realizar un estudio de caso a fin de
determinar el efecto provocado por la eliminacién de la dualidad monetaria y la
devaluacion del tipo de cambio en la formacién de precios mayoristas de la
empresa PESCASPIR.

Desde el punto de vista tedrico, los expertos tienen planificado como asumir
este gran cambio, sin embargo en la practica, aun no se sabe qué sucedera
realmente en la economia cubana, y particularmente en el sistema empresarial.
Partiendo de lo anterior se devela el siguiente problema cientifico: se
desconoce el posible efecto de la eliminacion de la dualidad monetaria y la
devaluacion del tipo de cambio en la formacién de precios mayoristas en la
empresa PESCASPIR.

El objeto de la investigacion es la politica monetaria y cambiaria.



El campo de accion es la determinacion del efecto de la eliminacion de la
dualidad monetaria y la devaluacién del tipo de cambio en los precios

mayoristas en la empresa PESCASPIR.

El objetivo de la investigaciéon es determinar el efecto de la eliminacién de la
dualidad monetaria y la devaluacion del tipo de cambio en los precios

mayoristas de la empresa PESCASPIR.

Para cumplir con el objetivo de la investigacion se definieron los siguientes
objetivos especificos:

1. Construir el marco tedrico referencial sobre el tema objeto de estudio,
con énfasis en el fendmeno de la dualidad monetaria y cambiaria y su
efecto sobre los precios mayoristas.

2. Caracterizar el estado econdémico-financiero de la empresa PESCASPIR.

3. Calcular las brechas de precios mayoristas de la empresa PESCASPIR
a partir de la metodologia exigida por el MFP en la resolucién 20 de
2014.

4. Comparar el efecto de la eliminacion de la dualidad monetaria y la
devaluacion del tipo de cambio en los precios mayoristas de la empresa
PESCASPIR.

Idea a defender: La eliminacion de la dualidad monetaria y la devaluacion del
tipo de cambio provocara efectos sobre los precios mayoristas de la empresa
PESCASPIR.

En el desarrollo de la presente investigacion se destaca la utilizacion de los
siguientes métodos:

Del nivel tedrico:

v Abstraccion: este es el método fundamental de la investigaciéon, debido a

que aporta el conjunto de procedimientos, medios y vias de conocer los
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fenomenos de la realidad tal como es, de conocer la realidad en su
desarrollo histérico, de determinar la esencia auténtica de lo conocido y
utilizado en la préactica social.

v Analisis-sintesis: En este caso particular para descubrir la esencia de las
relaciones monetarias en el contexto cubano actual y su impacto en la
formacién de precios mayoristas. Lo cual muestra sus regularidades,
proporciones, puntos comunes y permite evaluar su nivel de integracion al
estructurar las conexiones entre las categorias que los integran y la
relacion causal que se establece entre ellas.

v Histérico- légico: para estudiar la evolucion y desarrollo del objeto de
estudio y propiciar una concatenacion logica.

v Sistémico-estructural: para comprender las etapas que conforman el
procedimiento.

Del nivel empirico:

v La entrevista individual y revision documental: para obtener informacion
en la caracterizacion objeto de estudio.

Entre las técnicas empleadas se destacan: el trabajo en grupo, las
entrevistas, las técnicas de la Estadistica Matemética y de la Investigacion de
Operaciones. Para el procesamiento de la informacion estadistica se utilizo,
hojas de calculo Excel y una parte de la informacion fue procesada mediante el

paquete computacional Eview.

El aporte principal de esta investigacion radica en determinar el efecto de la
eliminacién de la dualidad monetaria y la devaluacién del tipo de cambio en la
formaciébn de precios mayoristas. Con estos nuevos datos que seran
recalculados a partir de la nueva metodologia propuesta por la direccion del

pais, los directivos de la empresa PESCASPIR podran ver reflejados de una



forma mas transparente los resultados de la contabilidad en dicha organizacion,

lo cual fundamenta el aporte practico e importancia de dicha investigacion

Esta tesis contribuye a la implementacion de los Lineamientos de la Politica
Econdmica y Social del Partido y la Revolucion, en particular los lineamientos
66 al 71, que concibe que se “avanzara hacia la unificacibn monetaria, teniendo
en cuenta la productividad del trabajo y la efectividad de los mecanismos
distributivos y redistributivos. Por su complejidad, este proceso exigira una

rigurosa preparacion y ejecucioén, tanto en el plano objetivo como subjetivo.”



CAPITULO I: Aspectos tedricos sobre la dualidad monetaria y cambiaria y los
métodos de formacion de precios mayoristas.

1.1 Dolarizacién y lo precios. Teoria.

La dolarizacion es un fenomeno que se ha manifestado a lo largo del tiempo en muchos
paises, principalmente como contrapartida a crisis econdémicas, siendo uno de los
fendmenos més controversiales de los ultimos tiempos. En la década de los 80 fue comun
en muchos paises de América Latina, producto de procesos hiperinflacionarios que se
dieron en la region. Cuba no quedo exenta de esto, aunque con sus particularidades que
seran abordadas mas adelante. Por la cantidad de paises que han sido participe de este
fenémeno y muchos de ellos en nuestra regién geografica hay mucha informacion de lo
que esto en si significa, por lo que se puede decir que dolarizacion en general es el
proceso durante el cual los residentes de un pais usan de forma masiva el dolar de los
Estados Unidos o cualquier otra moneda extranjera a la par o en sustitucion de la moneda
local, cumpliendo esta con todas o varias de las tres funciones del dinero, reserva de valor,
unidad de cuenta y como medio de pago y de cambio. Cabe aclarar que el término
Dolarizacion proviene del délar americano pero no necesariamente tiene que usarse esta
moneda para estar en presencia de una dolarizacion ya que esto se cumple siempre que
una moneda extranjera, mas fuerte por lo general, sustituye en todas o varias de las
funciones del dinero a la moneda local.

Existen varios tipos de dolarizacion, por lo que se puede citar, la dolarizacion extraoficial y
la dolarizacion oficial, la dolarizacion oficial es cuando el gobierno de un pais en el uso de
sus facultades soberanas decide utilizar la moneda extranjera como curso legal Unico o
predominante. La dolarizacion extraoficial es cuando los agentes econdmicos ya sean
personas naturales o juridicas deciden refugiarse en la seguridad que le brinda una
moneda extranjera fuerte ante procesos de devaluacion de la moneda local y pérdida de
confianza de la misma ante procesos hiperinflacionarios por lo general. En circunstancias
como esta donde la moneda local no cumple con las funciones del dinero los precios
comienzan a ser flotantes, comenzando a aumentar de forma descontrolada y es donde
los agentes econdmicos comienzan a adquirir la moneda extranjera como defensa ante
esta situacion.

La dolarizacion puede surgir de diferentes maneras y estas a su vez muy relacionadas con
los tipos de dolarizacién; una puede estar ocasionada por parte de la oferta, esta es
cuando el gobierno del pais decide dolarizar la economia por su propia voluntad y en sus

facultades soberanas. La otra causa de origen puede ser por el lugar de la demanda y es
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cuando los individuos de la nacidn ya sean personas naturales o juridicas deciden
refugiarse ante procesos sucesivos de devaluacion de la moneda local en una moneda
mas fuerte generalmente comenzando a utilizarse como reserva de valor.

El fendmeno de la dolarizaciéon en los momentos actuales es un tema econémico muy
importante a debatir en muchas regiones del mundo; muchos paises de los llamados en
via de desarrollo presentan en su economia cierto grado de dolarizacion, condicionado por
las circunstancias de economias de mercado que estos adoptan ; ademéas de que puede
significar en muchos casos una solucion real para salir a flote de crisis econdmicas
importantes.

1.1.1 Dolarizacién, América Latina y los precios.

En el epigrafe anterior se hizo mencién sobre la década de los ochenta como un momento
donde fue comun la adopcién del délar americano en paises latinoamericanos como
contrapartida a crisis economicas reflejadas en altos procesos hiperinflacionarios, producto
de la dependencia econdmica que tenia la regidén con los Estados Unidos y la inversién
extranjera que para algunos autores fue el motor de arranque para este problema
(Hernandez, 2003)

A continuacion se hara una breve resefia de algunos de estos paises latinoamericanos que
presentaron y en algunos casos aun presentan algun tipo de dolarizacion:

Panama

Panama se dolariza oficialmente en 1904, desde ese entonces se comienza a usar el dolar
Americano como moneda de curso legal. En la actualidad se usa el délar como circulante y
el Balboa, la moneda nacional, es una unidad de cuenta y solo existe en monedas
fraccionarias.

Ecuador

En Ecuador se comienza a debatir sobre la decision de dolarizar desde 1998, en
circunstancias donde el sucre se habia depreciado en un 335%.Pero no fue hasta el afio
2000 que se pone en marcha la dolarizacion oficial existiendo asi hasta la fecha.

Salvador

El Salvador adopta la doble moneda en el 2001 de esta forma a través de la Ley de
Integracion Monetaria se da curso legal al délar como unidad de cuenta y medio de
cambio, en un esquema bimonetario en el cual circularan el colén y el dolar pasando a ser
este Ultimo la unidad de cuenta del sistema financiero; y se otorga a los agentes

econdémicos la libertad para contratar en cualquier moneda, conjuntamente con la



obligacion de pagar en la moneda contratada. Poco tiempo después el dodlar fue
desplazando al colén por completo.
En América Latina han existido y existen varios paises parcialmente dolarizados, algunos
de ellos son Peru, Argentina Nicaragua y Costa Rica como ejemplo de este fendmeno.
1.1.2 Ventajas y desventaja de la dolarizacion
La dolarizacion oficial como se ha dicho anteriormente no es mas que cuando el ddlar se
deja de usar limitadamente y se comienza a emplear en todas las transacciones. El
objetivo principal de la plena dolarizacion es eliminar los riesgos por fuerte devaluacion o
repentina del tipo de cambio. De esta forma se convierte en moneda de uso nacional de
curso legal del pais que la adopta sustituyendo la moneda local.
Ventajas
e Estabilizacion y reduccion de la inflacion a niveles internacionales de un digito.
e Bajas tasas de interés y con ello mayor acceso a los capitales.
e Eliminacién de riesgo de emitir dinero sin respaldo lo que provocaba altos indices
inflacionarios.
e Se descarta cualquier influencia politica en el manejo monetario y fiscal del pais.
e Credibilidad en el esquema monetario y en consecuencia atraccion de capitales
extranjeros (Inversién directa).
e Mayor integracion a mercados internacionales, de capitales y valores atrayendo
inversion foranea de portafolio.
Esta medida no resuelve en si todos los problemas econémicos pero si le proporciona al
pais una estabilidad monetaria en el corto plazo donde la inflacion se reduce
significativamente a valores de un digito, tasas de interés bajas, y de la incertidumbre para
invertir. Al eliminarse el riesgo de devaluacidén se recupera el ahorro y el patrimonio. De
esta forma mejora la inversion extranjera y nacional de largo plazo por la estabilidad
monetaria y baja inflacion, y potenciara fuertemente la posibilidad de inversiones que son
necesarias para el restablecimiento de la economia.
Desventajas
e El Banco Central cede la posibilidad de emplear la politica monetaria para planificar
la economia del pais.
e Pérdida de ingresos para el Fisco por concepto de sefioreaje. (Ganancia por
emision de papel moneda)

e EIl Banco Central no podria auxiliar al sistema financiero en caso de una crisis.



e Es una decision casi irreversible.
La dolarizacidén no restablece toda la confianza en la economia ya que esta solo resuelve
la relacionada con los riesgos asociados al tipo de cambio .Al dolarizar el pais sede una
parte importante del manejo y establecimiento de politicas monetarias quedando
dependientes del pais que emite la moneda extranjera, ademas que se pierde todo tipo de
control sobre la masa monetaria en circulacion y la supuesta ventaja de actuar como muro
para la fuga de capitales no siempre es tan efectiva ya que estas pueden ocurrir siempre
que los individuos perciban cierto grado de mal manejo de las finanzas publicas asi como
notables amenazas de crisis bancarias.
Esta medida subordina todo tipo de manejo de las politicas monetarias al gobierno de los
Estados Unidos, como también el pais pierde todo tipo de capacidad de reaccion ante
agentes externos en los mercados que le permitan mantener la competitividad de sus
productos con estrategias de devaluacion como se hace comunmente, haciéndose
vulnerable a los shocks externos (Garcia, 2014).
1.2 Dolarizacion y dualidad monetaria y cambiaria en Cuba
La historia de la circulacion de mas de una moneda en la economia cubana se remonta a
tiempos de la colonia, donde no existia en el pais una moneda nacional, coexistiendo
varias monedas extranjeras a la vez. Hasta 1914 en Cuba circulaban el dolar
estadounidense, el centén espariol y el Luis francés, con diferentes tipos de cambio, USD
4,78/centén y USD 3,83/Luis, la existencia de tantos tipos de cambio complicaba las
relaciones comerciales con el exterior y daba lugar a un negocio muy lucrativo. En todas
estas circunstancias se daba la necesidad de parte de los comerciantes de que existiera
un régimen cambiario menos complicado apoyado por sentimientos nacionalista de tener
una moneda representativa. De acuerdo con la Ley de 29 de octubre de 1914 (Gaceta
Oficial, 7 de noviembre de 1914), se dispuso la creacion del peso cubano (CUP) con un
contenido oro igual al del USD y aunque precisamente uno de los problemas que se queria
eliminar con esta medida era la coexistencia de varias monedas, no fue posible ya que el
gobierno de Estados Unidos se opuso a abandonar sus operaciones comerciales en
dolares con la isla y el gobierno cubano no quiso enfrentarse abiertamente a esta
postulacion, que dio lugar a un régimen monetario dual, donde coexistian el dolar
estadounidense y la nueva moneda nacional a la vez.
A partir del triunfo de revolucion el primero de enero de 1959 se comienzan a dar los
primeros pasos para establecer una moneda Unica y ya un afio después queda plasmado
en la Resolucién No 140 de 1961, que ningun agente econémico podria poseer divisa sin
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la autorizacion previa de este organismo, de esta forma se elimina por fin la dualidad

monetaria en la isla (Hernandez Roque, Ramos Hernandez 2012).

1.2.1 Resurgimiento de la dualidad monetaria y cambiaria en Cuba

A partir de la década del 60 Cuba establece relaciones comerciales con el campo
socialista por medio del Consejo de Ayuda Mutua Econdmica (CAME), principalmente con
la URSS. Esto brind6 acceso a lineas de créditos en condiciones blandas, que permitieron
mercados seguros con mejores precios a nuestras exportaciones, asi como la obtencion
de materias primas y fuentes de energia a menores costos que en los mercados
internacionales.

Todo esto posibilitd pasar de una economia puramente de agroindustria a una con un
grado de desarrollo industrial medio, lo que trajo consigo que el 80% de las relaciones
comerciales se desarrollaban en esta area. De ahi que al desaparecer el blogue socialista
a mediados de los 80 se desatara una fuerte crisis, originada por la pérdida de los
principales socios comerciales, o que obliga ya a principios de los 90 a buscar estrategias
de insercion en los mercados internacionales. Hay que recordar que la economia decrecio
en este momento en un 35%, con una fuerte contraccion de la oferta de bienes y servicios
a la par de un déficit fiscal que en los momentos mas criticos de la crisis llega superar el
33% del PIB en contradiccion con el 3% aceptado internacionalmente.

A partir de este momento el estado comienza a monetizar este déficit y a pesar de la
abrupta caida en la actividad econdmica del pais, se preservaron el empleo y los salarios,
con la intencién de aminorar el costo social de la crisis. Sin embargo, fue imposible evitar
el crecimiento excesivo de la cantidad de dinero en manos de la poblacion entre los afios
1990 y1993, en momentos que la oferta de bienes y servicios se contraia como resultado
de las adversidades econdémicas ya sefialadas, aumentando los precios principalmente del
mercado negro que en muchos casos es donde Unico se podian encontrar gran cantidad
de los productos necesarios para la poblacion, de esta manera se comienza a perder la
confianza en la moneda nacional por causa de las recientes devaluaciones.

Paralelo a esto aumenté la entrada de divisas a la isla por medio de remesas y el turismo,
comenzando a utilizarse el dolar en gran escala para las transacciones informales entre la
poblacién, ademas de su utilizacion como reserva de valor por la pérdida del poder
adquisitivo de la moneda nacional y un ambiente de inestabilidad econémica.

En estas circunstancias era inevitable la dolarizacion parcial de la economia y ya a partir

de 1993 se despenaliza el délar a la par de otras medidas como la autorizacién de abrir
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cuentas de ahorro en délares; la puesta en funcionamiento de una red de casas de cambio
(CADECA) a lo largo de todo el pais que posibilita la convertibilidad interna de la moneda
nacional para la poblaciéon y la puesta en funcionamiento de una red de comercio minorista
en délares, con la funcion de recaudar divisas, resurgiendo asi la dualidad monetaria en
Cuba (Rodriguez, 2013; Infante, 2014).

1.2.2 Inflacién y precios en los 90

Las tendencias inflacionarias que se desarrollaron en este periodo fueron decisivas para
que la poblacion se refugiara en el délar estadounidense; es valido hacer referencia a este
tema asi como repasar las condiciones y causas donde se desarroll6. Como causa
fundamental del periodo inflacionario se reconoce que fueron problemas monetario -
fiscales, y los efectos debidos a las caracteristicas de la estructura de la economia, pero
hay autores que exponen que habian otras causas y es la relacionada con la inflacion
reprimida precedente, encubierta por el sistema de controles sobre los precios, debida al
caracter de los mecanismos de distribucion y fijacion

de precios antes del shock externo y otro de inflacion abierta, atribuible a las
circunstancias que se produjeron a partir de 1989(Sanchez, 2002). Es decir, a las
consecuencias del impacto sobre la economia cubana de la pérdida de casi la totalidad de
sus socios comerciales, ademas de la tendencia al aumento del déficit fiscal a partir de
1988 que ya venia creando distorsiones.

Lo que se refiere a inflacion reprimida precedente esta relacionado con el caracter
centralizado de la economia para calcular los precios, en estos afios la mayor parte de la
canasta basica de las personas era adquirida en los mercados en moneda nacional, los
precios de estos productos eran fijos, asi que cada aumento en los salarios de los
trabajadores como en otros gastos sociales sin una contrapartida de aumento en la
productividad, no tenian efecto alguno sobre los precios y repercutia directamente en
exceso de liquidez en la poblacion, ademas ya desde este entonces el método utilizado
para calcular los precios era el método de gastos, este método trae consigo que no
importaba el costo al que se fabricara el producto, este siempre iba a tener una ganancia
agregada; el propio método de calcular los precios para los productos que no formaban
parte de esta canasta basica favorecia a las empresas ineficientes a no adaptarse a las
condiciones en las que se encontraba el pais y buscar soluciones para lograr la
productividad, provocando esto una tendencia inflacionaria. Ademas de esto con la
creacion de las tiendas recaudadoras de divisas muchos de los productos de primera

necesidad que antes se ofertaban en los mercados en moneda nacional, fueron pasando a
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este tipo de tiendas que tenian el objetivo de recaudar divisas pero muchos de estos
productos tenian una ganancia por encima de sus costos de hasta el 250%, y no se
encontraban en ningun otro lugar, al no ser en los mercados negros con una pequefia
disminucién en sus precios, los que lo convertia en precios monopodlicos, fijados por el
propio estado e incitando al desvio de recursos y las ilegalidades.

Algunos datos relacionados con este periodo inflacionario reflejan que en los afios mas
crudos de la crisis, la tasa de cambio del peso cubano con respecto al délar aumento6 de 5
pesos a 100 en el mercado informal, ademas se estima que la inflacién de los precios en
este mismo sector alcanzo el 150% en el afio 91 y el 200% en el 93 (Vidal 2007,2008).

1.3 Desdolarizacion institucional

Los primeros pasos para la desdolarizacion se comenzaron a dar, 10 afios después de la
despenalizacion del ddlar, ya en este entonces la economia habia alcanzado cierto grado
de estabilidad y se podia comenzar a revertir la situacién. Cabe recordar que como la
dolarizacion fue parcial el peso cubano siguio circulando en muchas areas de la economia,
cumpliendo como medio de pago y reserva de valor; lo que dolarizacion en aquel
momento fue igual a dualidad monetaria. En el afio 2003 el estado comenzo6 a implementar
un grupo de medidas en primer lugar, desdolarizd las cuentas corrientes y las
transacciones entre las empresas estatales cubanas, y seguidamente la red de tiendas
minoristas y gran parte de las cuentas de ahorro de la poblacion.

En ese instante si el dilar hubiese sido remplazado por el peso cubano, la desdolarizacién
hubiese significado el fin de la dualidad monetaria, pero no ocurrié de esta manera, el dolar
fue sustituido por el peso convertible (CUC) moneda que fue emitida por primera vez en
1994 (Vidal 2013) y de esta forma llegamos a la situacion que tenemos hoy de dualidad
monetaria y cambiaria, coexistiendo dos monedas nacionales con diferentes tipos de
cambio, donde un peso convertible (CUC) es igual a un peso cubano (CUP) para la
empresa y 1 (CUC) = 24 (CUP) para la poblacion. En la actualidad uno de los objetivos
fundamentales del gobierno cubano es revertir esta situacion, ya que estas distorsiones en
los mecanismos cambiarios, como son la presencia de dos tasas de cambio para la
relacion peso cubano-peso convertible y la no convertibilidad del peso cubano en el
segmento empresarial que hemos arrastrado desde los afios noventa, crean ciertos
problemas graves para la gestion empresarial.

1.4 Ventajas y desventajas de la dualidad monetaria para Cuba

En epigrafes anteriores nos hemos referido a la dualidad monetaria como una medida casi

inevitable que tomo el gobierno para hacer frente a la crisis econ6mica de los 90, y
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decimos inevitable porque en esos momentos ya la dolarizacién era una realidad, aunque
esta era parcial, se tiene referencia de paises latinoamericanos que trataron de eliminar
este fendmeno por la fuerza en circunstancias similares y fallaron en sus intentos. Lo que
fue dolarizacion parcial en un momento, que se traduce también en dualidad monetaria, lo
arrastramos hasta este momento, aunque no circula el dolar estadounidense directamente,
todavia existe dualidad monetaria producto de este fendmeno, lo que trajo sin duda varios
beneficios, y costos que se manifiestan hasta nuestros dias. Como parte de la medidas de
ajuste economico, el gobierno cubano siempre tuvo como objetivo principal minimizar los
costos sociales que se derivaban de ellas por lo que entre la decision de dolarizar
totalmente o parcialmente se tomo la segunda ya que este le daba cierta flexibilidad para
la actuacion de la politica econdmica y hay espacios para mecanismos compensatorios
destinados a minimizar costos sociales asociados a la crisis econémica en contradiccion
con la primera que subordina todas estos mecanismos a agentes internacionales lo que sin
duda hubiese sido fatal para la poblacién y el empleo en particular.

Al dolarizar parcialmente la economia, esta se dividié en dos, a lo que también se le llama
segmentacion de mercados, por una parte se mantenia el sector tradicional de la
economia socialista y otro totalmente emergente formado por los mercados internos en
divisas y el turismo principalmente. En resumen, esta medida constituyé una reforma
monetaria parcial equivalente a un cambio de moneda en un sector de la economia.

Como ventaja fundamental de esta segmentacion de mercados, se tiene que el pais
estaba muy necesitado de financiamiento externo y en circunstancias de crisis y
desequilibrios hubiera sido muy dificil asegurar la confianza en la moneda nacional,
mientras que la dolarizacion eliminaba, de facto, el riesgo cambiario en el sector
emergente de la economia, y asi podia ser un incentivo para la inversion extranjera.
La segmentacion de sectores y mercados, como se deriva de lo explicado anteriormente,
se convirtid en una de las principales caracteristicas del modelo dual, esta se convirtié en
medida de ajuste ante la crisis de divisa y como alternativa al ajuste de precios via
devaluacion.

De esta forma permiti6 aislar al sector emergente de los desequilibrios monetarios internos
y crear condiciones para el mismo, en su insercion en el nuevo escenario internacional;
proteger al sector tradicional de un ajuste indiscriminado resultado de la crisis econdmica
con altos costos en términos de empleo; establecer un sistema donde los beneficios

asociados a este sector se transmitieran a los programas sociales prioritarios y lograr el
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reacomodo gradual de la  economia en las nuevas condiciones.

Ventajas de la dualidad monetaria y la segmentacion de mercados.

Permitié la institucionalizaciéon de una mayor disciplina financiera en la economia
que se reflejé tanto en las cuentas fiscales como en las cuentas externas. El déficit
fiscal evolucioné muy favorablemente, manteniéndose a partir de 1996 entre un 2%
y un 3% con relacién al PIB.

A través del dolar se conectd la economia nacional con sus referentes
internacionales de precios y costos, permitiendo desarrollar los mercados del sector
emergente.

Al existir mercados internos en divisas, esto incentivd a las empresas del sector
tradicional a buscar alternativas para capturar doélares, ya que producto de la crisis
las importaciones se contrajeron notablemente, lo que la asignacion del
presupuesto en divisa fue mucho menor, por consiguiente esto les permitio buscar
otras fuentes de financiamiento; parte de las empresas del sector tradicional
desviaron sus producciones hacia los mercados en dolares elevando sus niveles de

competitividad.

En resumen todo lo expuesto, ademas del incremento de los ingresos en divisas,

provenientes del sector emergente y de la recaudacion producto de las remesas familiares,

sirvi6 como motor de arranque para la reactivacion econdémica de los Ultimos afios y

ademas permitié sostener los programas sociales prioritarios asi como el peso del sector

tradicional menos eficiente.

Desventajas

Aunque sin duda la dualidad monetaria proporcion6é varios beneficios, también trajo

consigo problemas politicos y costos para la economia. Dentro de los costos para la

economia se pueden identificar varios como.

La sobrevaloracién del tipo de cambio encubre costos.

La tasa de cambio existente no refleja la productividad real de la empresa.

Se emiten estados financieros que no permiten la adecuada toma de decisiones.

La dualidad monetaria separ6 los desequilibrios monetarios en el sector pesos pero
no elimind estos dltimos y ademas tiende a reducir la eficiencia de los mecanismos

de regulacion y supervision bancaria (Hidalgo, Doimeadids 2014; Infante 2014).
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1.4.1 Descentralizacion y dualidad

El caracter centralizado de la economia fue una de las causas que recrudecio la crisis de
los 90 y del que ya se venia hablando desde los afios 70, donde se empezaron a dar los
primeros pasos para ir reduciéndolo por lo que este significaba para el desarrollo de la
economia, teniéndose pruebas de que en muchos casos atentaba contra la productividad
de las empresas.

Como contrapartida a la crisis y paralelo al proceso de dolarizacidbn se comenzaron a
descentralizar muchas de las actividades del estado, esta medida tenia como objetivo
liberar al estado de funciones que las podian llevar a cabo los gobiernos provinciales y
municipales, asi como darle la oportunidad ante la pérdida de mercados internacionales, a
las empresas principalmente del sector emergente de la economia, de buscar estrategias
individuales de insercidbn en los mismos, como también darle mas autonomia a los
gerentes para buscar mayor productividad y de esta forma mejores formas de
remuneracion a los trabajadores.

Las empresas que lograran insertarse satisfactoriamente en este nuevo escenario
captarian divisas para cubrir sus operaciones, como también una parte de ellas se
redistribuirian en los otros sectores de la economia en base a las politicas de redistribucion
que planteara el estado. Aunque indiscutiblemente se dieron pasos importantes en este
aspecto a consideracion de muchos autores, estos no fueron suficientes, para satisfacer la
demanda de la economia, convirtiendose muchos de ellos en mecanismos burocraticos y a
la par de esto no se establecieron mecanismos de redistribucion eficientes, lo que provoco
que muchas empresas que se dedicaban a la producciéon de productos vitales para la
economia no tuvieran acceso a estas divisas por la pobre asignacion de las mismas por el
presupuesto, limitandose sus inversiones en divisas lo que atentaba contra sus esfuerzos
de recuperacion ante la crisis; como también ocurria que estas empresas que se
insertaron en los mercados internacionales de forma satisfactoria, muchas veces en
condiciones que le favorecian no usaban sus asignaciones presupuestales en divisas de
forma eficiente siendo excesivas en muchos casos.

En lo que se refiere al proceso de descentralizacion y puntualmente a la descentralizacion
fiscal hay aspectos que guardan relacion con la dualidad monetaria e inciden de forma
negativa en el desarrollo de los territorios y al mismo se refiere Idania Gancedo Gaspar en
su articulo descentralizacion y dualidad donde expone que aunque los territorios municipales
han alcanzado cierto grado de libertad para llevar a cabo las politicas fiscales,

principalmente lo relacionado con la educacién, la salud publica, el deporte y la cultura
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fisica, la recreacion, los servicios comunales, la construccién, reparacion y conservacion
de la vivienda, el acopio de productos agropecuarios, el comercio minorista, la
gastronomia, los servicios de reparacion a la poblacién, los acueductos y sistemas
de alcantarillados, el mantenimiento vial, el transporte local y numerosas actividades de
produccion industrial vinculadas al desarrollo de los territorios, los ingresos que se
obtienen en divisas y que tienen un destino municipal, como puede ser el impuesto por
la utilizacion de la fuerza de trabajo en el caso de algunas empresas, cuotas mensuales
de algunas actividades por cuenta propia, tasa por radicacion de anuncios Yy
propaganda comercial, no quedan realmente en manos del gobierno municipal, lo que
ingresan es lo que llaman el contravalor, es decir reciben el equivalente en pesos al tipo de
cambio oficial (1 a 1) que actualmente se encuentra sobrevaluado (Gancedo, Coello,2003).
1.4.2 Exportaciones e importaciones y dualidad monetaria.

En los momentos en que estalla la crisis el pais se encontraba en una situacién donde el
crecimiento de la economia se basaba en agentes externos y no en lo que se producia
desde dentro, es decir se contaba con una economia mono productora altamente
centralizada que basaba sus exportaciones en la cafia de azucar y estas eran
demandadas en casi su totalidad por la URSS representando mas del 80% de esta
demanda, producto de esto existian altos indices de importaciones, manifestandose , en
que casi todos los productos de consumo nacional y los combustibles eran importados,
también de procedencia soviética el 70% de estas importaciones, de aqui que al caer el
bloque socialista se contrajera tanto la oferta de bienes y servicios(Sanchez 2002;).
Producto de esto y paralelo al proceso de descentralizacion se comienza a incentivar a los
agentes econdémicos a aumentar las exportaciones y disminuir las importaciones
principalmente en lo que se referia al tema de los alimentos que mas de 50% del consumo
nacional eran importados Yy en muchos casos eran productos que se podian producir
internamente y por el mal manejo y desaprovechamiento de las condiciones agricolas del
pais era necesario importarlos. Cabe aclarar que aunque muchos fueron los esfuerzos
para lograr esto, todavia hasta nuestros dias no se ha podido lograr el maximo
aprovechamiento de las capacidades productivas del pais y aunque existen muchas
causas que propician este problema, hay una que no puede quedar aislada y es la
dualidad monetaria y cambiaria, principalmente la cambiaria, que al referirse a esto en
epigrafes anteriores mencionamos entre sus desventajas fundamentales que encubre
costos y esto por la sobrevaluacion del peso cubano con respecto al délar, con una tasa de

cambio de 1 a 1 para la empresa. Para ejemplificar este fendmeno, citamos a PESCASPIR
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una empresa que opera en las dos monedas y se le presenta la necesidad de comprar
insumos para envolver las mercancias que vende en el mercado cubano. Estas las puede
adquirir a un costo de 112 délares estadounidense (USD) por unidad, aunque también en
los mercados nacionales estos productos tienen sus similares con la misma calidad a un
precio de 820 pesos cubanos (CUP). A la hora de contabilizar el costo en términos de
nameros le es mas factible a la empresa importar, ya que con la relacion del tipo de
cambio de 1 a 1, adquirir en el mercado nacional significaria un aumento en el costo
bastante alto lo que influiria negativamente en las utilidades de la empresa, de esta forma
la relacién del tipo de cambio encubre costos y proporciona resultados financieros ficticios,
porque para nada un peso cubano es igual a un délar estadounidense y estos costos
ocultos al final los cubre el presupuesto, frenando el desarrollo de la economia nacional y
asi el programa encaminado a la sustitucion de importaciones.

1.4.3 Dualidad monetaria y cambiaria en la formacion de precios mayoristas

En el epigrafe anterior, se hizo mencion a como la dualidad monetaria en muchos casos
puede atentar en contra de los esfuerzos llevados a cabos por el gobierno para incentivar
a la economia hacia el aumento de las exportaciones y la disminucion de las
importaciones.

Aunque sin duda la dualidad monetaria signific6 una via sencilla y sin duda la menos
trauméatica para la sociedad en su momento, para brindar una moneda mas estable y
confiable que el peso cubano a las actividades econdmicas que iban a ser los motores de
la recuperacién, su dilatacion en el tiempo, a opinion de muchos expertos en el tema
puede traer efectos negativos para la economia. Otra de sus incidencias negativas y
también relacionadas con el efecto que tiene la tasa de cambio vigente sobre los costos y
estos a su vez con la formacién de precios mayoristas, es en lo que concentra la atencion
este epigrafe.

Con el surgimiento de la dualidad monetaria comenzaron a surgir empresas del llamado
sector emergente de la economia, asi como empresas del sector tradicional que como
parte de su estrategia de reacomodo en las nuevas circunstancias para hacer frente a la
crisis e introducirse en los nuevos mercados tuvieron la necesidad de operar en un sistema
dual donde se formaban costos y gastos en dos monedas diferentes a una tasa de cambio
de 1 X 1 como lo explicado en epigrafes anteriores.

En lo que a precios se refiere y aunque este no es el método mas aceptado en el contexto
internacional; en Cuba el método utilizado para la formacion de precios, es el método de

gastos y se dice que no es el método mas aceptado ya que entre los errores mas comunes
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para la fijacion de los precios es que estén demasiado orientado a los costos por los
problemas de ineficiencia que puede traer y como su nombre lo indica este método se
basa completamente en este aspecto, de aqui que la manera de encubrir costos que trae
consigo la dualidad monetaria y cambiaria que presenta la empresa Cubana, esté
afectando directamente la formacion de precios mayoristas; por una parte por la falta de
ineficiencia que le puede provocar y en segundo lugar porque es imposible calcular con la
tasa de cambio vigente, el costo real al que se fabrica el producto.

Los origenes del problema se encuentran relacionados con lo expuesto en el epigrafe
anterior con respecto a que la tasa de cambio vigente en muchos casos favorezca a la
importacion de algunos productos teniendo similares en los mercados nacionales ya que
esto favorece a los resultados financieros producto de la sobrevaloracion del CUP.
También puede ocurrir o contrario a esto y que todos los componentes del producto se
adquieran en CUP; a la hora de formar el precio de exportacién en dolares como se hace
generalmente ya que esta moneda representa mas del 60 de las transacciones
internacionales, como la tasa de cambio es de 1 a 1 por transitividad con respecto al
dolar, el precio del producto puede parecer muy caro para los clientes internacionales
teniendo poco o ninguna competitividad con similares en los mercados, esto obliga a
buscar otras estrategias de ventas como diferenciacion de mercados para justificar el
precio, cosa que se hace muy dificil por las condiciones econdmicas e industriales con las
que cuenta el pais, dando lugar a una gran brecha entre las exportaciones y las
importaciones nacionales donde las segundas superan en gran medida a las primeras.

En los momentos actuales se estd trabajando en las estrategias para la unificacion
monetaria, y la correccion de la tasa de cambio oficial, del peso cubano con respecto al
dolar, esta medida se espera que restablezca el CUP como Unico signo monetario nacional
ademas de que brinde una vision real de los “Precios relativos de los bienes y servicios, el
calculo de los costos de produccion, la medicién de la rentabilidad y la competitividad
empresarial, los salarios reales y el presupuesto del Estado”(Pavel,2014).

Un punto clave para la unificacion monetaria es corregir la tasa de cambio oficial del peso
cubano con respecto al ddlar, con esta medida se espera que salgan a la luz problemas
econdémicos que han existido durante todos estos afios y han quedado oculto en muchas
ocasiones por las distorsiones monetario-cambiaria. Este ajuste por consiguiente tendra
sus incidencias sobre la economia y se trasferira por diferentes vias. Uno de estas vias es

la que se refiere a la inflacion, y por consiguiente esta afectara los precios ya que como se
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ha explicado anteriormente, principalmente la sobrevaloraciéon del peso cubano esta
distorsionando los precios relativos de los bienes y servicios (Vidal, 2014).

La medida en que se desatara esta inflacion queda en espera de que ocurre la unificacion
monetaria asi como de qué forma se controlara para evitar la menor cantidad de dafios
sociales posibles ya que entre las estrategias principales de esta politica econémica no es
evitarla sino controlarla.

1.5 Métodos de formacion de precios

La dualidad monetaria tiene sin duda su incidencia en los precios, los costos que se
derivan de esta, estan afectando la formacion de precios mayoristas en la economia
cubana, como también las nuevas alternativas para su eliminacién se espera que tenga su
incidencia sobre los mismos.

Uno de los objetivos principales de estas politicas econdmicas es lograr la rentabilidad de
las empresas y su participacion en los mercados de forma eficiente; por ser los precios
uno de los elementos mas importantes para determinar se hace énfasis en los mismos y
sobre los métodos para la formacion de precios mayoristas mas comunes, ya que a la par
de la eliminacion de la dualidad monetaria se realizaran ajustes, a la metodologia existente
para la formacién de precios mayoristas plasmadas en la RESOLUCION No. 20/2014.
Globalmente para elegir la mejor politica de formacion de precios mayoristas, se tienen en
cuenta tres aspectos esenciales, andlisis del mercado, caracteristica de los competidores
con respecto a costos y gastos y nivel de costos de la empresa. Las politicas de formacion
de precios estan determinadas por 2 factores externos y 1 interno. Los externos son los
relacionados con los mercados y los competidores y el interno con los costos y gastos en
que incurre la empresa (“Formacién del precio de exportacion”, 2010).Estas determinantes dan
lugar a los métodos para la formacion de precios.

Algunos ejemplos de estos son:

Fijacién de precios por sobreprecio o método de gastos.

Fijacion de precios por rendimiento objetivo.

Fijacion de precios por tasa vigente.

Fijacion de precios basada en las condiciones del mercado o método de correlacion.
Fijacion de precios sobre bases psicoldgicas.

En Cuba, el método que se ha venido utilizando para calcular los precios mayoristas es el
método de gastos principalmente, aunque a partir de la Resolucion No 21 del afio 1999 se

ha preferenciado el método de correlacion siempre que las condiciones lo permitan con el
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objetivo de lograr la insercidn en los mercados internacionales asi como una mayor
eficiencia empresarial.
“La dicotomia actual entre la aplicacion de uno u otro método es también expresion de la
contradiccion entre la actuacion de la ley del desarrollo planificado y la ley del valor en las
condiciones especificas actuales” (Gutiérrez, 2006)
A partir de lo dictado en la RESOLUCION No. 20/2014 para calcular los precios se va a
comenzar a utilizar el método de correlacién en primera instancia, aunque no va a quedar
desecho el de gastos ya que siempre que el producto o servicio no cubra la totalidad de los
costos y gastos que se incurran en los mismos se tomara el método de gastos para
calcular los precios mayoristas.
1.5.1 Método de correlacion
EL método de correlacion de precios es un método muy utilizado en economias
globalizadas. Este método consiste en tomar precios de referencia en los mercados para
formar el precio del producto, tomando como referencia productos con similar calidad y
oportunidad en los mercados. EI método deviene del caracter globalizado de las
economias y en estas circunstancias se comparan las producciones de las mismas para
determinar el precio.
Gutiérrez (2006) dijo:
Lo cierto es que las personas naturales o juridicas cuando van al mercado
realizan de inmediato y de forma intuitiva una correlacion entre la relacion calidad-precio
que conocen del producto que van a adquirir. La aplicacion de este método de manera
cientifica requiere definir pardmetros técnicos que permitan lograr el mayor grado de
objetividad en el analisis.
Caracteristicas esenciales del método de correlacion.
e Los precios se forman espontdneamente y la previsién de la recuperacion de los
gastos es solamente estimable.
e Este método depende de la libre distribucion de los factores de capital hacia las
ramas econdémicas y regiones de mas alta ganancia.
e Tiene como condicionante que existan inversiones descentralizadas hacia los
adelantos cientifico-técnicos con el fin de lograr mayores ganancias.
e E| alto grado de sus inversiones dependen en gran medida de instrumentos
financieros y crediticios para lograr mayores utilidades.

e Generalmente su utilizacion incentiva a aumentar la productividad y la produccion.
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e En algunos casos puede causar egoismo y falta de solidaridad, por la dependencia
que crea en el hombre hacia los estimulos materiales y econdmicos (Gutiérrez,
2006).
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CAPITULO II: Caracterizacion de la empresa y determinacion del efecto del
Dia Cero en la formacion de precios mayoristas por el método de correlaciéon
y gastos.

Con mas de 25 afios en las actividades de capturas de especies marinas y
acuicolas la empresa PESCASPIR produce, industrializa y comercializa. Esta
organizaciéon cuenta con 5 Unidades Empresariales de Base (UEB); Indupir,
Jaulaspir, Acuiza, Acuisier y Comespir. Cuenta también con una oficina central
compuesta por cuatro areas de regulacion y control; direcciéon de gestion de los
recursos humanos, direccion de produccion y desarrollo, direccion de contabilidad y
finanzas, direccion técnica y dos grupos de asesoria subordinados directamente a
la direccion general; grupo de auditoria y supervision y grupo de seguridad y

defensa.

Figura 1. UEB subordinadas al director general.

DIRECTOR
GENERAL

T T
UEB UEB UEB UEB UEB
ACUIZA INDUPIR ACUISIER JAULASPIR COMESPIR

Fuente: Especialista en perfeccionamiento empresanal de PESCASPIR.

La empresa posee un potencial humano formado y adiestrado en las tecnologias
aplicadas a sus procesos operacionales de trabajo y productivos. Su infraestructura
técnica-productiva es adecuada y da respuesta de manera eficaz y eficiente a las

exigencias convenidas con sus clientes y proveedores.

2.1 Caracterizacion de la empresa pesquera PESCASPIR.

Objeto Social

e Producir y comercializar de forma mayorista productos alimenticios

fundamentalmente pescados y aves.

e Cultivar, capturar, industrializar y comerciar, especies de la plataforma y la

acuicultura.

e Producir y comercializar de forma mayorista excedentes de larvas, alevines
y reproductores de especies de la acuicultura. Brindar servicios de
congelacion y almacenamiento refrigerado de alimentos en pesos cubanos y

pesos convertibles.

e Prestar servicios de maquila.
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Como Misidn se plantea que:

Garantizar el cumplimiento de la distribucion normada a la poblacion vy
organismos asi como el incremento de las ventas en el mercado interno en divisas
a partir de potenciar las capturas y procesamiento Industrial de los cultivos
acuicolas, con alto rendimiento de la materia prima, la introduccion y desarrollo de
los cultivos extensivos e intensivos de Tilapia en Jaulas Flotantes y Clarias en
Estanques, como principales cultivos acuicola, incremento de las producciones
propias para la venta al turismo y organismo con refuerzo alimentario, la
incorporacion  del mayor valor agregado a nuestros productos y de un
equipamiento tecnolégico de punta que dé respuesta a las exigencias del
mercado, garantizando la conservacion del medio ambiente y la prestacion de
servicios aprovechando las capacidades y tecnologias disponibles para cubrir

los costos e incrementar el autofinanciamiento.

Mientras que su Vision se expresa del siguiente modo:

Empresa distinguida por ocupar el liderazgo en la produccion de las especies de
agua dulce, en el procesamiento industrial, distribucion y comercializacion de
productos pesqueros, mostrando un nivel de calidad de excelencia por utilizar las
mas poderosas técnicas en nuestros servicios logrando la plena satisfaccion y
confianza de nuestros clientes, con alto reconocimiento en el ministerio de la
Industria Pesquera por los elevados resultados productivos destacandose del resto

de las empresas provinciales.

2.2 Resolucion 20 de 2014 del Ministerio de Finanzas y Precios. Aspectos
esenciales.
En la Gaceta Oficial No.12 Extraordinaria de 6 de marzo del 2014 se pone en vigor
la metodologia para la formacion de precios mayoristas a partir de la Resoluciéon
N0.20/2014. La cual da cumplimiento a los lineamientos No.66, 67, 68, 190 y otros
vinculados con el tema. Esta metodologia se estructura a partir de 6 capitulos
1. Metodologia general.
Formacion de precios para productos importados.
Formacion de precios para productos nacionales.

Modificacion de precios mayoristas.

ok~ 0N

Sobre los margenes comerciales.
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6. Sobre la confeccion de expedientes y la presentacion de las propuestas de

precios y tarifas.

1. Metodologia general

El objetivo fundamental de la politica es instrumentar la politica aprobada de
precios mayoristas a través de la revision y actualizacién de los procedimientos
metodoldgicos generales. Esta metodologia comprende tanto los precios
mayoristas como las tarifas técnico productivo, ademas de establecer las tasas de
margen comercial sobre las cuales se sustentan las regulaciones especificas que
se emitan.

El alcance de esta metodologia estda enmarcado en la formacion del precio
mayorista de los bienes (productos y servicios) y amplia su alcance con respecto a
la anterior ya que la norma se aplica también para las unidades presupuestadas.
Asi como se formaran y modificaran los precios y las tasas de margen comercial
para todas las formas de gestidn, de capital totalmente cubano entre sus relaciones
monetario mercantiles; como también en las relaciones de estas con personas
naturales y otras formas de gestion no estatal.

La nueva metodologia para la formacion de precios mayoristas tiene como uno de
sus principios béasicos que el precio establecido debe cubrir la totalidad de los
costos y las obligaciones fiscales, ademas de estimular la eficiencia, garantizando
un nivel de utilidad. También reconoce dos métodos para la formacién de precios,
el método de correlacion y el método de gastos, pero plantea el uso de la
correlacion en primera instancia a no ser que el precio establecido viole el principio
basico. Cabe aclarar que esta metodologia se utilizara en el escenario de

unificacién monetaria.

2. Formacién de precios para productos importados

El precio para los productos importados se formara por las entidades importadoras,
por el método de gastos, adicionando al precio de adquisicion el margen comercial,
los aranceles y los tributos correspondientes. El margen comercial debe incluir los
gastos necesarios hasta que el producto haya sido cargado sobre el medio de
transporte interno, tapado y amarrado a la salida del puerto, aeropuerto nacional o

zona franca correspondiente.
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3. Formacion de precios para productos nacionales.

Segun la norma se forman en primera instancia por correlacion, siempre y cuando
cubran todos los costos, gastos y obligaciones fiscales correspondientes mas un
nivel de utilidad, de lo contrario por método de gastos exceptuando ocasiones que

el organismo superior lo autorice o se fijen centralizadamente.

Productos v servicios cuyo destino fundamental es la economia interna.

Por correlacién tomando como referencia los similares o sustitutos que se ofertan
en el mercado interno (importados o de produccion nacional), siempre y cuando
cubran costos y gastos y obligaciones fiscales, de lo contrario por método de

gastos.

Productos y servicios que a su vez son fondos exportables y sustitutos de

importacion.

Por sus similares tomando como referencia los de exportacién o los de similares
importados u otros de venta en plaza.
En las relaciones entre las entidades estatales cubanas, con las empresas mixtas,
asociaciones economicas internacionales, representaciones 0 entidades
extranjeras, y organizaciones o0 asociaciones no gubernamentales, asi como con
personas naturales y otras formas de gestion no estatal, se forman de la misma
manera por correlacion y de no ser posible por método de gastos con las
excepciones antes expuestas.
Los precios de los productos nacionales fijados por correlacién tendrdn en cuenta
los indicadores de calidad, formato y vida util, entre otros. Ademas de no estar
ajenos a la sefales del mercado con permanente monitoreo de los costos y gastos.
También los precios establecidos deben resultar competitivos con respecto a sus
similares o sustitutos y el permanente monitoreo debe determinar la aceptaciéon de
los precios por el mercado y si fuese necesario hacer reducciones o incrementos a
fin de garantizar la correlacion entre la produccion y el consumo, evitando
desabastecimientos por excesos de la demanda o lenta rotacion de los inventario,
garantizando la competitividad y el equilibrio entre la oferta y la demanda.
De no cumplir el precio con las condiciones establecidas se debe formar por el
método de gastos o fijarlo centralmente, ademas de que si el producto o servicio
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que se toma como similar tiene caracteristicas monopoélicas y tengan utilidades

muy altas no se aplicaran estos precios a la economia y se determinaran precios

inferiores o se utilizara el método de gastos.

En el caso de las actividades de servicios las tarifas se formaran por oferta y

demanda, teniendo en cuenta la referencia de similares.

La resolucién establece que las entidades o el presupuesto del estado pueden

cubrir afectaciones provocadas por la formacién de precios a través de correlacion,

al no cubrir los costos y gastos, pero esto tiene que estar previamente autorizado

por el ministerio.

4. Modificacién de los precios mayoristas.

1.

4.

Se determinan por el MFP los coeficientes maximos de Gastos Indirectos
por secciones y divisiones de la economia.

Se establece una maxima de tasa de utilidad por todas las secciones y
divisiones de la economia dentro de la que puede variar el precio,
eliminando el tratamiento igualitario.

Para determinar la utilidad se excluyen Gastos Indirectos como son, gastos
generales y de administracién, de distribucion y venta, los financieros y los
de seguridad social a corto plazo, como también los impuestos sobre la
utilizacién de la fuerza de trabajo y los tributos.

A partir de que aqui no es obligatorio disminuir precio siempre que
disminuye el costo siempre que no exceda el limite de utilidad aprobado en

1.5 veces.

5. Margenes comerciales.

1. Las empresas comercializadoras realizaran su facturacion a precio de
adquisicibn mas un margen comercial que se hara extensivo de forma
progresiva.

2. A partir de lo anterior se elimina de forma gradual, como norma, los
descuentos comerciales mayoristas minorista sobre el precio de venta

minorista.
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3. Las empresas que se dedican al comercio aplican TMC, teniendo como
base al precio de adquisicion.
4. Las TMC tienen caracter de maxima y funcionales.

Siempre que sea posible, las TMC se expresan unidades fisicas.

Se ratifica que los precios de los productos o servicios se forman para la primera
calidad, los de calidad inferior tendran precios inferiores como también se podran
hacer reducciones en el precio por mejoras de la eficiencia y eficacia empresarial o

vencimiento de la vida util.

6. Sobre la confeccion de expedientes y la presentacién de las propuestas de

precios y tarifas.

Sin importar el método que se utilice se hace necesario elaborar la Ficha de Precio
ya que el precio debe cumplir con el principio basico, haciéndose obligatorio la
confeccion de expediente que contengan la fundamentacion del precio mayorista.
Los precios mayoristas y margenes comerciales a aplicar en las relaciones
monetario mercantiles, asi como los acuerdos que se establezcan entre la partes,
deben consignarse en los contratos y estos se reajustan a CUP.

Los clientes estan en el derecho de conocer la sustentacion de los precios
mayoristas.

Los precios mayoristas y tarifas técnico-productivas tienen caracter de maxima y
son aprobadas por el MFP o en el CECM, excepto en casos que decidan estos
organismos. El caracter de maxima no da derecho al proveedor o prestatario del

servicio a aplicar el limite aprobado.

2.3 Célculo por el método de correlacion y gastos de un grupo de mercancias
en la empresa segun la metodologia exigida por la Resolucion 20 de 2014 del

Ministerio de Finanzas y Precios.

Para calcular los precios mayoristas en la empresa pesquera Pescaspir de Sancti
Spiritus se utiliz6 una plantilla Excel elaborada por el autor a partir de la cual se
realizé la simulacion de una ficha de costo reexpresada en el Dia Cero con tres

tasas de cambio diferentes y un indice reformador de precios mayoristas.
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2.3.1 Supuestos utilizados para la realizacion del célculo del precio mayorista
por el método de correlacion y gastos.

Los supuestos utilizados para la realizacion del calculo del precio mayorista fueron
los siguientes: indice reformador de precios mayoristas 1.40, tasa de cambio para
las relaciones con la poblacién 24 CUP! y las tasas de cambio inter empresarial 2;
5; 10 CUP.

El indice reformador de precios mayoristas utilizado en la investigacion es de 1.40
debido a que el MFP est& realizando un estudio de varias empresas y unidades
presupuestadas a través de los gobiernos provinciales y otros ministerios, donde el
indice empleado es 1.40. Las tasas de cambios inter empresarial utilizadas fueron
escogidas a partir de la construccion de posibles escenarios donde la tasas fueran,
baja, media y alta, para determinar los posibles efectos en los precios mayoristas
como resultado de una tasa de cambio que pudiera fluctuar desde una devaluacion
del 100% hasta una del 1000%. A pesar de considerar en la investigacion la tasa
de cambio de 2 baja, realmente es una devaluacién importante, atendiendo a que
lo propuesto por la macroeconomia para no impactar la inflacibn es una
devaluacion del 10% anual. Pero se comienza con 2 porque en el estudio antes

descrito del MFP ellos utilizan una tasa de cambio inter empresarial de 2.

2.3.2 Resultados del calculo del precio mayorista por el método de
correlacion y gastos. Efectos de la eliminacion de la dualidad monetaria y la
devaluacion del tipo de cambio en el célculo del precio mayorista por el

método de correlacidon y gastos en la empresa.

Una vez finalizada la entrada de datos el instrumento utilizado emitio la siguiente

informacion:

Tabla 1. Célculo con la comparacion de costos de un grupo de productos de PESCASPIR con diferentes tasas
de cambio.

! Informacién emitida por el Viceministro primero del Ministerio de Finanzas y Precios Alejandro Gil en el
Seminario Nacional: Metodologia de precios y contabilidad del proceso de unificacién monetaria, efectuado
del 8 al 9 de enero de 2014.
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$ 4258.8120 $ 6143.66 $ 1884.8480 44%
4824.7109 7070.66 2245.9491 46%
7314.6560 11232.38 3917.7240 55%
2587.2111 3624.48 1037.2689 40%
3822.6631 5584.34 1761.6769 46%

46%

Fuente: Elaboracién propia.

Después de haber revaluado las fichas de costos de cinco productos, utilizando
supuestos de una tasa de cambio de 2 y un indice reformador de precios
mayoristas igual a 1.40, los costos promedios de los cinco productos pueden
aumentar en un 68%.

Esto trae como resultado que los precios mayoristas establecidos para los mismos,
en los momentos actuales queden por debajo incluso de los costos, aunque para la
empresa EN UN SUPUESTO DIA 0 +1 no significaria pérdidas contables ya que
suponiendo que se use el método de gastos para formar el precio, le permite tener
una ganancia agregada sin importar al costo que se fabrique el producto. La
limitacién tal vez estaria en la cantidad de capital de trabajo necesario que se
necesitaria para operar en el tiempo que dure la conversion de efectivo.

Otra ventaja que se nota en las utilidades de la empresa es que la nueva
resolucién plantea que el margen de utilidad se calcula con base en los costos, al
ser mayor el monto de costos al monto de gastos de elaboracion que es la base
gue se utilizaba anteriormente, le permite aumentar el nivel de utilidad con respecto
a las obtenidas antes del dia cero.

Como desventaja se observa que por resolucion los precios mayoristas se
formaran en primera instancia por método de correlacion, tomando como referencia
de precios, los de antes del dia cero, multiplicado por el indice reformador de
precios. Después de recalcular los precios de los productos analizados, se obtiene
gue la empresa no esta en condiciones de utilizar este método ya que el precio que
se obtendria como referencia, le permitiria una ganancia minima que no cubriria la
totalidad de los costos gastos que supuestamente deben cubrirse con las utilidades

gue no se incluyen en las fichas de costos.
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Aunque cabe aclarar que la resolucion plantea que en casos como estos la
empresa debe utilizar el método de gastos ya que el requisito principal de dicha
resolucién es que se cubran la totalidad de los costos y gastos incurridos en el
producto , mas un nivel de utilidad que le permita la reproduccion del capital.

La revaluacion aumenta costos y estos a su vez por la utilizacion del método de
gastos se transmitirAin a los precios de los productos, los cuales pueden
representar costos para otras empresas lo que provocaria un aumento en la
cadena de valor, repercutiendo en un aumento de la inflacién.

Al revaluar aunque sea en pequefia cuantia ya se comienzan a obtener resultados
financieros mas reales, la empresa puede analizar si ya con esta pequefia
revaluacion le es mas factible utilizar insumos que no constituyan productos
importables, con el objetivo de disminuir costos. La operacién puede aprovecharla
la empresa con el fin de aumentar aiin mas el nivel de utilidad ya que a diferencia
de la resolucion que rige hasta el momento, la nueva plantea que ante una
disminucién en los costos no se hace imprescindible disminuir el precio, siempre y
cuando no excedan 1.5 veces el limite de utilidad aprobado como maxima, asi se
aprovecharia mas su potencial de eficiencia y ganaria evitando costos econdémicos,
ya que dejar de ganar es perder.

Con la revaluacion comienzan a visibilizarse los problemas financieros existentes, y
se demuestra al determinar que la empresa no puede correlacionar los precios de 4
de los cinco productos analizados, basandose en la nueva resolucion, ni incluso
con sus propios precios que habian sido fijados por método de gastos.

La empresa tiene la posibilidad de actuar con astucia y disminuir el costo tanto
como le sea posible sin tener que disminuir el precio para mejorar la relacion costo-
beneficio. ¢ Qué hara el estado con el fin de que empresas como estas disminuyan
el costo, con el objetivo de disminuir el precio y a su vez los beneficios obtenidos
no sean por amparo de las propias leyes implantadas por el estado y lo logren con
su gestién y eficiencia empresarial como deberia ser, utilizando estos ahorros que
podrian lograrse en costos de oportunidad para aprovecharlo en un aumento de la
productividad y mejor remuneracion de los trabajadores?

La resolucion plantea que pueden existir casos en que se filen precios por
correlacién y estos no cumplan con el principio general de la misma, estas
diferencias se cubrirdn con el presupuesto del estado. ¢Sera este uno de esos

casos?
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Conclusiones.
Finalizada la investigacion se arriba a las siguientes conclusiones:

* La dualidad monetaria y cambiaria esta ocultando la situacion contable-financiera

real existente hoy en el sector empresarial cubano.

» Se calcularon los precios mayoristas a partir de la Resolucion 20/2014 MFP con
varias tasas de cambio y se aplicé el indice reformador de precios mayoristas

propuesto por dicha resolucion.

* En todos los casos los precios tuvieron una tendencia a incrementarse

considerablemente como promedio en un 68%.
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Recomendaciones.
Luego de finalizada la investigacion se realizan las siguientes recomendaciones:

» Aplicar en otras empresas de la provincia, la metodologia aprobada por el MFP
utilizada en esta investigacion, lo cual permitirA generalizar los resultados

obtenidos.

» Capacitar a los miembros del departamento de Gestion Contable Financiera de

la empresa sobre el tema en cuestion.

« Utilizar esta investigacibn como material de consulta para la docencia de

pregrado y postgrado en la facultad.
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MINISTERIO

FINANZAS Y PRECIOS
RESOLUCION No. 19/2014

POR CUANTO: Mediante el Acuerdo No. 7334 del
Consejo de Ministros, de fecha 19 de diciembre de
2012, se aprobd las funciones especificas del Ministe-
rio de Finanzas y Precios, entre las que se encuentra la
regulada en el apartado Segundo, numeral 8, de esta-
blecer la politica de contabilidad y de costos para to-
dos los sectores de la economia y el sistema de conta-
bilidad gubernamental; dirigir y controlar su ejecucion.

POR CUANTO: La Resolucion No. 235, de fecha
30 de septiembre de 2005, dictada por la Ministra de
Finanzas y Precios, puso en vigor las Normas Cubanas
de Informacion Financiera como base para el registro
de los hechos econémicos en las entidades del pais.

POR CUANTO: La Resolucion No. 9, de fecha 18
de enero de 2007, dictada por la Ministra de Finanzas
y Precios, en su apartado Primero puso en vigor la
Norma Cubana de Contabilidad No. 6 Operaciones
con Moneda Extranjera y Pesos Convertibles, la que
en el escenario de la unificacion monetaria necesita ser
modificada.

POR CUANTO: Se hace necesario dictar una nor-
ma especifica de contabilidad que establezca los ele-
mentos para el registro contable del proceso de elimi-
nacion del peso convertible (CUC) en las relaciones
entre las entidades econdmicas, precisar las disposi-
ciones para la revaluaciéon de los activos y pasivos
seleccionados, y derogar la Resolucion mencionada en
el Por Cuanto anterior.

POR TANTO: En ejercicio de las facultades confe-
ridas en el inciso a) del articulo 100 de la Constitucion
de la Republica;

Resuelvo:

PRIMERQO: Disponer las medidas financieras y con-
tables que entran en vigor el dia antes, en lo adelante
DIA CERO, del momento de la unificacion monetaria
en el pais.

SEGUNDO: A los efectos de la presente Resolu-
cién se considera precio o valor total a la suma del
componente en pesos cubanos (CUP) y en pesos con-
vertibles (CUC) en que esté registrado el activo.

TERCERO: Disponer que el DIA CERO se reva-
lGen los inventarios en las entidades estatales y de
capital totalmente cubano, atendiendo a las siguientes
reglas:

1. En todas las entidades empresariales estatales y
unidades presupuestadas. (Excepto los inventarios
de combustibles, los de las empresas de comercio
interior registrados a precio de venta y las mercan-
cias de importacion y exportacion de las empresas
de comercio exterior):

a) Aplicar al precio total de cada producto, el indice de
reforma precios mayoristas para obtener un precio
revaluado.

b) Calcular el nuevo importe del inventario a partir del
precio revaluado.

c) Determinar el efecto de la revaluacion.

2. En el caso de los inventarios de Combustibles:

a) Aplicar al precio total de los inventarios de Com-
bustibles la tasa de cambio aprobada.

b) Calcular el nuevo importe del inventario de Com-
bustibles a partir del precio revaluado.

c) Determinar el efecto de la revaluacion.

3. En el caso de los inventarios de Mercancias de im-
portacion y exportacion de las empresas de comer-
cio exterior:

a) Aplicar al saldo total de cada contrato de los inven-
tarios de Mercancias de importacion y exportacion,
la tasa de cambio aprobada.

b) Determinar el efecto de la revaluacion.

CUARTO: Establecer que el DIA CERO, la dife-
rencia de lo contabilizado en pesos cubanos (CUP) con

la revaluacion aﬁlicada| seﬂt’m el aﬁartado Tercero, se

QUINTO: Modificar la estructura del precio mino-
rista de los inventarios registrados a precio de venta en
las empresas del sistema de comercio interior y de las
mayoristas que utilizan en sus operaciones el importe
de recuperacion, a partir del DIA CERO, segun el
procedimiento emitido por el Ministerio del Comercio
Interior.

El procedimiento considera el ajuste en otras cuen-
tas contables vinculadas con este proceso.

SEXTO: D|Sﬁoner ﬁue el DIA CERO se revallen


http://www.gacetaoficial.cu/

96 GACETA OFICIAL

6 de marzo de 2014

asi como los saldos de la Amortizacion y la Deprecia-

cién Acumulada de estos activos, en las entidades

estatales y de capital totalmente cubano, bajo las reglas
siguientes:

1. Para el caso de los Activos Fijos Tangibles e
Intangibles:

a) Aplicar al valor inicial total de cada activo, el indice
de reforma precios mayoristas para obtener un pre-
cio revaluado.

b) Calcular el valor inicial revaluado del activo.

c) Determinar el efecto de la revaluacion.

2. -

a) Aplicar al precio total de cada producto, el indice de
reforma precios mayoristas para obtener un precio
revaluado.

b) Calcular el nuevo importe del inventario a partir del
precio revaluado.

c) Determinar el efecto de la revaluacion.

SEPTIMO: Establecer que el DIA CERO, la diferen-
cia de lo contabilizado en pesos cubanos (CUP) con la
revaluacion aplicada, segun el apartado Sexto, se sume
a la Depreciacion Acumulada, en el caso de los Activos
Fijos Tangibles y a la Amortizacién Acumulada en el
caso de los Intangibles, antes de la revaluacion.

OCTAVO: Disponer que el DIA CERO se revalten
las Inversiones en Proceso en las entidades estatales y
de capital totalmente cubano, bajo las reglas siguientes:
1. Aplicar a la ejecucion acumulada de cada objeto de

obra, por componente de la inversion, el indice de

reforma precios mayoristas para obtener un precio
revaluado.
2. Determinar el efecto de la revaluacion.

NOVENO: Indicar que el DIA CERO, la diferencia

entre lo contabilizado antes de la revaluacion y el im-

ﬁorte revaluado de las Inversiones en Proceso, se fi'le en

DECIMO: Se adiciona la Norma Especifica de Con-
tabilidad No. IR
tible de las OEeraciones financieras entre entidades

tegrante de la presente Resolucion, a la Seccion 111 del
Manual de Normas Cubanas de Informacién Financie-
ra, Capitulo 2.2: Normas Especificas de Contabilidad,
la que comienza a aplicarse en el momento de la unifi-
cacion monetaria.

UNDECIMO: El DIA CERO, al terminar las opera-
ciones descritas en los apartados anteriores y haber regis-
trado los hechos econdmicos contenidos en la Norma
Especifica de Contabilidad No. 8; las entidades empresa-
riales determinarén el Capital de Trabajo Necesario, se-
gun el Anexo No. 2 Capital de Trabajo Necesario, que
forma parte integrante de la presente Resolucion.

1. Si al comparar el Capital de Trabajo de ese momen-
to con el Capital de Trabajo Necesario se presenta

un exceso, este se fija como una Obligacion con el
Presupuesto del Estado a Largo Plazo y se firma un
convenio de pago con la Oficina Nacional de Ad-
ministracion Tributaria.

2. Si al comparar el Capital de Trabajo de ese momento
con el Capital de Trabajo Necesario se presenta un dé-
ficit, este se solicita al Ministerio de Finanzas y Pre-
cios, segun la legislacién vigente y se adjunta copia
del Anexo No. 2 contenido en la presente Resolucion.

3. El importe registrado en las cuentas de Revaluacion
de Inventarios que quede a disposicion de la entidad
se cancela afectando la cuenta Inversion Estatal al
final del ejercicio contable u Otras Operaciones de
Capital en el caso de las Sociedades Anénimas.

4. El aporte al Presupuesto del Estado se realiza por el

DUODECIMO: Al final del ejercicio contable, las
unidades presupuestadas cancelan el saldo de la cuenta
de Revaluacién de Inventarios afectando la cuenta de
Inversién Estatal.

DECIMOTERCERO: Disponer que en las notas a
los Estados Financieros del momento de la unificacion
monetaria, en todas las entidades econémicas, se in-
cluya el resumen del efecto de la Revaluacion de los
Inventarios, activos fijos; el impacto en la amortiza-
cién y depreciacion acumulada, asi como el resultado
de la determinacion del Capital de Trabajo Necesario.
DECIMOCUARTO: Sustituir la Norma General de

Mo-

como Anexo No. 3 forma parte integrante de la pre-
sente Resolucion, la que comienza a aplicarse a partir
del inicio de la unificacion monetaria y se ubica en la
Seccién 1l del Manual de Normas Cubanas de Infor-
macién Financiera, Capitulo 2: Normas Generales de
Contabilidad.

DECIMOQUINTO: A partir del dia posterior a la
aplicaciéon de la unificacion monetaria, la diferencia
que se genere entre el precio de venta minorista corre-
lacionado y el precio minimo calculado no forma parte
del valor de las ventas de las empresas y se registra
como una obligacidn a corto plazo con el Banco Cen-
tral de Cuba, garantizandose su liquidacion en los pri-
meros cinco (5) dias habiles posteriores al cierre del
periodo contable, en la forma y condiciones que esta-
blezca el Banco Central de Cuba.

DECIMOSEXTO: Derogar el apartado Primero de
la Resolucion No. 9, de fecha 18 de enero de 2007,
dictada por la Ministra de Finanzas y Precios.

PUBLIQUESE en la Gaceta Oficial de la Republica
de Cuba.

ARCHIVESE el original en la Direccion Juridica de
este Organismo.

Dada en La Habana, a los 22 dias del mes de enero
de 2014.

Lina Olinda Pedraza Rodriguez
Ministra de Finanzas y Precios
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ANEXO No. 1
NORMA ESPECIFICA
~_ DE CONTABILIDAD No. 8 )
Eliminacion del peso convertible de las operaciones
financieras entre entidades econdémicas

i (NEC 8)

INDICE Parrafos
OBJETIVO 1-2
ALCANCE 3-4
DEFINICIONES 5
CONVERSION DE LAS PARTIDAS
MONETARIAS EN EL MOMENTO DE

LA ELIMINACION DEL PESO CON-
VERTIBLE Y SU CONVERSION A

PESOS CUBANOS. 6-10
CONVERSION DE LAS PARTIDAS EN
EMPRESAS MIXTAS QUE TIENEN

UNA MONEDA FUNCIONAL DIFE-

RENTE AL PESO CUBANO. 11
INFORMACION A REVELAR 12

OBJETIVO

1. El objetivo de esta Norma es definir como proceder
en el momento de la eliminacion del peso converti-
ble de las operaciones financieras entre entidades
econdmicas en el instante en que se determine y la
conversion de estas a pesos cubanos.

2. El proceso de ajuste de los registros contables se rea-
liza por Unica vez y demanda de un tratamiento con-
table diferenciado que respalde la decision adoptada.

ALCANCE

3. Esta Norma se aplica:

a) Para el cambio de la moneda origen de las partidas
monetarias, nominalizadas en pesos convertibles, a
pesos cubanos en el momento en (gjue se indique.

b) Para fijar las diferencias por tipo de cambio motiva-
das por la conversion de los saldos de las partidas
monetarias, nominalizadas en monedas extranjeras
y la revaluacion de los inventarios, los activos fijos
y sus cuentas reguladoras.

4. Esta Norma no se aplica a la contabilidad de ope-
raciones con moneda extranjera posteriores a la
eliminacion del Peso Convertible.

DEFINICIONES

5. Los siguientes términos se utilizan, en la presente
Norma, con el significado que a continuacion se
especifica:

Partidas monetarias: Son unidades monetarias man-
tenidas en efectivo, asi como activos y pasivos que se
van a recibir o pagar, mediante una cantidad fija o
determinable de unidades monetarias.

Tipo de cambio: Es la relacion de cambio entre dos
monedas. .

CONVERSION DE LAS PARTIDAS MONETA-
RIAS EN EL MOMENTO DE LA ELIMINACION
DEL PESO CONVERTIBLE Y SU CONVERSION A
PESOS CUBANOS.

6. La conversion de las cuentas bancarias de pesos
convertibles a pesos cubanos se registrard como
una operacién de compraventa de monedas, segun
establezca el Banco Central de Cuba.

7. En el momento en que se indique se cambia la
moneda origen de las partidas monetarias que re-
presentan pesos convertibles a pesos cubanos utili-
zando la tasa de cambio que se apruebe.

8. Se calcula la ganancia o pérdida no realizada por
la conversion a pesos cubanos de partidas moneta-
rias nominalizadas en moneda extranjera, a partir
de aplicar a los montos de las partidas monetarias
seleccionadas, el tipo de cambio de cada moneda
extranjera en relacion con el peso cubano.

9. La diferencia con lo contabilizado en pesos cuba-
nos con la conversion expresada en el parrafo an-
terior, se fijard en la cuenta Ganancia o Pérdida no
Realizada.

10. El saldo de la cuenta Ganancia o Pérdida no Reali-
zada se muestra como una partida independiente
del Patrimonio Neto o Capital Contable en el Es-
tado de Situacion.

CONVERSION DE LAS PARTIDAS EN
EMPRESAS MIXTAS QUE TIENEN UNA MONEDA
FUNCIONAL DIFERENTE AL PESO CUBANO.

11. En el momento de aplicar la decision, las empresas
mixtas convertiran sus registros contables a pesos
cubanos, aplicando a todas las partidas del balan-
ce, la tasa de cambio vigente en ese momento.

INFORMACION A REVELAR
12. La entidad revelard el detalle del calculo de la

ganancia o pérdida no realizada, en las notas a los
estados financieros, significando que se trata del
proceso de eliminacion del peso convertible en las
relaciones entre las entidades econdémicas.

ANEXO No. 2

Capital de Trabajo Necesario

Ministerio de Finanzas y Precios

Capital de Trabajo Necesario

Unidad de Medida
Pesos Cubanos
con dos decimales

Acumulado hasta:

Entidad:
Cadigo Entidad N.AE. D.P.A. Grupo
Empresarial
ORG. | SUB. | CODIGO DIVISION CLASE PROVINCIA | MUNICIPIO
Partidas Fila UM En esta fecha
Ventas Netas del Periodo 01 | Pesos
Total del Consumo Material y Servicios Comprados 02 | Pesos
Consumo Material 03 | Pesos
Total de Servicios Comprados 04 | Pesos
Compras DIARIAS 05 | Pesos
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Ministerio de Finanzas y Precios | Capital de Trabajo Necesario

Unidad de Medida
Pesos Cubanos
con dos decimales

Acumulado hasta:

Entidad:
Cadigo Entidad N.A.E. D.P.A. Grupo
Empresarial
ORG. | SUB. | CODIGO | DIVISION | CLASE | PROVINCIA | MUNICIPIO
Partidas Fila UM En esta fecha
Total de Compras del Periodo 06 Pesos
Dias del Periodo 07 Dias
Rotacion de Inventarios 08 Veces
Ciclo de Rotacion de Inventarios (Dias Cobertura) 09 Dias
Inventario Inicial 10 Pesos
Inventario Final 11 Pesos
Rotacion de Cuentas por Cobrar 12 Veces
Ciclo de Rotacion de Cuentas Por Cobrar (Ciclo de Cobro) 13 Dias
Efectos por Cobrar a Corto Plazo al Inicio 14 Pesos
Cuentas por Cobrar al Inicio 15 Pesos
Efectos por Cobrar a Corto Plazo al Final 16 Pesos
Cuentas por Cobrar al Final 17 Pesos
Ciclo Operativo 18 Dias
Rotacion de Cuentas por Pagar 19 Veces
Ciclo de Rotacion de Cuentas Por Pagar (Ciclo de Pago) 20 Dias
Efectos por Pagar a Corto Plazo al Inicio 21 Pesos
Cuentas por Pagar a Corto Plazo al Inicio 22 Pesos
Efectos por Pagar a Corto Plazo al Final 23 Pesos
Cuentas por Pagar al Final 24 Pesos
Ciclo Conversion del Efectivo 25 Dias
Necesidad de Capital de Trabajo 26 Pesos
Activos Circulantes en esta fecha 27 Pesos
Pasivos Circulantes en esta fecha 28 Pesos
Capital de Trabajo en esta fecha 29 Pesos
Déficit de Capital de Trabajo 30 Pesos
Exceso de Capital de Trabajo 31 Pesos

HECHO POR: APROBADO POR:

CERTIFICAMOS QUE: Los datos conte-
nidos en este documento financiero se
corresponden con las anotaciones contables
de acuerdo con las regulaciones vigentes.

Nombre y apellidos Nombre y apellidos DI MJA
Firma Firma
Metodologia: Filas
Periodicidad de emision: En el momento de aplicar ~ FilaNo. 1. Ventas netas del Estado de Rendimiento
la medida. Financiero multiplicado por el Indice de
Acumulado hasta: Mes y afio de cierre del modelo. reforma de precios mayoristas aprobado.
Entidad: Se anota el nombre oficial de la entidad a  FilaNo. 2. Suma de las filas 03 y 04.
la que corresponda la informacion sin siglas. FilaNo.3. Consumo productivo del Estado de Gas-
Cddigo de la Entidad: Codigo oficial de la entidad. tos por Elementos multiplicado por el
N.A.E.: Codigo de la actividad econémica por don- Indice de reforma de precios mayoristas.
de se clasifica la entidad, division y clase. FilaNo.4. Total de Servicios Comprados del estado
D.P.A.: Codigo de la provincia y municipio. de Gastos por Elementos multiplicado por
Caodigo del Grupo Empresarial: Referencia al Grupo el Indice de reforma de precios mayoristas.
empresarial si procede. FilaNo.5. Importe de la Fila 2 dividido por el de la
Columnas Fila7.
Columna En esta fecha: Representa los importes en  Fila No. 6. Importe de la Fila 5 multiplicado por el

esta fecha.

de laFila7.
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Fila No. 7.

Fila No.

Fila No.

8.

9.

Fila No. 10.

Fila No.
Fila No.

Fila No.

Fila No.

Fila No.

Fila No.
Fila No.
Fila No.
Fila No.

Fila No.

Fila No.

Fila No.

11.
12.

13.

14.

15.

16.
17.
18.
19.

20.

21.

22.

Dias del periodo en que se calcula tomando
como regla un mes equivalente a 30 dias.
Resultado de dividir el importe de la Fila
3 por el saldo promedio de los inventarios
(Fila 10 més Fila 11 dividido por dos).
Saldo promedio de los inventarios (Fila
10 més Fila 11 dividido por dos) multi-
plicado por el resultado del cociente re-
sultante de la Fila 7 dividido por el im-
porte de la Fila 3.

Inventario Inicial del afio multiplicado por
el Indice de reforma de precios mayoristas.
Inventario Final revaluado en esta fecha.
Importe de la Fila 1 dividido por el saldo
promedio de los efectos y cuentas por
Cobrar. (Suma de los importes de las fi-
las 14 a la 17 dividido por dos).

Saldo promedio de los efectos y cuentas
por Cobrar (Suma de los importes de las
Filas 14 a la 17 dividido por 2) multipli-
cado por el resultado del cociente resul-
tante de la Fila 7 dividida por la Fila 1.
Saldo de la cuenta Efectos por Cobrar a
Corto Plazo al inicio del ejercicio eco-
némico multiplicado por el indice de
conversion de partidas monetarias para
esta cuenta. El indice se calcula, divi-
diendo el saldo convertido en esta fecha
por el saldo al inicio sin convertir.

Saldo de las Cuentas por Cobrar a Corto
Plazo al inicio del ejercicio econémico
multiplicado por el indice de conversion
de partidas monetarias para esta cuenta.
El indice se calcula, dividiendo el saldo
convertido en esta fecha por el saldo al
inicio sin convertir.

Saldo de la cuenta Efectos por Cobrar a
Corto Plazo en esta fecha.

Saldo de las Cuentas por Cobrar a Corto
Plazo en esta fecha.

Sumatoria de los valores de la Fila9y la
Fila 13.

Importe de la Fila 4 dividido por el saldo
promedio de los efectos y cuentas por
pagar (Suma de los importes de las filas
21 a la 24 dividido por dos).

Saldo promedio de los efectos y cuentas
por pagar (Suma de los importes de las
filas 21 a la 24 dividido por dos) multi-
plicado por el resultado del cociente re-
sultante de la Fila 7 dividido por el im-
porte de la Fila 6.

Saldo de la cuenta Efectos por Pagar a
Corto Plazo al inicio del ejercicio eco-
némico multiplicado por el indice de
conversion de partidas monetarias para
esta cuenta. El indice se calcula, divi-
diendo el saldo convertido en esta fecha
por el saldo al inicio sin convertir.

Saldo de las Cuentas por Pagar a Corto
Plazo al inicio del ejercicio econémico
multiplicado por el indice de conversion

de partidas monetarias para esta cuenta.
El indice se calcula, dividiendo el saldo
convertido en esta fecha por el saldo al
inicio sin convertir.
Saldo de la cuenta Efectos por Pagar a
Corto Plazo en esta fecha.
Saldo de las Cuentas por Pagar a Corto
Plazo en esta fecha.
Valor de la Fila 18 menos el de la Fila 20.
Importe de la Fila 5 multiplicado por el
valor de la Fila 25.
Activos Circulantes en esta fecha.
Pasivos Circulantes en esta fecha.
Importe de la Fila 27 menos la Fila 28.
Si el importe de la Fila 29 es menor que el
de la Fila 26, se anota la diferencia del im-
porte de la Fila 29 menos el de la Fila 26.
Si el importe de la Fila 29 es mayor que el
de la Fila 26, se anota la diferencia del im-
porte de la Fila 29 menos el de la Fila 26.

Pie del modelo

Hecho por: Nombre, apellido y firma del especialis-
ta que elabor6 el modelo.

Aprobado por: Nombre, apellido y firma del jefe de
la Entidad.

Dia, mes y afio de elaboracion del modelo.

ANEXO No. 3
NORMA CUBANA
DE CONTABILIDAD No. 6
OPERACIONES
CON MONEDA EXTRANJERA
(NCC 6)
(Modificacion No. 2)

Fila No. 23.
Fila No. 24.

Fila No. 25.
Fila No. 26.

Fila No. 27.
Fila No. 28.
Fila No. 29.
Fila No. 30.

Fila No. 31.

INDICE Parrafos
OBJETIVO 1-2
ALCANCE 3-7
DEFINICIONES 8-12
DESARROLLO DE LAS DEFINICIONES 9-12
TRANSACCIONES EN MONEDA
EXTRANJERA 13-17
UTILIZACION DE UNA MONEDA DE
PRESENTACION DISTINTA DE LA
MONEDA PARA EL REGISTRO
CONTABLE 18-19
INFORMACION A REVELAR 20-21
ARMONIZACION 22
OBJETIVO

1. El objetivo de esta Norma es definir como se in-
corporan, en los Estados Financieros de una enti-
dad, las transacciones en moneda extranjera y co-
mo convertir los Estados Financieros a la moneda
de presentacion elegida.

2. Los principales problemas que se presentan son el
tipo o tipos de cambio a utilizar, asi como la ma-
nera de informar sobre los efectos de las variacio-
nes en los tipos de cambio dentro de los Estados
Financieros.

ALCANCE

3. Esta Norma se aplica:

a) Al contabilizar las transacciones y saldos en mone-
da extranjera, salvo las transacciones y saldos con
derivados que estén dentro del alcance de la NCC
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sobre Instrumentos Financieros: reconocimiento y

valoracion.

b) Al convertir los resultados y la situacion financiera
de los negocios en el extranjero que se incluyan en
los Estados Financieros de la entidad, ya sea por
consolidacion, por consolidacion proporcional o por
el método de la participacion.

c) Al convertir los resultados y la situacién financiera
de la entidad a una moneda de presentacion.

4. Quedan excluidos del alcance de esta Norma los Ins-
trumentos financieros en moneda extranjera. Esta
Norma también se aplica cuando la entidad convierta
los importes relacionados con derivados desde su
moneda funcional a la moneda de presentacion.

5. Esta Norma no se aplica a la contabilidad de co-
berturas para partidas en moneda extranjera, in-
cluyendo la cobertura de la inversion neta en un
negocio en el extranjero.

6. Esta Norma se aplica en la presentacion de los Es-
tados Financieros de una entidad en una moneda
extranjera. Ademas, establece los requisitos para
gue los Estados Financieros resultantes puedan ser
calificados como conformes con las Normas Cu-
banas de Informacion Financiera.

7. Esta Norma no se aplica en la presentacion, dentro
del Estado de Flujos de Efectivo, de los flujos de
efectivo que se deriven de transacciones en mone-
da extranjera, ni de la conversion de los flujos de
efectivo de los negocios en el extranjero.

DEFINICIONES

8. Los siguientes términos se utilizan, en la presente
Norma, con el significado que a continuacion se
especifica:

Diferencia de cambio: Es la que surge al convertir
un determinado nimero de unidades de una moneda a
otra moneda, utilizando tipos de cambio diferentes.

Moneda extranjera (o divisa): Es cualquier moneda
de otro pais y que tienen convertibilidad aprobada por
el Banco Central de Cuba.

Moneda funcional: Es la moneda del entorno eco-
némico principal en el que opera la entidad.

Moneda para el registro contable es la moneda en
que se expresan los hechos econémicos en el registro
contable.

Moneda de presentacién: Es la moneda en que se
presentan los Estados Financieros.

Partidas monetarias: Son unidades monetarias mante-
nidas en efectivo, asi como activos y pasivos que se van a
recibir o pagar, a corto o largo plazo, mediante una canti-
dad fija o determinable de unidades monetarias.

Tipo de cambio: Es la relaciéon de cambio entre dos
monedas.

Tipo de cambio de cierre: Es el tipo de cambio de
contado existente en la fecha del balance.

Tipo de cambio de contado: Es el tipo de cambio
utilizado en las transacciones con entrega inmediata.

Valor razonable: Es el importe por el cual puede ser
intercambiado un activo, o cancelado un pasivo, entre
partes interesadas y debidamente informadas, en una
transaccion realizada en condiciones de independencia
mutua.

DESARROLLO DE LAS DEFINICIONES:
Moneda de Presentacion de los Estados Financieros
9. Las entidades, al presentar los Estados Financie-
ros, utilizan el peso cubano como moneda de pre-
sentacion (CUP).
Moneda funcional

10. Dada las caracteristicas de la economia cubana, se
declara como moneda funcional al peso cubano
(CUP).

Moneda para el registro contable

11. Todas las entidades sujetas a la aplicacion de esta
Norma, utilizan el peso cubano como moneda para
el registro de los hechos econdmicos.

12. Las empresas mixtas, de capital totalmente extran-
jero, asi como, las sucursales y oficinas de repre-
sentacion de personas juridicas y extranjeras, radi-
cadas en el territorio nacional, estan obligadas a
utilizar el peso cubano como moneda para el regis-
tro de los hechos econdmicos.

TRANSACCIONES EN MONEDA EXTRANJERA

13. Las transacciones en moneda extranjera deben
registrarse, al reconocerlas, en la moneda para el
registro contable, aplicando al importe en moneda
extranjera el tipo de cambio vigente entre la mo-
neda para el registro contable y la moneda extran-
jera en la fecha de la transaccion.

a) Si la entidad decide conservar la moneda origen de
la transaccion y utiliza cuentas de conversion, el
saldo de esta cuenta se registra como ganancia o
pérdida no realizada, segun proceda, al emitir los
Estados Financieros.

14. Al cierre de cada periodo contable:

a) Las partidas monetarias en moneda extranjera deben
anotarse aplicando el cambio de cierre o vigente al
final del dia.

b) Las partidas no monetarias que se asientan segun su
costo histérico expresado en una moneda extranjera
deben anotarse aplicando el tipo de cambio en la fe-
cha de la transaccion y

c) Las partidas no monetarias que se asientan segun su
valor razonable expresado en una moneda extranjera
deben anotarse aplicando el tipo de cambio vigente
en el momento que se determinaron los valores.

15. Las diferencias de cambio que se derivan de la
liquidacion de partidas monetarias deben recono-
cerse como ingresos o gastos del ejercicio en que
se producen.

16. Las diferencias de cambio no realizables que se
deriven de presentar las partidas monetarias de la
entidad utilizando tipos de cambio distintos de los
tipos a los que esas partidas se anotaron inicial-
mente durante el ejercicio, o se presentaron en Es-
tados Financieros anteriores, deben reconocerse
como una partida independiente del Patrimonio
Neto del ejercicio en que se producen.

17. El Ministerio de Finanzas y Precios puede dispo-
ner otra forma de reconocimiento de las diferen-
cias no realizables por tipo de cambio, cuando
concurran situaciones excepcionales de devalua-
ciones o0 apreciaciones importantes. Entre las otras
formas de reconocimiento se encuentran:
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a) Diferir las diferencias de cambio no realizadas.

b) Capitalizar en los activos correspondientes.

c) Otras que expresamente se aprueben.
UTILIZACION DE UNA MONEDA DE PRESEN-

TACION DISTINTA DE LA MONEDA PARA EL

REGISTRO CONTABLE.

Conversion a la moneda de presentacion:

18. La entidad presenta sus Estados Financieros en la
moneda de presentacion. Si en algin estableci-
miento o entidad subordinada, no radicada en el
pais, la moneda de presentacion difiere de la mo-
neda para el registro contable de la entidad, esta
debe convertir sus resultados y situacion financiera
a la moneda de presentacion exigida.

19. Para convertir sus resultados y situacion financiera
a la moneda de presentacion exigida, la entidad uti-
liza cualesquiera de los siguientes procedimientos:

Procedimiento No. 1

a) Los activos y pasivos se convierten a la tasa de
cambio de cierre en la fecha de presentacion de los
Estados Financieros.

b) Los ingresos y gastos se convierten a la tasa de
cambio de la fecha de cada transaccion, puede utili-
zarse un tipo de cambio aproximado de los cambios
existentes en las fechas de las transacciones.

c) Todas las diferencias de cambio que se produzcan
como resultado de lo anterior, se reconocen como
un componente seé)arado del patrimonio neto (tam-
bién denominado diferencias de conversion).
Procedimiento No. 2

a) Todos los importes (es decir, activos, pasivos, parti-
das del patrimonio neto, gastos e ingresos) se con-
vierten a la tasa de cambio de cierre correspondiente
a la fecha del balance.

INFORMACION A REVELAR

20. La entidad revela la siguiente informacion:

a) El importe de las diferencias de cambio reconocidas
en el resultado del ejercicio, con excepcion de las
procedentes de los instrumentos financieros que se
valoren al valor razonable con cambios en el resul-
tado del ejercicio.

b) Las diferencias netas de cambio clasificadas como
un componente separado del patrimonio neto, asi
como una conciliacion entre los importes de estas
diferencias al principio y al final del ejercicio.

21. Cuando se produzca un cambio en la moneda
para el registro contable, ya sea de la entidad
que informa o de algin negocio significativo en
el extranjero, se revela este hecho, asi como la
razon de dicho_cambio.

ARMONIZACION

22. Esta Norma estd armonizada parcialmente con la
Norma -

tos de las variaciones en las tasas de cambio de la

Contabilidad e Informacion Financiera de la peque-
fia y medianas empresas de Naciones Unidas.

RESOLUCION No. 20/2014
POR CUANTO: Mediante el Acuerdo No. 7334, del
Consejo de Ministros, de 19 de diciembre de 2012, se
aprobo las funciones especificas del Ministerio de Fi-
nanzas y Precios, entre las que se encuentra la regulada
en el Apartado Segundo, numeral 11, de dirigir y con-

trolar la ejecucion de la politica aprobada en materia de
formacion, fijacion y modificacién de precios y tarifas.

POR CUANTO: La Resolucion No. 21, de fecha 11
de agosto de 1999, dictada por el Ministro de Finanzas
y Precios, p*
la_Formacion i Airo aclon de Preclos i Tarifas en
Instruccion No. 16, de fecha 10 de mayo de 2000,
dictada por el Viceministro que atendia la actividad de
Precios, disponiendo las indicaciones para confeccio-
nar los modelos que se utilizan para la formacion y
aprobacion de los precios mayoristas, minoristas, tarifas
tecnico-productivas y para la poblacion; y que mediante
la Resolucion No. 249, de fecha 27 de noviembre de
2010, dictada por quien resuelve, quedd aprobado el
Procedimiento para las modificaciones de precios ma-
yoristas de las producciones nacionales con destino a la
venta minorista en pesos convertibles (CUC), aplica-
das por las TRD, el Sistema del Turismo u otras enti-
dades econdmicas autorizadas.

POR CUANTO: La Resolucion No. 117, de fecha 24
de abril de 2000, dictada por el Ministro de Finanzas y
Precios, establece que las empresas estatales y socieda-
des mercantiles de capital cubano, facultadas para co-
mercializar productos y ofertar servicios en moneda
libremente convertible, en sus relaciones con empresas
mixtas, asociaciones econémicas internacionales, repre-
sentaciones extranjeras y otras entidades autorizadas,
determinaran sus precios mayoristas, margenes comer-
ciales o tarifas mediante acuerdo entre las partes.

POR CUANTO: La Resolucién No. 222, de fecha

24 de '|ulio de 2000| dictada ior el Ministro de Finan-
ﬁara a formacion i iresentacmn e las iroiuestas e
POR CUANTO: Resulta necesario actualizar el con-
tenido de las disposiciones generales vigentes en mate-
ria de_formacion, fijacion y modificacion de precios
mayoristas, tarifas técnico-productivas y tasas de mar-
ien comercial| ior lo iue se_ha decidido establecer la
e_Precios Maiorlstas| Tarifas _Tecnico-Productivas f/
gar las resoluciones No. 21 de 1999, las nos.117 y 222,
ambas de 2000 y la Instruccion No. 16 de 2000, asi
como la mencionada Resolucion No. 249 de 2010.
POR TANTO: En el ejercicio de las facultades con-
feridas en el inciso a) del articulo 100 de la Constitu-

cién de la Republica de Cuba;
Resuelvo:

PRIMEROQO: Establecer la siﬁuiente:

PARA LA FORMACION Y MODIFICACION
DE PRECIOS MAYORISTAS, TARIFAS
TECNICO-PRODUCTIVAS Y TASAS
I
CAPITULO I
_ DISPOSICIONES GENERALES
ARTICULO 1.- Esta Metodologia tiene como objeti-
vo, instrumentar la Politica de Precios aprobada, me-
diante la revision y actualizacion de los procedimientos
metodoldgicos generales para la formacion de los pre-
cios mayoristas (comprende tanto a los propios precios
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mayoristas como a las tarifas técnico-productivas) y las

tasas de margen comercial, sobre las cuales se sustentan

las regulaciones especificas que se emitan.

ARTICULO 2.- El alcance de esta Metodologia es
para la formacién de los precios mayoristas de los bie-
nes, entendiéndose como tal a los productos y servicios.

La formacién de los precios de acopio de las pro-
ducciones agropecuarias y de los servicios del sistema
de la construccion se rigen por regulaciones especifi-
cas, no asi en lo referido a sus principios generales, las
tasas de margen comercial que utilizan y a la determi-
nacion de los tributos a incluir en sus precios, para lo
cual se rigen por lo establecido en la presente.

ARTICULO 3.- Los érganos, organismos de la
Administraciéon Central del Estado, las organizaciones
superiores de Direccion Empresarial, los consejos de
la Administracién de las asambleas provinciales del
Poder Popular o del municipio especial Isla de la Ju-
ventud, asi como las administraciones de las asam-
bleas provinciales del Poder Popular de Artemisa y
Mayabeque y las entidades, facultados para aprobar
precios mayoristas, forman estos a partir de los méto-
dos establecidos en esta Metodologia, para lo cual
evaltan en primer orden, la aplicacion del método de
correlacion con los similares del mercado.

ARTICULDO 4.- La formacion y modificacion de los
precios mayoristas, asi como de las tasas de margen
comercial a utilizar en las relaciones monetario mer-
cantiles entre las entidades estatales cubanas, (incluye
las unidades presupuestadas, las sociedades mercanti-
les), y otras personas juridicas autorizadas, de capital
totalmente cubano, entre si, o entre estas con personas
naturales y otras formas de gestion no estatal, empre-
sas mixtas, asociaciones econémicas internacionales,
representaciones o entidades extranjeras, y organiza-
ciones o asociaciones no gubernamentales, se rigen
por lo establecido en la presente Metodologia.

ARTICULDO 5.- Establecer lo siguiente:

a) Los precios mayoristas deben garantizar la recupe-
racion total de los costos y gastos de las produccio-
nes y servicios, las obligaciones fiscales que corres-
pondan y asegurar, ademas, un nivel de utilidad.

b) Los precios mayoristas se forman para la primera
calidad. Productos y servicios con calidad inferior a la
primera, tienen obligatoriamente precios inferiores.

c) Se pueden realizar rebajas en los precios mayoris-
tas por mejoras de la eficiencia y de la eficacia de
la gestion empresarial, vencimiento de la vida (til
del bien u otras consideraciones de la entidad.

d) Los precios mayoristas se forman por correlacion
con el mercado interno o externo o por métodos de
gastos.

e) En los casos que se considere que el precio fijado
por correlacion no cumple con las condiciones es-
tablecidas en esta Metodologia, el Ministerio de
Finanzas y Precios puede anular el precio e indicar
que se corrija, que se forme por el método de gas-
tos o fijarlo centralmente si fuese necesario.

f) En los casos en que los productos o servicios
tengan caracteristicas monopdlicas, y los precios

9)

h)

)

K)

n)

externos o internos que se toman como referen-
cia, generen margenes de utilidad superior en 1.5
veces al establecido como méaximo por el Ministerio
de Finanzas y Precios, para la seccion o division de
la economia, no se aplican estos precios a la eco-
nomia interna y se forman por métodos de gastos.
Los precios mayoristas de las producciones o ser-
vicios nacionales que no tengan referencias del
mercado externo o interno, de los productos o ser-
vicios importados o cuando puntualmente se deci-
da por este Ministerio, se forman por métodos de
gastos, tomando como base los costos y gastos ne-
cesarios mas una determinada utilidad.

En tal sentido, tienen caracter de méaximas las ta-
sas de utilidad para la formacion de precios mayo-
ristas, asi como los coeficientes para la determina-
cion de los gastos indirectos, a reconocer en di-
chos precios.

Para las relaciones entre las entidades estatales
cubanas, con las empresas mixtas, asociaciones
econdmicas internacionales, representaciones o
entidades extranjeras, y organizaciones o asocia-
ciones no gubernamentales, asi como con personas
naturales y otras formas de gestion no estatal, se
procura utilizar en todos los casos el método de
formacion de precios por correlacion, excepto para
aquellos bienes que se fijan centralmente por la
autoridad competente, o se autorice un método de
formacion diferente por este Ministerio.

Con independencia del método de formacién de
precios que se utilice, es necesario elaborar la Fi-
cha para Precio o Tarifa y es de obligatorio cum-
plimiento confeccionar expedientes que funda-
menten la formacién de los precios mayoristas.
Los precios mayoristas y margenes comerciales a
aplicar en las relaciones monetario mercantiles, asi
como los acuerdos que se establecen entre las par-
tes, deben consignarse en los contratos, los cuales
deben precisar el contenido, rango, condiciones de
entrega, calidad y cuanta otra informacion se con-
sidere valida para garantizar la mayor transparen-
cia en la transaccion comercial a realizar.

Los clientes estan en el derecho de conocer la sus-
tentacion de los elementos componentes de los
precios mayoristas.

Los precios mayoristas y las tarifas técnico-
productivas cuya facultad de aprobacién se centra-
liza en el Comité Ejecutivo del Consejo de Minis-
tros 0 en el Ministerio de Finanzas y Precios tienen
caracter de maximos, excepto en los casos en que
puntualmente se defina un tratamiento diferente.

La condicién de precios mayoristas 0 tasas de
margen comercial maximos no da derecho al pro-
veedor o prestatario del servicio a aplicar el limite
aprobado con caracter de méaximo, sino que los
precios se deben acordar entre las partes y consig-
narlos en los contratos.

Los productores no pueden estar ajenos a las sefia-
les del mercado, pues de los precios que en este se
logren dependen sus beneficios o afectaciones.

El Ministerio de Finanzas y Precios puede evaluar
la aplicacion de tratamientos diferentes en cuanto
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a la formacion y modificacion de precios mayoris-
tas, tarifas técnico-productivas y tasas de margen
comerual cuando puntualmente se requiera.

ARTICULO 6.- Excepcionalmente, cuando por de-
cisiones del pais el precio mayorista no permita recu-
perar la totalidad de los costos y gastos, se puede asu-
mir la cuantia que no se cubra con el precio o tarifa,
mediante financiamientos con cargo al Presupuesto del
Estado u otras transferencias del mismo, aprobados
por el Ministerio de Finanzas y Precios.

ARTICULO 7.- Para facilitar la comprension de los
términos comUnmente utilizados en la actividad de
Precios, se expone un glosario, con su conceptualiza-
cion general, segun se describe en el Anexo No. 1, que
forma parte integrante de esta Resolucion.

CAPITULO Il
FORMACION DE PRECIOS
PARA PRODUCTOS IMPORTADOS

ARTICULO 8.- Los precios mayoristas de los pro-
ductos importados, excepto los que se aprueban cen-
tralizadamente, se forman y aprueban por las entidades
importadoras por el método de gastos, para lo cual, a
los precios de adquisicion se adiciona su margen co-
mercial, el que debe incluir los gastos necesarios hasta
gue el producto se cargue sobre el medio de transporte
interno, tapado y amarrado a la salida del puerto, aero-
puerto nacional o zona franca correspondiente. El pre-
cio interno del producto importado considera:

a) EIl precio externo real del producto segun condi-
cion de compra acordada, en correspondencia con
los INCOTERMS establecidos, expresados en pe-
sos cubanos (CUP), de acuerdo a la tasa oficial de
cambio establecida por el Banco Central de Cuba,
en el momento de declararse la mercancia en la
Aduana (reporte de contratacion). Se considera
como precio externo real el registrado en la factura
del proveedor extranjero u otro documento con-
tractual que refleje el precio de adquisicion.

b) Los gastos de la transportacion aérea o maritima y
las primas de seguro, cuando no estén incluidos en
el precio externo, o acordados otros términos.

c) Los gastos de almacenamiento de aquellos produc-
tos importados, para lo cual se toma en cuenta el
método de valoracion de inventarios establecido.

d) Otros conceptos de gastos asociados a la actividad
de importacion.

ARTICULO 9.- Los precios mayoristas de los pro-
ductos importados se forman mediante la sumatoria
del precio en condicion CIF (incluye los costos de
adquisicion, los gastos de transportacion hasta situarlo
en el pais y el seguro), el importe del margen comer-
cial, el arancel y otros tributos que correspondan.

El Ministerio de Finanzas y Precios puede autorizar,
de manera excepcional, el cobro de otros conceptos de
gastos asociados a la actividad comercial.

El precio mayorista del producto importado (Pmi)
se expresa de la siguiente forma:

Pmi=Pcif+ MC+A+0O+T

Donde:

Pcif = Precio CIF (incluye costo de adquisicion, se-

guro y flete).

MC = Importe del margen comercial del importador

A = Arancel y/o Servicios Aduanales.

O = Otros gastos (los que incluyen los gastos por-
tuarios/aeroportuarios por concepto de mani-
pulaciéon (agrupe, desagrupe), confeccion y
correccion de documentos, emision de BL
(comprobante de embarque) en destino, los
movimientos de los contenedores, la asistencia
técnica, en caso que se requiera, la seguridad
de contenedores, fumigacion, las supervisiones
que realizan las entidades autorizadas en des-
tino (apertura, resellaje de contenedores y su-
pervision de calidad) el pesaje obligatorio y
los servicios fitosanitarios).

T = Impuestos y contribuciones que correspondan.

Las empresas importadoras estan obligadas a con-
feccionar expedientes donde se registre la formacién
del precio mayorista de cada producto por ella impor-
tado, los que se conservaran a los fines de inspeccio-
nes o auditorias durante no menos de cinco afos.

CAPITULO I
FORMACION DE PRECIOS
PARA PRODUCTOS NACIONALES
SECCION PRIMERA
Sobre los precios mayoristas que constituyen
fondos exportables

ARTICULO 10.- Los precios mayoristas de las pro-
ducciones y servicios nacionales exportables se forman
a partir del mercado, segln calidades equivalentes.

Los referentes del mercado exterior son los simila-
res, para lo que se tienen en cuenta sus calidades, ca-
racteristicas, propiedades y funciones.

Los precios mayoristas de los fondos exportables se
determinan por las empresas productoras o de servi-
cios, a partir de los reales de exportacion, por acuerdo
con las entidades comercializadoras (exportadoras), las
que reciben el margen comercial que les corresponda,
y se resarcen de los gastos por los servicios aduanales
y la transportacion desde el almacén del productor
hasta su entrega al comercializador.

Los precios mayoristas de los productos que a su
vez son fondos exportables y sustitutos de importacion
se forman por sus similares y toman como referencia
los de exportacion o los de similares importados u
otros de venta en plaza.

SECCION SEGUNDA
Sobre los precios de empresas productoras
gue no constituyen fondos exportables

ARTICULO 11.- Los productos y servicios que no
se exportan y que tienen presencia de similares o susti-
tutos en el mercado interno, ya sean importados o de
produccion nacional, como norma, forman sus precios
mayoristas por correlacion con sus similares o sustitu-
tos del mercado interno, siempre que con la aplicacion
de este precio se cubran todos los costos y gastos, de
lo contrario, se forman por métodos de gastos.

ARTICULO 12.- EI método de formacion de pre-
cios por correlacion para productos o servicios nacio-
nales que no se exporten consiste en identificar el pre-
cio que reconoce el mercado para productos similares
0 sustitutos, sean importados o de produccion nacio-
nal, y para ello se toman en cuenta condiciones de
calidad, formato y vida dtil, entre otros atributos.
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Se debe procurar que el precio que se establezca re-
sulte competitivo respecto a sus similares o sustitutos
y que se contribuya por esta via a la sustitucion de
Importaciones, al establecer precios que resulten mas
competitivos gque sus similares o sustitutos importados.

SECCION TERCERA

Sobre la formacion de precios por correlacion

ARTICULO 13.- Para determinar las bases o paréa-
metros en gue se sustenta la formacion de precios por
correlacion de las producciones o servicios, se toma en
cuenta la calidad equivalente de sus similares de refe-
rencia del mercado Interno o externo, segun proceda.

Para ello, es de obligatorio cumplimiento elaborar
un procedimiento interno, aprobado por la maxima
autoridad facultada para la aprobacién de los precios
mayoristas. Dichos procedimientos se pueden modifi-
car cuando se requiera y se conservan mientras man-
tengan su vigencia, a los efectos de verificaciones y
acciones de control.

En estos procedimientos se tienen en cuenta los si-
guientes aspectos, segln proceda en cada caso:

a) Descripcion precisa de los productos y servicios de
exportacion y sustitutos de importacion, lo que estos
comprenden, asi como modalidades y condiciones
de la prestacion del servicio, atributos, entre otros
aspectos que se consideren.

b) Bases en que se sustenta la correlacion de precios:
b.1) A partir de las referencias de precios de pro-

ductosgl servicios similares internos o exter-
nos se describen las técnicas o mecanismos de
correlacion a aplicar.

b.2) Precisiones de los elementos (iue constituyen
valor agregado que deben respaldarse en el pre-
cio que se determine y su modo de valuacion.

b.3) Otros aspectos a considerar sobre estudios de
precios del mercado de referencia, que pueden
ser internos o externos, segin proceda. Las
referencias pueden ser varias, en cuyos €asos
se sugiere la determinacion de bandas de pre-
cios y sustentar las comparaciones, de acuerdo
a las caracteristicas de los similares mas afines
por atributos, prestaciones u otros parametros
gue se definan.

c) Generalidades de la Ficha Técnica del producto o
servicio, en la que se describen los procesos tecno-
l6gicos y sirven de base para la determinacion de
los costos y gastos.

d) Especificidades para la elaboracion de los costos y
gastos del producto y servicio, para la cual se toman
como referencia los elementos de costos y gastos de
la Ficha de Precio o Tarifa.

e) Explicacion y leyenda de las hojas de trabajo com-
plementarias, en caso de que se requieran, con la
descripcion de los aspectos a considerar.

f) Especificidades en la determinacion de los precios de
producciones y servicios para exportar o sustitutos de
Importacion (tratamientos especificos a las exporta-
ciones de servicios u otros proyectos, entre otros).

g) Otros aspectos que se requieran.

h) Para correlacionar se pueden aplicar mecanismos,
tales como:

h.1) Férmulas o relaciones porcentuales con rela-
cion al o los parametros del producto tomado
como base.

h.2) Asignar puntos a cada uno de los pardmetros
que caracterizan al producto y sirvan de base
para establecer la comparacion con el que se le
forma el precio. En el caso del producto selec-
cionado como base, la suma de los puntos sera
igual a 100, y para el que se esta correlacionando
sera el resultado de la valoracion en coordina-
cién con el érea técnica, que podré ser inferior o
superior a la puntuacion del producto base.

h.3) Otras vias, que deben definirse y explicarse en
los procedimientos antes referidos.

ARTICULO 14.- Cuando se utiliza el método de
correlacién no se establece tope para los precios. Debe
mantenerse un permanente sistema de monitoreo sobre
la aceptacion de los precios por el mercado y de ser
necesario, se realizan reducciones o incrementos, a los
fines de garantizar la correlacion entre la produccion y
el consumo, para evitar desabastecimientos por exce-
sos de demanda o lenta rotacion de los inventarios por
excesos de oferta. EI método de correlacion, ademas
de garantizar la competitividad, debe mantener el equi-
librio entre la oferta y la demanda.

ARTICULO 15.- En las actividades de servicios,
dada su diversidad de modalidades, caracteristicas y
complejidades, las tarifas se forman por oferta y de-
manda y tienen en cuenta las referencias de similares,
el comportamiento de bandas de precios o tarifas, asi
como sus prestaciones en cada caso. Cuando ello no
sea posible, se forman por métodos de gastos.

Con las tarifas que se determinen se cubren los cos-
tos, gastos y compromisos fiscales.

ARTICULO 16.- Puntualmente se pueden aplicar
precios por correlacion, aun cuando no se cubran todos
los costos y gastos, en cuyo caso se asumen las afecta-
ciones por la entidad o por el Presupuesto del Estado,
cuando sea previamente autorizado por este Ministerio.

SECCION CUARTA
Sobre la formacién de precios
} por métodos de gastos

ARTICULO 17.- Los precios mayoristas de los bie-
nes y servicios que no se exportan ni tienen presencia
de similares o sustitutos en el mercado interno, se for-
man por métodos de gastos.

Los precios que se forman por métodos de gastos se
determinan a partir de los costos y gastos necesarios,
se adiciona una magnitud de utilidad y los impuestos
gue correspondan. Lo anterior puede resumirse en la
siguiente expresion:

Pep=C+G+U+T

Donde:

Pep = precio de la empresa productora

C = costo de produccién

G = gastos a reconocer en el precio

U = utilidad

T = impuestos y contribuciones que se definan

ARTICULO 18.- Para la determinacion de precios
mayoristas por estos métodos se confecciona una
Ficha, segun se describe en el Anexo No. 2, que forma
parte integrante de esta Resolucion.

Estas fichas se actualizan periédicamente, cada vez que
cambien los elementos que la componen, lo cual necesa-
riamente no implica la modificacion de los precios.

ARTICULO 19.- Los costos unitarios constituyen
un elemento esencial en el proceso de determinacion
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del precio y su adecuada fundamentacion resulta una
premisa indispensable, por lo que es imprescindible
disponer de un adecuado sistema de registro y calculo
de los costos unitarios, acorde con lo establecido en las
Normas Cubanas de Contabilidad.

ARTICULO 20.- La formacidn de precios mayoris-
tas para los servicios de la Construccion se sustituye
gradualmente; y pasan a acordarse entre las partes,
segun los principios que se establecen en la presente
Metodologia. Para ello, se toman como referencia las
bases normativas de costos directos (materiales, mano
de obra y equipos) que actualiza periddicamente el
Ministerio de la Construccion, asi como las referencias
de precios externos, segin proceda.

ARTICULO 21.- Los precios mayoristas que se
consignan en los documentos primarios para las rela-
ciones entre las partes se desglosan por los elementos
que los justifican.

ARTICULO 22.- Los pagos por concepto de esti-
mulacion que dependan del resultado de la gestion de
las entidades, no forman parte de los costos y gastos a
reconocer en el precio y se asumen con las utilidades.

SECCION QUINTA
Sobre la determinacion de los coeficientes
para los gastos indirectos a reconocer
en la formacion de precios mayoristas
3 por métodos de gastos

ARTICULO 23.- Los Gastos Indirectos a tomar en
cuenta para la formacion de precios mayoristas por
métodos de gastos son aquellos que no resulta posible
identificar o cuantificar con una produccion o servicio
dado y se relacionan con estos en forma indirecta. Se
clasifican en:

a) Gastos Asociados a la Produccién

b) Gastos Generales y de Administracion

c) Gastos de Distribucion y Venta

d) Se incluyen también los gastos por financiamiento a
las organizaciones superiores de direccion, en los
casos_que corresponda.

ARTICULO 24.- Para el célculo de los importes
correspondientes a los gastos indirectos a reconocer en
la ficha para formar precios mayoristas por métodos de
gastos, el Ministerio de Finanzas y Precios determina
los Coeficientes Maximos de Gastos Indirectos para
las diferentes secciones y divisiones de la economia.

Cuando puntualmente se requieran revisar estos
coeficientes, los drganos, organismos de la Adminis-
tracion Central del Estado, las organizaciones superio-
res de Direccion Empresarial, los consejos de la
Administracién de las asambleas provinciales del
Poder Popular o del municipio especial Isla de la Juven-
tud, asi como las administraciones de las asambleas
provinciales del Poder Popular de Artemisa y Maya-
beque y las entidades que correspondan, lo solicitan a
este Ministerio, para su evaluacion y decision.

ARTICULO 25.- El Coeficiente Maximo de Gastos
Indirectos se distribuye o prorratea para el calculo de
los diferentes conceptos de gastos indirectos por cada
entidad, segun se requiera, y puede ser diferente para
las estructuras organizativas que la integran, siempre
gue el importe maximo de gastos indirectos de la enti-
dad no exceda lo establecido o aprobado, para la for-
macion de precios por métodos de gastos, excepto en

los casos en que puntualmente se decida, por este

Ministerio, aplicar otro tratamiento.

ARTICULO 26.- Los Gastos Indirectos, que como
méaximo se pueden incluir en la Ficha de Formacion de
Precios, presentan las siguientes caracteristicas:

a) Se calculan a partir del Coeficiente Maximo de Gas-
tos Indirectos para la formacion de precios aprobados
por este Ministerio, posibilitando formar precios
mayoristas a partir de coeficientes inferiores.

b) Para determinar los coeficientes de gastos indirectos
que se aplican por las entidades, siempre enmarcados
en los limites méximos establecidos por este Ministe-
rio, se procede segun se indica en el Anexo No. 3,
gue forma parte integrante de la presente Resolucion.

SECCION SEXTA
Sobre la tasa de utilidad méxima
para la formacion de precios mayoristas
} por métodos de gastos

ARTICULO 27.- Para determinar el monto de Utili-
dad a considerar en el precio mayorista se utiliza una
tasa de utilidad, aplicable por lo general al costo total de
produccion, el gue comprende el consumo material, los
salarios de los trabajadores directos a la produccion,
otros conceptos de costos y gastos directos, asi como los
gastos asoclados a la produccidn o los servicios.

En la base sobre la que se aplica la tasa 0 normativa
de utilidad no se incluyen los gastos Generales y de
Administracion, los de Distribucién y Venta, los
Financieros, los pagos por concepto de Seguridad
social a corto plazo, Contribucién a la Seguridad
Social, el Impuesto por la Utilizacion de la Fuerza de
Trabajo y otros tributos.

ARTICULO 28.- En los casos de aquellas produc-
ciones con insumos de alto valor y frecuentes modifica-
ciones de precios, este Ministerio puede determinar se
aplique la tasa de utilidad como un porcentaje de los
gastos directos y los gastos asociados a la produccion, sin
incluir los insumos, para no estimular indebidamente
producciones elaboradas con materiales mas costosos.

ARTICULO 29.- La tasa de utilidad maxima para
formar precios mayoristas por estos métodos se deter-
mina especificamente por el Ministerio de Finanzas y
Precios, para cada Seccién o Division de la economia,
la cual se revisa anualmente.

ARTICULO 30.- En los casos que se considere
insuficiente la utilidad resultante al aplicar lo que en
la presente se establece, se presenta una propuesta a
este Ministerio, que fundamente lo siguiente:

a) Nuevo margen de utilidad propuesto.

b) Volimenes y costos de la produccion mercantil del
afio anterior, el actual y lo proyectado. Del costo de
produccion, informar los salarios.

c) Total de activos fijos y circulantes de la empresa
para la que se solicita la modificacion de la tasa
maxima de utilidad.

d) Rendimiento de los activos con la utilidad estable-
ciday con la propuesta.

e) Inversiones en ejecucion, previstas y aseguramiento
de estas.

f) Porcentaje de interés bancario y monto a pagar en el
periodo por este concepto.

g) Otras consideraciones.
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SECCION SEPTIMA
Sobre las tarifas de los servicios
técnico-productivos

ARTICULO 31.- Las regulaciones para las tarifas
de los servicios relacionadas en la presente son de
aplicacion general para las técnico-productivas, las de
otras formas de gestion no estatal y para las de la pobla-
cién. Los servicios técnico-productivos son aquellos
gue se prestan exclusivamente entre entidades estata-
les. Cuando se determine expresamente por este
Ministerio, las tarifas a la poblacion pueden también
ser aplicadas a dichas entidades.

ARTICULO 32.- En las tarifas de los servicios de
reparacion y mantenimiento, la normativa de utilidad
se aplica sobre el Costo Total, compuesto por los Gas-
tos Asociados a la Produccion y los Servicios méas los
Gastos Directos, sin que en ellos se incluyan los costos
de las partes, piezas y accesorios gque se sustituyan, los
gue se cobraran de forma independiente. De igual modo,
se excluyen de la base para determinar la utilidad, los
elementos de gasto que se definen en el articulo 27 de
la presente. La formacion de las tarifas puede resumirse
con la siguiente expresion:

T=C+G+U+I

Donde:

T = tarifa técnico-productiva o para la poblacion

C = costo total (no incluye las partes, piezas o com-

ponentes que se utilicen)

G = gastos a reconocer en la tarifa

U = utilidad

| = impuestos y tributos que correspondan

ARTICULO 33.- Las tarifas se expresan en la uni-
dad de medida en que se comercializa el servicio (Por
ejemplo: unidad de operacién, de tiempo o de pedido).
También se debe precisar el periodo que se otorga
como garantia, asi como todo lo que se incluye en la
prestacion del servicio.

Las tarifas o listados de tarifas incluyen indicacio-
nes generales, donde se precise en detalle en qué con-
siste el servicio, caracteristicas y complejidad de las
operaciones que incluye, la diferenciacién de posibles
modalidades del servicio y otras particularidades signi-
ficativas del mismo.

ARTICULO 34.- Todo lo expuesto es valido para el
servicio de alquiler (de locales, equipos y otros), que
incluyen en su formacion, los gastos asociados a la
modalidad del servicio que se acuerde en cada caso.

CAPITULO IV
MODIFICACION
DE PRECIOS MAYORISTAS
SECCION PRIMERA
Sobre la modificacion de precios formados
por métodos de gastos

ARTICULO 35.- A los precios mayoristas que se
determinen por métodos de gastos, deben trasladarse
los efectos de las variaciones de precios del mercado
externo de las materias primas e insumos contenidos
en los productos y servicios.

ARTICULO 36.- Ante incrementos de los precios
en el mercado externo de las materias primas e insu-
mos de los productos y servicios u otros factores que
provoguen incrementos de los costos y gastos, las

entidades productoras o de servicios no estan obliga-

das a modificar los precios de dichas producciones,

siempre que cubran los costos y gastos necesarios y

generen un minimo de utilidad.

Ante disminuciones de los costos totales de las pro-
ducciones y servicios, los precios se pueden mantener
hasta el limite en que la utilidad contenida en los mis-
mos no exceda de 1,5 veces a la aprobada con caracter
de méaxima, siempre que los niveles de venta en fisico
no se afecten. Para estimular las ventas, se pueden
disminuir los precios.

ARTICULO 37.- Los precios mayoristas formados
por métodos de gastos no se pueden incrementar para
cubrir pérdidas de eficiencia o una deficiente gestion
del productor. En consecuencia, no proceden las modi-
ficaciones de estos precios por:

a) Bajo aprovechamiento de la capacidad instalada. Se
considera bajo nivel de aprovechamiento cuando este
sea inferior al setenta y cinco por ciento (75 %).

b) Factores que alteren el funcionamiento normal de la
empresa productora. Por ejemplo, incumplimientos
de los indicadores de eficiencia previstos para nue-
vas inversiones.

ARTICULO 38.- Los precios que se determinen se
pueden modificar cuando las condiciones lo aconsejen,
de manera que mantengan una adecuada correlacion
entre la oferta y la demanda.

ARTICULO 39.- Las modificaciones estructurales
por la fusion de entidades o de caracter interno, entre
sus unidades basicas, asi como la aplicacion de nuevos
sistemas de pago, deben expresarse en la disminucién
de los costos unitarios de los productos o servicios,
mediante la reduccién progresiva de los gastos indirec-
tos unitarios, por lo que no deben producirse incre-
mentos de precios por estos conceptos.

ARTICULO 40.- La modificacion de los precios
mayoristas que no estén centralizados en el Comité
Ejecutivo del Consejo de Ministros o en el Ministerio
de Finanzas y Precios, se aprueban por el nivel autori-
zado para ello, y es requisito indispensable que previo
a la aprobacion de la referida modificacién, se cumpla
con las siguientes condiciones:

a) Que el precio o tarifa no requiera transferencias o
financiamientos del Presupuesto del Estado o incre-
mente la tasa por ingreso bruto para su otorgamiento.

b) No se afecte el cumplimiento de los compromisos
de ingresos al Presupuesto del Estado.

CAPITULO V
SOBRE LOS MARGENES COMERCIALES
SECCION PRIMERA
Sobre las generalidades
de los margenes comerciales

ARTICULO 41.- Los margenes comerciales de las
empresas circuladoras se determinan mediante tasas
méaximas, que se forman sobre la base de unidades fisi-
cas a circular, para evitar que las variaciones de precios
del mercado aumenten sus utilidades y encarezcan ain
mas los costos de la economia interna, excepto en los
casos que sea aconsejable expresar de forma porcen-
tual, sobre el valor de adquisicion de las mercancias.

ARTICULO 42.- Las tasas de margen comercial, que
se aplican en las relaciones monetario-mercantiles entre
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las entidades estatales cubanas, (incluye también a las

unidades presupuestadas y a las sociedades de capital

totalmente cubano) que realizan la funcién comerciali-
zadora o de circulacion de mercancias en los diferentes
niveles, poseen las siguientes caracteristicas, en general:

a) Estas tasas tienen caracter de méaximas, por lo que no
constituye una violacion aplicar valores inferiores a
los oficialmente establecidos por este Ministerio.

b) Las tasas de margen comercial se determinan por
este Ministerio por grupos o familias de productos
de caracteristicas similares, lo cual parte del princi-
pio de que para su comercializacion, en un mismo
nivel de circulacion, se requiere incurrir en gastos
similares, por lo que la tasa méaxima debe ser igual
para todas aquellas entidades que circulen el mismo
grupo de productos. Excepcionalmente se pueden
autorizar tasas por empresas.

Cuando se apruebe para una entidad la tasa maxima
especifica a utilizar en un nivel de circulacion, todos
sus establecimientos o dependencias aplican hasta el
limite aprobado, y no se consideran sus funciones
como entidades circuladoras independientes.

c) Estas tasas se estructuran de acuerdo con los dife-
rentes niveles de circulacion, y se entiende como
tales el nacional, territorial, provincial y minorista,
asi como para la importacion, exportacion o combi-
naciones de estas.

d) Para formar estas tasas se seleccionan aquellas
empresas mas representativas en cada nivel de cir-
culacidn, en cuanto a eficiencia, tecnologia y volu-
men de circulacién, para determinar el Gasto Medio
gue sirva de base para el calculo de las tasas.

e) Las tasas de margen comercial tienen un caracter
funcional. El derecho a aplicarlas es de la entidad que
realice la funcién comercializadora que corresponde
en cada nivel de circulacion. De comercializarse
entre dos 0 mas empresas circuladoras un producto
en un mismo nivel de circulacion, la tasa aprobada
para ello serd compartida entre las entidades partici-
pantes, de acuerdo con la proporcion de gastos que a
cada una le corresponda, lo que debe quedar estable-
cido en los contratos suscritos al efecto.

ARTICULO 43.- Se mantiene centralizada en el
Ministerio de Finanzas y Precios la facultad de aprobar
y modificar las tasas de margen comercial, asi como
aprobar la metodologia para la formacion y aplicacién
de las mismas, incluidos aquellos tratamientos especi-
ficos que se puedan requerir para determinados grupos
de productos o alguno de ellos en particular.

ARTICULO 44.- Las tasas de margen comercial, en
dependencia del nivel donde desarrollan su actividad
las empresas circuladoras, se clasifican en:

a) Tasa m&xima de margen del importador o exporta-
dor: Es la tasa a aplicar por las entidades con acti-
vidad de comercio exterior, que incluye los gastos
necesarios de exportacion o de importacion y una
determinada utilidad.

b) Tasa maxima de margen nacional: Cubre los gastos
necesarios y la utilidad correspondiente que, como
méaximo, se reconocen por la circulacion de las
mercancias después de recibidas las mismas desde
el almacén o punto de envio del productor nacional,
0 desde el muelle o punto de entrega del importa-

dor, hasta la entrega de las mismas en el punto de
recepcion de la empresa mayorista territorial o pro-
vincial, segun sea el caso.

También estan incorporados a esta tasa los gastos de
transporte interno, entre dependencias de la empresa
nacional, cuando esto sea indispensable para la eje-
cucion de la circulacion de los productos.

Se incluyen ademas, los gastos por las operaciones
de cargue, tape y amarre de las mercancias sobre los
medios de transporte, cuando se extraen de sus alma-
cenes con destino a las empresas mayoristas territo-
riales o provinciales, asi como los asociados con la
transportacion de la misma hasta su entrega en el
punto designado por el comprador o receptor. Los
gastos correspondientes a las actividades de destape
y descarga, de las mercancias procedentes de la
Importacion o de productores nacionales, se asumen
por estas entidades mayoristas nacionales.

c) Tasa méaxima de margen territorial: Cubre los gastos

necesarios y la utilidad correspondiente gue, como
maximo, se reconocen por la circulacion de las
mercancias, después de recibirse las mismas en el
almacén de la empresa mayorista territorial, hasta
situarlas en el almacén o punto de recepcion de la
empresa mayorista provincial.
Comprende los gastos de transportacion de las mer-
canclas, desde sus almacenes, hasta el punto de
recepcion de la mayorista provincial. Incluye los
gastos por el cargue, tape y amarre de dichas mer-
cancias y los de destape y descarga correspondientes
a la recibida de la empresa mayorista nacional.

d) Tasa méaxima de margen provincial: Cubre los gas-

tos necesarios y la utilidad correspondiente que
como maximo se reconocen en la circulacion de las
mercancias, después de recibir las mismas en el
almacén del mayorista provincial, hasta poner los
productos encima del medio de transporte que los
traslada al consumidor.
Incluye los gastos por la descarga de las mercancias
recibidas de la mayorista territorial o nacional y los
asociados a la carga en los medios de transporte de
aquella mercancia con destino a las empresas con-
sumidoras. Esta tasa no considera gastos de trans-
porte para la recepcion y entrega de los productos.

e) Tasa maxima de margen total: Cubre los gastos
necesarios y la utilidad correspondiente que, como
maximo, se reconocen en la circulacién de las mer-
cancias, en toda la red de comercializacion mayorista;
desde el almacén del productor nacional, muelle o
punto de entrega del importador, hasta ser situadas
encima del medio de transporte que las traslade al
consumidor final, operacién esta que se realiza en el
punto de entrega de la provincia donde radica el com-
prador. La tasa total es igual a la suma de las tasas
para los niveles nacional, territorial y provincial.

f) Tasa maxima de vinculacion directa: Es la destinada
a resarcir a las empresas circuladoras de los gastos,
fundamentalmente administrativos, en que incurren
al realizar la vinculacion directa entre los producto-
res o importadores, con los consumidores por ellas
representados.

g) Tasa mé&xima de margen minorista: Cubre los gastos
necesarios y la utilidad correspondiente que, como
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maximo, se reconocen en la comercializacion mino-

rista; una vez recibidos los productos en el almacén

del comercializador minorista, hasta su venta a la
poblacion.

ARTICULDO 45.- Generalmente las tasas de margen
comercial cubren los gastos de transportacion, excepto
en la circulacién provincial, donde no estd concebido
en sus funciones realizar ningun traslado de mercan-
cia, hacia o desde sus almacenes o cuando puntual-
mente se considere mas factible facturar este servicio
de forma independiente.

Cuando una entidad circuladora traslada los produc-
tos 0 mercancias con sus propios medios de transporte u
otros contratados por ella, sin corresponderle esta fun-
cion, tiene entonces derecho a facturar al suministrador
o cliente, segun corresponda, el flete resultante de apli-
car la tarifa de transporte que corresponde, por la dis-
tancia entre los puntos de entrega y de recepcion de la
mercancia. De ocurrir gastos de estadia, en la transpor-
tacion de las mercancias circuladas, estos se asumen por
la entidad responsable de que esta se produzca.

ARTICULO 46.- Cuando al productor no le corres-
ponda cobrar el margen comercial por no ser circula-
dor de la mercancia y asuma la transportacion de esta,
cobra como méaximo, si la circulacién la realiza con
medios propios, el precio de empresa mas la tarifa de
transporte vigente y si contrata a terceros para ello,
factura al comprador el valor cobrado por la empresa
transportista contratada para realizar dicha circulacion.

ARTICULO 47.- La utilidad contenida en el margen
comercial no debe exceder del ocho por ciento (8.0 %)
sobre los gastos en operacion comercial, excepto en los
casos que se definan por este Ministerio.

Las entidades quedan obligadas a revisar trimestral-
mente el resultado obtenido con la aplicacién de las
tasas de margen comercial aprobadas para esa actividad,
y en los casos en que las utilidades en operacién comer-
cial excedan del doce por ciento (12.0 %) de los gastos
en operacion comercial, se procede a la disminucion de
estas tasas, segun corresponda, excepto en las exporta-
ciones y en los casos que se decidan por este Ministerio.

ARTICULO 48.- La facturacion de todas las enti-
dades comercializadoras se efectlia a precios de adqui-
sicion mas el margen comercial y otros conceptos que
correspondan, excepto en los casos que este Ministerio
defina se realice de otro modo. Los precios mayoristas
de los bienes de consumo y servicios destinados al
mercado minorista se forman como sigue:

a) El productor nacional entrega al comercializador
mayorista a precio de empresa.

b) El comercializador mayorista entrega al comerciali-
zador minorista al importe resultante de adicionar al
precio de empresa del productor, el margen comer-
cial que le corresponda y los tributos que proceda.

c) La formacion del precio de venta de las entidades
circuladoras se expresa de la siguiente forma:

Pv=Pa+MC+T

Donde:

Pv = Precio de venta de la entidad circuladora o

comercializadora mayorista

Pa = Precio de adquisicion de la mercancia

MC = Importe de margen comercial que corresponda
segun el nivel donde se circula la mercancia (se
obtiene de aplicar la tasa aprobada a Pa)

T = Impuestos y contribuciones que se definan (su
monto se obtiene aplicando las tasas aprobadas
aPv). )

SECCION SEGUNDA
Sobre la formacion de las tasas
de margen comercial

ARTICULO 49.- La base para la formacion de las
tasas de margen comercial son los gastos de circula-
cion o de operacion, por lo que su fundamentacion es
indispensable, asi como la depuracion de los factores
coyunturales e ineficiencias que no deben ser conside-
radas en el margen comercial. Para ello, se requiere
una contabilidad que refleje con veracidad los mismos,
asi como un adecuado sistema de registro.

ARTICULO 50.- Para determinar la masa de utilidad
a reconocer en la tasa de margen comercial, se aplica la
normativa aprobada a los gastos de operacion comer-
cial, sin considerar en ellos los gastos por concepto de
Contribucion a la Seguridad Social, las Prestaciones de
Seguridad Social a corto plazo, el Impuesto por la Utili-
zacion de la Fuerza de Trabajo, los Gastos Financieros
y los gastos por otros conceptos tributarios que corres-
pondan, excepto en los casos en que puntualmente este
Ministerio decida modificar esa base de célculo.

Otros conceptos de gastos financieros que no estan
contenidos en las tasas de margen comercial que se
determinen, pueden facturarse de manera independiente,
siempre que asi se convenga entre las partes, previa
consulta al Ministerio de Finanzas y Precios.

ARTICULO 51.- La determinacion de las tasas de
margen comercial se efectla preferentemente sobre
las unidades fisicas de los productos circulados. Este
Ministerio define, a partir de los criterios fundamenta-
dos de los 6rganos, organismos de la Administracion
Central del Estado, organizaciones superiores de
Direccion Empresarial y los consejos de la Adminis-
tracion de las asambleas provinciales del Poder Popu-
lar y del municipio especial Isla de la Juventud, asi
como de las administraciones de las asambleas provin-
ciales del Poder Popular de Artemisa y Mayabeque, en
qué casos el calculo de las tasas de margen comercial
se realiza sobre el valor de la circulacion mercantil.

ARTICULO 52.- Dado que las tasas de margen
comercial estan destinadas a cubrir los gastos planifica-
dos 0 normados en que se debe incurrir para circular las
mercancias, al elaborarse las propuestas es imprescindi-
ble la depuracién previa de los gastos por la utilizacion
ineficiente de los recursos a disposicion de las empresas.

ARTICULO 53.- Cuando se soliciten incrementos
en las tasas de margen comercial aprobadas por este
Ministerio, es imprescindible fundamentar las causas
que los originan y los motivos por los cuales el aumento
de sus gastos no puede ser compensado con reduccio-
nes en otros.

La solicitud de incremento de las tasas debe acom-
pafarse por un aval del jefe del 6rgano, organismo de la
Administracion Central del Estado, organizacion supe-
rior de Direccion Empresarial y de los consejos de la
Administracion de las asambleas provinciales del Poder
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Popular y del municipio especial Isla de la Juventud, asi
como de las administraciones de las asambleas provin-
ciales del Poder Popular de Artemisa y Mayabeque al
gue se subordina la entidad solicitante, donde se validen
las causas que dan origen a la solicitud y confirmen que
se han adoptado todas las medidas para intentar la com-
pensacion del incremento en los gastos.

ARTICULO 54.- Al presentarse las propuestas para
la modificacion de tasas se toman como base los nive-
les de eficiencia a partir de los cuales se autoriza la
constitucion de la entidad, su redimensionamiento o su
incorporacién al Perfeccionamiento Empresarial, para
mantener, al menos, el mismo nivel de eficiencia
alcanzado en etapas anteriores, ademas se informan,
los planes previstos para periodos a corto plazo.

ARTICULDO 55.- Las solicitudes de incrementar las
tasas maximas de margen comercial se presentan a
este Ministerio, basadas en la informacién contenida
en el modelo M-TMC, que se muestra en el Anexo
No. 4, que forma parte integrante de esta Resolucion.
Se presentan tantos modelos M-TMC como grupos de
productos se comercialicen en los diferentes niveles de
circulacion.

ARTICULO 56.- Las tasas de margen comercial
estan integradas por los siguientes gastos de operacion
0 de circulacion, cuyas partidas pueden desglosarse
segun se estime conveniente para facilitar el analisis:
a) Materiales
b) Combustibles
c) Energia
d) Gastos de Fuerza de Trabajo, dentro de los que solo

se incluyen:

1) Salarios (el equivalente a los 11 meses de trabajo

en el afio)

2) Vacaciones (el que corresponde anualmente al

mes de descanso retribuido)

3) Estimulacion (si procede)

e) Depreciacion y Amortizacion
f) Gastos de Transporte (los cuales pueden estar conte-
nidos o no en las tasas, segln se establezca por este

Ministerio)

g) Otros Gastos (servicios comprados, viaticos y otros
gastos monetarios).

ARTICULO 57.- Cuando puntualmente se requiera,
este Ministerio puede evaluar la inclusion en la tasa de
margen del importador o exportador, otros conceptos
gue deban asumirse con la operacion comercial.

ARTICULO 58.- Las empresas de comercio exte-
rior asumen los gastos una vez que sean recibidas las
mercancias del suministrador extranjero, o sea, desde
su declaracion en la Aduana hasta la entrega a los con-
sumidores nacionales y viceversa, cuando se trate de
una exportacion.

ARTICULO 59.- Para las empresas que realizan al
mismo tiempo actividades de importacion y exporta-
cion, se evalla la conveniencia de aprobar una tasa de
margen comercial Unica, la cual toma como base el
valor total de ambas actividades, y se aplica en cada
operacion de importacion o exportacion.

ARTICULDO 60.- Para las empresas que importen y
circulan internamente dichas importaciones, se deter-
minan tasas independientes para cada actividad cuando
sea aconsejable.

ARTICULO 61.- Cuando excepcionalmente se modi-
figue una tasa de margen comercial, esta se comienza a
aplicar segin lo convenido en los contratos suscritos
entre las partes, para evitar afectaciones en el Plan de la
Economja y Presupuesto del Estado del afio corriente.

ARTICULO 62.- La tasa de margen comercial
expresada como una magnitud fija por unidad fisica,
se determina mediante la siguiente expresion:

GO+U+0O+ Me
--------- = $/UF

UF

TMC =

Donde:
TMC = Tasa de Margen Comercial
GO = Gastos de operacion comercial o de circulacion

U = Utilidad, que se determina aplicando la nor-

mativa establecida a GO.

O = Incluye los Gastos Financieros (intereses y
comisiones bancarias), Gastos de la Seguri-
dad Social (Contribucién y Prestaciones a
Corto Plazo), el Impuesto sobre la Fuerza de
Trabajo y otros que centralmente se definan.
Mermas y deterioros dentro de los limites
concebidos en la planificacion

UF = Unidades fisicas a circular.

ARTICULO 63.- Si la tasa se expresa en forma
porcentual, el célculo se realiza sobre el costo de la
mercancia circulada y se toman, al igual que en la
expresion anterior, los mismos elementos en el nume-
rador, dividido todo ello entre el costo de la mercan-
cia circulada, en el denominador, y se expresa como
un porcentaje, que se resume de la siguiente forma:

GO+U+0+Me

Me =

T™MC = x 100 =%

cVv
Donde:
CV = costo de la mercancia circulada o de las ventas
ARTICULO 64.- La normativa de utilidad que se
aplica sobre los gastos de operacion comercial en la

esfera de la circulacidn se fija por grupo de productos y

nivel de circulacién, con caracter de méaxima, segun se

determine por este Ministerio, por lo que se pueden
aplicar tasas inferiores, siempre y cuando se cumpla con

las obligaciones fiscales. En los gastos de operacién o

circulacién no se pueden incluir los siguientes gastos:

a) Las multas, recargos y compensaciones por incum-
plimiento de obligaciones contractuales que deba
asumir la empresa.

b) Gastos de publicidad y propaganda.

c) Pérdidas ocasionadas por desastres naturales y los
gastos relacionados con la prevencion o liquidacién
de las consecuencias de los mismos.

d) Gastos por paralizacion de establecimientos ocasio-
nados por decision estatal o causa de fuerza mayor
0 que sean reclamables a terceros.

e) Gastos de capacitacion.

f) Los faltantes de bienes materiales almacenados, asi
como las mermas y deterioros en exceso a las normas
establecidas, que toman figura de faltantes, ya sean
atribuibles a culpables determinados o que asuma la
empresa, asi como los sobrantes de dichos bienes.

g) Los gastos de afios anteriores, que no fueron regis-
trados en su oportunidad.
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h) Los gastos sufragados mediante fondos de estimulo
econoémico y otros fondos especiales formados a
partir de la utilidad, de otros ingresos, de asignacio-
nes para fines especiales y de otras fuentes.

i) Los gastos incurridos por la entidad al recibir traba-
jadores en forma permanente en actividades no
relacionadas directamente con la circulacion o la
direccion de la empresa, tales como construccién y
acondicionamiento de ciudades, poblados u ejecu-
cion de obras sociales.

j) Los gastos de embalaje y transportacion, cuando se
asumen por el comprador.

ARTICULO 65.- Solo en los casos en gue resulte
necesario y se encuentre debidamente fundamentado,
este Organismo aprueba tasas de margen comercial con
normativas de utilidad superiores. Para ello, se presen-
tan las propuestas a este Ministerio, fundamentando:

a) Nuevo margen de utilidad propuesto.

b) Volumen de circulacion y gastos de operacion del afio
anterior, actual y proyeccion para el periodo siguiente.

c) Rendimiento de los activos con la utilidad estable-
ciday con la propuesta.

d) Inversiones en ejecucion, previstas y aseguramiento
de estas.

e) Otras consideraciones que fundamenten la propuesta
incluyendo indicadores especificos de la actividad
comercial.

f) Informaciones sobre el resultado de la gestion
empresarial.

ARTICULO 66.- El redondeo de las tasas de margen
comercial se realiza, por lo general, con una cifra deci-
mal como maximo para las expresadas como un porcen-
taje, y para aquellas que se expresan como un valor fijo
por unidad fisica, es en pesos y centavos.

CAPITULO VI
SOBRE LA CONFECCION
DE EXPEDIENTES
Y LA PRESENTACION
DE LAS PROPUESTAS DE PRECIOS
Y TARIFAS
SECCION PRIMERA
_Sobre la confeccion de expedientes

ARTICULO 67.- Con independencia del método de
formacién de precios o tarifas que se utilice, u otros
conceptos relacionados con la actividad de precios que
se autoricen, es de obligatorio cumplimiento, por las
entidades estatales y las sociedades mercantiles de
capital totalmente cubano, confeccionar expedientes
que fundamenten la formacion de los precios mayoris-
tas de sus producciones o servicios, en los que se
incluyan las Fichas para Precio o Tarifa y sus modelos
complementarios, asi como los documentos que regis-
tran los acuerdos con sus clientes, los impactos esti-
mados y la disposicion juridica del nivel designado
que los refrenda y otorga fuerza legal, entre otros
aspectos, segun corresponda.

Los expedientes se conservan a los fines de inspec-
ciones o auditorias, como minimo durante cinco afos.
Si transcurrido ese tiempo el precio mayorista aun esta
vigente, entonces el expediente se conserva hasta tanto
mantenga dicha condicion.

SECCION SEGUNDA
Sobre la presentacion de las propuestas de precios,
tarifas y otros tipos de solicitudes asociadas
~ con laactividad de precios

ARTICULO 68.- La formacién de precios mayoris-
tas se debe efectuar con suficiente antelacion al inicio
de la comercializacion de los productos o servicios,
para lo cual se cumplen los requerimientos dispuestos
en los procedimientos internos de los niveles faculta-
dos para la aprobacion de precios, tarifas y tasas de
margen comercial.

ARTICULO 69.- Las propuestas de precios y tarifas
gue se presenten para su aprobacion a la autoridad
competente, se acompafian de los elementos informa-
tivos que forman parte del expediente habilitado para
cada una de las propuestas evaluadas, el cual se con-
servan a los efectos de cualquier revision. Esta infor-
macién contiene como minimo los elementos que se
relacionan en el Anexo No. 5, que forma parte inte-
grante de esta Resolucion.

SEGUNDO: Se derogan las resoluciones No. 21, de
fecha 11 de agosto de 1999, No. 117, de fecha 24 de
abril de 2000, No. 222, de fecha 24 de julio de 2000, la
Instruccion No. 16, de fecha 10 de mayo de 2000,
dictadas por el Ministro de Finanzas y Precios, asi
como la Resolucién No. 249, de fecha 27 de agosto de
2010, todas dictadas por la que resuelve.

TERCERO: La presente Resolucién entra en vigor al
momento en que se establezca la unificacion monetaria.

PUBLIQUESE en la Gaceta Oficial de la Republica
de Cuba.

ARCHIVESE el original en la Direccion Juridica de
este Ministerio.

Dada en La Habana, a los 22 dias del mes de enero
de 2014.

Lina Olinda Pedraza Rodriguez
Ministra de Finanzas y Precios
ANEXO No. 1
GLOSARIO DE TERMINOS FUNDAMENTALES

Gastos

En la actividad de Precios el concepto de gastos se
asocia por lo general con la expresion, en términos
monetarios, del monto total de los recursos materiales,
laborales y financieros que se utilizan durante un
periodo cualquiera, en la produccién o servicio mer-
cantil de la actividad empresarial.

Costo de Produccion

El costo de produccion expresa la magnitud de los
recursos materiales, laborales y monetarios necesarios
para alcanzar un cierto volumen de produccién con
una determinada calidad. Esta constituido por el con-
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junto de los gastos relacionados con la utilizaciéon de
los activos fijos tangibles, las materias primas y mate-
riales, el combustible, la energia y el salario de los
trabajadores directos en el proceso de produccion, asi
como otros gastos relacionados con el proceso de
fabricacidn, expresados todos en términos monetarios.

En él no se incluyen las cargas fiscales, los gastos
generales y de administracion, los de distribucion y
venta, ni los gastos financieros.

Partidas del Costo

La partida es un concepto econdémico asociado al
costo de produccién, empleado para agrupar los gastos,
identificar el lugar donde estos se originan y la forma
directa o indirecta en que inciden en el costo. Se utiliza
en la determinacion de los costos, tanto en la etapa del
plan como en el real, y puede crearse para ello la nomen-
clatura necesaria para identificarlas segin los requeri-
mientos del proceso productivo de cada empresa.

Costos Planificados

Son costos asociados a la necesidad de la planifica-
cion, que permiten prever la utilizacion racional de los
recursos materiales, laborales y financieros, a fin de
lograr los volumenes previstos de produccién con el
minimo de gastos. El costo planificado permite tam-
bién un nivel de coherencia con otras categorias del
plan técnico econémico.

En su determinacion, el costo planificado puede ser
estimado o estandar en dependencia de la precision de
su base de célculo, ya sean estimaciones o aplicacion
de normas y normativas cientificamente argumentadas.

Costos Estandar

Son costos cuidadosamente predeterminados que
constituyen costos "objetivo", es decir que deben
lograrse mediante operaciones eficientes. Los costos
estandar permiten efectuar célculos muy rigurosos de
la eficiencia empresarial, al apoyarse en normas y
normativas cientificamente argumentadas de materias
primas y materiales, fuerza de trabajo y gastos indirec-
tos que intervienen en el proceso productivo. En su
etapa inicial, cuando las condiciones organizativas no
permiten una gran rigurosidad en el célculo, se identi-
fican como "costos normados".

Costo Real

Esta constituido por el conjunto de gastos efectiva-
mente incurridos por la empresa o unidad organizativa
en determinado periodo de tiempo, asociados a la pro-
duccion. Comprende los gastos ocasionados para
garantizar la produccion de bienes materiales y servi-
cios prestados, expresados en forma monetaria, y que
incluye fundamentalmente el valor de los objetos de
trabajo insumidos, el trabajo vivo expresado como
salario y los gastos relacionados con la depreciacion
de los activos fijos tangibles.

Costos Fijos

Son los que permanecen inalterables independien-
temente de los aumentos o disminuciones de la pro-

duccion, dentro de ciertos limites. Ejemplo: salario del
personal administrativo y medidas de proteccion.

Costo Directo

Comprende los gastos que se identifican directa-
mente con una produccién o servicio. Ejemplo:
materias primas, salarios de los obreros directos a la
produccion, etc.

Costo Indirecto

Esta constituido por los gastos que no son identifi-
cables con una produccién o servicio dado, relacio-
nandose con estos en forma indirecta.

Coeficientes de gastos indirectos

Son los coeficientes o indices que se utilizan para
determinar los importes de los elementos de gastos
indirectos o asociados a las producciones y servicios
en las fichas para la formacion de precios Y tarifas. Se
obtienen como resultado de dividir el total de los gastos
planificados o presupuestados como gastos asociados a
la produccidn, gastos generales y de administracion y
gastos de distribucion y venta, previa depuracion de los
gastos por ineficiencias, excesos de capacidad instalada
e insuficiente utilizacion de los recursos entre el importe
del salario, para un afio de actividad, de los trabajadores
vinculados directamente a la produccion.

Precios

Cantidad monetaria pedida u ofrecida, a cambio de
una unidad especifica de una mercancia o de un servi-
cio. En materia de formacion de precios, se identifica
por los gastos de trabajo de la empresa que son recono-
cidos por la sociedad. De forma general incluyen los
precios del productor, del comercio mayorista, sus tari-
fas y sus tasas de margen comercial, asi como los pre-
cios y tarifas del comercio minorista o a la poblacion.

incluye también a las tarifas de los servicios. Lo anterior
es valido, tanto para los precios mayoristas (relaciones
entre entidades), como para los precios minoristas
(relaciones con la poblacion).

Formacion de Precios

Es el proceso de identificacion y agregacion de los
gastos socialmente necesarios, para poder producir un
bien o brindar un servicio, y a partir del resultado de
ese proceso, poder fijar el precio del producto o servi-
cio, segun corresponda, el cual debe contener una uti-
lidad socialmente reconocida.

Aprobacién de Precios

I
- |

Descentralizar la facultad de aprobar Precios

terio de las mercancias y servicios cuyos precios y
tarifas son aprobados por las empresas encargadas de
producirlas o brindarlos.
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Niveles de aprobacion
Son las instancias facultadas para la aprobacion
de los precios o tarifas, que pueden corresponder al

Comité Ejecutivo del Consejo de Ministros, a este

Ministerio o en quienes este delegue, a los organismos

de la Administracién Central del Estado, consejos de

Administracién de las asambleas provinciales del

Poder Popular y del municipio especial Isla de la

Juventud, asi como a las administraciones provinciales

del Poder Popular de Artemisa y Mayabeque, organi-

zaciones superiores de Direccion Empresarial y enti-
dades. En todos los casos la autoridad facultada para la
aprobacion es el Jefe maximo de los diferentes niveles
enunciados anteriormente.

Precios mayoristas

Son los que aplican las entidades productoras,
importadoras y comercializadoras mayoristas. Estos
pueden presentarse de las siguientes formas:

1. Precios

1.1. A la salida de las empresas productoras: Precio
gue se aplica por las entidades productoras a sus
producciones y servicios.

1.2. Precio de Industria: Es el que se utiliza cuando se
requiere estandarizar el precio de un insumo del
consumo final, de manera que la diferencia exis-
tente entre el precio a la salida de la empresa
productora y dicho precio de industria se aporte
al Presupuesto del Estado, o se subsidie por este
segln corresponda.

1.3. A la salida de las empresas importadoras: Es el
precio del producto importado hasta situarlo en
el primer almacén de las entidades circuladoras
mayoristas.

1.4. A la salida de las empresas comercializadoras
mayoristas en cualquiera de sus niveles de cir-
culacion: Es el precio del producto cuando sale
de los almacenes mayoristas, en cualquiera de
los niveles de circulacién (nacional, territorial,
provincial).

1.5. De acopio: En él se reconocen los costos y gas-
tos, incluyendo los correspondientes al acarreo,
en que incurren los productores agropecuarios
en sus diversas formas productivas, hasta situar
los productos en el lugar convenido con las
entidades comercializadoras, ya sean estas esta-
tales o no, conteniendo ademas dichos precios la
utilidad que les corresponde obtener por la acti-
vidad realizada.

2. Tarifas técnico-productivas: Las tarifas de los servi-
cios que se prestan entre entidades empresariales o
de estas a unidades presupuestadas u otras formas
organizativas de produccion y servicios.

Utilidades
Es el resultado positivo que pueden obtener las empre-

sas una vez deducidos de sus ingresos, los costos y

gastos en que dicha entidad incurri6 para la elabora-

cién de un producto o en la prestacion de un servicio.

Es un elemento componente del precio.

Margen Comercial

Es el ingreso que deben recibir las entidades que
realizan la funcion circuladora, para resarcirse de los
gastos operacionales o de circulacién en gque necesa-
riamente incurren durante dicho proceso, sin incluir
los costos de las mercancias comercializadas y obte-
ner, ademas, utilidades.

Tasa de margen comercial: Es la forma de expresion
relativa del margen comercial. La tasa puede expresarse
en dos formas:

Como una magnitud fija por unidad fisica (la mas
conveniente de las dos, por evitar los riesgos inheren-
tes a la fluctuacion de los precios de adquisicion de los
productos) y se expresa en pesos/tonelada, pesos/m? u
otros.

También puede calcularse sobre el costo de la circu-
lacién mercantil como un por ciento de esta, que en
dicho caso se aplican sobre los precios de empresa o
costo de adquisicion.

Vinculacion Directa

Este concepto define como tal a la actividad
mediante la cual las empresas intervienen en la circu-
lacion de mercancias sin participacién directa (fisica)
en la misma, sino mediante procedimientos adminis-
trativos, de planificacion y asignacién, desde el pro-
ductor o importador al consumidor. Esta tasa incluye
los gastos necesarios para realizar las funciones antes
mencionadas, de acuerdo con lo que este Ministerio
establezca en cada caso.

Arancel:

Tarifa oficial establecida para el cobro del impuesto
aduanero.

Costos por Subactividad:

Son los costos que se cubren con el precio que no
tienen respaldo productivo. Ejemplo de ello son los
costos por subutilizacion de las capacidades producti-
vas instaladas.

ANEXO No. 2 )
FICHA PARA LA FORMACION
DEL PRECIO MAYORISTA
POR METODOS DE GASTOS

En general, la Ficha para el Precio o Tarifa utilizada
por las entidades productoras o de servicios, cumple
con los siguientes requerimientos:

a) Su calculo y desagregacion se realiza en base a los
Lineamientos Generales para la Planificaciéon y
Determinacion del Costo de Produccion vigentes,
tomando en consideracion las especificidades que
se detallan més adelante.

b) Se elabora a partir de normas de consumo y de tra-
bajo econémicamente fundamentadas. Los costos
planificados que se reconocen para la formacion de
precios estan basados en los principales indicadores
técnico-econdmicos que garanticen un adecuado
nivel de eficiencia en el consumo energético, de
materias primas o materiales, niveles maximos de
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mermas permisibles, y de ellas las recuperables. En
ningun caso pueden sustentarse en los costos reales,
para evitar el encubrimiento de ineficiencias.

c) Se desagregan en anexo todas las partidas del con-
sumo material del producto o servicio en cuestion.
Se identifican claramente los importes del consumo
material que se corresponde con mermas o desper-
dicios normados.

d) Para determinar los importes de los insumos fun-

damentales y de los gastos directos de salario que

sirven de fuente para esta ficha, se utilizan los mode-

siempre deben acompariar a la ficha. Los tres mode-
los, con la explicacion para su llenado, forman parte
del presente Anexo.

e) La informacion de los importes unitarios estricta-
mente se refiere a la produccidn y servicios, que se
efectla seglin lo que se encuentra asentado en sus
registros. Es decir, no pueden incluirse gastos para
otras producciones o servicios, o las mismas con
otros destinos, aunque sean del mismo proceso

roductivo.
f)
si existen deben deducirse, en todos los casos,

de la Ficha para Precios o Tarifas, lo que significa
gue deben reducirse, proporcionalmente, los gastos
por depreciacion de los Activos Fijos Tangibles a
incluir en la mencionada ficha. Se puede aceptar,
como una adecuada utilizacion de las capacidades
instaladas un minimo de hasta el 75 % de aprove-
chamiento de la capacidad instalada. EI monto dejado
de considerar en la Ficha, por este concepto, se
asume por la entidad con su Resultado.

g) Se debe comparar la Ficha para el Precio o Tarifa
con las de otros productos analogos, producidos o
no por la propia empresa, como importante elemento
de referencia y evaluacion de la correcta determina-
cion de las mismas.

Cuando un mismo producto es elaborado por dife-
rentes establecimientos o entidades, la Ficha para Pre-
cios o Tarifas se confecciona a partir de los costos
unitarios planificados, una vez depurados, como se
establece en la presente, de aquellas entidades que se
seleccionen para conformar el Costo Medio para la
formacion de precios.

a) En la referida seleccion deben considerarse los pro-
ductores mas representativos en cuanto a eficiencia,
tecnologia y volumen de produccion, desestimando
precisamente aquellas entidades cuya eficiencia sea
mucho menor que el comportamiento general. Su
correcta seleccion es esencial y debe registrarse en
el expediente de formacion de precios, que se con-
serva en la entidad autorizada para aprobar los
mismos.

b) Los elementos principales de la formacion del pre-
cio se informan a las entidades productoras cuando
no sean estas las que lo formen, para que puedan
comparar la Ficha con sus costos unitarios.

c) Debe delimitarse en cada caso si los gastos de dis-
tribucién y ventas se consideraron en la formacion
del precio mayorista, o si corresponden a un margen
comercial, para garantizar que nunca se carguen por
duplicado al cliente, lo que se precisa en el expe-
diente, al formar estos precios. De presentarse posi-
bles variantes de comercializacion, se determinan
los precios para cada variante y se delimita clara-
mente el punto de entrega de los productos en la
descripcion de estos, ademas de proponer el margen
comercial correspondiente, si ello resultase proce-
dente. Las posibles variantes de comercializacion
pueden ser:

1. A la salida de fébrica.

2. Hasta determinado punto de la distribucion.

3. Hasta el almacén de recepcion del cliente.

En la Ficha para Precios o Tarifas formados por
Métodos de Gastos no se incluyen en el costo de pro-
duccion, como base para formar Utilidades, los concep-
tos de la Seguridad Social (Contribucion y Prestaciones
a Corto Plazo), sino que se reconocen como gastos. De
igual modo, tampoco forman parte de este costo base
los Gastos Generales y de Administracidn, los de Dis-
tribucion y Venta y los Financieros, asi como el importe
de los impuestos por la Utilizacion de la Fuerza de
Trabajo y otros tributos que se establezcan.

Para la formacién de precios tampoco se reconocen,
en el costo de la produccion o los servicios, los
siguientes gastos:

a) Los gastos de embalaje y transportacion, compen-
sados por el comprador por sobre el precio de
empresa.

b) Las multas, recargos y compensaciones por incum-
plimiento de obligaciones contractuales que deba
asumir la empresa.

c) Los pagos efectuados a partir de la distribucion de
la ganancia.

d) Las pérdidas por pedidos anulados.

e) Los gastos financiados por el Presupuesto de
Inversiones.

f) Las pérdidas por desastres naturales, de acuerdo con
las disposiciones vigentes y los gastos relacionados
con la prevencidn o la liquidacion de las consecuen-
cias de los mismos.

g) Los gastos y las pérdidas incurridos en la paraliza-
cion de fabricas, talleres o lineas de produccion
ocasionados por decision estatal o causa de fuerza
mayor o que sean reclamables a terceros.

h) Los gastos de capacitacion considerados como gas-
tos sociales, incurridos en la elevacion del nivel cul-
tural y técnico de los trabajadores.



114 GACETA OFICIAL

6 de marzo de 2014

Indicaciones para elaborar la Ficha
para Precios o Tarifas:

a) Los datos del encabezamiento se corresponden con
el nombre de la empresa, la descripcion del producto
0 servicio, el érgano u organismo a que pertenece,
la unidad de medida y el cddigo del producto o ser-
vicios de que se trata.

b) Se especifica el nivel de utilizacion de la capacidad
productiva instalada para la elaboracion del producto,
asi como la produccion real obtenida en el Gltimo
afio y lo previsto para el afio planificado. Esta
informacion resulta bésica para poder calcular la
distribucién de los gastos fijos por unidades de pro-
duccion y en consecuencia, poder compararla poste-
riormente con los datos reales que se obtengan del
afio corriente.

Descripcién del contenido
de cada una de las filas del modelo tipo
de la Ficha para Precios o Tarifas:

Fila 1 Materias primas y materiales: Considera los
gastos de recursos materiales comprados y producidos,
gue se emplean en la produccidn, identificables direc-
tamente en los productos y servicios prestados por la
empresa. En el caso de los recursos materiales adquiri-
dos se refleja el monto que se pague al suministrador
(costo mas margen comercial) y para los producidos
por la propia entidad al costo de produccion. En esta
fila quedan incluidos:

1.1. Las materias primas, materiales basicos y auxilia-
res, articulos de completamiento y semielabora-
dos adquiridos.

1.2. Combustibles y lubricantes utilizados para pro-
ducir energia en el proceso productivo, incluye el
valor de las tasas de recargo, segun las normas
técnicas establecidas.

1.3. Energia eléctrica utilizada en la produccién, de
acuerdo a la tarifa que paga la entidad, dividido
entre la produccion, segin las normas técnicas
establecidas.

1.4. El agua utilizada en la produccion, de acuerdo a
las tarifas vigentes, divido entre la produccién,
segun las normas técnicas establecidas.

Fila 2 Salarios: Se consignan el salario y las vaca-
ciones (se entiende como tal lo que se establece
legalmente por el Ministerio de Trabajo y Seguridad
Social). Los pagos por concepto de estimulacién no
se pueden incluir cuando estan condicionados al incre-
mento de la eficiencia a partir de la disminucion de
los costos.

En la ficha no pueden reconocerse incumplimientos
de la productividad, por lo que solo se considera, para
cada operacion, el tiempo normado segun la carta o
ficha tecnoldgica, y no el real utilizado. El importe del

salario reiuerido iara ello se obtiene del modelo

comprobacion.

Cuando el producto o servicio sea similar a otros
existentes, los gastos de fuerza de trabajo que se inclu-
yan en la ficha han de ser coherentes con los reconoci-
dos en los restantes surtidos.

Fila 3 Otros Gastos Directos: Se corresponde con
los gastos en que se deba incurrir, de acuerdo a los
equipos u otros conceptos que participan directa-
mente en la produccion o en la prestacion del servicio
especifico.

Fila 4 Gastos Asociados a la Produccion: El importe
de esta fila se determina a partir de utilizar el coefi-
ciente aprobado, segun corresponda, multiplicado por
el salario de los obreros directos a la produccién (o por
la base que se autorice). Se desglosan los elementos
que lo componen, y de manera obligatoria los corres-
pondientes a salario y combustibles.

Fila 5 Total de Costos: Suma de las filas 1, 2, 3y 4.
No se consideran como costo los conceptos de Gastos
Generales y de Administracion, los de Distribucion y
Venta, los intereses y comisiones bancarias, la Contri-
bucion a la Seguridad Social, ni las prestaciones de
esta a Corto Plazo, tampoco se incluye el Impuesto por
la Utilizacion de la Fuerza de Trabajo.

Fila 6 Gastos Generales y de Administracion: Se
determina a partir de utilizar el coeficiente aprobado,
segun corresponda, multiplicado por el salario de los
obreros directos a la produccion (o por la base que se
autorice).

Se desglosan los elementos que lo componen, y de
manera obligatoria los correspondientes a salario y
combustibles.

Fila 7 Gastos de Distribucién y Venta: Estos se inclu-
yen en los casos que no proceda la aplicacion de una
tasa de margen comercial. Se determinan mediante la
utilizacion del coeficiente aprobado segln corres-
ponda, multiplicado por el salario de los obreros direc-
tos a la produccion (o por la base que se autorice).

Se desglosan los elementos que lo componen, y de
manera obligatoria los correspondientes a salario y
combustibles.

Fila 8 Gastos financieros: Comprende los gastos en
gue se incurra, relacionados con las operaciones finan-
cieras, reconociendo solo los conceptos de intereses y
comisiones bancarias.

Fila 9 Gastos por financiamiento a la OSD: Cuota
que se entrega a la organizacién superior de direccion
empresarial para sufragar los gastos asociados a su
funcionamiento.

Fila 10 Contribucion a la Seguridad Social: Se ano-
tan los gastos correspondientes a la Seguridad Social
de los trabajadores directos en la produccion o el ser-
vicio, el de los técnicos y dirigentes de la produccion
gue no se encuentran vinculados a un producto o ser-
vicio especifico, asi como el del personal que pertenece
a las actividades de Administracion y de Distribucion
y Venta.
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El monto a reflejar debe corresponder al 12,5 % de
lasumade las filas 2; 4.1; 6.1y 7.1.

Fila 11 Gastos de Seguridad Social a Corto Plazo:
Pagos por las prestaciones de seguridad social a corto
plazo de los trabajadores directos e indirectos a la pro-
duccioén, asi como el del personal que pertenece a las
actividades de Administracion y de Distribucion y Venta.
El monto a reflejar no puede exceder al por ciento esta-
blecido, de la suma de las filas 2; 4.1; 6.1y 7.1.

Fila 12 Impuesto por la Utilizacion de la Fuerza de
Trabajo: Comprende el pago que por este concepto se
realiza por el salario de los trabajadores directos e
indirectos a la produccién, asi como el del personal
gue pertenece a las actividades de Administracion y de
Distribucién y Venta. EI monto a reflejar se obtiene
mediante la aplicacion de la tasa impositiva aprobada a
la suma de las filas 2; 4.1; 6.1y 7.1 En las filas 13, 14
y 15 se reflejan los importes resultantes de aplicar los

impuestos correspondientes, de acuerdo a lo establecido
en la Ley Tributaria vigente.

Filas de la 13 a la 15: Se desglosan otros tributos,
segun corresponda en cada caso.

Fila 16 Otros Gastos Autorizados por el MFP: Se
anotan otros gastos expresamente autorizados por este
Ministerio.

Fila 17 Total de Gastos: Resultado de sumar las
filas desde la 6 hasta la 13, ambas inclusive.

Fila 18 Normativa de utilidad a aplicar: Se anota la
normativa utilizada para la formacién del precio o
tarifa, la cual puede ser igual o inferior a la méaxima
aprobada por el Ministerio de Finanzas y Precios.

Fila 19 Masa de Utilidad: Resultado de aplicar la
tasa 0 normativa autorizada a los costos totales
(fila 5 x fila 18 dividido por 100).

Fila 20 Precio o Tarifa: Se determina el precio o
tarifa maxima sumando las filas 5 més la 17 més la 19.

FICHA PARA PRECIOS O TARIFAS

Producto o Servicio:

% utilizacion capacidad:

Cédigo Prod. o Serv.: UM: Nivel de Produccion: | Plan | Real
CONCEPTOS Fila TOTAL
Materia Prima, Materiales e Insumos directos 1
Insumos 1.1
Combustible 1.2
Energia 1.3
Agua 14
Salarios 2
De ello Estimulacion 2.1
Otros Gastos Directos 3
Gastos asociados a la Produccion 4
de ello Salarios 4.1
Combustible 4.2
COSTO TOTAL (1+2+3+4+5) 5
Gastos Generales y de Administracion 6
de ello Salarios 6.1
Combustible 6.2
Gastos de Distribucién y Venta 7
de ello Salarios 7.1
Combustible 7.2
Gastos Financieros 8
Gastos por Financiamiento entregado a la OSDE 9
Contribucion a la Seguridad Social 10
Gastos de Seguridad Social a corto plazo 11
Impuesto por la Utiliz. de la Fuerza de Trabajo 12
Impuesto Sobre las Ventas 13
Contribucion Territorial 14
Impuesto Especial a Productos 15
Otros gastos autorizados por el MFP 16
TOTAL DE GASTOS (sumadela6alal6) 17
Normativa de Utilidad a aplicar 18
Masa de Utilidad (5 x 18/100) 19
PRECIO 0 TARIFA (5 +17 + 19) 20
Elaborado por: Firma: Cargo: Fecha:
Aprobado por: Firma: Cargo: Fecha:
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E LOS OBREROS Ministerio de Finanzas y Precios
DE LA PRODUCCIO MODELO [ 1PO
Empresa: Organismo/OLPP

Caodigo del producto o servicio:
Descripcion del Producto o Servicio:

Unidad de valor: pesos y centavos Unidad de tiempo: hora
Descripcion | Cantidad de Categoria Grupo | Salario/ Hora Pagos Norma Gasto
de las trabajadores | Ocupacional | Escala | S/categoriay | Adicionales | de tiempo de
operaciones | por operacion grupo (para una (en horas) | Salario
0 actividad hora)
1 2 3 4 5 6 7 8
Confeccionado por: Fecha
Nombre y apellidos: | |
Aprobado por: Fecha
Nombre y apellidos: | |

Ministerio de Finanzas y Precios

DESAGREGACION DE LOS INSUMOS MODELO [jrirO
ORGANISMO/EMPRESA
CODIGO DEL PRODUCTO O SERVICIO DESCRIPCION DEL PRODUCTO/ SERVICIO
UNIDAD DE MEDIDA: CANTIDADES FiSICAS:
COSTO BASE | COSTO PROPUESTO
NORMA PRECIO IMPORTE | NORMA DE | NUEVO | NUEVO
DE ANTERIOR CONSUMO | PRECIO | IMPORTE
CONSUMO AJUSTADA
1 2 3 4 5 6 (4x5) 7 8 9 (7x8)
Confeccionado | Nombre y apellidos Cargo: Firma:
por:
Firma:
Fecha
| |
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CONTENIDO DEL MODELO
E SALARIO
DE LOS OBREROS DE LA PRODUCCION

Este modelo tiene como objetivo determinar, a los
efectos de una propuesta de precio o tarifa, el gasto de
salario necesario en la elaboracién de un producto o
prestacion de un servicio, complementando asi la
Ficha para Precios o Tarifas.

En el cuerpo del modelo se describiran:

Columna 1: Descripcion de todas las operaciones
gue intervienen en el proceso productivo o de presta-
cion del servicio.

Columna 2: Se consigna la cantidad de trabajadores
gue intervienen en cada operacion/actividad. Puede
coincidir mas de uno en la misma operacion, siempre
gue todos ellos requieran la misma norma de tiempo
para ejecutarla. De existir diferentes normas de tiempo
para una misma operacion, entonces se habilitan tantas
filas para dicha operacion como normas de tiempo
diferentes posea.

Columna 3: Se reflejan las categorias ocupaciona-
les segln el Clasificador de Cargos establecido por el
Ministerio de Trabajo y Seguridad Social para la
empresa.

Columna 4: Se anota para cada operacion el Grupo
Escala a que pertenece el (o los) trabajador(es) que la
realiza(n). En una misma operacion pueden intervenir
obreros de diferentes Grupos Escala, por lo que es
necesario habilitar filas independientes por Grupo, en
cada operacion que posea esta caracteristica.

Columna 5: Se anota el salario horario segin lo esta-
blecido por el Ministerio de Trabajo y Seguridad
Social para cada Categoria y Grupo Escala.

Columna 6: Se reflejan los pagos adicionales auto-
rizados por el Ministerio de Trabajo y Seguridad Social,
expresados para una hora.

Columna 7: Se consigna la norma de tiempo en
horas que necesita un trabajador para realizar la ope-
racion/actividad que requiere el producto o servicio
en cuestion, la que debe estar debidamente refrendada
en la carta tecnoldgica o ficha técnica del producto o
servicio.

Columna 8: Se refleja el gasto de salario de cada
operacion, el que se obtiene al multiplicar la columna
2 por la suma de las columnas 5 més la 6. Dicho resul-
tado se multiplica a su vez por la columna 7, todo lo
cual puede expresarse de la siguiente forma: col.8 =
col.2 x (col.5 + col.6) x col.7. La suma de esta columna
es el importe que se refleja en la fila 2 de la Ficha para
Precios o Tarifas.

CONTENIDO DEL MODELO

1. Este modelo tiene como objetivo recoger la
desagregacion de los insumos que se requieren

en la elaboracion del producto o la prestacién

de un servicio.

2. En el caso de la elaboracién de productos se
desagrega la totalidad de los insumos necesarios,
que puedan identificarse con este.

3. Para los servicios solo se tienen en cuenta los mate-
riales que se cobren de forma independiente.

4. En el encabezamiento se consigna el hombre de la
empresa productora o que va a prestar el servicio,
asi como el Organo u Organismo a que pertenece,
su codigo y la descripcion del producto o servicio
objeto de la propuesta. La unidad de medida en que
se valora la produccién o servicio y las cantidades
fisicas anuales.

5. En las columnas se refleja lo siguiente:

Columnas 1 y 2. Se consignan los codigos y des-
cripcién de las materias primas y materiales insumidos
en el proceso de elaboracién del producto o prestacion
del servicio, incluye el combustible y energia eléctrica
utilizados con fines tecnoldgicos, cuando sean clasifi-
cados como directos, asi como el agua, cuando su
valor dentro del costo sea significativo y su consumo
sea medible.

Columna 3. Se identifica la unidad de medida en
que se refleja cada insumo.

lizarén si se trata de una modificacion de precios o si
el producto o servicio nuevo tuviera un comparable
determinado.

Columna 4: Se reflejan los indices de consumo nece-
sarios para la produccion o prestacion del servicio,
avalados por el area técnica, expresados en la misma
unidad de medida en que se identifica el insumo.

Columna 5: Se anota el precio correspondiente a la
unidad de medida de cada uno de los insumos que
formaron parte del producto base o comparable. En el
caso de los recursos materiales adquiridos, se refleja el
monto que se pague al suministrador (costo mas recargo
comercial) y si son producidos por la propia entidad se
refleja en el desglose valorados al costo de produccién
sin utilidad.

Columna 6: Es el resultado de multiplicar la columna
4 por la 5.

|
los datos correspondientes a la propuesta en cuestion.

Columna 7: Para los casos de modificaciones, esta
columna se refiere a la norma de consumo que cambia
en el costo base que se pretende modificar. De ser un
producto nuevo se consigna la norma de consumo para
el mismo.

Columna 8: Mantienen el mismo principio explicado
para la columna 9.

Columna 9: Es el resultado de multiplicar la columna
7 por la 8.
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ANEXO No. 3
DETERMINACION
DE LOS COEFICIENTES
DE GASTOS INDIRECTOS

I. Consideraciones generales:

El procedimiento es valido para todas las entidades,
con independencia de las caracteristicas de sus proce-
s0s productivos o de prestacidn de servicios.

Los Gastos Indirectos se clasifican como Gastos
Asociados a la Produccién, Gastos Generales y de
Administracion y los Gastos de Distribucion y Ventas.
El coeficiente de gastos indirectos se puede calcular de
forma independiente para cada uno de estos elementos
o0 de forma global.

El monto de los Gastos Asociados a la Produccion,
de los Gastos Generales y de Administracion y de los
Gastos de Distribucion y Ventas que como maximo se
pueden incluir en la ficha para la formacién de precios
se determina a partir de Coeficientes Maximos de Gas-
tos Indirectos para la formacién de precios, que se
aprueban por este Ministerio, como norma general,
ello posibilita formar precios o tarifas menores a partir
de aplicar coeficientes inferiores. No se refiere a los
coeficientes de prorrateo de costos, que puedan utili-
zarse a fines contables.

I1. Sobre los coeficientes de gastos indirectos

El coeficiente de gastos indirectos es la expresion
mediante la cual se recuperan los gastos indirectos de
la actividad (gastos en que se incurre no siendo identi-
ficables con un producto o servicio determinado) e
incorpora a cada servicio o producto una parte propor-
cional de ellos.

Estos coeficientes se conforman para la empresa,
grupo de estas, establecimientos productivos o por
unidad de produccién o servicio, segin se considere
mas conveniente en cada caso.

En las actividades que se ejerzan indistintamente
por varias entidades se podra autorizar, por el Ministe-
rio de Finanzas y Precios, a que determine estos coefi-
cientes una de ellas, o la entidad superior a la que se
subordina, de manera que se evite la inclusién de gas-
tos indirectos diferentes en actividades similares.

I11. Determinacion de los coeficientes de gastos
indirectos

Las entidades determinan los coeficientes que
requieren para el desarrollo de sus actividades, siem-
pre que no excedan el limite méaximo establecido por
el Ministerio de Finanzas y Precios para cada Seccion
o Divisién de la Economia. De resultar superiores los
coeficientes calculados por una entidad, entonces debe
presentar a este Ministerio la propuesta para su eva-
luacion, debidamente fundamentada y avalada por el
maximo nivel de direccion al que se subordina.

El célculo de dichos coeficientes se realiza a par-
tir del nivel de gastos planificados o presupuestados

como Gastos Asociados a la Produccion, Gastos

Generales y de Administracion y como Gastos de

Distribucién y Ventas, depurado de los gastos por

ineficiencias, excesos de capacidad instalada e insu-

ficiente utilizacion de los recursos.

Se incluyen también los gastos por financiamiento a
las organizaciones superiores de direccion empresarial,
en los casos que corresponda.

Para calcular el coeficiente, el valor total de los
gastos antes mencionados se divide entre el importe
planificado para doce (12) meses del salario de los
trabajadores vinculados directamente a la produccion.
En casos especificos se puede autorizar por el Ministe-
rio de Finanzas y Precios la utilizacion de otra base de
calculo para expresar estos coeficientes u otros méto-
dos para considerar estos gastos en la formacion de
precios y tarifas.

Para la aplicacién de los gastos indirectos se utilizan
coeficientes o tasas predeterminadas, de igual manera
gue la descrita anteriormente, solo que la base de
calculo lo constituyen los gastos indirectos predeter-
minados y la base de calculo que se escoja también se
predetermina.

Una vez que el nivel de produccion o servicios y el
total de costos indirectos se hayan estimado para el
periodo, se calcula la tasa predeterminada de aplica-
cion de costos indirectos correspondiente a ese periodo.
Las tasas de aplicacion de los costos indirectos se fijan
por lo general en términos de pesos por unidad de la
actividad estimada de alguna base (denominada activi-
dad denominador).

En este caso la utilizacion de tasas predeterminadas
originan diferencias entre los gastos indirectos de pro-
duccion reales y los calculados, lo que constituye una
desviacion del costo y como tal debe ser analizada.

Se deben tomar como referencia los tres afios ante-
riores a la propuesta de coeficiente para poder estable-
cer una comparacion del comportamiento historico de
estos gastos. Se puede utilizar una hoja de trabajo
como la propuesta en este propio Anexo, siempre que
no sean incorporados otros gastos a los que se nomina-
lizan a continuacion.

Para la actividad Empresarial, segin las Normas
Generales de Contabilidad, los Gastos Asociados a la
Produccidn incluyen los siguientes:

a) Salario de técnicos y dirigentes de la produccién no
vinculados al producto o servicio.

b) Gastos de las actividades de mantenimiento, repara-
ciones corrientes y amortizacion de los equipos e
instalaciones productivas.

c) Gastos de proteccion del trabajo en las areas
productivas.

d) Gastos de preparacion y asimilacion de la
produccion.

e) Desgaste de Utiles y herramientas.
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f) Gastos por las actividades de Direccion de la pro-
duccidn y servicios auxiliares de esta.

g) Gastos por el Control de la Calidad de la produc-
cion o el servicio.

h) Gastos por la actividad de investigacion.

Los Gastos Generales y de Administracion:

Incluyen el importe de los gastos en que se incurren
en las actividades de administracion de la entidad o de
las organizaciones superiores de direccion (unién o
grupo empresarial) y aquellos que tienen un caracter
general (proteccion, areas verdes, etc.). Se excluyen los
del personal de direccion vinculado a la produccion.

Comprende los siguientes gastos:

a) Salario del personal de direccion de la empresa.
b) Gastos de oficina (teléfonos, correos, electricidad,
consumo de materiales, etc.)

c) Depreciacion de los activos fijos de las actividades
generales de direccion, cafeterias y locales destina-
dos a actividades socio-culturales de la entidad.

d) Mantenimiento y reparaciones corrientes de las
instalaciones y equipos de uso general.

e) Gastos generales de Proteccion del Trabajo y Prepa-
racion de Cuadros.

f) Gastos en comisién de servicios.

Gastos de Distribucion y Ventas:

Se registran en esta los conceptos en que se
incurran, relacionados con las actividades posteriores
a la terminacion del proceso productivo, destinados a
garantizar el almacenamiento, entrega y distribucién
de la produccion terminada, asumidos por la entidad y
contenidos en el precio de venta.

Hoja de Trabajo para Determinar los Coeficientes de Gastos Indirectos

INDICADORES

Afos base

A: ELEMENTOS DE GASTOS ASOCIADOS A LA PRODUCCION

20xx | 20xx | 20xx

Salario de técnicos y dirigentes de la produccién no vinculados al producto o

servicio.

Gastos de las actividades de mantenimiento, reparaciones corrientes y amortiza-

cion de los equipos e instalaciones productivas.

Gastos de proteccidn del trabajo en las areas productivas.

Gastos de preparacion y asimilacion de la produccion.

Desgaste de Utiles y herramientas.

Gastos por las actividades de Direccion de la produccion y servicios auxiliares de

esta.

Gastos por el Control de la Calidad de la produccién o el servicio.

Gastos por la actividad de investigacion.

TOTAL:

B: ELEMENTOS DE GASTOS GENERALES Y DE ADMON.

Salario del personal de direccion de la empresa.

Gastos de oficina (teléfonos, correos, electricidad, consumo de materiales, etc.)

Depreciacion de los activos fijos de las actividades generales de direccion, cafete-
rias y locales destinados a actividades socio-culturales de la entidad.

Mantenimiento y reparaciones corrientes de las instalaciones y equipos de uso

general.

Gastos generales de Proteccidn del Trabajo y Preparacion de Cuadros.

Gastos en comision de servicios.

TOTAL:

C: SALARIO DE LOS TRABAJADORES DIRECTOS

Salario de los trabajadores directos

D: DETERMINACION DE LOS COEFICIENTES DE GASTOS

Coeficiente de gastos grales. y de administracion = (B/C)

Coeficiente de gastos asociados a la produccion = (A/C)
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ANEXO No. 4
MINISTERIO CALCULO DE LA TASA MODELO
DE FINANZAS Y PRECIOS DE MARGEN COMERCIAL M-TMC
ORGANISMO: EMPRESA: Grupo:
UM: %
Nivel de Circulacion:
Total
PERIODO A INFORMAR
No. CONCEPTO Afio Afo Propuesta Relacion Relacion
20X X 20XX 20XX % %

@ (©) () (d) (€) f(elc) g(e/d)

1 | Materiales

2 | Combustible

3 | Energia

4 | Salarios

5 | Depreciacién y Amortizacion

6 | Gastos de Transportacion

7 | Otros Gastos

8 | Total de Gastos de Operacion

9 | Tasa de Utilidad (%)

10 | Masa de Utilidad

11 | Otros conceptos de gastos

12 | Mermas (segin normas)

13 | Costo de las Ventas

14 | Unidades fisicas circuladas

15 | Tasa de Margen Comercial

FECHA
Dia Mes Ao

Aprobado por:

EXPLICACION DEL MODELO M-TMC.

En el Modelo M-TMC se reflejan los gastos
incurridos en los dos afios anteriores a la propuesta, a
partir de los resultados asentados en los registros con-
tables, asi como lo previsto para el afio solicitado.
Debe acompafiarse a la propuesta, copia del Estado de
Rendimiento del cierre de las operaciones de esos afios
y el Plan del afio para el que se solicita la tasa, con
la apertura total de los gastos, con la exclusion de
aquellos que no pueden ser incluidos en la conforma-
cioén de la tasa de margen comercial.

A continuacion se relacionan las indicaciones para

elaborar el modelo M-

a) Tiene como objetivo recopilar la informacion nece-
saria para el célculo de la tasa de margen comercial,
por grupos de productos, tanto en la importacion,
como en la circulacion interna. La informacion refe-
rida a valores se refleja en miles de pesos con un
decimal, mientras la relativa a volimenes de mer-
cancia se informa en cantidad de unidades fisicas.
Ej: Toneladas, kilogramos, litros, etc.

b) En el cuerpo del modelo se anota el nombre de la
empresa solicitante, asi como el de su organismo
superior, el nivel de circulacion comercial y se marca
con una equis (X) el nivel que se corresponda con
aquel donde la entidad circula sus mercancias. Se
presenta una propuesta individual para cada nivel
de circulacion.

c) En las columnas ¢) y d) se anotan los datos corres-
pondientes a los dos afios anteriores a la presentacion
de la propuesta, mientras en la columna e) (Propuesta)
se expresa el contenido de los elementos de gastos
.
la tasa de margen comercial solicitada.

La informacion de los gastos contenida en el modelo
debe ser inferior a la que se refleja en los Estados
Financieros de la entidad, al tener en cuenta que de
este deben depurarse aquellos gastos no estrictamente
necesarios, de acuerdo a lo establecido en la presente.

Cuando una empresa presente varios modelos
M-TMC, debe verificar que la sumatoria de todos los
modelos cumpla la condicién antes referida, respecto a
los Estados Financieros.
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Contenido de cada una de las filas
del modelo tipo para el célculo de las tasas
de margen comercial (M-TMC)

Filas 1 hasta la 3: Se reflejan los datos, acorde a los
principios establecidos en las Normas Cubanas de
Contabilidad, segun el periodo a informar, deducidos
aquellos gastos no reconocidos como necesarios.

Fila 4: Se refleja el salario (se entiende como tal lo
establecido legalmente por el Ministerio de Trabajo y
Seguridad Social). Los pagos por concepto de estimu-
lacion no se incluyen cuando estén condicionados al
incremento de la eficiencia a partir de la disminucién
de los costos.

Fila 5: Se consignan los gastos por concepto de
depreciacion y amortizacion, segun corresponda y que
como norma, no excedan de un afio.

Fila 6: Gastos asociados a la transportacion de los
productos, ya sea con transporte propio o contratado a
terceros.

Fila 7: El importe reflejado debe ser abierto total-
mente para conocer en detalle su composicion. Esto se
envia en anexo al modelo M-TMC.

Filas 8: Total de Gastos de Operacion. Se anota la
cifra resultante de sumar desde las filas 1 a la 7 (ambas
inclusive).

Fila 9: Tasa de utilidad. Se refleja el porcentaje uti-
lizado en la propuesta, de acuerdo a la normativa esta-
blecida para conformar las tasas de margen comercial.

Fila 10: Masa de utilidad. En la informacion corres-
pondiente a los afios anteriores a la propuesta (columnas
c y d) se refleja el resultado obtenido por la entidad en
esos periodos. La propuesta (col. e) es el resultado de la
multiplicacion de la fila 9 por la fila 8.

Fila 11: Otros conceptos de gastos. Incluye los Gas-
tos Financieros (intereses y comisiones bancarias),
Gastos de la Seguridad Social (Contribucion y Presta-
ciones a Corto Plazo), el Impuesto por la Utilizacion
de la Fuerza de Trabajo y otros conceptos expresamente
autorizados por este Ministerio. Su desglose debe
detallarse en Anexo.

Fila 12: Mermas y deterioros que se encuentren
dentro de los limites aceptados por norma. No se refiere
a pérdidas o faltantes de materiales o productos.

Fila 13: Costo de las ventas.

Fila 14: Unidades Fisicas Circuladas. Se anota la
cantidad de unidades fisicas del producto circulado por
la entidad, de acuerdo a lo certificado por la empresa
en su informacion estadistica. Esta fila solo se utilizara
cuando se calcula la tasa por unidades fisicas.

Fila 15: Tasa de margen comercial. Si la tasa se
expresa en valores fijos por unidades fisicas entonces
se anota el resultado de sumar las filas 8, 10, 11 y 12
dividido entre la fila 14.

Si la tasa se expresa en forma porcentual se anota el
resultado de sumar las filas 8, 10, 11 y 12 dividiéndolo
entre la fila 13, resultado que se multiplica por 100.

Pie del modelo. Se anotan los nombres y apellidos
de las personas que confeccionan y aprueban la pre-
sentacion del modelo.

ANEXO No. 5
REQUERIMIENTOS GENERALES
PARA LA PRESENTACION
DE SOLICITUDES DE LAS PROPUESTAS
DE PRECIOS, TARIFAS Y COEFICIENTES
DE GASTOS INDIRECTOS

Para las tramitaciones de temas de precios, se pre-
senta documento con la solicitud oficial de aprobacion
o modificacion del precio o tarifa, firmado por el jefe
méaximo de la entidad y dirigido a su homdélogo en el
nivel facultado para aprobarlos.

Para ello, se tienen en cuenta los aspectos siguien-
tes, segun proceda en cada caso:

a) Generalidades de la propuesta:

1. Identificacién oficial y nombre completo de la enti-
dad para la cual se solicita la aprobaciéon o modifi-
cacion y sus caracteristicas generales.

2. Descripcion detallada del producto o servicio, cuyo
precio mayorista es objeto de la propuesta. Precisar
si existe oferta actual.

3. Explicacion de los motivos o principales causas que
originan la propuesta y su método de formacion,
con el detalle de los conceptos de gastos y normativa
0 tasa de utilidad, segun corresponda.

4. Informacion de precios de producciones o servicios
similares o de referencia, interna o externa, asi
como qué otras entidades realizan la produccién o
prestan el servicio, objeto de la propuesta y la mag-
nitud de sus precios y tarifas. Si reciben o no finan-
ciamiento del Presupuesto del Estado.

5. Si se trata de una modificacion debe identificarse la
disposicion juridica que establecio el precio o tarifa,
asi como los principales conceptos que se modifican
Yy SUS causas.

6. Debe informarse si se habia solicitado anteriormente
la aprobacion o modificacion, o si existe alguna
indicacion de nivel superior sobre el tema.

b) Flujo operacional de la entidad:

1. Se precisa conocer el proceso de compra-produccion-
venta de la entidad, explicando qué entidades sumi-
nistran las materias primas o insumos utilizados en el
proceso productivo o de servicios, si son adquiridas
mediante empresas circuladoras, directamente del
importador o de un productor nacional.

2. A quiénes venden sus producciones, si es directa-
mente a entidades consumidoras o a circuladoras y
bajo que términos o condiciones realizan dicha venta.
Esta informacion estara referida al proceso actual y
proyectado. De existir diferencias entre ambos,
explicar causas, ventajas o desventajas.

c) Datos economicos y financieros que validan la
propuesta:
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1. Estructura de sus producciones y ventas. 1. Ficha para Precios o Tarifas y sus anexos con los

2. Precios de productos y servicios similares en dife- desgloses del Consumo Material y del Gasto de Sala-
rentes mercados de venta, y en caso de sustitutos de rio de los Trabajadores Directos a la Produccion.
importaciones o productos para la exportacion, pre- 2. Facturas de insumos fundamentales en perfodos que
cisar los precios de venta en el mercado externo. demuestren modificaciones de precios o los niveles

3. Comportamiento de la relacion salario medio/produc- de precios actuales.
tividad y del costo por peso de produccion u otro 3 Resoluciones emitidas con antelacion a las propues-
indicador d(i ef|C|en<_:|a, segun el tipo de actividad, tas de modificaciones.
tanto del aflo anterior a la propuesta y hasta el ) analisis del método de formacién de precios o tari-
altimo trimestre vencido en el afio donde se pre- fas que se propone:

4 ;enta Ia} misma. 1. Explicar si se utiliza el método de correlacion o el

' en@abllldad actu_al yla esperada con la propuesta. de gastos. Debe precisarse si se emplea alguna

5. Capital de trabajo y capital social de la entidad, . . .
seqln se requiera, variante diferente a !a expuesta} en la M_etodologla

6. Bonificaciones, exenciones y otros beneficios General de FormaC|or! de Precios y Tarifas. Razo-
financieros recibidos. nes por las que se considera debe aplicarse el método

7. Utilizacion de las capacidades (produccion real seleccionado y no otro.
contra capacidad instalada). Lo anterior se refiere a 2+ Informar mediante qué documento se aprobaron
cuanto es posible producir y su diferencia con la los coeflc_lentes d_e _gastos |nd|rect.os U'[I|IZZ_3.dOS y
realidad en el afio base. Para la propuesta se toma la la normativa de utilidad que se aplica. Explicar, si
capacidad instalada y la produccion esperada. procede, las principales restricciones establecidas

8. Nivel de produccién plan y real. Variacion de los en la utilizacion del método de gastos o del que
costos, las ventas y las utilidades comparada con los se aplique en el momento de presentacion de la
altimos 3 afios. propuesta.

d) Copia del Estado de Rendimiento (de los periodos 3. Fundamentar detalladamente los incrementos de los
antes mencionados), asi como los anexos de gastos elementos integrantes de la ficha para la formacién
(desglosado por conceptos). Se presentan los emiti- de precios, como son los gastos de materia prima,
dos al cierre del afio anterior a la propuesta y hasta gastos de fuerza de trabajo y otros gastos. Si se
el ultimo trimestre vencido en el afio donde se pre- incrementan los elementos de la ficha de precios,
senta la misma. se tienen que desagregar los mismos y definir las

e) Constancia de la conciliacion con los principales variaciones de un afio a otro, con la justificacion de
consumidores, clientes u otros organismos, institu- forma detallada.
ciones, seglin corresponda. 4. Referir sobre el comportamiento de la relacion sala-

f)

Principales valoraciones de los efectos econémicos
y fiscales a tener en cuenta:

. Impacto en la cadena de valores de precios mayoris-

tas y minoristas, su efecto en el Presupuesto del
Estado (si se requiere financiamiento de este, si
minora o incrementa la captacion de Impuestos).

. Impacto de la propuesta para la entidad que propone,

los principales consumidores o clientes, los produc-
tores individuales y para la poblacion.

. Afectaciones que pudiera provocar en la cadena

productiva si se trata de un insumo de otra produc-
cion. De aprobarse la propuesta, precisar a quiénes
beneficia y en cuanto. Si no fuera asi, cuales son las
afectaciones estimadas.

. Comparar los niveles de rentabilidad para las enti-

dades productoras y de servicios (Rentabilidad
actual, costo por peso u otro indicador de eficiencia
y los esperados con la propuesta para las entidades
implicadas)

g) Modelos, en correspondencia con la solicitud:

rio medio/productividad del trabajo y el costo por
peso de produccion.
Para la presentacion de las propuestas de modifica-

cién de Coeficientes Maximos de Gastos Indirectos:

Los argumentos a tomar en cuenta son: la compara-

cion entre los vigentes y los propuestos, el analisis de
los elementos que refrendan la propuesta de modifica-
cion, a partir de los aspectos contenidos en el Anexo 3.

Para la presentacion de las propuestas de modifica-

cion de las tasas de margen comercial, los elementos
basicos a considerar son:

1.

Fundamentacion de las causas que originan el
incremento solicitado, medidas adoptadas para
reducir los gastos adicionales que permitan mante-
ner, al menos, el mismo nivel de eficiencia alcanzado
en etapas anteriores. La entidad solicitante debe rea-
lizar el analisis de los indices por elementos para
conocer donde deterioran la eficiencia y poder
accionar sobre ello.
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De modo similar, se presentan los argumentos,
cuando se requieran revisar los limites maximos de las
tasas de margen comercial.

2. Presentar el modelo M-TMC donde se refleja la
informacidn relativa a los gastos incurridos en los
dos afios anteriores a la propuesta, asi como lo pre-
visto para el afio solicitado, partiendo de los resul-
tados asentados en los registros contables. Como
complemento al anterior debe entregarse el Estado
de Resultado del cierre de las operaciones de esos
afios y el Plan del afio para el que se solicita incre-
mentar la tasa, con la apertura total de los gastos.

3. Efecto econdmico de la propuesta, para lo cual se
toma en cuenta, segun proceda lo expuesto en el
inciso f) para las solicitudes de precios.

RESOLUCION No. 21/2014

POR CUANTO: Mediante el Acuerdo No. 7334 del
Consejo de Ministros, de fecha 19 de diciembre de
2012, se aprobd las funciones especificas del Ministe-
rio de Finanzas y Precios, entre las que se encuentra,
segun el Apartado Segundo, numeral 11, dirigir y con-
trolar la ejecucion de la politica aprobada en materia
de formacion, fijacion y modificacion de precios y
tarifas.

POR CUANTO: Resulta necesario actualizar las
disposiciones generales vigentes en materia de forma-
cion, fijacién y modificacion de los precios minoristas
y las tarifas a la poblacién, por lo que se ha decidido
establecer la Metodologia General para la Formacion y
Modificacion de Precios Minoristas y las Tarifas a la
Poblacion.

POR TANTO: En el ejercicio de las facultades con-
feridas en el inciso a) del articulo 100 de la Constitu-
cion de la Republica de Cuba;

Resuelvo:

PRIMERO: Establecer la siguiente:

PARA LA FORMACION Y MODIFICACION
DE PRECIOS MINORISTAS
Y LAS TARIFAS A LA POBLACIONH
CAPITULO |
DISPOSICIONES GENERALES

ARTICULO 1.- Esta Metodologia tiene como obje-
tivo, instrumentar la aplicacién de la Politica de Precios
Minoristas aprobada, mediante la revision y actualiza-
cién de los procedimientos metodolégicos generales
para la formacion de los precios minoristas y las tarifas
a la poblacién.

ARTICULO 2.- Por el caracter general de esta
metodologia, en los casos que se requiera, se emiti-
ran las regulaciones especificas para determinadas
secciones o divisiones de la economia. Los érganos
u organismos correspondientes presentaran a este

Ministerio sus propuestas de adecuaciones, debida-

mente fundamentadas.

ARTICULO 3.- La metodologia para la formacion y
modificacion de los precios minoristas y las tarifas a la
poblacién que se establecen por la presente, son de
aplicacion en las relaciones monetario-mercantiles
entre las entidades estatales cubanas, incluyendo las
unidades presupuestadas, las sociedades mercantiles y
otras personas juridicas autorizadas, de capital total-
mente cubano, con la poblacion.

CAPITULO Il

FORMACION DE PRECIOS MINORISTAS

ARTICULO 4.- Establecer lo siguiente:

a) Los precios minoristas deben garantizar la recupe-
racion total de los costos y gastos de los productos y
servicios que se comercialicen, las obligaciones fis-
cales que correspondan y asegurar, ademas, un nivel
de utilidad para las entidades comercializadoras
minoristas.

b) Los precios minoristas no reciben subsidios del
Presupuesto del Estado. No obstante, se pueden
subsidiar productos o servicios de consumo masivo,
formen o no parte de la canasta familiar normada,
asi como otros productos o servicios que excepcio-
nalmente se consideren.

c) Los precios minoristas se forman por correlacion o
por métodos de gastos.

d) Los precios minoristas de los productos o servicios
gue de forma normada se distribuyen a la poblacion,
se forman por métodos de gastos, en cuyos casos, al
precio mayorista de adquisicion del producto o del
servicio en el establecimiento minorista, se adiciona
el margen comercial que corresponda y los tributos
que procedan.

De requerirse la adicion de otros conceptos, las ins-

tituciones deben coordinar previamente con este

Ministerio para su decision.

e) Los precios minoristas de los productos o servicios
que se venden liberados se forman por correlacion,
segun el precio de su similar existente en los esta-
blecimientos minoristas del pais, de acuerdo con sus
atributos, caracteristicas, prestaciones, calidades
equivalentes; y se equiparan a las unidades de
medida correspondientes. Estos precios toman en
cuenta el equilibrio entre la oferta y la demanda.
Cuando no resulte posible formar los precios por
correlacion, se utilizan métodos de gastos.

Para los servicios que se comercialicen en Cuba y a

Su vez se exporten, se pueden formar los precios a

partir de tomar como referencia los que el mercado

internacional reconoce.

f) El Ministerio de Finanzas y Precios puede evaluar
la aplicacion de tratamientos diferentes en cuanto a
la formacion y modificacion de precios minoristas
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y tarifas a la poblacion, cuando puntualmente se

requiera.

ARTICULDO 5.- Las entidades que realizan comer-
cializacion de productos o servicios que se distribuyen
a la poblacion de forma liberada, determinan el precio
minimo al que se podré ofertar el producto o servicio.

Este precio minimo se determina por el método de
gastos y representa el monto minimo con el que se
recuperan los costos y gastos y se cumplen las obliga-
ciones fiscales.

Los elementos que componen el precio minimo son
los siguientes:

Pmin=Pmay + MC+T+0O

Donde:

Pmin = Precio minimo.
Pmay = Precio de adquisicién de la mercancia.

MC = Monto del margen comercial que correspon-

da recibir por la comercializacion minorista.
T = Impuestos y contribuciones que se definan.
O = Otros conceptos que se autoricen reconocer
en el precio por este Ministerio.
1. A los efectos de realizar el célculo de los precios
minimos, se utilizan las siguientes férmulas:
1.1. Cuando la tasa de margen comercial se exprese
de forma porcentual,
Pmay (1 + TMC*)
Pmin = -------mommememm -
1 k> Tasas de impuestos y contribuciones*)

Donde:

TMC = Tasa de Margen Comercial establecida por
este Ministerio para la actividad.

*Las tasas de los tributos y la de margen comercial
se expresan de forma decimal.

1.2. Cuando la tasa de margen comercial se exprese

por unidades fisicas,
Pmay + TMC

1 . Tasas de impuestos y contribuciones*)

*Las tasas de los tributos se expresan de forma deci-
mal. La de margen comercial en pesos y centavos.

ARTICULO 6.- Si el precio minorista fijado por
correlacién, segln se plantea en el inciso e) del articu-
lo 4, es mayor que el precio minimo, la diferencia que
se produce no constituye ingreso de la entidad y se
transfiere al Banco Central de Cuba.

Si al momento de la eliminacion de la dualidad
monetaria, el precio minorista que se determine a par-
tir de la correlacion, es menor que el precio minimo, se
establece el precio por correlacion como precio de
venta a la poblacion.

La diferencia que se produzca entre este precio
minorista y el minimo, se asume con el resultado empre-
sarial. En casos puntuales, previa consulta del orga-
nismo, drgano o entidad correspondiente al Ministerio
de Finanzas y Precios, se puede evaluar el financia-

miento de esa diferencia de precios por el Presupuesto
del Estado, el que se ird reduciendo, en la medida en
gue exista una recomposicion de los precios.

ARTICULO 7.- Para los precios minoristas que se
formen por métodos de gastos, se utiliza como precio
de venta el precio minimo.

ARTICULO 8.- Los precios minoristas de los pro-
ductos y servicios que se comercialicen por las formas
de gestion no estatal, se forman por correlacion, con
excepcion de aquellos gue se establecen centralmente,
con caracter obligatorio.

ARTICULO 9.- Los precios minoristas y las tarifas
que se determinen para iguales productos, pueden ser
diferentes, en dependencia de las condiciones de venta
y categoria comercial de los establecimientos.

ARTICULO 10.- |

de formatos méas pequefios. Al comparar los precios
a la poblacién del surtido de gran formato con el
estandar del consumo doméstico, segun las unidades
equivalentes, la diferencia no podra ser superior a un
veinte por ciento (20 %) de descuento, respecto al
precio del formato estandar utilizado para establecer
la comparacion.

A los efectos de lo que por la presente se establece,

cuya dimension, capacidad, o volumen, superan las
magnitudes estdndar en el mercado cubano, para el
consumo domeéstico.

ARTICULO 11.- La formacion de las tarifas mino-
ristas por métodos de gastos se resume con la siguiente
expresion:

T=C+G+U+I

Donde:

T = tarifa para la poblacion

C = costo total (no incluye las partes, piezas o com-

ponentes que se utilicen)

G = gastos a reconocer en la tarifa

U = utilidad

| = impuestos y tributos que correspondan

ARTICULO 12.- En las tarifas minoristas formadas
por métodos de gastos, la tasa para el calculo de la utili-
dad se aplica sobre el Costo Total, compuesto por los
Gastos Asociados a la Produccion y los Servicios mas
los Gastos Directos, sin que en ellos se incluyan los
costos de las partes, piezas y accesorios gque se sustitu-
yan, los que se cobrardn de forma independiente.

De igual modo, se excluyen de la base para deter-
minar la Utilidad, los gastos Generales y de Adminis-
tracion, los de Distribucién y Venta, los Financieros,
los pagos por concepto de Seguridad social a corto
plazo, Contribucidn a la Seguridad Social, el Impuesto
por la Utilizacion de la Fuerza de Trabajo y otros
tributos.
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En los casos de aquellos servicios que requieran
insumos de alto valor y frecuentes modificaciones de
precios, este Ministerio puede determinar que se apli-
que la tasa de utilidad como un porcentaje de los gas-
tos directos y los gastos asociados a la produccion, sin
incluirlos, para no estimular indebidamente la presta-
cion de estos servicios con materiales mas costosos.

ARTICULO 13.- Las partes y piezas que se utilicen
en la prestacion de un servicio se cobra al costo de
adquisicién de ellas mas el margen comercial que
corresponda, de forma independiente a la tarifa, por lo
gue el precio de las partes o piezas debe ser el mismo
cuando se comercialice en tiendas o se utilicen como
parte de un servicio de reparacion.

ARTICULO 14.- Las tarifas se expresan en la uni-
dad de medida en que se comercializa el servicio. Por
ejemplo, unidad de operacion, de tiempo o de pedido.
También se precisara el periodo que se otorga como
garantia, asi como todo lo que se incluye en la presta-
cion del servicio.

La tarifa minorista o los Listados de Tarifas inclui-
ran Indicaciones Generales, donde se precise en detalle
en qué consiste o qué comprende el servicio, caracte-
risticas y complejidad de las operaciones que incluye,
la diferenciacion de posibles modalidades del servicio
y otras particularidades significativas del mismo.

ARTICULO 15.- Para la formacién de los precios
minoristas o tarifas a la poblacion es de obligatorio
cumplimiento confeccionar un expediente, el que debe
contener ademas de los elementos que sirven de base
para la determinacion del precio (costo de adquisicion,
margen comercial autorizado, tributos que correspon-
dan y otros gastos que se autoricen incluir en dichos
precios), el anélisis realizado y su impacto, asi como
la disposicion juridica del nivel designado que los
refrenda.

ARTICULO 16.- Los expedientes, a los que se
refiere el articulo anterior, se conservan a los fines de
inspecciones o auditorias, como minimo durante cinco
afios. Si transcurrido ese tiempo el precio o tarifa
aprobado aln esta vigente, entonces el expediente se
conserva hasta tanto mantenga dicha condicion.

ARTICULO 17.- Tanto para la confeccion de los
expedientes que respaldan la formacién y aprobacion
de los precios minoristas y las tarifas a la poblacién,
asi como la presentacion de las propuestas a la auto-
ridad facultada para su aprobacion, se tiene en cuenta
lo establecido al respecto en la Metodologia General
para la formacion y modificacion de precios mayoris-
tas, tarifas técnico-productivas y tasas de margen
comercial.

ARTICULO 18.- Las propuestas de precios y tarifas
que se presentan al nivel facultado para su aprobacién,
se acompafian de los elementos informativos que for-
man parte del expediente habilitado para cada una de

las propuestas evaluadas, que se conserva a los efectos

de cualquier revision.

ARTICULO 19.- La formacion de precios se debe
efectuar con suficiente antelacion al inicio de la
comercializacion de los productos o servicios, espe-
cialmente si requiere ser aprobado por el Comité
Ejecutivo del Consejo de Ministros, o el Ministerio
de Finanzas y Precios, en cuyo caso se proponen al
nivel correspondiente para su aprobacién con no
menos de cuarenta y cinco (45) dias habiles anterio-
res al inicio de la comercializacion.

ARTICULO 20.- Las instancias responsabilizadas
en este Ministerio, con la evaluacion de las propuestas
de precios y tarifas centralizadas, disponen de un
término de treinta (30) dias habiles para culminar la
tramitacion de las solicitudes presentadas a su apro-
bacién. Para ello, se realiza una revision inicial veri-
ficando si se ajusta a lo establecido, procediendo a su
devolucion de no contar con toda la informacion que
posibilite el adecuado analisis de la misma.

Cuando puntualmente se requiera, se puede prorro-
gar ese término, para trdmites a otros niveles de direc-
cion, profundizar en los aspectos mas sensibles y otras
causales, previa autorizacién de los dirigentes desig-
nados para ello, segun los procedimientos de trabajo
establecidos.

ARTICULO 21.- La formacion de las tasas de mar-
gen comercial para la actividad minorista se rige por lo
establecido para ello en la Metodologia General de
Formacién de Precios Mayoristas, Tarifas y Margenes
Comerciales, vigente.

ARTICULO 22.- Excepcionalmente, cuando por
decisiones de interés social o econdmico el precio
minorista o la tarifa a la poblacién no permita recupe-
rar la totalidad de los costos y gastos, se puede asumir
la cuantia que no se cubra con los precios, mediante
financiamientos u otras transferencias del Presupuesto
del Estado, aprobadas por el Ministerio de Finanzas y
Precios, previo analisis integral de los argumentos
suficientes a este organismo.

ARTICULO 23.- El redondeo de los precios mino-
ristas se aplica de modo que estos sean de cero (0) o
cinco (5) centavos, tal como se indica a continuacion:
a) Precios con el ultimo digito terminado en uno (1) o

dos (2): Se redondean aplicando el precio inmediato

inferior que termina en cero (0).

b) Precios con el dltimo digito terminado en ocho (8) o
nueve (9): Se redondean aplicando el precio inme-
diato superior que termina en cero (0).

c) Precios con ultimo digito terminado en tres (3),
cuatro (4), seis (6) o siete (7): Se redondean apli-
cando el precio inmediato terminado en cinco (5).
ARTICULO 24.- Las entidades minoristas pueden

exigir los elementos de costos que justifiquen los pre-
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cios de las producciones o servicios que adquieran de
los suministradores mayoristas.

ARTICULO 25.- Los pagos por concepto de esti-
mulacion al resultado de la gestién de las entidades, no
forman parte de los costos y gastos a reconocer en el
precio minimo y se asumen con las utilidades.

CAPITULO I
MODIFICACION
DE LOS PRECIOS MINORISTAS
SECCION PRIMERA

Sobre la modificacion de los precios minoristas

ARTICULO 26.- Las rebajas de precios minoristas
se pueden introducir por el propio comercializador,
siempre que esté presente alguna de las causales defi-
nidas por el rector metodoldgico de la actividad
comercial que justifique esta decision y se pueden
realizar rebajas por calidad, condiciones de entrega y
de comercializacién, ventas en grandes volimenes u
otras razones comerciales.

Como resultado de la rebaja no se puede afectar la
proporcioén que significa la brecha (diferencia entre el
precio de venta a la poblacion y el precio minimo) con
respecto al precio de venta a la poblacion determinado
inicialmente. El importe del precio minimo calculado
gue no se cubra con el precio minorista que resulta de
la rebaja, una vez deducida la brecha, se asume por la
entidad comercializadora, con su gestion empresarial.

SECCION SEGUNDA
Sobre la periodicidad de la modificacion
i de los precios minoristas

ARTICULO 27.- No se establece una periodicidad
determinada para modificar los precios minoristas,
sino que estos se modifican por cambios en la correla-
cién con sus similares y en los casos en que se formen
por métodos de gastos, las modificaciones se introdu-
cen en correspondencia con las actualizaciones del
precio minimo, segln proceda.

Los precios minimos se actualizan en correspon-
dencia con las modificaciones que ocurran en los pre-
cios mayoristas, las tasas de margen comercial de la
actividad minorista, los tipos impositivos de los

impuestos sobre ventas o de otros tributos; y por otras
causas, segun proceda.

ARTICULO 28.- La aplicacion de este procedi-
miento no vulnera el cumplimiento de lo establecido
en relacion con los requerimientos de contratacién
entre las partes, en los casos que ello proceda.

Los acuerdos tomados en las conciliaciones y modi-
ficaciones efectuadas en materia de precios, deben
quedar registrados en anexos a los contratos.

CAPITULO IV
SOBRE EL CONTROL
DE LOS PRECIOS MINORISTAS

ARTICULO 29.- Los organismos de la Administra-
cion Central del Estado, organizaciones superiores de
Direccion Empresarial, los consejos de la Administra-
cion de las asambleas provinciales del Poder Popular y
del municipio especial Isla de la Juventud, asi como de
las administraciones de las asambleas provinciales
del Poder Popular de Artemisa y Mayabeque, segln
corresponda, controlan que todas las entidades que
atienden, comercializadoras de productos o prestata-
rias de servicios, cumplan con lo establecido en esta
metodologia de formacién y modificacion de precios
y tarifas a la poblacion.

SEGUNDO: La Metodologia puesta en vigor por la
presente Resolucidn es aplicable para los nuevos pre-
cios y tarifas, asi como para el ajuste 0 modificacion
de los que se requieran, a partir de la emisién de la
norma.

TERCERO: La presente Resolucion entra en
vigor al momento en que se establezca la unifica-
cion monetaria.

PUBLIQUESE en la Gaceta Oficial de la Republica
de Cuba.

Archivese el original en la Direccion Juridica de
este Ministerio.

Dada en La Habana, a los 22 dias del mes de enero
de 2014.

Lina Olinda Pedraza Rodriguez
Ministra de Finanzas y Precios



